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Прошли года…
И я склонен над грудой книжной 
Высокий (сморщенный) старик.

Нет! Счастье – празная забота,
Ведь молодость давно прошла.
Нам скоротает век работа…

Александр Блок

Когда я стал, дряхлеть и стынуть
(Уже) привыкший к сединам,
Мне захотелось отодвинуть
Конец, сужденный старикам.

Борис Пастернак

Хочешь долго жить – работай головой.
Витольд Пак

Однажды в Специализированном совете при 
нашем Университете защищал докторскую дис-
сертацию ректор Одесской академии связи. При 
нем была большая «группа поддержки». Среди 
них оказался и бывший декан одного из факуль-
тетов Академии. Я с ним разговорился – у нас 
была одинаковая предистория: мы долги годы 
читали для радистов один и тот же курс. После 

Предисловие
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многолетней работы в Высшей школе как канди-
дат наук доцент и декан, он побывал в должно-
сти советника одного из Президентов Украины 
и, как приближенное к Власти лицо, смог при-
ватизировать одну из ветвей систем связи на юге 
Украины. Он стал профессиональным бизнес-
меном. Для нас важна именно его точка зрения 
на Науку. «Наука, – сказал он, – с точки зрения 
Бизнеса представляется как религиозная секта. 
Непонятно, что это такое и чем там занимаются». 
Представители Науки, которые чего-то достигли 
в Науке, с этой точки зрения – это «широко из-
вестные личности в узких кругах», о которых «в 
большом мире» никто и не слышал.

В современном мире товарно-денежных от-
ношений все продается и покупается. Знания, 
информация – это тоже товар. Причем, инфор-
мация считается наиболее дорогим товаром; 
даже говорят, что те, кто владеет информацией, 
владеет миром.

У тех, кто является генератором знаний и 
представителей Бизнеса, совершенно различный 
тип мышления. Они живут в разных «духовных 
мирах».

Так, интересна история Махариши – основа-
теля метода «трансцендентальной медитации». 
Он некоторое время жил в небольшой комнатке 
в Мексике, разрабатывая план не как завоевать 
мир, а как его «одарить», обучив множество лю-
дей этому методу медитации. Он решил начать 
с США, предложив применять этот метод ме-
дитации как способ быстро усыплять себя без 
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всяких таблеток. (Бешеный ритм жизни в США 
привел к тому, что многие не могли заснуть без 
применения медицинских препаратов). Чем же 
это закончилось? Махариши «выгнали» из стра-
ны и запретили въезд в нее. Почему так? Своими 
действиями он угрожал разрушить много мил-
лиардный бизнес в этой области. Нельзя в биз-
несовой среде отдавать товар бесплатно или «за 
 копейки»…

Опубликовав полтора десятка книг научного 
и учебного характера в период своей трудовой де-
ятельности и «Автобиографию» – «Я – инженер, 
математик, радиофизик» в пенсионный пери-
од, я почувствовал некоторую незавершенность. 
Остался ряд неопубликованных работ и среди 
них «Теорія ймовірностей у електрозв’язку». По 
Теории вероятностей существует обширная ли-
тература научного и учебного характера. Однако 
нестандартный подбор материала и необычные 
трактовки в этой книге понудили меня поста-
раться опубликовать ее – она могла быть полезна 
как настоящим, так и будущим поколениям. Кро-
ме того, были соображения и личного плана: я 
писал книги как инженер (т.е. как представитель 
профессуры от инженерии), как радиофизик, но 
не публиковал книг как математик. Это была бы 
завершающая работа именно этого сорта. 

Приходить в издательство пенсионеру с та-
кой книгой без собственного финансирования 
было бы бессмысленным. Поэтому я обратил-
ся к организациям, которые утверждали, что я 
уже «выиграл» требуемую сумму. Так я попал в 
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руки специфического бизнеса с непонятными 
правилами. Полтора года продолжалось взаи-
модействие с рядом партнерских организаций, 
возникших вокруг международной компании 
«Start.money». Все было безрезультатно. Мы заш-
ли в тупик. И в субъективном, и в объективном 
плане стало неразумно думать о публикации 
указанной книги. В субъективном плане из-за ка-
рантина, связанного с пандемией коронавируса, 
мне следовало сидеть дома, т.к. всякие контакты 
с представителями потенциального издательства 
были бы вредны не только для здоровья, но, мо-
жет быть, и для жизни. С другой стороны, из-за 
того же коронавируса Высшая школа еще даль-
ше деградировала или, по крайней мере, должна 
была резко изменить методы обучения.

По мнению международных организаций, 
пандемия обычно длится два года, хотя может 
длиться и десяток лет. В этих условиях задуман-
ная книга научно-учебного характера повы-
шенной сложности, предназначенная для тех-
нических специальностей, просто становится 
ненужной.

Провалилась затея еще раз посидеть за сто-
лом и просто «писать». Я говорил в «Автобиогра-
фии», что, в конце концов, главным для меня был 
«сам процесс», а не окончательный результат.

Взяв полгода на размышление над пробле-
мой, я осознал, что имею дело с новым направле-
нием в торговле, объединяющем игровой бизнес 
и продажу товаров. А это уже почти моя область 
интересов – теория вероятностей, случайные 
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процессы и принятие решений в условиях помех 
и априорной неопределенности…

Я решил описать свой опыт взаимодействия с 
рядом торговых организаций, возникших вокруг 
международной компании «Start.money». Тем 
более, это оказалась интересная тема для иссле-
дования и получения результатов, которые в бу-
дущем даже могут изменить и саму эту область. 
Я, таким образом, сменил как тему «описании», 
так и исследования и мог вспомнить наиболее 
комфортные для меня условия – сидеть за сто-
лом, анализировать, писать. Так и появилась эта 
работа, как продолжение «Автобиографии», так 
сказать, «профессор на службе и на пенсии».

Первый раздел является прямым продолже-
нием «Автобиографии» с несколько другими ак-
центами. В нем рассказано о научных результа-
тах автора за весь период трудовой деятельности, 
о взаимоотношениях в среде «освітян» в укра-
инский (т.е. посткоммунистический) период и о 
языковых проблемах на Слобожанщине. 

Второй раздел посвящен специфическому за-
нятию автора в пенсионный период – принятию 
участия в игровом бизнесе, вошедшем в торгов-
лю, и анализу его – телефонному маркетингу. 
Текстуально частично использован получивший 
в последнем время прием компоновки текста из 
соответствующих документов. Проанализирова-
но более трехсот с половиной соответствующих 
документов; дана оценка правил «Акций»; с по-
зиций потребителей построена стохастическая 
модель действия Компаний; в рамках математи-
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ческой модели найдено правило выбора реше-
ний, достоверно приводящее к выигрышу. Рас-
смотрено также, можно ли выиграть «миллион».

В третьем разделе приведены копии значи-
тельного числа документов.

Хотя в бизнес-среде не принято отдавть «до-
рогой товар» – информацию – бесплатно, в кни-
ге показаны особенности деятельности торговых 
организаций, зинимающихся телефонным мар-
кетингом, и описано, как преодолеть выдвигае-
мые ими требования, что нужно для лиц, собира-
ющихся взаимодействовать – «играть» – с этими 
оргнизациями.

P.S. Некоторые ведущие теоретики в области 
теории вероятностей, случайных процессов и ма-
тематической статистики на склоне лет писали 
научно-популярные книжки, в которых рссма-
тривали шутливые или житейские вопросы – они 
иллюстрировали где и как могут применяться со-
ответствующие методы математики. Это, напри-
мер, задача о переборчивой невесте, где показа-
но, что можно рассчитать, на каком претенденте 
надо остановиться, т. к. лучшего практически 
нельзя найти; или задача о студенте-безбилетни-
ке, где показано, при каких условиях ему уже ста-
нет не выгодно ездить в общественном транспор-
те без билета и т.д. Контингент заинтересованных 
лиц в этих примерах не велик. В расматриваемой 
в книге проблеме число заинтересованных лиц 
только в Украине до войны было сотни тысяч, 
а на мировом уровне их, повидимому, – много 
миллионов. 
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Быть знаменитым некрасиво,
Не это подымает ввысь.
Не надо заводить архива
Над рукописями трястись.

Цель творчества – самоотдача,
А не шумиха, не успех.
Позорно, ничего не знача,
Быть притчей на устах у всех.

Борис Пастернак

Человеку надо чем-то заниматься. Только в 
детстве внутренние силы перехлестывают через 
край, и каждая минута жизни наполнена самой 
жизнью. Во взрослом возрасте надо искать, чем бы 
занять свое время. Отсюда различные хобби. Осо-
бенно остро эта необходимость приходит в пенси-
онный период. Хотя жизненные процессы затуха-
ют, остается потребность чем-то заниматься. Но не 
всем же «выращивать розы»! Каждому свое!

Я по своей специальности преподаватель и 
научный работник. Однако, по сути – рассказ-
чик. Этот дар особенно проявлялся в детском и 
юношеском возрасте. В послеинститутский пери-
од он привел к выбору профессии преподавате-

Раздел 1

Научные и другие работы автора
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ля. Сорок лет я что-то «рассказывал» в своих кур-
сах и спецкурсах и в области радиотехники, связи 
и более или менее математизированных курсах, 
которые трактовались как радиофизика. Прочи-
тал также чисто математический курс по Теории 
вероятностей, ориентированный на связистов. 
Конечно, много писал и так или иначе выпустил 
15 книг научного и учебного характера.

О своей жизни, деятельности и некоторых 
хобби я рассказал в автобиографической книге 
«Я – инженер, математик, радиофизик», которую 
кратко называл «Автобиография».

Простое перечисление научных результатов 
даже среди специалистов не дает ясного пред-
ставления о них. Хороший прием – указать, чего 
не могли сделать другие, а тебе это удалось. Это 
может быть на всех уровнях – от университетско-
го до мирового.

Кратко остановимся на научных результатах 
именно в таком освещении.

1.1. Научные результаты на уровне 
института-университета 

Будем для ясности, в основном, пользоваться 
старыми названиями вузов, которые всем извест-
ны. Слишком многое «понакрутили» в последнее 
время – все университеты да национальные уни-
верситеты. В советское время было всего три тех-
нических университета на всю страну, а теперь 
они «на каждом шагу». Назвали даже небольшие 
технические вузы университетами, чтобы полу-
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чить возможность присваивать свои ученые зва-
ния доцентов и профессоров. Преподавателям 
без кандидатской степени давали ученые звания 
доцентов, а почти всем доцентам предпенсион-
ного возраста можно было дать звания профессо-
ров. Так что, куда пальцем не ткни, всюду про-
фессор да профессор. Конечно, прежде всего, 
такие звания давались своим чиновникам – адми-
нистраторам всех уровней.

Радиофакультет ХПИ, как говорили, в совет-
ское время на 95-97% прямо или косвенно рабо-
тал на Армию. Однако, все кафедры, а позже про-
блемные и отраслевые лаборатории, даже при 
многомиллионных «вливаниях» не смогли сде-
лать радиоэлектронную систему или устройство, 
которые были бы приняты на вооружение и вы-
пускались бы для Армии. Хотя при этом главным 
научным достижением на кафедре считалось на-
личие системы.

На факультете очень важным считалось на-
личие радиоэлектронной системы у соискателя 
степени доктора наук. Однако для степени док-
тора физмат наук вообще не нужно было иметь 
решение технических задач. Тем не менее, уважа-
емый профессор радиотехнического факультета 
звонил в московский ВАК СССР и не предлагал, 
не просил, а требовал не утверждать защищен-
ную докторскую диссертацию В.А. Омельченко, 
т. к. у него, мол, нет системы.

Так ли это?
Первоначально, когда в 1971 году радиофак 

ХПИ перешел в ХИРЭ, открывали Спецсоветы 
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для защиты диссертаций по специальности «Ра-
диолокация и радионавигация». Были защиты 
кандидатских диссертаций, пока ВАК СССР не 
запретил защиты по этой специальности, т. к. 
по его оценке радиофак не занимался радио-
локацией.

Основное научное направление на радио-
факе было исследование различных слоев атмос-
феры и, естественно, для этого строились радио-
локационные станции различного типа. Но ВАК 
указал, что в этой технике нет науки. Тогда фа-
культет стал открывать Спецсоветы по специаль-
ности «Системы и устройства» и защищать кан-
дидатские диссертации по этому направлению.

В мой докторско-профессорский период как-
то так сложилась обстановка, что ВАК Украины 
давал нам докторский Спецсовет радиотехниче-
ского профиля только «под В.А. Омельченко». 
Хотя с факультета была делегация в ректорат 
против В.А. Омельченко, ректорат отклонил тре-
бование факультета и предложил мне возглавить 
Спецсовет. Мне это не было нужно (для меня это 
была просто работа, которую надо выполнять), 
но, чтобы Университет не потерял этого доктор-
ского Спецсовета радиотехнического профиля, 
пришлось согласиться.

Во время председательствования в Спецсо-
вете, когда была защищена очередная канди-
датская диссертация по системам и устройствам, 
ВАК Украины на мое имя прислал письмо:

– Это последняя работа этого направления, 
которую мы утверждаем. У вас нет ни радиолока-



–17–

Раздел 1. Научные и другие работы автора 

ции, ни систем и устройств. У вас геофизика. Мы 
готовы «закрыть глаза» и считать ее радиофизи-
кой. Если много «техники», в крайнем случае, за-
щищайте диссертацию на стыке наук. 

Вот так! Главная «валюта» факультета – си-
стемы – оказалась фальшивой. Факультет не вы-
давал технические разработки за науку, а чисто-
сердечно считал, что это и есть наука.

Как же дело обстояло у меня в этой области?
В своей «Автобиографии» я уже обсуждал во-

прос о крепостном праве в науке в советское вре-
мя. Тогда не существовало авторского права и все, 
что делалось в организации, принадлежало ей. 
Соответственно, результаты научных и учебных 
достижений института распределялось между 
администраторами, начиная с заведующих кафе-
драми. Напомним, что завкафедрой принадле-
жал к номенклатуре Райкома коммунистической 
партии, а ректор был номенклатурой Обкома 
этой партии.

Однако, всех «в одну кошелку» заткнуть 
нельзя. Профессора имели своих аспирантов, и 
научные результаты последних принадлежали 
им, как научным руководителям. В период, ког-
да ВАК СССР боролся с плагиатом, – распростра-
ненным явлением в науке – он объяснял: «Если 
аспирант опубликовал работу без имени науч-
ного руководителя, руководитель имеет право 
без ссылки на работу аспиранта и без кавычек 
дословно переписать все в свою работу». То есть 
автором абсолютно всего, что сделал аспирант, 
считался его научный руководитель.
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У меня так сложилась научная работа, что в 
институте-университете я разрабатывал теорию, 
проверял ее руками институтских аспирантов 
путем моделирования на ЭВМ сигналов и алго-
ритмов; исследовал эффективность алгоритмов и 
нужные результаты передавал аспирантам-про-
изводственникам для внедрения. В аспирантуру 
брал таких производственников, которые уже 
сложились как лучшие схемщики и системщики, 
работавшие в соответствующей области радио-
электроники.

Я занимался вопросами радиоразведки. Эта 
область в начале 60-х годов была очень закрытой. 
Гражданские вузы даже не подпускались к этой 
проблематике. Но так сложилась обстановка, что 
Головной институт радиоразведки (в Ленингра-
де) предложил исследовать возможности приме-
нения спектрального анализа в реальном време-
ни в задачах радиоразведки нашему факультету 
в ХПИ, и эта тематика досталась мне. Так опреде-
лилось мое научное направление на всю жизнь – 
обнаружение и распознавание радиопередач в 
целях радиоразведки.

Начав с очень закрытой области, тематика по-
степенно приоткрывалась. Еще в советское время 
была опубликована фундаментальная моногра-
фия «Радиоразведка и радиопротиводействие», а 
в украинский период закрытые системы обнару-
жения и распознавания радиопередач стали про-
сто открытыми изделиями военного назначения. 
Их характеристики рекламировались, и любая 
страна на постсоветском пространстве или даль-
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него зарубежья могла сделать заказ для ее произ-
водства.

Вопрос секретности материалов, связанных с 
военной техникой, был весьма строг не только в 
Советском Союзе, но и в других странах. Так, соз-
датель образа агента 007 – Джеймса Бонда – Ян 
Флеминг, поработавший во время Второй миро-
вой войны помощником начальника Военно-мор-
ской разведки Великобритании и разобравшийся 
в вопросах секретности, в книге «Операция удар 
грома» язвительно заметил: «Они (моряки – В.О.) 
держат под грифом «Совершенно секретно» 
любую бумажку, включая использованную туа-
летную»… 

Я построил теорию оптимальных панорам-
ных приемников обнаружения неизвестных 
радиопередач (постановка задачи: неизвестно 
когда, неизвестно на какой частоте появится не-
известно какая радиопередача; ее надо обнару-
жить по признаку новизны) и распознавания за-
данных радиопередач при наличии передач, не 
предствляющих интереса (при обнаружении ра-
диопередач по признаку новизны какая-нибудь 
обычная радиостанция, не представляющая для 
радиоразведки интереса, может дать свой сигнал; 
надо распознать заданные радиопередачи при 
наличии любых других передач из «эфира»). Мо-
делирование алгоритмов с использованием сиг-
налов, записанных на госиспытании, и сравнение 
с данными системы, представленной Головным 
санкт-петербургским институтом, показало, что 
наши алгоритмы давали на два порядка лучшие 
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результаты. Естественно, система была принята 
на вооружениие и организации моих аспиран-
тов-производственников поручено выпускать ее 
для Армии. 

Первые два поколения аспирантов-произ-
водственников создали систему обнаружения и 
распознавания (классификации радиопередач, 
как они ее называли), которая была на порядок 
меньше по сравнению с предыдущими и несрав-
ненно лучше по всем внешним характеристикам. 
Она была внедрена в Армии, как на суше, так и 
на море (в подводных лодках). Наши системы 
были не только полезны в некотором смысле, они 
изменили целую подотрасль промышленности в 
Министерстве промышленности средств связи. 
Это было новое поколение наукоемких систем, 
заменивших прежние громоздкие системы с низ-
кими характеристиками. Мой аспирант-произ-
водственник Чеботов Александр Владимирович, 
расширил область внедрения систем. Системы 
оптимальны и обучаемы. Некоторая страна дает 
сигналы, которые ее интересуют, система обу-
чается по этим сигналам и становится лучшей в 
мире по этим сигналам для этой страны. Как ис-
следователь, А.В. Чеботов мог распознать любые 
сигналы, а как организатор мог решить любые во-
просы. Соответственно, он распространил нашу 
систему по всему миру – она создана для разных 
стран мира. Естественно, аспирант А.В. Чеботов 
защитил диссертацию и перешел в категорию на-
ших учеников, а в административном плане он 
поднялся до уровня директора своей организа-
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ции. Таким образом, наша система завоевала весь 
мир.

Так как в советское время автором всего, что 
сделал аспирант, считался его научный руково-
дитель, я стал автором этих систем, хотя их и «в 
глаза не видел». В любом случае, я был на поря-
док более автор систем по сравнению с любым 
нашим завкафедрой – ведь я создал их теорию, 
а аспиранты «лишь» ее реализовали. Напомним, 
что в наше время завкафедрой считался автором 
любой «железки», произведенной на кафедре, 
хотя бы он и не имел никакого отношения к ее 
созданию.

При чествовании меня на 60-летнем юбилее, 
описанном в «Автобиографии», можно было уже 
тогда сказать, что у меня такой уровень внедре-
ния системы, какой за все время существования 
радиотехнического факультета в ХПИ-ХИРЭ (да 
и всего Университета) никем не был достигнут.

Когда писалась «Автобиография», у меня не 
было полной информации о деятельности моих 
учеников. Во фрагменте «Послесловие. Десять 
лет спустя», можно было бы уже отметить (зная 
возможности радиотехнического факультета, да 
и всего Университета), что в обозримом будущем 
больше не будет сотрудников, которые стали бы 
авторами систем, «завоевавших весь мир». 

Так обстояло дело с «железкой», которой яко-
бы у меня вообще не было!
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1.2. Научные результаты 
на уровне «Союза»

В области обнаружения и распознавания 
радиоизлучений в 60-е годы уже работали с па-
норамными приемниками. Это было настолько 
новым направлением в области радиоразведки, 
что еще помнили анекдотического плана высту-
пления при защите закрытых диссертаций. Так, 
при одной из защит, генерал заявил:

– Я, признаться, ничего не понял. Но – здорово. 
Смотришь на экран – и весь эфир пред  глазами…

Однако трудности были в уровне научных 
знаний о спектральной области случайных сиг-
налов. Она не была достаточно исследована. 
Единственно, что давало строгую математиче-
скую основу – это теорема Винера-Хинчина-Бох-
нера о существовании энергетического спектра 
стационарного случайного процесса. Практи-
чески прикладники, по сути, представляли слу-
чайный сигнал (т.е. случайный процесс) просто 
как совокупность детерминированных функ-
ций, называемых реализациями. А раз так, счи-
тали, что с ними можно делать все, что делали с 
детерминированными функциями – определять 
их спектр (находить преобразование Фурье), 
рассматривать текущий спектр и т.д. В действи-
тельности же, мехматовская математика указы-
вала, что при гармонизации случайного про-
цесса та область, которую прикладники считали 
спектральной областью реализаций, является 
случайной функцией множеств; для стационар-
ных случайных процессов – это ортогональная 
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случайная мера. Такой математический аппарат 
несравненно выше уровня знаний и возможно-
стей прикладников. Мне пришлось разрабаты-
вать строго математически спектральную об-
ласть реализаций случайных функций. Однако 
об этом поговорим позже. Здесь же отметим, как 
были построены оптимальные приемники об-
наружения неизвестных радиоизлучений и рас-
познавания заданных.

Чтобы учесть специфику распознавания за-
данных радиоизлучений, я ввел второй крите-
рий оптимальности (показатель качества). Клас-
сическая байесовская теория принятия решений 
работает с одним критерием оптимальности – 
для нас это средняя вероятность ошибки рас-
познавания заданных сигналов. Для получения 
второго критерия оптимальности введена соб-
ственная область заданных сигналов (как соот-
ветствующий показатель качества). Собственная 
область – это область многомерного выборочного 
пространства, в которую попадают реализации 
сигнала с заданной вероятностью. (Из показате-
ля качества стандартными приемами получается 
критерий оптимальности).

Поставлена вариационная задача: миними-
зировать среднюю вероятность ошибки распоз-
навания заданных радиоизлучений при фикси-
рованном значении их собственных областей. 
Решение этой вариационной задачи и дает алго-
ритм оптимального приемника распознавания 
заданных сигналов при наличии других сигна-
лов, не представляющих интереса. Характерно, 
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что в отличие от классической задачи распозна-
вания сигналов здесь в выборочном простран-
стве выделяется М областей по числу заданных 
сигналов, а вся остальная область выборочного 
пространства становится М+1-й областью, куда 
попадает неизвестное число сигналов, не пред-
ставляющих интереса для исследователя.

Эти результаты были изложены в книге «Рас-
познавание сигналов по спектру в условиях апри-
орной неопределенности», 1979 г. Правда, жест-
кие требования секретности в советское время не 
позволяли обсуждать физическую суть задачи. 
Поэтому дано лишь ее математическое решение. 
В итоге многокритериальность постановки такой 
задачи никем не была замечена. Проиллюстри-
руем в явном виде, что это действительно задача 
в многокритериальной постановке.

В многокритериальной задаче, когда ищет-
ся оптимальное решение, получают множество 
Парето решений, эквивалентных с точки зрения 
выбранного векторного критерия. Стандартным 
приемом выделения одного решения из мно-
жества Парето является определение оптимума 
по одному основному критерию при переводе 
остальных в область ограничений. В нашем слу-
чае сразу вводится минимизация главного кри-
терия – средней вероятности ошибки распозна-
вания – при ограничении со знаком равенства 
для второго критерия (показателя качества – соб-
ственной области сигналов).

Далее, частично для пользы дела, частично 
для «камуфляжа» была проведена оптимизация 
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найденного решения с учетом качества распозна-
вания и стоимости реализации алгоритма метода-
ми вычислительной техники. Введены критерии, 
связанные с объемом памяти и быстродействием 
вычислительного устройства. Искался ортого-
нальный базис, который при размерности сигна-
ла, меньше исходной, был бы оптимальным. То 
есть при реализации алгоритма обеспечивалась 
бы наименьшая вероятность ошибки распознава-
ния при заданном объеме памяти ВУ, заданном 
быстродействии и заданной размерности пред-
ставления сигнала, меньшей по сравнению с ис-
ходной. 

Естественно, вероятность ошибки распозна-
вания окажется несколько больше по сравнению 
с исходным оптимальным алгоритмом. При этом 
получается квазиоптимальный приемник, в кото-
ром за счет некоторого ухудшения качества при-
ема уменьшается стоимость его реализации. 

Этот этап многокритериальной оптимизации 
изложен в монографии «Основы спектральной 
теории распознавания сигналов», 1983 г. «Камуф-
ляж» сработал. Оптимальность алгоритма рас-
познавания никто не заметил – замечали лишь 
многокритериальную оптимизацию реализации 
алгоритма. Даже профессор Л.С. Гуткин, которо-
му для отзыва по этому вопросу была представ-
лена указанная монография, заявил: «Никто не 
скажет, что у Вас нет многокритериальной поста-
новки. Здесь простейший случай двух критериев, 
учитывающих качество работы системы и стои-
мость ее реализации».
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Заметим, как в байесовской теории из ре-
шения задачи различения сигналов получает-
ся решение задачи обнаружения, так и в нашей 
теории из алгоритма распознавания заданных 
радиоизлучений можно получить алгоритм об-
наружения неизвестных. Поэтому не будем от-
дельно рассматривать эту задачу. 

Наше решение задачи обнаружения неиз-
вестных сигналов и распознавания заданных, 
как уже сказано, изменило подотрасль промыш-
ленности в Министерстве промышленности 
средств связи. А в ней были сосредоточены боль-
шие ресурсы – материальные и людские. Это 
был Головной институт радиоразведки в Санкт-
Петербурге, воинские части (например, в Санкт-
Петербурге и Воронеже), институты (например, 
ВКАС и ЛЭТИ), п/я – организации типа той, где 
работали мои ученики. То есть сделано то, чего 
не смогли сделать в СССР за все время существо-
вания этой области. Система была такой, что ор-
ганизация моих аспирантов-производственников 
подала документы на госпремию. Как обычно, 
руководство присвоило авторство и не включило 
в состав авторов мое имя. Когда документы про-
ходили соответствующие инстанции, утонула 
подлодка, где стоял наш приемник. Высокое на-
чальство «рявкнуло»: «Как! Утопили подводную 
лодку и еще хотите получить госпремию? От-
казать!» Как будто применение лучшего в мире 
приемника «утопило» подлодку! 

Почему все-таки удалось получить такие ре-
зультаты? Студенты шутили: «Инженер знает 
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«что», но не знает «как», а математик знает «как», 
но не знает «что». Я же как инженер знал «что», 
а как математик знал «как». Поэтому я превос-
ходил как тех, так и других. Я решил проблему 
Трахтмена, которую, по сути, не мог решить ни-
кто в мире, и сам же применил результаты к ре-
шению задач радиоразведки, которые никто не 
мог решить в Союзе за все время ее существова-
ния. В итоге я стал автором лучших в Союзе со-
ответствующих систем, которые позже завоевали 
весь мир.

Чтобы подчеркнуть приоритетность ре-
зультатов, аналогично термину «Оптимальный 
приемник Котельникова по критерию идеаль-
ного наблюдателя или Зигерта – Котельнико-
ва», можно было бы сказать: «Оптимальный 
панорамный приемник Омельченко по вектор-
ному критерию Омельченко для обнаружения 
и распознавания радиопередач в целях радио-
разведки».

1.3. Научные результаты на мировом уровне

Возвратимся к вопросу о спектральной тео-
рии сигналов. Профессор А.М. Трахтман в своей 
книге «Введение в обобщенную спектральную 
теорию сигналов» (имеется в виду детерминиро-
ванных сигналов) поставил задачу распростра-
нения этой теории на случайные сигналы. Более 
того, он сослался на небольшую статью некоего 
Брауна мл., в которой доказано, что принципи-
ально это можно сделать. По сути, это была тео-
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рема существования. Однако, ни в СССР, ни на 
«Западе» этого обобщения не сделали.

В области «настоящей» – мехматовской – ма-
тематики я считаю своим учителем академика 
Н.И. Ахиезера. В молодости я был очень уверен в 
своих научных результатах: если я что-то сделал, 
никто в мире этого не знает, и я могу свободно 
говорить с любым авторитетом. Так я считал, и 
смело выходил на любых профессоров. Кроме 
того, я искал первых в стране специалистов в со-
ответствующей области.

Начало моей научной деятельности было 
связано с разложением сигналов в ряды. Поэтому 
я вышел на академика Н.И. Ахиезера, который 
еще в молодые годы получил звание члена-кор-
респондента за результаты, изложенные в кни-
ге «Лекции по теории аппроксимации». Наум 
Ильич что-то во мне увидел и немало со мной 
повозился. Все это закончилось тем, что через 
десяток лет я защитил дипломную работу по его 
кафедре по случайным процессам и получил ди-
плом математика.

Формально я числился студентом-вечерни-
ком, но, как преподаватель вуза, мог распоряжать-
ся своим временем и много курсов прослушал на 
стационаре. Естественно, старался прослушать 
курсы, которые читал проф. Н.И. Ахиезер. Ино-
гда на лекциях он высказывал мудрые мысли. 
Так, Наум Ильич не раз говорил:

– Любую задачу можно решить, если затра-
тить достаточное время. 

А также:
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– Правильная постановка задачи – это не менее 
половины ее решения. Но чтобы ее найти (пра-
вильную постановку), нужно найти противоречие. 

С затраченным временем у меня было все в 
порядке. Действительно, с начала 60-х годов я за-
нимался проблематикой преобразования и обра-
ботки сигналов в задачах радиоразведки; кроме 
того, десяток лет посвятил изучению настоящей 
математики.

Как же дело обстояло с поиском противоре-
чия? В отечественных книгах, как и в переводных, 
говорили: «Разложим в ряд случайный сигнал 
(т.е. случайный процесс)». Но настоящая матема-
тика давала разложение в ряд только случайной 
величины. Вот оно – противоречие!

Откуда могло взяться такое ошибочное пред-
ставление? В эль-два теории случайная функ-
ция рассматривается как однопараметрическое 
семейство случайных величин. Если параметр 
скалярный – это случайный процесс, если он век-
торный – это случайное поле. (Так как случайные 
поля с таких общих позиций не рассматривают-
ся, для наглядности будем говорить о случайном 
процессе). В гильбертовом пространстве случай-
ных величин случайный процесс изображается 
кривой. Каждая точка на этой кривой – случай-
ная величина; она может быть разложена в ряд. 
Раз для каждой точки кривой в пространстве слу-
чайных величин существует разложение в ряд, 
прикладники интуитивно считали, что это и есть 
разложение в ряд случайного сигнала (случайно-
го процесса).
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Есть пара: гильбертово пространство случай-
ных величин – разложение случайных величин 
в ряд. Если ставить вопрос о разложении слу-
чайного процесса в ряд, сразу возникает вопрос: 
«А где соответствующее гильбертово простран-
ство?». На протяжении всего десятка лет пре-
бывания в ХГУ на мехмате, ни на лекциях, ни в 
рекомендованной литературе о таком простран-
стве не упоминалось. Поэтому я ввел простран-
ство случайных процессов. Если в гильбертовом 
пространстве случайных величин применяется 
только усреднение по ансамблю реализаций, то 
в гильбертовом пространстве случайных процес-
сов применяется двойное усреднение – по ансам-
блю реализаций и по времени (т.е. по параметру). 
В нем случайная функция изображается точкой.

При таком математическом аппарате все 
сложилось – была решена проблема Трахтмана 
о распространении обобщенной спектральной 
теории детерминированных сигналов на слу-
чайные.

Теория ортогональных разложений случай-
ных функций и решение задач обнаружения не-
известных сигналов и распознавания заданных 
сигналов в этих терминах были изложены в книге 
«Распознавание сигналов по спектру в условиях 
априорной неопределенности», 1979 г.

В начале 80-х годов выяснилось, что я переот-
крыл уже существующий в высоких сферах про-
фессиональных математиков тип пространства – 
гильбертово пространство над гильбертовым 
пространством (А.В. Балакришнан «Введение в 
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теорию оптимизации в гильбертовом простран-
стве»). Хотя у меня был несколько иной вид про-
странства, я свел свой вариант к известному в 
литературе и изложил результаты работы в мо-
нографии «Основы спектральной теории распоз-
навания сигналов», 1983 г. – в новой терминоло-
гии. (По сути, это была докторская диссертация, 
опубликованная до ее защиты).

В чем же суть теории ортогональных разло-
жений случайных функций (как позже называ-
лось – случайных сигналов и полей), 1991 г.?

По отношению к случайным процессам тео-
рия дает такие результаты.

Случайный процесс допускает ортогональ-
ное разложение для каждого базиса гильбертова 
пространства детерминированных функций. Это 
могут быть известные базисы или новые, которые 
будут когда–либо синтезированы. (В функци-
ональном анализе отмечается, что ортогональ-
ных базисов бесконечное множество – множество 
мощности континуум).

Ортогональность разложения понимается в 
том смысле, что скалярное произведение состав-
ляющих разложения в метрике гильбертова про-
странства над гильбертовым пространством (т.е. 
пространства случайных процессов) равна нулю, 
если номера членов разложения разные, и энер-
гии составляющей разложения, если они совпа-
дают.

Для почти всех реализаций существует обоб-
щенный ряд Фурье относительно выбранного 
ортогонального базиса.
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Существует энергетический спектр случай-
ного процесса относительно этого базиса.

Это был результат мирового уровня – откры-
тие столетия. Появилась возможность находить 
энергетический спектр случайного процесса с 
конечной энергией относительно любого ортого-
нального базиса из бесконечного множества та-
ких базисов. Энергетический спектр представля-
ет собой разложение полной энергии случайного 
процесса по составляющим разложения. 

Очень важный практический результат – су-
ществование спектра реализаций. Существенно, 
что путем усреднения спектров реализаций по-
лучается энергетический спектр случайного про-
цесса относительно выбранного ортогонального 
базиса. Открыта строго математически обосно-
ванная спектральная область реализаций. По-
этому появилась возможность ставить и решать 
задачи в спектральной области, как это стандар-
тно делается во временной области. Характерно, 
что ставить и решать задачи при этом можно на 
уровне энергетической теории.

Как, скажем, энергетический спектр в смысле 
Омельченко относится к энергетическому спек-
тру в смысле Винера-Хинчина-Бохнера?

Отрезок стационарного случайного процесса 
на конечном интервале времени (Т) удовлетворя-
ет условиям теории ортогональных разложений. 
Существует ряд по базисным функциям, кото-
рые (говоря на математическом языке) являются 
собственными векторами корреляционного опе-
ратора. В эль-два теории разложение называют 
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разложением Карунена-Лоэва, а совокупность 
базисных функций прикладники называют бази-
сом Карунена-Лоэва. Однако, математика – стро-
гая наука. Если что-либо меняется, меняется и 
терминология. (Так, например, когда в преобра-
зовании Фурье используется другая мера – мера 
Стилтьеса – преобразование Фурье называют 
преобразованием Фурье – Стилтьеса; когда в пре-
образовании Фурье от точечной сходимости пе-
реходят к сходимости в среднем, имя Фурье вооб-
ще не употребляется, а говорят о преобразовании 
Парсеваля и т.д.). Поэтому и здесь следовало бы 
использовать другое название. Базисные функ-
ции следовало бы назвать, например, базисными 
функциями Драгана-Омельченко, или, чтобы по-
казать, «откуда ноги растут» – базисными функ-
циями Карунена-Лоэва-Драгана-Омельченко.

Известно, что при стремлении интервала вре-
мени (Т) к бесконечности собственные функции 
корреляционного оператора в пределе стано-
вятся гармониками, сумма становится интегра-
лом и поэтому энергетический спектр в смысле 
Омельченко переходит в энергетический спектр 
в смысле Винера-Хинчина-Бохнера. То есть по-
следний является частным предельным случаем 
энергетического спектра в смысле Омельченко в 
построенной теории ортогональных разложений 
случайных процессов с конечной энергией. В 
прямом смысле результат теоремы Винера-Хин-
чина-Бохнера расширен до бесконечности. Соот-
ветственно, континуальный базис гармоник, от-
носительно которого определяется классический 
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энергетический спектр, в прямом смысле стал 
точкой в континууме базисов, относительно ко-
торых существует спектр в смысле Омельченко.

При докладе автора его теории ортогональ-
ных разложений на семинаре проф. А.М. Трахт-
мана, профессор с удовлетворением отметил, что 
его обобщенная спектральная теория детерми-
нированных сигналов не отброшена в сторону, а 
стала частью более широкой теории В.А. Омель-
ченко применительно к почти всем реализациям 
случайного сигнала.

Таким образом, проблема Трахтмана нашла 
полное разрешение. Далее были сделаны обоб-
щения уже наших результатов на векторные 
случайные процессы, случайные поля, вектор-
ные случайные поля и матричные случайные 
функции. Все они должны иметь конечную 
энергию.

Каждая указанная случайная функция с ко-
нечной энергией имеет ортогональное разложе-
ние в соответствующем пространстве случайных 
функций, причем, в бесконечном множестве ва-
риантов. При каждом таком варианте разложе-
ния почти все реализации случайной функции 
имеют свои разложения. Существует энергетиче-
ский спектр случайной функции относительно 
соответствующего выбранного ортогонального 
базиса. Сказанное относится и к изображениям, 
которые являются частным случаем случайного 
поля. Соответственно, как и для случайных сиг-
налов, для случайных изображений можно ста-
вить и решать задачи в спектральной области.
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Полученные результаты поистине являют-
ся результатами мирового уровня. С полсотни 
лет в радиотехнике, радиофизике, теории связи 
и в других областях, где применяется обработка 
сигналов, использовался энергетический спектр 
относительно континуального базиса гармоник. 
Теперь пришло время использовать энергетиче-
ский спектр случайных функций относительно 
соответствующих ортогональных базисов.

Наши результаты вошли в обзоры, посвящен-
ные применению разложений функций в ряды. 
Интересно, что вспомнили и о Я.П. Драгане, кто 
много писал о разложениях случайных процес-
сов. Дана такая характеристика: «В.А. Омель-
ченко – ортогональные разложения случайных 
процессов и полей и применение для распоз-
навания сигналов; Я.П. Драган – периодически 
коррелированные случайные процессы». То есть 
результаты Я.П. Драгана в теории ортогональ-
ных и неортогональных разложений случай-
ных процессов отнесли к результатам частного 
характера. Для читателя не важно, кто получил 
те или иные результаты. Поэтому мы с профес-
сором Я.П. Драганом объединили наши резуль-
таты в единую теорию, которая была изложена 
в коллективной монографии «Прикладна теорія 
випадкових процесів і полів», 1993 г. То же самое 
было сделано в расширенном русскоязычном 
варианте коллективной монографии, опублико-
ванной в 1995 году.

В целом, результаты теории ортогональных 
разложений и распознавания сигналов были из-
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вестны научной общественности страны после 
выхода в свет монографии «Основы спектраль-
ной теории распознавания сигналов», 1983 г. Я 
постарался донести содержание книги до специ-
алистов. Причем, не только выступал на конфе-
ренциях и семинарах, но и вручал ее экземпляры 
заинтересованным лицам. От сотни книг, спе-
циально подготовленных в подарочном оформ-
лении и около четырех десятков в обычном из-
дании, скоро осталось совсем немного. Так что, 
книги оказались у представителей основных ву-
зов страны из разных городов.

Как выяснилось, научные результаты были 
оценены, книги передавались из рук в руки, ак-
тивно обсуждались,

Внешнее проявление знания наших резуль-
татов, например, сказалось в сроке утверждения 
моей защищенной диссертации. Если в ХНУРЭ 
первые докторские диссертации в начале 80-х 
годов проходили в ВАКе СССР по полтора года, 
моя диссертация, по сути, и не рассматривалась. 
После получения из ВАКа открытки, что диссер-
тация пришла в ВАК, уже через пяток дней меня 
вызвали в Киев в наше Министерство для вруче-
ния диплома доктора физико-математических 
наук.

Для теоретиков интерес представляла теория 
ортогональных разложений сигналов и полей, а 
для прикладников – теория распознавания сиг-
налов.

Например, проф. Л.М. Финк (имя которого 
официально вошло в название кода – кода Фин-
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ка-Хагельбаргера) как-то подошел ко мне на кон-
ференции и высказал свое восхищение по поводу 
теории ортогональных разложений.

Что касается теории распознавания сигна-
лов, был такой эпизод. На заседании Совета по 
статистической радиофизике при Академии 
наук СССР (в Москве) Харьковский институт 
радиофизики и электроники при АН УССР 
представил как лучшее достижение года задачу 
распознавания радиолокационных целей в спек-
тральной области. Это было решение, найденное 
моим аспирантом – однофамильцем Омельченко 
Анатолием Васильевичем. Но – неудача. На за-
седании Совета был и я – по правилам того вре-
мени автор решения задачи. Представитель ИРЭ 
попал в неловкое положение, но выход быстро 
нашел – вскочил и, указывая на меня, начал про-
возглашать: «Вот Омельченко – он тоже автор». 
После того, как это было повторено несколько 
раз, меня подняли и предложили рассказать о 
теории распознавания. Не успел я сказать и де-
сяток фраз, как председатель Совета академик 
Ю.Б. Кобзарев с удивлением прервал: «Так это же 
радио разведка».

Это был единственный случай, когда поняли, 
что теория относится к радиоразведке.

Присутствующих в зале было много десятков. 
Говорили, что за каждым из них стоит соответ-
ствующая организация. Среди них поднялся не-
знакомый мне человек и возразил академику, что 
теория Омельченко имеет широкий спектр при-
менений. Председатель Совета выслушал возра-
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жение с кислым выражением лица, но ничего не 
возразил.

Текст о решении задачи распознавания ра-
диолокационных целей в спектральной области, 
который подготовил ИРЭ, решили оставить без 
указания авторства, т.к., отмечалось, что, по сути, 
практически каждая вторая организация, представ-
ленная на Совете, занималась этой проблематикой.

Какие именно задачи имел в виду выступав-
ший участник заседания Совета, поддержавший 
меня, неизвестно. Однако, действительно, мы 
решали различные задачи в спектральной об-
ласти – это указанные задачи радиоразведки, 
отмеченная задача распознавания радиолока-
ционных целей, а также распознавание неодно-
родностей атмосферы при ее радиоакустическом 
зондировании и даже «распознавание» студен-
тов – их классификация.

Была такая задача, относящаяся к учебному 
процессу. Мы ввели четыре класса студентов – от-
личники, хорошисты, «троечники» и «двоечни-
ки». Описали эти классы в пространстве исходных 
признаков. Описание оказалось объективным – 
проверка на двух факультетах по выборкам по-
рядка 150 человек показало, что 98% студентов в 
выборочном пространстве признаков попадают в 
свои классы. Исследования проводились в спек-
тральной области, соответствующей вторичному 
базису. Можно было получать статистически до-
стоверные результаты об эффективности адми-
нистративных мероприятий, предлагаемых для 
повышения качества обучения. Похоже, что Уни-
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верситет, да и вся система Высшего образования, 
тогда еще не была готова для применения подоб-
ных научных подходов с целью анализа и совер-
шенствования учебного процесса. В итоге, метод 
не получил практического применения.

К слову, в тот период мною был предложен 
также способ повышения творческих возмож-
ностей и эффективности обучения с использо-
ванием медитативных методов. Проректор по 
учебной работе отклонил такое предложение; 
он сказал, что против проведения экспериментов 
над студентами.

Я слишком опережал свое время. Только че-
рез два десятилетия профессура в разных стра-
нах мира стала культивировать такой подход 
(например, профессор(ка) в Британии, профес-
соркибернетик в США, профессор-историк в Из-
раиле, который для себя применил такой подход 
и написал две интересные книги-бестселлеры об 
истории и будущем человечества и др.).*

Если кратко сформулировать, чем я зани-
мался и что сделал в науке, можно сказать так. 
Разработал теорию оптимальных панорамных 
приемников обнаружения и распознавания 
радиопередач в целях радиоразведки. Внедрил 
на мировом уровне соответствующие системы. 
В рамках развитой теории ортогональных раз-
ложений случайных сигналов и полей открыл 
существование энергетических спектров слу-
чайных функций относительно соответствую-

* См.также: Стивен Котлер Джейми Уил. «Похищая огонь: Как поток и 
другие состояния сознания помогают решать сложные задачи»
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щих ортогональных счетных базисов, а также 
сущестование спектральной области их реа-
лизций. 

Можно также добавить, что благодаря это-
му открытию в области случайных процессов, 
удалось строго математически поставить и опти-
мально решить задачу обнаружения и распозна-
вания радиопередач в целях радиоразведки, чего 
нельзя было сделать при предыдущем уровне 
развития теории.

1.4. Мой Университет
Как сверхкомпетентность
так и сверхнекомпетентность 
могут представлять угрозу для
интересов учреждения.

Питер Лоуренс Дж.

Один трудится – другой присваваевает
себе результаты его труда.

Михаил Восленский

Многие годы я циркулировал в «треуголь-
нике» ХПИ-ХГУ-ХИРЭ. Каждый из этих вузов я 
имел основание назвать «своим». Однако именно 
в ХИРЭ-ХНУРЭ я провел тридцать лет жизни и в 
нем получил описанные результаты.

В «Автобиографии», по сути, не рассматри-
вался вопрос об особенностях взаимоотношений 
в среде «освітян» в период свободной Украины. 
Основной акцент делался на особенностях ком-
мунистического режима в советское время.Запол-
ним этот пробел.
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При люстрации коммунистических функци-
онеров в Украине нижний уровень был – секре-
тарь Обкома партии. Все, что еще ниже, остава-
лось не затронутым и партийные функционеры 
оставались на своих местах или могли делать но-
вую карьеру в новой стране. Достаточно вспом-
нить известного секретаря Обкома комсомола и 
консультанта Обкома партии в Днепропетровске 
(Днепре), который поднялся до уровня двух са-
мых высоких постов в Украине, в том числе, и до 
поста и.о. Президента страны. Что касается ву-
зов, то партийная номенклатура от заведующих 
кафедрами до ректоров осталась на своих местах. 
Те же люди – те же отношения.

Методы действия номенклатурщиков ярко 
характеризуются эпизодом, свидетелем которого 
я был. Обсуждалась возможность перехода Радио-
фака ХПИ в ХИРЭ (в 1971 г.). Собрались препода-
ватели нашего факультета и руководство ХИРЭ 
и его радиотехнического факультета. Выступает 
ректор ХИРЭ:

– В нашем институте каждый доцент имеет 
отдельную комнату. Там он держит свою библи-
отечку, готовится к лекциям, занимается наукой. 
Созданы все условия для творческой работы. 

Тут ректор увидел доцента своего института 
и обратился к нему:

– Вот наш доцент Цар может подтвердить 
мою правоту. 

Парень вскочил и выпалил:
– Неправда! В институте низкая квалифика-

ция, интриги, подсиживание…
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Ну что ж, замечание было совсем не диплома-
тичным. Все были смущены, но после небольшой 
заминки собрание продолжалось… Мы перешли 
в ХИРЭ. Через некоторое время узнали, что до-
цента Цар уже нет в институте. Позже узнали, что 
его нет и в нашем городе – он оказался в каком-
то городе в Сибири в научно-исследовательском 
институте. То есть за высказанную в обществен-
ном месте правду о взаимоотношениях в инсти-
туте доцента уволили, пользуясь телефонным 
правом, не позволили устроиться в Харькове и, 
по сути, «сослали» в Сибирь.*

Однако нельзя всех «причесывать под одну 
гребенку». Люди разные. Меня интересовало от-
ношение к книгам, которые я писал и издавал. 
Предпоследний (по отношению к моему пребы-
ванию в ХНУРЭ) проректор по учебной работе 
поддерживал написание и издание книг. Так, он 
указал завкафедрой обойти формальности и дать 
творческий отпуск для оформления и передачи 
в издательство одной из книг учебника «Теорія 
електричного зв’язку». Более того, он, обращаясь 
ко мне, добавил: «А еще скажите завкафедрой, 
что мы подумаем, нужен ли нам такой завкафе-
дрой, который мешат изданию учебника.

* Интересно сопоставление: Когда Михаил Восленский показал, что но-
менклатура является эксплуататорским классом в СССР, который 
эксплуатирует всех трудящихся, его «выгнали» из страны – лишили со-
ветского гражданства. А ведь он был не «простым» человеком – доктор 
исторических и философских наук, после Второй мировой войны работал 
в Нюрнбергском процессе, потом – в Союзном контрольном совете по Гер-
мании, во Всемирном Совете Мира, в АН СССР научным сотрудником, 
ученым секретарем Комиссии по разоружению.
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Последний проректор по учебной работе 
был иной.

Пришло время, и весь комплект необходи-
мых документов и рукопись 3-й части указанного 
учебника были отправлены в киевское издатель-
ство. Там книга прошла экспертизу, получила, 
как и две предыдущие книги, гриф учебника и 
включена в план издательства. Когда от Универ-
ситета потребовали плату за заказанную работу, 
он отказался это сделать. Довод – нет денег.

Это была не обычная книга. Это был первый 
в истории радиотехнического факультета ХПИ-
ХИРЭ учебник. Это был первый в Украине учеб-
ник по данной дисциплине на государственном 
языке; более того, это была последняя 3-я книга 
учебника в трех томах. Решение отказаться от 
оплаты заказанной работы носило не экономи-
ческий, а политический характер. Действитель-
но, когда я защищал докторскую диссертацию, у 
меня были две книги. Последняя книга учебника 
была пятнадцатой, если считать все опублико-
ванные книги. В самые тяжелые годы, начиная 
с 86-го года, когда не платили зарплату по пол-
года, Университет находил возможность опла-
чивать выпуск моих учебных пособий в этом же 
киевском издательстве. Цель такой политики 
ясна – сорвать опубликование учебника: нет 3-ей 
части – нет учебника. Как можно допустить, что-
бы беспартийный преподаватель стал первым в 
истории факультета автором учебника?! Нужно 
наказать его за предельную наглость: он не вклю-
чил в соавторы своего завкафедрой – коммуни-
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ста, в свое время секретаря парторганизации фа-
культета. 

Как я писал в «Автобиографии», издатель-
ство само выступило спонсором и издало книгу; 
более того, я получил Соросовский грант и все 
вопросы, связанные с подготовкой к изданию 
книги и ее изданием, были закрыты.

 Политичность решения об отказе Универси-
тета оплатить заказанное издание учебника была 
подтверждена событиями последних лет пребы-
вания в ХНУРЭ.

Я на протяжении своей работы и деятель-
ности решал научно-организационные вопросы 
на всех уровнях – от университетского уровня до 
мирового. Все же наиболее эффективным я был в 
написании книг. Поэтому, предполагая еще по-
работать 5-10 лет, я решил подготовить вчерне 
ряд книг, с которыми в последующие годы мог 
бы поработать, доводя их до необходимой для из-
дания кондиции.

К этому времени я уже отдал своих учеников 
на кафедру в учебный процесс и остался без ре-
альных сотрудников. Я обратился к стандартно-
му приему – набрал студентов для работы в Сту-
денческом научном обществе (СНО).

По положению о деятельности профессора в 
Университете написание монографий и учебных 
пособий относится к его научной работе.

Трудностей в подборе студентов не было – 
они сами стремились поработать с настоящим 
профессором. Это считалось заменой стандарт-
ного курсового проекта по курсу научной ра-
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ботой. Не зная пределов своих возможностей, 
студенты брались выполнять огромные объемы 
работ. Чтобы стимулировать студентов, я пообе-
щал зачислить их по совместительству по мой 
научной тематике, когда появится такая возмож-
ность. Действительно, через пару лет студентам 
удалось заплатить по моей научной теме.

Выполненная совместно со студентами рабо-
та переполошила кафедру и администраторов 
факультета. Более того, я отмечал, что студенты 
в некотором направлении делают больше, чем 
доценты, а весь коллектив студентов в СНО сде-
лал больше, чем вся кафедра может сделать за не-
сколько лет.

Завкафедрой-декан по линии деканата за-
претил выдавать проф. В.А. Омельченко ауди-
тории для встречи со студентами, а на кафедре 
запретил писать книги. Последний проректор по 
учебной работе, работавший «в тендеме» с завка-
федрой-деканом, тоже прямым текстом запретил 
мне писать книги. Мол, такая работа не плани-
ровалась кафедрой. Кто может планировать на-
учную работу Соросовского профессора? Харак-
терно, что в то же время проректор по научной 
работе восхищался, что профессор пенсионного 
возраста развил такую бурную деятельность, что 
и молодым докторантам не под силу. 

Таковы были взаимоотношения в Универси-
тете, Почему? Более понятно, когда в 70-е годы 
декан запрещал мне заниматься наукой. Тогда 
заканчивался 10-летний срок пребывания канди-
датов наук в должности завкафедрой – по прави-
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лам того времени наше Министерство высшего и 
среднего специального образования запрещало 
пребывание ктн в такой должности более 10 лет. 
Не сделал и не защитил докторскую диссерта-
цию – уходи и дай шанс следующему. В этих усло-
виях потенциальный доктор наук, который может 
появиться, если будут научные результаты, – это 
прямая угроза действующим завкафедрами.

В 80-м году, когда у меня были готовы мате-
риалы докторской диссертации, состоявшееся 
представление к защите было отменено секре-
тарем Парткома. Это было тоже понято. Тогда 
шла борьба за «кресло» ректора между ним, как 
«представителем Партии» и «представителем 
Науки». Новый молодой доктор наук мог спутать 
все карты. (Кроме того, «представителем Науки» 
был проректор по научной работе и и.о. ректора, 
а я был ученым секретарем Спецсовета, в кото-
ром он был председателем, т.е. я как бы относил-
ся к его «группе поддержки»).

Напомним, что к этому времени у меня был 
текст работы; основные результаты были изложе-
ны в книге «Распознавание сигналов по спектру в 
условиях априорной неопределенности», 1979 г.; 
теоретические положения проверены путем мо-
делирования на ЭВМ с использованием реальных 
сигналов, которые показали высокую эффектив-
ность найденных решений; осуществлена апро-
бация положений диссертации на Всесоюзной 
конференции. Более того, на госиспытании было 
решено принять систему на вооружение и начать 
ее выпуск для Армии.
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После защиты диссертации (через пять с по-
ловиной лет после первого представления к за-
щите) мой учитель в области прикладной мате-
матики профессор Б.Г. Марченко (г. Киев) дал 
мне такую характеристику: «В.А. Омельченко – 
страшный человек: голый, босой, вооружен до 
зубов и ничего не нужно». Вот именно – ничего 
не нужно! А если захочет чего? Ведь сможет от-
нять у кого угодно и что угодно.

В то время в Университете никто никому ни 
в чем не верил. Никакие мои заверения, что ка-
федра мне не нужна, не воспринимались всерьез. 
Меняется обстановка, меняются и взгляды. Счи-
талось, что В.А. Омельченко представляет собой 
«бомбу замедленного действия»…

Я не воспользовался ситуацией, когда после 
защиты диссертации ректор предлагал мне взять 
кафедру Высшей математики или какую-нибудь 
другую. Затем два проректора по научной работе 
один за другим предлагали и упрашивали взять 
эту же кафедру – я отказывался. Мне было инте-
реснее засесть за написания книг.

Еще раньше руководство научной школой 
Б.Г. Марченко по статистической радиофизи-
ке перешло в Харьков ко мне. В Харькове были 
большие возможности объединять ветви науч-
ной школы. Я создал кандидатский Специализи-
рованный совет, но не обычный, а региональный 
и включил в него представителей этой школы от 
Воронежа до Львова. В Харькове также создал по-
стоянно действующий областной научный семи-
нар по ее же тематике. Кроме того, организовал 
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написание коллективной монографии научны-
ми руководителями основных ветвей школы.

Большое значение имело объединение на-
учных школ Б.Р. Левина по статистической 
радиотехнике (с теоретическим уклоном) и 
Б.Г. Марченко по статистической радиофизике (с 
математическим уклоном) при организации Все-
союзной конференции. Получилась конферен-
ция, лучшая в Союзе. Некоторое время она про-
существовала. Затем я отделил «нашу» часть и 
проводил конференцию в разных городах Укра-
ины; ХНУРЭ же, по сути, раздав руководство сво-
им чиновникам, превратил конференцию в уни-
верситетскую. Так что без научного руководства 
она и заглохла.

С докторскими Специализированными сове-
тами в период моей подготовки к защите сложи-
лась сложная обстановка. В ХГУ Спецсовет закры-
ли, т.к. он не попал в новую оптимизированную 
сеть Спецсоветов. В ХНУРЭ было категорически 
отказано открыть докторский Спецсовет из-за 
низкого научного уровня сотрудников факульте-
та. Как я писал в «Автобиографии», ХГУ поставил 
задачу открыть в нем Спецсовет – тогда я смогу 
в нем защититься. Так и было сделано – основы-
ваясь на необходимости защит в большом реги-
оне от Воронежа до Львова, а также, пользуясь 
научными связями, удалось убедить ВАК СССР 
снять запрет с докторского Спецсовета ХГУ. Это 
был Спецсовет по радиофизике на физмат нау-
ки, и в нем позже защитились все руководители 
основных ветвей научной школы Б.Г. Марченко 
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от Харькова до Львова. Через некоторое время, 
учитывая просьбы сотрудников открыть Спецсо-
вет и в ХНУРЭ, ссылаясь на необходимость иметь 
также Спецсовет для защиты докторских диссер-
таций и по техническим наукам для указанного 
региона, удалось организовать при ХНУРЭ Спец-
совет по радиофизике, но уже по техническим на-
укам. Именно в нем руководство ХНУРЭ защити-
ло своих бывших и нынешних администраторов. 
Полагаю, что никто из них не имел ни единого 
шанса защититься на стороне – если бы это было 
не так, они бы давно защитились… В 70-е годы 
шутили: «Что такое докторская диссертация? – 
Это следующая работа после кандидатской дис-
сертации». Реально в «своем» Спецсовете именно 
такие работы и проходили, а в профессиональ-
ном «чужом»  – надо было бы выполнять жесткие 
требования ВАК СССР.

 Вообще еще с 70-х годов наблюдалась посте-
пенная деградация науки. Этот процесс отобра-
зился и в шутках типа «ученые шутят». 

Так, в 70-е годы появился лозунг: «Берегись 
наука – середняк косяком попер».

В 80-е годы требовалось, чтобы ответ соис-
кателя на поставленный вопрос был хотя бы ча-
стично правильным. Типа: «Скажите, что такое 
лошадинная сила?

– Это работа, которую совершает лошадь 
длиной в 1 метр и весом в 75 килограмм.

В 90-е годы и позже перешли на двоичное ис-
числение – на простой вопрос, требующий толь-
ко ответ «да» или «нет» соискатель должен отве-
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тить правильно. Типа: «Скажите, ученье свет или 
ученье тьма?»

– Ученье – свет.
Павильно. Достоен быть кандидатом наук.
Как будто бы в вузах забыли требования мо-

сковского ВАКа, что кандидатская диссертация – 
это решение известной задачи новым методом 
(причем, должна быть новизна и актуальность в 
постановке задачи, должны быть науные резуль-
таты, а работа в целом дожна иметь научную и 
практическую значимость). А докторская диссер-
тация – это создание нового научного направле-
ния или существенный вклад в новое научное на-
правление или же решение крупной проблемы, 
имеющее большое народно-хозяйственное или 
военное значение. Практически же после того, 
как технические вузы стали называться универси-
тетами и студенты перестали делать и защищать 
дипломные проеты, последние, по сути, стали за-
щищаться как кандидатские диссертации, а док-
торские диссертации просто стали «следующими 
работами после кандидатских диссертаций»…

Бывшие и нынешние руководители стали 
докторами и профессорами, а завкафедрой-де-
кан, защитившись, приобрел большую силу. Он 
захватил власть в созданном нами Спецсовете, за-
тем – во Всесоюзной конференции, и я стал для 
него помехой; кафедра же возмутилась, что Со-
росовский профессор пенсионного возраста раз-
вил слишком бурную деятельность и выставил 
сотрудников бездельниками. И здесь, к общей 
политике Университета, добавились человече-
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ские взаимоотношения и чувства: началась реа-
лизация принципа «за сделанное добро надо рас-
плачиваться»; проявилась естественная зависть, 
ненависть к талантам и т.д. Отсюда разгул чер-
ного пиара, разгром науки и учебного процесса 
Соросовского профессора – делалось все, чтобы 
от него избавиться. Действительно, правильно 
говорил Александр Блок: «Лжи и коварству меры 
нет».

Здесь удивляться нечему. Руководство было 
номенклатурой партийных органов разного 
уровня. Включение претендентов в класс номен-
клатуры – подчеркивал Михаил Восленский – 
происходило не по профессиональным, а по по-
литическим признакам. Соответственно, среди 
научно-педагогических кадров Высшей школы, 
как говорили профессионалы в неформальной 
обстановке, были руководители от недостаточно 
компетентных до полных «научных», а то и «на-
учно-педагогических импотентов». А руководи-
тели выбирали сотрудников «под себя». 

Общеизвестно, что начальство присваевает 
результаты работ подчиненных. Как руковод-
ство организации моих аспирантов-производ-
ственников присвоило авторство лучшего в мире 
панорамного приемника, ориентированного на 
решение задач радиоразведки, так и начальство 
университета присвоило руководство в создан-
ном нами Спецсовете и организованной Всесо-
юзной конфкренции, да еще и использовало их 
против меня: надо избавиться от автора – «свиде-
теля» событий. 
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В результате меня и отправили на пенсию. Я 
согласился. Были предложения о трудоустрой-
стве в Университете и вне него. Но зачем начи-
нать все сначала? Зачем продолжать принимать 
невольное участие в непрерывной «войне» толь-
ко для того, чтобы еще раз «осчастливить» людей 
какой-нибудь новой книгой? Я решил, что и на 
пенсии найду, чем заняться…

О расплате за сделанное добро, об отношени-
ях к талантам немало писали в художественной 
литературе.

У нас, славян, есть пословица: за сделанное 
добро надо расплачиваться. Оказывается, это 
распространенное явление. Так, в англоязычной 
литературе один из самых известных авторов ми-
ровой фантастики Гордон Р. Диксон в романе 
«Пограничник» по этому поводу говорит: «Су-
ществует закон физики человеческих взаимоот-
ношений, и один из природных законов такой 
физики гласит, что если ты совершаешь добро, 
тебе все равно придется заплатить за то, что ты 
сделал это». Ведь я, по сути, «сделал» старых и но-
вых администраторов докторами наук, открыв в 
ХНУНЭ докторский Спецсовет.

По поводу отношений к талантам подробно 
говорит англоязычный писатель Рафаэль Сабо-
тини, которого называли английским Дюма. В 
романе «Под знаменем быка», посвященному 
великому государственному деятелю Чезаре 
Боржа (кстати, Николо Макиавелли с него писал 
книгу «Государь»), он делится своими наблюде-
ниями: «Великий никогда не испытывает недо-
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статка во врагах. Прежде всего ему приходится 
иметь дело с менее великими, чьи честолюбивые 
помыслы он обращает во прах собственными 
успехами. А есть еще и люди-паразиты, сами ни 
на что не способные, кормящиеся умом и энер-
гией тех, кто брызжет идеями и проводит их в 
жизнь, но при этом, осознавая собственную ник-
чемность, готовы в любой момент подложить 
свинью своему благодетелю. На это толкает их 
мелочность натуры, глубокое тщеславие. Вели-
чие других ранит их самолюбие. Они в любой 
момент могут предать, ибо полагают, что, сва-
лив объект свей зависти, смогут преодолеть про-
пасть, разделяющую их и его. Они отчаянные 
лгуны и вовсю они лгут о себе, своем могуще-
стве, важности, значении, они лгут об объекте 
своей зависти, распуская о нем злобные слухи, 
принижая его достижения!»

Как будто бы Р. Саботини говорил о нас!
Можно сказать больше. Смотря со стороны 

на действия завкафедрой-декана и на взаимодей-
ствия с ним, невольно приходит на ум образное 
выражение, приведенное крупнейшим амери-
канским фантастом Гарри Гаррисоном в рома-
не «Чувство долга»: «Плохо быть вегетарианцем 
в Галактике хищников. Вы будете легкой добы-
чей». Не мешает также добавить: «Нет такой гадо-
сти, которую не могло бы выкинуть начальство». 
(Мак Рейнольдс «Орден славы»). Не даром народ-
ная мудрость гласит: «Каждый начальник – твой 
враг». Косвенно это подтверждают исследования 
Михаила Восленского, что каждый номенклатур-
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щик относится к классу эксплуататоров, которые 
эксплуатируют всех трудящихся, в том числе и 
тебя. (Согласно М. Восленскому номенклатура – 
правящий, эксплуатирующий, привилегирован-
ный, диктаторствующий, экспансионирующий 
класс. – М.С. Восленский «Номенклатура господ-
ствующий класс Советского Союза»).

Куда докатился ХНУРЭ со своей полити-
кой и особенностями взаимоотношений в среде 
«освітян», ярко сформулировал новый ректор 
Эдуард Рубин: «…мене призначили на посаду 
ректора, щоб виводити з крутого піке Харківський 
національний університет радіоелектроніки»…
(Самопоміч. 10 листопада 2018, 22(70)).

В той же статье Эдуард Рубин дал оценку си-
стемы Высшего образования в целом, которая в 
нашей стране, как он сказал, в массе своей факти-
чески является просто распределением дипломов 
за деньги. Нетрудно видеть, что ХНУРЭ как раз и 
относился к такой массе.

1.5. О языке

Четыре десятилетия были отданы преподава-
тельской деятельности. Тридцать лет я вел заня-
тия на русском языке, десять лет – на украинском; 
один год пришлось поработать и на английском 
языке. Хотя иногда приходилось параллельно ра-
ботать на русском и украинском или на украин-
ском и английском языках. 

Среди 15 опубликованных книг большая 
часть написана и издана на украинском языке. 
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Некоторые книги на английском языке подготов-
лены, но не изданы.

На Слобожанине вопрос о языке имеет осо-
бое значение. Если со времени «объединения» 
Украины и России на Переяславской Раде по-
стоянно издавались указы, ограничивающие 
применение или запрещающие украинский 
язык, на Восточной Украине порядка 200 лет 
шла жесткая административная работа по ис-
коренению украинского языка. За это время вы-
росло несколько поколений русскоговорящих 
украинцев.

В Западной Европе еще в 90-е годы было мне-
ние, что Украина – вымирающая страна, а укра-
инский – экзотический язык. В советское время в 
разных формах подчеркивалось, что те, кто гово-
рит на украинском языке, – самые невежествен-
ные люди. Например, в советском фильме «Че-
ловек с ружьем» есть такой эпизод. Один солдат 
обращается к другому и говорит:

– Дай ружжо. 
Тот оборачивается и отвечает: «Не ружжо, а 

ружье, невежда деревенская. Ты еще скажи «руш-
ныця».

Вот так! Кто говорит на украинском языке – 
ниже любого самого матерого невежды (так назы-
ваемый «кугут»). Впрочем, и в наше время мало 
что изменилось. Так, в переводной иностранной 
литературе, чтобы показать, что персонаж негра-
мотно говорит на английском языке, некоторые 
переводчики в русском тексте добавляют укра-
инские слова и словосочетания.
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Все вышесказанное приводит к тому, что вне-
дрение в вузах украинского языка в учебный про-
цесс – большая проблема. Появится некоторое 
постановление – в университете пошумят-пошу-
мят, а через некоторое время забудут и все воз-
вращается «на круги своя».

Преподаватели, выросшие в Украине и за-
кончившие русскоязычную школу, хоть изучали 
украинский язык. Однако среди преподавателей 
есть и выходцы из России, где украинский язык 
и не изучался. В итоге одни забыли, а другие ни-
когда и не знали украинского языка.

В этих условиях на уровне уговоров пробле-
му перехода преподавания на украинском языке 
не решить. Нужны, на мой взгляд, жесткие ад-
министративные меры. Например, не брать на 
работу преподавателей без сдачи соответствую-
щего экзамена по украинскому языку. В вузе не 
допускать к конкурсу на переизбрание без сдачи 
такого экзамена. Если же преподаватель не про-
водит занятия на украинском языке, отстранять 
его от занятий. Для этого должна быть отработа-
на юридическая основа таких действий – указа-
ния Министерства образования и науки, прика-
зы по университету и т.д.

К середине 90-х годов в моем университете, 
как и в других, был издан приказ, согласно кото-
рому преподавателям, кто досрочно перешел на 
лекциях на украинский язык, на 50% увеличива-
ется зарплата. Я тогда готовил начало учебника 
«Теорія електричного зв’язку» и для апробации 
прочитал одну лекцию на государственном язы-
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ке. Студенты взбунтовались, а завкафедрой и 
декан категорически запретили преподавать на 
государственном языке.

В ректорате проректор по учебной работе по-
яснил: «Когда студенты будут сдавать экзамен по 
украинскому языку, не только можно, но и нуж-
но будет читать лекции на украинском языке».

– А как же быть с приказом о досрочном на-
чале такой работы? – поинтересовался я.

– А это, чтоб у нас было, как у всех, – ответил 
проректор.

Когда, наконец, пришел приказ о необходи-
мости вести занятия на украинском языке, ни-
кто, естественно, не мог запретить этот язык. Но 
преподаватели не были готовы так работать. Те-
оретически поток студентов разбивался на две 
части – параллельно нужно было читать тот же 
материал на украинском и русском языках. Про-
фессура и доцентура, кто не знал украинского 
языка, просто объединяли эти части в единый 
поток и читали, как и ранее, только на русском 
языке. 

Прошло некоторое время, схлынула волна, 
и все осталось, как и раньше. Среди профессуры 
факультета только В.А. Омельченко, как пере-
шел к преподаванию на украинском языке, так и 
остался в этом состоянии до выхода на пенсию. 
Естественно, мой язык у русскоговорящих адми-
нистраторов был как «кость в горле»

Не следует думать, что знание языка на ком-
муникативном уровне достаточно. Важная часть – 
специальные термины. А это в мое время было 
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действительно проблемой – не существовало рус-
ско-украинских терминологических словарей. 
Мне приходилось по этому вопросу обращать-
ся к коллегам с Западной Украины – носителей 
украинского языка. Поэтому одно из направле-
ний работы со студентами в СНО была подготов-
ка терминологических словарей по моим дисци-
плинам. Такие материалы, прежде всего, нужны 
для преподавателей. Студентам же я говорил: 
«Для вас достаточно 1,5 месяца постоянно при-
сутствовать на лекциях, и вы перестанете вообще 
замечать, на каком языке она читается». 

Еще готовились англоязычные варианты 
книг, над которыми я работал со студентами. За-
чем они нужны?

Главный источник получения в универси-
тете валюты – это иностранные студенты. Они с 
удовольствием поступали в украинские вузы, т.к. 
обучение в них значительно дешевле, чем на За-
паде. Закончит студент украинский вуз, с укра-
инским дипломом о высшем образовании по-
ступит на последний курс в некотором западном 
вузе и через год с общепринятым во всем мире 
западным дипломом может поступить куда-угод-
но на работу. Но для учебы в украинском вузе в 
наших условиях надо было знать русский язык.

На Восточной Украине из-за языковых осо-
бенностей, обсужденных раньше, по крайней 
мере, еще два поколения населения в обиходе 
будет общаться на русском языке. Если языковая 
политика в Украине будет такой, что и в вузах 
Восточной Украины придется перейти на укра-
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инский язык, иностранные студенты должны 
буду изучать два языка – украинский для заня-
тий в вузе и русский для общения с окружающи-
ми. Это резко снизит поток иностранных студен-
тов в наши вузы.

Как показала практика, иностранные студен-
ты более или менее владеют английским языком 
и англоязычная учебная литература позволила 
бы им обучаться без достаточного знания укра-
инского языка.

Среди подготовленных к изданию, но не из-
данных книг, особое место, по крайней мере, 
для меня, занимала книга «Теорія ймовірностей 
у елекрозв’язку». Бог с ним, как говорится, с ан-
глийским языком, но, в мое время, вообще не 
было учебной литературы по Теории вероятно-
стей на украинском языке. Кроме того, практиче-
ски не существовало книг с такой подборкой ма-
териала, когда все разделы Теории вероятностей 
(в широком смысле) были бы в разумных объемах 
изложены в одной книге:

- теоретико-множественная основа Теории 
вероятностей;

- классическая Теория вероятностей;
- теория случайных процессов;
- теория информации;
- теория статистических решений (как часть 

математической статистики).
В книге принят метод изложения, который 

я уже давно перенял из книги А.Я. Хинчина 
«Восемь лекций по математическому анализу». 
Александр Яковлевич во введении к книге при-
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знавался, что был поставлен в тупик, когда ему 
предложили прочитать цикл лекций по выс-
шей математике для бухгалтеров, которые лет 
тридцать назад закончили вузы или вообще не 
имели высшего образования. Излагать матема-
тику в этих условиях было невозможно и проф. 
А.Я. Хинчин придумал, как выйти из положе-
ния – не излагать математику, а рассказывать о 
ней. Так и в моей книге на основании строгих 
определений далее обсуждались результаты. Это 
может сделать специалист, имеющий математи-
ческое образование; какие же результаты надо 
обсуждать, знает только прикладник. Поэтому 
в «Автобиографии» я подчеркивал, что такую 
книгу не может написать ни чистый математик, 
ни чистый прикладник (кто-то из профессуры от 
инженерии). Я же имел инженерное радиотехни-
ческое образование, мехматовское математиче-
ское образование и, кроме того, три десятилетия 
читал разные варианты фундаментального для 
связистов курса по тории электросвязи.

Здесь примешивались также и личные мо-
тивы.

Среди 15 книг, к которым «я приложил руку», 
я выступал как инженер (т.е. как представитель 
профессуры от инженерии), как радиофизик 
и только здесь я собирался выступить как мате-
матик. 

Это была бы особая книга, в которой не до-
пускались соавторы.

В пенсионный период, если бы я решил про-
сто опубликовать книгу, я мог бы обратиться в 
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ХПИ, где уже была связная кафедра с таким же 
названием, как в ХНУРЭ – «Сети связи»; мог бы 
обратиться в ХГУ на родственный радиофизи-
ческий факультет. Книга полезна не только для 
связистов, но и для радистов – радиотехников и 
радиофизиков.

Цена издания – соавторство представителя 
соответствующей организации. Все технические 
и материальные затраты тогда взяла бы на себя 
эта организация.

Я же хотел авторство в этой книге оставить 
исключительно для себя и предпринял нестан-
дартный ход – начал искать спонсоров в органи-
зациях, которые предлагали якобы уже получен-
ный мною выигрыш. Что из этого вышло – будет 
рассказано во втором разделе.

1.6. О признании достижений автора 
в научной области и в системе образования 
на региональном и международном уровнях

Выше описанные особенности взаимоотно-
шений с администраторами коммунистического 
разлива относятся к периоду, когда преподава-
тель и научный работник в некотором смысле 
становится опасным для них. Когда же он рабо-
тает на организацию, ситуация иная.

В течение значительного периода пребыва-
ния в ХИРЭ-ХНУРЭ руководство периодически 
выдавало мне разного рода благодарности за 
достижения в работе. Так, было с десяток благо-
дарностей по приказу, вошедшие в «Трудовую 
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книжку», как это было принято в советское вре-
мя; был назван «Лучшим методистом Универси-
тета»; выдавались ценные призы и т.д.

В «Автобиографии» приведено достаточно 
документов о признании на более высоком уров-
не – республиканском, союзном, а также на меж-
дународном уровне. 

Международное признание шло от имени 
Международного биографического центра (Ан-
глия, Кембридж) и Американского биографиче-
ского института (США). Правила у них достаточ-
но жесткие: нельзя предлагать свою кандидатуру 
для некоторой награды, нельзя купить место в 
биографическом издании или для некоторой на-
грады. Требовалось, чтобы претендент уже имел 
признание на региональном уровне в своей стра-
не, и он должен быть достоин международного 
признания; кроме того, ему надо было самому 
платить за мероприятия, связанные с награжде-
нием, причем, по западным ценам.

Мое имя получило международное призна-
ние на разных уровнях; однако, чем более высо-
кий уровень признания, тем более высокая пла-
та за организационные хлопоты. В итоге самые 
престижные награды были экономически не до-
стижимы в сложной экономической обстановке в 
Украине в 90-е годы.

В «Автобиографии» я приводил некоторые 
примеры таких недостижимых по стоимости 
представлений к наградам. В частности, я от-
мечал интересное представление к званию «Че-
ловек столетия» и предложение включить мою 
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расширенную биографию в биографическую 
книгу о 20-м столетии, где будут биографии Аль-
берта Эйнштейна, Президента Кеннеди, Лютера 
Кинга, Матера Терезы и др. Когда я не отвечал 
на предложения, директор(ка) Американско-
го биографического института прислала лично 
письмо, уговаривая дать согласие на опубликова-
ние моей биографии в книге – это, мол, нужно 
для будущих поколений. «Там» не понимали на-
ших экономических условий; по их уровню наш 
профессор просто нищий; он принципиально 
не имеет возможности оплатить соответствую-
щие стоимости мероприятий. Все же при нашей 
«бедности» кое-какие награды удалось принять: 
два раза – звания «Человек года» от Англии; два 
раза – «Человек года» и звание «Человек десяти-
летия» от Америки; – две медали за достижения в 
20-м столетии от Англии; в пяти биографических 
книгах от Америки помещены разного объема 
и по разным вопросам мои биографии, где наи-
более престижной была книга, в которую вошли 
500 биографий, отобранных из 200-х стран мира. 
Было также членство в Международной биогра-
фической ассоциации (от Англии), которая эк-
вивалентна международной академии, членство 
в Нью-йорской академии наук и в некоторых 
других организациях. Кроме того, был почетным 
членом Международного биографического цен-
тра (Англия) и консультантом Американского 
биографическоего института.

Для нас, преподавателей и научных работни-
ков, психологически наиболее важными награда-
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ми являются те, где фигурируют термины «про-
фессор» или «доктор наук». 

Так, для меня психологически было важно 
почетное звание «Соросовский профессор», ко-
торое подчеркивало фундаментальный харак-
тер научных результатов; в технических вузах, 
хоть они и стали называться «университетами», 
на многотысячные коллективы преподавателей и 
научных работников мог приходиться один-два 
Соросовский профессор. (Правда, экономически 
было совсем неплохо, что к сертификату такого 
профессора прилагалась также существенная 
сумма «гранта» в долларах).

Здесь я прилагаю копии документов о пред-
ложении присвоить мне звания «Почетный про-
фессор» в области образования и, соответственно 
«Почетный доктор» от Международного биогра-
фического центра (Англия, Кембридж). (Док.  1.1; 
Док.  1.1а; Док.  1.2; Док.  1.2а).

Сертификаты по этим высоким наградам не 
были получены по той же экономической при-
чине – стоимости для меня совершенно нереаль-
ны. По каждому из них нужно было сделать всту-
пительный взнос на сумму более четырех тысяч 
долларов.
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Док. 1.1
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Док. 1.1а
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Док. 1.2
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Док. 1.2а
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Сегоднешние книги – 
это завтрашние дела.

Генрих Манн

Любую задачу можно решить,
если затратить достаточное время.

Академик Н.И. Ахиезер, математик

Есть международная компания «Stаrt.money» 
и украинские компаии «Родинний клуб», «Імідж 
клуб», «Пошторг», «РечіДоРечі», «Додому», «Мо-
настирський дар», «Щаслива посилка», «Здорове 
життя» и другие, с которыми я не контактировал, 
или не «играл», как это я называл. Кто они?..

Как-то несколько лет назад, я получил СМС-
ку, что, якобы, мой номер телефона выиграл до-
машний кинотеатр. Указывался номер телефона, 
по которому предлагалось позвонить для полу-
чения дополнительной информации. Я заинте-
ресовался и позвонил. Женский голос ответил 
мне, что мой номер действительно выиграл до-
машний кинотеатр и для получения выиграша 
нужно срочно, в течение трех дней, накупить 
на некоторую сумму карточек для пополнения 
счета в мобильном телефоне; после этого надо 

Раздел 2

Игра и выигрыш: 
торговля как игровой бизнес
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позвонить и сообщить адрес. Тогда их сотрудни-
ки привезут выигрыш и возьмут некоторые пас-
портные данные.

Это «плохо попахивало» и я деликатно отве-
тил, что тяжелый на подъем и не люблю быстро 
«бегать» за покупками или за чем-нибудь другим. 
Поэтому я предложил, пусть, мол, их сотрудики 
привозят выигрыш (я могу прямо сейчас сообщить 
свой адрес), я выдам им соответствущую сумму и 
пусть они делают с нею, что хотят. Получив вы-
игрыш, сообщу некоторые паспортные данные. 
Менеджер отвергла мое предложение, мол, усло-
вие вручения выиграша утверджено и не подле-
жит изменению. На этом разговор был окончен.

Позже, на Харьковском телевидении несколь-
ко раз говорили, что люди жаловались, что в этой 
Акции не вручали выиграша, хотя они четко вы-
полняли все условия. Люди подчеркивали, что 
это была чисто мошенническая схема. Я поступил 
совершенно правильно, не приняв в ней участия.

И вот, позже, в июле 2018 года, пришла  СМС-ка, 
что надо «забрать» большую сумму в 370 тысяч 
гривень. Я не стер это сообщение, чтобы показать 
родным, как работают мошенники. Но шло вре-
мя, я более или менее подготовил к изданию свою 
книгу «Теорія ймовірностей у електрозв’язку», 
причем, в украинскоязычном и аглоязычном ва-
риантах. Задумался, как найти спонсора. Самый 
естественный путь – обратиться в соответствую-
щий фонд (ведь их стало много в последнее вре-
мя). И тут, в ноябре 2018 года, приходит еще раз 
СМС-ка о 370 тысячах гривень, причем, уже с дву-
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мя подписями. Подумалось: «Не могут же все быть 
мошенниками. Нодо узнать, что это все значит – 
ведь, как говорится, за спрос денег не берут». Я и 
позвонил по указанному номеру.

Мой звонок встретил кто-то из служащих 
нижнего звена и предложил переговорить с ме-
неджером. Это уже был мужчина с солидным 
властным голосом. Он очень осторожко выспра-
шивал мои персональные данные: точный адрес, 
фамилию, имя, отчество и точную дату рожде-
ния. Только после этого он ответил на вопрос, что 
все это зчачит: «Ваш номер телефона выиграл». 
«Как получить выигрыш?» – поинтересовался я. 
Он ответил: «Сначала надо сделать заказ на по-
купку того, что предлагает Компания» – и пере-
адресовал меня к сотруднику нижнего звена.

Так был сделан первый заказ – по телефону.
Сначала все было как в тумане. Предлага-

ли делать заказы «Start.money» и «Родинний 
клуб» – даже представлялось, что это почти 
одно и то же: «Start.money», мол, дает деньги, а 
«Родинний клуб» выполняет техническую рабо-
ту. Потом вдруг появилось еще одно название – 
«РечіДоРечі». На мой вопрос: «Что это такое?» – 
из «Родинного клуба» ответили, что это, мол, 
дочернее предприятие.

Когда накопилось с дюжину сделанных за-
казов, и я спросил, сколько еще надо их сделать, 
голос серьезной женщины среднего возраста не-
сколько раз повторил цифру 20. Но как заказы 
считались? Общая сумма по всем направлениям 
или по одному конкретному?
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Со временем количество реализованных за-
казов возрастало. Появились «звания» «Победи-
тель», «Главный победитель», «Получатель глав-
ного приза». Тогда я, как теоретик, попытался 
воспроизвести схему, по которой могли работать 
Компании. Председатель призовой комиссии 
«Родинного клуба» хорошо формализовала путь 
продвижения «игрока» к выигрышу, и я смог по-
строить свою теорию (Кстати, на «нижнем уров-
не» мне сказали, что у них «принято» принимать 
заказы на товары на сумму не менее 299 гривень).

Некоторые Компании иногда могут ограни-
чиваться «простой игрой». При этом «игра» со-
стоит из одного цикла, в котором всего 3 простых 
уровня, (т.е. 3 заказа). Это пыталась сделать, на-
пример, «Start.money», но после моего письма (что 
я ищу спонсора для издания книги), они продол-
жили со мной «игру». С точки зрения этой схемы 
«Родинний клуб» проводил «игру» в 3 цикла с 
двойной оплатой за переход с уровня на уровень. 
То есть это цикл «Победитель» с 3-мя уровнями 
с двойной оплатой (6 заказов), цикл «Главный 
победитель» такого же вида с 6-ю заказами и, на-
конец, цикл «Получатель главного приза» с 6-ю 
заказами. Всего 18 заказов. Еще 1 уровень с двумя 
заказами, якобы для того, чтобы «игрок» мог по-
лучить выигрыш. Таким образом, оправдывалась 
цифра 20 заказов. Далее теория, разработанная в 
«Родинном клубе», ничего не предлагала – либо 
не было, либо было мало участников «игры», за-
шедших так далеко. Я назвал эту область: «Тяг-
ни, поки тягнеться; дої, поки доїться». В «Start.
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money» и в «Родинном клубе» специально для 
меня ввели новые «звания» – «Клієнт найвищої 
категорії», VIP-клієнт и др. Некоторые Компании 
так ко мне и обращались.

Накапливалось число выполненных заказов, 
присылались документы о существовании выигры-
ша с подписями и печатями всех структур – Глав-
ного юриста, Главного финансиста, Председателя 
призовой комиссии. При этом на полях микроско-
пическими буквами писали: «Не имеет юридиче-
ской силы. Не является финансовым документом».

Например, в «Родинном клубе» за зимний 
квартал 2018–2019 гг. выдали сертификат, что на 
мое имя в банк положена соответствующая сумма 
выигрыша. За весну 2019 г. выдали сертификат 
«Победителя Всеукраинской акции», потом ана-
логичный сертификат выдали за лето 2019 г. Хотя 
указывались точные даты, когда выигрыш будет 
отправлен по моему адресу, выплаты не было. 
Были и впоследствии подобные сертификаты.

В этих условиях я решил расширить круг 
Компаний, с которыми мог бы «играть». Ряд Ком-
паний, несмотря на то, что я не отвечал на их за-
просы, которые они подкладывали в посылки, по-
стоянно их повторяли. Сначала я включил в круг 
своих интересов Компанию «Імідж клуб» – мне 
понравился стиль писем. Это были по-семейному 
теплые доверительные письма. Далее добавились 
все те, кто постоянно добивался, чтобы я стал их 
клиентом. В итоге всего оказалось 9 организаций. 
Я с ними проработал в полном объеме до декабря 
2019 г. и далее частично – до мая 2020 г.
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Оказалось, что и новые фирмы работали по 
той же схеме, только без формализации, харак-
терной для «Родинного клуба». Я не хотел пере-
ходить в этой «игре» в следующий, 2020 год. Поэ-
тому по телефону заблаговременно сообщил, что 
с 1-го декабря 2019 год я прекращаю взаимодей-
ствовать с ними – нуль внимания.

Сначала я хотел применить «жесткий бре-
кет», как сказали бы в Британии, – принимать 
посылки до 1-го декабря, а те, что пришли бы 
позже, отправлять назад. Такой «язык» они бы 
поняли. Однако, чтобы не нарушать условий 
«игры», я решил осуществить «легкий брекет». 
Раньше я принимал предложения сделать за-
казы, которые были в письмах, предложения, 
сделанные по телефону, когда мне звонили, а 
также в СМС-ках. После 1-го декабря я перестал 
общаться по телефону (игнорировал их звонки 
и СМС-ки), а из предложений в письмах выби-
рал наиболее перспективные. Это, в основном, 
были рассуждения о том, как доставить выи-
грыш, который якобы давно существует. С моей 
точки зрения я давал всем шанс «закончить 
игру» – «представить выигрыш» или «замол-
чать навсегда». Почти никто ничего не заметил, 
и продолжалась обычная рутина. Когда остался 
всего лишь один невыкупленный заказ, после 
которого связь с Компаниями прекратилась бы, 
«Імідж клуб» сделал предложение, «от которо-
го нельзя было отказаться»; тогда и «Родинний 
клуб» спохватился и сделал аналогичное пред-
ложение.
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Я решил, что если Компании не хотят выхо-
дить из «игры» по моему алгоритму, надо дать 
им шанс выйти из «игры» по их правилам (как 
это я тогда понимал).

Чтобы все Компании были в одинаковом по-
ложении, я сделал заказы по всем 9-и направле-
ниям. Пришло время заканчивать «игру», тем бо-
лее, что начался карантин, в том числе, жесткий 
карантин из-за коронавируса. В этих условиях, 
нарушая условия карантина, я сделал послед-
нюю партию заказов и письменно сообщил, что 
окончательно выхожу из «игры» и что это будут 
последние выкупленные заказы. Какова реак-
ция? Из 9-ти Компаний 7 как ни в чем ни бывало, 
предложили сделать по заказу, «Родинний клуб» 
предложил сделать 2 заказа, а «Імідж клуб» уму-
дрился предложить сделать аж 3 заказа.

«Мягкий брекет», который содержал 3 цикла 
общения с компаниями, продолжался с 1-го дека-
бря 2019 года по 1-е мая 2020 года, т.е. 5 месяцев. 
Всего я участвовал в «игре» с ноября 2018 года до 
мая 2020 года, т. е. 18 месяцев (1,5 года).

После моего выхода из «игры» начался 
«шквал» телефонных звонков от всех фирм. Звон-
ки были с утра до вечера в будни, в выходные и 
на праздники. Иногда волна звонков затухала, а 
потом возникала снова. Так продолжалось пол-
года…

Все фирмы имеют одинаковые характерис-
тики:

- Они засекречены. В советское время толь-
ко организации, которые занимались военны-
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ми разработками, не имели адреса, а выступали 
как п/я или а/я. Эти Компании выступают под 
адресом п/с (поштова скринька). В художествен-
ной литературе высказывается предубеждение 
против подобных организаций. Так, например, 
Дэвид Моррел, создатель образа Рембо, который 
обошел экраны всего мира, в роман «Огненный 
завет», в частности, говорит: «Если у компании, 
куда они (клиенты – В.О.) должны посылать чек 
(по заказу на товар по почте – В.О.), нет адреса 
(а только абонентный ящик – В.О.), дело пахнет 
аферой…»;

- Они дают номера телефонов сотрудников 
«нижнего звена», по которым можно только де-
лать заказы. Телефоны сотрудников более высо-
кого уровня (менеджеров) недоступны; 

- Компании предлагают делать заказы в пись-
мах; если отрабатывается «игра» с несколькими 
Компаниями, они подкладывают свои письма в 
параллельные ветви, причем, везде, обязатель-
но пишут: «Відповідь обов’язкова. Відсутність 
відповеді значить відмову від Призу»; кроме того, 
постоянно звонят, якобы сообщая новую инфор-
мацию от руководства, и требуют сделать заказ; 
присылают СМС-ки, на которые тоже надо отве-
чать.

Что касается стоимости заказа, четко выдер-
жать сумму в 299 гривень (заказывая 2-3 предме-
та) сложно и обычно заказы делались на сумму 
более 300-х гривень. Упаковка и почтовый пере-
вод стоили порядка 75 гривень. В итоге, посыл-
ка стоила порядка 400-х гривень. Напомним, что 



–77–

Раздел 2. Игра и выигрыш: торговля как игровой бизнес

такие расценки были в начале «игры». Далее они 
значительно возросли. Представители Компа-
ний, случалось, нарушали заказы – они присыла-
ли товары повышенной стоимости или даже не 
заказанные.

Все это делось при условии, что регулярно 
выдавались документы о выигрыше даже с ука-
занием срока доставки, но выигрыш так и не по-
ступал… 

Были сложные периоды карантина в стране. 
Карантин сказался и на системе образования. 
Высшая школа и дальше деградировала – по-
думать только, раньше разными способами до-
бивались, чтобы студенты ходили на занятия, 
а теперь им запрещают это делать. Еще раньше 
в технических вузах (хоть они стали называться 
университетами) студенты перестали выполнять 
и защищать дипломные проекты! Зачем в этих 
условиях моя книга повышенной сложности? 
Она просто становится ненужной. Не нужна кни-
га – снимается вопрос о потенциальном спонсоре 
для ее издания.

Однако, как я отметил в начале первого раз-
дела книги, мне хотелось заниматься более или 
менее привычным делом. Я чувствовал себя наи-
более комфортно за столом, когда что-то анали-
зировал, писал. И тут меня осенило: я ведь 2 года 
изучал некоторую новую для меня область и 1,5 
года потратил на подбор документов. У меня на-
копилась масса документов о деятельности Ком-
паний, с которыми я «играл». Так почему бы не 
сесть снова за стол и начать писать книгу в этой 
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области? С юности у меня было твердое убежде-
ние: «Что, что бы я ни делал, – это кому-то нуж-
но». В данном случае, некоторые Компании писа-
ли, что мою кандидатуру выбрали из порядка 40 
тысяч претендентов. То есть, возможно, десяткам 
тысяч человек будет полезно узнать, с кем они 
имеют дело. Они увидят копии документов, ко-
торые характеризуют «кухню» – процедуры, ко-
торые им придется пройти. Если кто и решится 
вступить в «игру», скорей всего, получит те же 
результаты, которые получил и я. 

2.1. «Start.money» 

Вице-президент – Анна Геллар.

Заберіть 370 000 грн. Готівкою.
Дзвоніть: 0800305020 (безошт.) Код 2487

Отправитель: «Start.money»
Послано: 6 – июль – 2018

16:12:23 
Первое СМС-сообщение от «Start.money», 

предлагающее начать взаимодействовать с Ком-
панией.

Начиная с лета 2018 г. появились сообщения 
от «Start.money» и «Родинного клуба» аналогич-
ного содержания. Летом я не обращал на них 
внимания, но с ноября 2018 г. ситуация измени-
лась – началось взаимодействие с этими органи-
зациями и «РечіДоРечі», которое позже расши-
рилось до взаимодействия еще с шестью другими 
Компаниями.
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Главная Компания – «Start.money». Это Меж-
дународная компания, филиал которой был 
открыт в Украине. Глава филиала леди Анна 
Геллар. В самом филиале техническую работу 
выполнял «Керівник служби з вручення призів» 
Владимир Антонченко.

Активное взаимодействие с этой Компанией 
привело к тому, что уже в начале 2019 г. мне был 
назначен якобы реальный Приз в сумме 370000 
грн. В их письме представлена соответствую-
щая «Выписка з наказу №432/1 від 01.02.2019 р.» 
Характерная деталь: предлагался дополнитель-
ный Приз – семейное авто или 277000 грн. плюс 
80000 грн. за скорость ответов на их предложе-
ние. Цифры дополнительного Приза менялись, 
но суть оставалась прежней: чтобы получить ос-
новной Приз, нужно было согласиться на допол-
нительный, т. е. сделать заказ. Без этого заказа все 
аннулировалось, т. е. никакого основного Приза, 
который якобы выигран с самого начала, не су-
ществовало. Существенно, когда предлагалось 
сделать очередной заказ, обязательно добавля-
лась фраза: «Відповідь обов’язкова. Відсутність 
відповіді означає відмову від Призу».

Приведем основные предложения, на которые 
нужно было отвечать, естественно, делая заказы: 

Наказ на вручення грошей уже затверджено… 
Проте для виплати Вам такої великої суми грошей 
нам потрібно знати, в який саме спосіб Ви хотіли 
б їх отримати. (Готівкою на офіційному врученні 
керівництвом Компанії; Безготівковий переказ на осо-
бистий банківський рахунок Переможця). (Док.  3.1).
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Перед церемонією нагородження ми маємо узго-
дити деякі деталі. Справа в тому, що на вручення 
370 000 гривень Анна Геллар проголосить вітальну 
промову англійською мовою, оскільки погано володіє 
українською. Віктор Олександрович, будь ласка 
терміново повідомте нам: Ви потребуєте послуг 
перекладача? Чи Ви володієте англійською мовою? 
(Характерно, что подчеркивалось: «Віце – пре-
зидент компанії Анна Геллар спеціально відклала всі 
свої справи, щоб прилетіти з Лондона і особисто 
привітати Вас із перемогою та вручити 370 000 гри-
вень») (Док. 3.2).

Ви підтвердили свій статус Головного перемож-
ця та Власника 370 000 гривень. Залишилося зробити 
фінальний крок – надіслати нам Бланк ідентифікації 
Переможця. (Добавлялось «особисте звернення Анни 
Геллар – віце – президента компанії.) (Док. 3.3а).

Наразі Анна Геллар знаходиться у Лондоні. Вона 
закриває банківський рахунок, де зберігаються кошти. 
Процедура досить складна і потребує максимальної 
безпеки і не дивно, адже на кону – 370 000 гривень! 
Банк затребував документ, що підтверджує Вашу осо-
бу та статус Головного переможця і Отримувача… 
Надішліть Бланк підтвердження особи. (Док. 3.3б; 
Док. 2.3в).

Вислати «Договір двосторонньої домовленості… 
Вручення Головного призу заплановано на 30 грудня 
2019 р. (Док. 3.4а; Док. 3.4б).

Вперше за всю історію «Start.money» Переможцю 
Акції присвоєно почесний статус «Клієнта найвищої 
категорії» і ми хочемо як найшвидше вручити… 
370 000 гривень… Вирішено оформити та надіслати 
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Вам «Заяву на прискорену виплату 370 000 гривень». 
»Заява» – фінальний документ, який розпочне випла-
ту коштів протягом 24 години після обробки Вашої 
відповіді… Ваше нагородження буде першим у 2020 р. 
(Док. 3.4в).

Ми отримали з Лондону особисте розпоряджен-
ня Віце – президента Компанії Анни Геллар вручити 
Вам 370 000 гривень протягом 48 годин. Анна Гел-
лар доручила Керівнику служби вручення призів Во-
лодимиру Антонченку доставити 370 000 гривень 
готівкою Вам додому… Проте,можливо, Вам такий 
варіант не до вподоби? У такому разі Ви можете 
одержати кошти банківським чи поштовим перека-
зом. Оберіть і повідомте бажаний спосіб отримання 
виграшу! (Док. 3.5).

Спеціально для Вас випущено «Преміальну карт-
ку»….

Надішліть нам «Форму активізації Призової 
картки»…Щойно Ви підпишете та надішлете нам 
заповнену «Форму активізації», ми перевіримо шифр 
на автентичність і одразу ж на Вашу адресу буде 
відправлено банківську картку. На рахунку цієї карт-
ки буде 370 000 гривень! (Док.3.6а ).

Завірте підписом «Генеральний документ на-
городження»… Надішліть «Головний документ на-
городження»… Нагородження відбудеться тільки за 
наявність Вашої відповіді… 

Посол «Start.money» прибув до українського офі-
су Компанії для Вашого нагородження… Головні 
обов’язки Посла «Start.money»: Проведення генераль-
ної перевірки перед виплатою Головного призу Пере-
можця Акції… Посол «Start.money» проконтролював 
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роботу всіх відділів та поставив перед Компанією за-
вдання нагородити Переможця. (Док. 3.6б; Док. 3.6в).

Ви стали Переможцем в Акції і вже 31 березня 
(2020 р.) отримаєте 370000 гривень… Однак для за-
вершення виплати необхідна лише ваша відповідь. 
Справа в тому, що Головний офіс «Start.money» 
знаходиться у Лондоні, тому Ваш виграш було за-
раховано у фунтах стерлінгів. Щоб конвертувати 
призові кошти у гривні нам необхідно отримати від 
Вас «Дозвіл на конвертацію». Вам необхідно лише за-
повнити «Дозвіл»… та надіслати на адресу «Start.
money»… (Док. 3.7а).

Характерно, что, кроме основных докумен-
тов, присылали копии внутренних документов, 
которые якобы готовились: 

Так: Головний бухгалтер. Звіт: ...Ми не можемо 
здійснити виплату та передати Переможцю його 
370 000 гривень. поки гроші на рахунку не буде конвер-
товано у гривні… Прошу Вас терміново зв’язатися 
з Переможцем та запросити «Дозвіл на конвертацію 
призових коштів у гривні». (Док. 3.7б).

370 000 гривень уже знаходяться на Вашому ра-
хунку, відкритого на Ваше ім’я. Доказом цього є «Ви-
писка з призового рахунку». (Док. 3.8)

Усі необхідні документи – готові. Виплата При-
зу офіційно затверджена. Готуйтесь oтримати ви-
граш!

Проте ми отримали повідомлення з банку, що 
для видачі такої великої суми грошей наявні лише 
купюри номіналами 500 та 1000 гривень… Банку 
необхідно терміново сповістити, купюрами якого 
номіналу формувати грошову виплату. Так, будь ла-
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ска, оберіть, якими купюрами Ви бажаєте одержати 
370 000 гривень: номіналами 500 чи 1 000 гривень? 
Дайте відповідь протягом 3 днів. (Док. 3.9). 

До українського філіалу Компанії надійшов 
фінальний документ із Лондона – «Розпорядження» 
Ради директорів «Start.money», що розпочинає наго-
родження та дає старт виплати Вам Призу – 370000 
гривень. Тому було прийнято рішення: в екстрено-
му порядку оформити на Ваше ім’я «Згоду на наго-
родження» та негайно надіслати Вам. Саме в цьому 
документі Вам необхідно вказати бажаний спосіб 
одержання виграшу. Терміново… надішліть на адре-
су Компанії. Фінансовий менеджер «Start.money» у 
Лондоні здійснить відправлення грошей поштою, 
(Док. 3.10а; Док. 3.10б; Док. 3.10в).

Своїми швидкими відповідями на листи і правиль-
но заповненими документами Ви підкорили не тільки 
Раду директорів Компанії, а й самого Президента 
«Start.money» Саймона Фінчера Тому Саймон Фінчер 
виявив бажання приїхати з Лондона й нагородити 
Вас особисто… Щоб одержати виграш, терміново 
повідомте нам  – Ви погоджуєтесь на візит Саймона 
Фінчера для особистого вручення Вам 370 000 гривень 
чи бажаєте отримати гроші міжнародним пошто-
вим переказом? (Док. 3.11).

Зробіть замовлення для реєстрації Призового Ва-
учера Головного переможця… Почесний консул «Start.
money»… підтверджує відправлення 370 000 гри-
вень Головному переможцю на ім’я Омельченко В.О. 
(Док. 3.12а).

Ви підтвердили статус Переможця та Власни-
ка 370 000 гривень. Залишилось зробити фінальний 
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крок – надіслати Бланк ідентифікації Переможця. Без 
вашого підпису в Бланку ідентифікації Переможця 
виплата Призу неможлива. (Док. 3.12б; Док. 2.12в).

Заповніть та поверніть нам «Накладну на одер-
жання Призу»,вписавши y неї код бажаного способу 
отримання грошей… Ваші гроші вже підготовлено до 
вручення та переказано на призовий рахунок, оформ-
лений на Ваше ім’я. Зараз цей рахунок неактив-
ний, оскільки активувати його можете тільки Ви. 
(Док. 3.13).

Надішліть «Запит на доставку Головного та до-
даткових Призів»… Фінансовий менеджер Компанії 
особисто привезе Головний та додатковий Призи 
прямо Вам додому. Відкрито розрахунковий рахунок 
«Святковий». На рахунку 370000 гривень. (Док. 2.14а; 
Док. 3.14б; Док. 3.14в; Док. 3.14г).

Видано: «Дозвіл на переказ 370 000 гривень»; 
«Сертифікат підтвердження перемоги в Акції «Start.
money» з Головним призом 370 000 гривень на ім’я 
Омельченка Віктора Олександровича. (Док. 3.15).

Каков же итог? С самого начала утверждалось, 
что был выигрыш, который надо было просто за-
брать, но это оказалось уловкой – его надо было 
заработать. Уже с первого шага предлагалось сде-
лать заказ на некоторый дополнительный Приз, 
без которого и основной Приз аннулировался.

Когда, казалось бы, Приз заработан, возни-
кали дополнительные условия, которые нужно 
было учитывать и продожать «игру».

 Неоднократно высшее начальство требова-
ло в крайчайшие сроки (24 или 48 часов) предо-
ставить Победителю Приз – этого не делалось. 
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Напомним имена: Посол «Start.money» Давид 
Стоун, Президент Компании «Start.money» Сай-
мон Финчер, Почетный консул Компании «Start.
money» Ричард Дахман, Вице – президент «Start.
money» Анна Геллар.

Так почему же Приз так и не был вручен? 
Ведь давно казалось,что чуть ли не каждый шаг – 
последний. Далее мы и анализируем этот вопрос 
и пытаемся дать на него ответ…

После выхода из «игры» с мая 2020 года были 
многочисленные звонки как от этой Компании, 
так и от всех других. Но начался карантин из-за 
коронавируса, в том числе и жесткий карантин, 
ограничивший свободу передвижения и возмож-
ноти общения с людьми.

Интересны последние СМС-ки от «Start.
money»:

Віктор. Ми готові Вам вручити
370000 грн.! Це не жарт!
Негайно телефонуйте:  
0800300915(безкоштовно)
Ваш код: 10965 
Отправитель: «Start.money»
Послано:9 – Дек. –2020 
Віктор.
Екстрено! Картка активована,
на рахунку 370000 грн. Негайно
зверніться по гроші. Тел.
0800300915 (безкошт.) Назвіть
11212
Отправитль: «Start.money».
Послано: 6 – янв. – 2021
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Все это хорошо звучит. Вот только беда – все 
остальные организации присылали анологичные 
СМС-ки. Только указывали свои суммы. Но, как 
говорится, кончая – кончай.

2.2. «Родинний клуб» 

Председатель Комиссии по вручению при-
зов – Елена Коваль.

Пани Елена Коваль отличалась от предста-
вителей других организаций. Именно она раз-
работала путь продвижения «клиента» к вы-
игрышу – «Победитель», «Главный победитель», 
«Получатель главного приза»; Персонально для 
меня после прохождения всех этих этапов было 
придумано «звание» VIP-клиента и др. 

Елена Коваль не тянула с присвоением мне 
«наград» – уже в декабре 2018 г. присудила «Го-
ловний приз сезону Зима». (Напомню, что я вклю-
чился в «игру» с ноября).

Приведем соответствующие выписки из до-
кументов:

Дату нагородження визначено. Уже 27 груд-
ня 2018 року Ви отримаєте Головний приз сезону – 
370 000 гривень  – у повному обсязі. Проте вчора… 
прийняте рішення… дозволити Вам… збільшити 
свій виграш на додачу до Головного призу ще й 
Додаткові цінні призи… Заповніть персональний 
файл – «Затребування Призів», поста вте дату і 
підпіс. (Док.  3.16а; 3.16б).

Головний приз Акції 370 000 гривень буде вручено га-
рантовано 27 грудня (протягом 48 годин)… Спеціально 
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для Вас я підготовила призовий пакет «Максималь-
ний»… виріжте іменну контрмарку… поставте дату 
і підпіс. Надішліть… Карту вимоги Призового пакета 
«Максимальний»… протягом 3 днів. (Док. 3.17а; 3.17б)

Я підписала підтвердження про відкриття 
іменного рахунку… на який здійснено переказ 370 000 
гривень… Вам надіслано Сертифікат, …що дає право 
на отримання Головного призу…

Вам необхідно… надіслати нам Ваш номер 
Сертифікату, вписавши його у Запит доступу до 
іменного рахунку… Ми чекаємо на Вашу відповідь 
не пізніше 3 днів із моменту одержання Вами листа. 
(Док. 3.18а; 3.18б; 3.18в).

Вам як затвердженому Переможцю Акції та 
законному Власнику Головного призу надано безза-
перечне право обрати періодичність виплати Вам 
370 000 гривень!.. Щоб одержати Головний приз – 
370 000 гривень – заповніть та поверніть нам «Бланк 
періодичності отримання виграшу». Повернути 
(«Бланк») протягом 3 днів. (Док. 3.19а).

Выплаты не было и, как ни в чем ни бывало, 
называя меня Победителем, перешли к сезону 
Весна. (Позже будет пояснено значение «звания» 
«Победитель»).

Саме Ви  – наш Переможець та Власник Головного 
призу сезону (Весна)  – 370 000 гривень!.. Вам надіслано 
документ «Вибір способу виплати», у якому Вам 
необхідно вказати бажаний спосіб отримання Голов-
ного призу сезону Весна. Заповніть його і надішліть… 
протягом 3 днів. ( Док. 3.19б).

Компания работала солидно – прислали «Ор-
дер на получение Главного приза сезона Весна» с 
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указаним фамилии, имени, отчества Победителя, 
подписанный представителями трех подразделе-
ний – Комиссии по вручению призов, Финансо-
вого директора и Юридического консультанта , 
естественно, с подписями и печатями. Однако,на 
полях микроскопическим шрифтом напечатано: 
«Не є фінансовим документом. Не має юридичної 
сили». Вот так! (Док. 3.20).

Переможця Акції та Власника 370 000 гривень ви-
значено: Омельченко Віктор Олександрович… Під час 
виконання своїх функцій Комісія з вручення призів 
здійснила перевірку фінансової документації… В про-
цесі перевірок було затверджено, що у Досьє відсутній 
підпіс Переможця… У разі відсутності підпису Пере-
можця Призу буде скасовано… Надішліть нам відпо-
відь якомога швидше! Якщо Ви не дасте відповідь про-
тягом 3 днів, – ми будемо змушені анулювати Ваше 
Досьє Переможця і Ви втратите 370 000 гривень.
(Док. 3.21а; 3.21б).

Награды продолжлись и даже назначалась 
точная дата отправления выиграша «клиенту» 
на дом:

Сертифікат Переможця Всеукраїнської Акції...
оформлено на ім’я Омельченка Віктора Олександрови-
ча …27.06.2019 року гроші буде відправлено поштовим 
переказом на адресу Головного Переможця. (Док. 3.22).

Характерно, что, хотя я не получил Приз, и 
дальше поступали письма, на которые надо было 
отвечать. Документы, типа Сертификата, про-
должали выдаваться:

Так, за сезон «Осінь» видано «Посвідчення Го-
ловного Переможця» на ім’я Омельченка Віктора 
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Олександровича, який отримає Приз у розмірі 370 000 
гривень. (Док. 3.23).

З радістю повідомляємо, що саме Ви стали Пере-
можцем Акції від «Родинного клубу» та Отримува-
чем 370 000 гривень. Виплата Вам Головного призу 
відбудеться вже до кінця тижня.( Це був жовтень 
2019 року). Ви отримали повний пакет документів! 
Заповніть та надішліть на адресу Компанії «Фор-
мулу підтвердження» протягом 3 днів. (Док. 3.24а; 
Док. 3.24б).

Віктор Олександрович!.Вітаємо Вас із перемогою 
в Акції та виграшем 370 000 гривень! Ваші гроші вже 
підготовлено до вручення та переказано на Ваше ім’я. 
Зараз цей рахунок неактивний, оскільки активувати 
його може тільки Власник… Поверніть протягом 3 
днів заповнену «Накладну на одержання Призу»… 
(Док. 3.25а; 3.25б).

Шановний Віктор Олександрович! Вітаємо Вас 
із перемогою в Акції та виграшем вражаючої суми 
Головного призу  – 370 000 гривень! Олена Коваль… 
оформила та надіслала Вам «Згоду на термінове на-
городження». (Це був грудень 2019 року). (Док. 3.26а; 
Док. 3.26б).

Відповідно до умов проведення Акції Вам, Віктор 
Олександрович, було присвоєно спеціальний номер 
учасника Акції, який став виграшним… Разом з 
цим листом надсилаю Вам спеціальну «Карту Пере-
можця». Саме вона на 100% засвідчує Ваш виграш. 
(Док. 3.27).

Виплату Призу гарантовано протягом 48 годин 
від моменту отримання нами заповненого Перемож-
цем «Запита на виплату Головного призу»… Термін 



Виктор Омельченко Можно ли выиграть миллион?

–90–

для відповіді 3 дні! Вас визнано Переможцем Акції та 
Власником 370 000 гривень. (Це був початок січня 
2020 року). (Док. 3.28а; Док. 3.28б).

Вам необхідно …завірити документ «Квота на 
передачу». Вам необхідно …протягом 3 днів заповни-
ти «Квоту» і повернути на адресу «Родинного клу-
бу».(Це був початок лютого 2020 року). (Док. 3.29).

З усіх 14327 учасників фіналу Всеукраїнської 
Акції… Ви найбільше заслуговуєте нагороду. Акція 
завершена. Переможця визначено. Так, це Ви, Віктор 
Олександрович… Можливо Вам необхідна допомога 
спеціаліста з інвестування… Його поради допомо-
жуть Вам розсудливо розпорядитися виграшем… 
Ви можете відмовитись від послуг фінансового кон-
сультанта… Відповідь є обов’язковою умовою для от-
римання 370 000 гривень… Повідомте своє рішення 
протягом 3 днів. Заповніть «Бланк отримання вигра-
шу»… Надішліть «Бланк»… (Це був початок березня 
2020 року). (Док. 3.30).

Було підписано Наказ про відкриття призового 
рахунку на Ваше ім’я і для цього у Банку вже зарезер-
вовано іменний рахунок для подальшого зарахуван-
ня Вам 370 000 гривень… Комісія з вручення призів 
здійснює контрольну перевірку Досьє Переможця… 
Досьє… містить усі необхідні документи, окрім зраз-
ка особистого підпису… Заповніть… «Запит на вне-
сення даних»... Надішліть протягом 3 днів… «Запит 
на внесення даних». (Док. 2.31).

Ви здобули статус Власника Головного призу… 
Ми звернулись до банку,Щоб оформити переказ на 
Ваше ім’я призової суми в розмірі 370 000 гривень… 
Віктор Олександрович! Надішліть «Банківський за-
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пит» на адресу Компанії… Відповідь обов’язкова. 
Поверніть протягом 3 днів. (Док. 3.32а; Док. 3.32б)

Вас визначено Переможцем… і Отримувачем 
виграшу в розмірі 370 000 гривень… Фінансові доку-
менти на Ваше нагородження були підписані… Ди-
ректор фінансового департаменту …розпорядився 
підготувати для Вас 370 000 гривень готівкою… Вам 
необхідно дати письмовий дозвіл на доступ до нако-
пичувального рахунку… Протягом цього терміну (3 
днів) …(Директор фінансового департаменту) має 
надати у банк Ваш «Дозвіл», щоб забрати гроші і 
надіслати Вам. (Док. 3.33а; Док. 3.33б).

Прочитайте …офіційне сповіщення від Цен-
трального поштового відділення… Терміново 
надішліть нам «Платіжну відомість» (Це був кінець 
березня 2020 року) (Док. 3.34).

Ми вже оповістили поштову службу, що на Ваше 
ім’я буде надіслана грошова посилка із 370000 гри-
вень… Вам надіслано «Свідоцтво про право власності 
на Головний приз»…» «Свідоцтво» потрібно буде 
пред’явити при отриманні призової посилки.. Олена 
Коваль видала розпорядження про вручення Вам до-
даткових виплат: експресприз... і премії… за швид-
ку відповідь протягом 3 днів. (Док. 3.35; Док. 3.36; 
Док. 3.37).

Я, Олена Коваль, хочу привітати Вас із виграшем 
370 000 гривень… Вам присвоєно почесний статус 
VIPклієнта!.. Щоб розпочати процес банківського 
переказу… заповніть та надішліть нам «Запит VIP-
клієнта»… Ваша вчасна відповідь є обов’язковою… 
Надішліть протягом 3 днів. (Це був квітень 2020 
року) (Док. 3.38а; Док. 3.38б).
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Шановний Віктор Олександрович! З метою віддя-
чити найвідданішим клієнтам Компанії ініційовано 
додаткове привілейне вручення цінних призів… За-
повніть «Іменний купон відзнаки» протягом 3 днів. 
(Док. 3.39а; Док. 3.39б).

Здесь предтавлены образцы документов, ко-
торые нужно было подписывать и отправлять по 
почте вместе с заказом.

Компания указывает, в какие сроки необхо-
димо выполнять их требования, но никогда не от-
мечает, что их условия были нарушены, и поэто-
му она перешла к новому этапу взаимодействия 
с клиентом. Одно из важнейших требований – 
срок предоставления того или иного документа. 
Компания не давала времени подумать и, может 
быть, передумать продолжать «игру»; документы 
(вместе с заказом!) должны быть представлены в 
Компанию в течение трех или даже двух дней.

Постоянное в течение 1,5 лет взаимодействие 
с Компанией с использованием Почты показало, 
что сроки доставки писем совсем иные. Трудно-
сти в адресе – это п/с и, кроме того, нет телефона 
лица, кому адресуется письмо. Если даже пись-
мо заказное, «с приоритетом» и «с СМС-кой», 
в моем случае, например, письмо шло 15 дней. 
Почта принципиально не могла выполнять тре-
бования Компании о сроках доставки докумен-
тов. Вот на чем играет Компания! Нарушен срок 
доставки документа. Компания, ничего не сооб-
щая «игроку» о проигрыше, продолжает с ним 
«работать». «Игрока» по-прежнему называют 
«Победитель». 
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Еще раз подчеркнем, что кроме представ-
ленных документов были и другие, на которые 
тоже надо было отвечать. До 1 декабря 2019 года 
я отвечал на все требования сделать заказы. От-
вечал на предложения, высказанные в письмах, 
сделанные по телефону и в СМС-ках. С декабря 
2019 года до мая 2020 года я отвечал только на не-
которые письма, игнорируя все остальное.

Отчетливо видно, что основное требование, 
которое я нарушал – это срок «доставки» доку-
ментов, связанный с возможностями Почты.

2.3. «Імідж клуб»

Председатель Комиссии по вручению при-
зов – Людмила Сергеевна Янченко.

Основная Компания, с которой я постоянно 
взаимодействовал («играл»), была «Родинний 
клуб». Даже «Start.money» делала перерыв во 
взаимодействии со мной. С «Родинним клубом» 
я «играл» непрерывно в течение 1,5 лет с ноября 
2018 года до мая 2020 года. Получив Сертифика-
ты о выигрыше за Зимний сезон 2018 – 2019 гг., 
за Весенний сезон, за Летний сезон и не полу-
чив Приз, я решил расширить круг Компаний, 
с которыми мог бы «играть». Пока что я ограни-
чивался организациями «Start.money», «Родин-
ний клуб» и немного в начале пути «поиграл» с 
«РечіДоРечі». Из многих предложений я выбрал 
«Імідж клуб» из субъективных соображений. 
Только позже я расширил круг организаций до 
девяти.
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С середины лета от «Імідж клуба» начался 
такой поток предложений, что пришлось делать 
записи – когда и что предлагалось. Для иллю-
страции приведем основные даты получения до-
кументов, на которые надо было отвечать, делая 
заказы:

5.11.2019; 6.11.2019; 14.11.2019; 20.11.2019; 
2.12.2019; 19.12.2019; 2.01.2020; 17.01.2020; 
7.02.2020; 2.03.2020; 27.03.2020; 28.03.2020; 7.04.2020; 
11.04.2020 г. 

Пани Людмила Сергеевна четко организо-
вала работу коллектива. Значительно большее 
число реализованных заказов по сравнению с 
другими Компаниями объясняется не только не-
сколько большим периодом работы со мной, но и 
интенсивной работой коллектива. Пани Людми-
ла говорила, что они работали «понаднормово».

Характерно, что в начале взаимодействия да-
валось 5 дней на ответ, а далее перешли на стан-
дартные 3 дня или на 2 дня, если оговаривались 
Дополнительные призы

Приведем основные предложения, которые 
сделала Компания за первые 1,5 года работы: 

Всеукраїнський пошук Переможця завершено! 
Шановний Віктор Олександрович! Ви стали Голо-
вним переможцем Акції та Отримувачем 350 000 
гривень… Впишіть… код у «Відомість підтверджен-
ня перемоги»… Терміново надішліть нам відповідь 
протягом 5 днів. (Док. 3.40).

Шановний Віктор Олександрович! Комісією з вру-
чення призів прийняте одноголосне рішення нагоро-
дити Вас Грошовою премією у розмірі 50 000 гривень. 
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Премія вручається лише найкращим клієнтам у по-
дяку за замовлення протягом 5 днів. (Док. 3.41).

Увага! 350 000 гривень готові до виплати на 
90%... Щоб Ваша сума була готова на всі 100% Керів-
ник Фінансового департаменту повинен отримати 
від Вас обов’язковий документ – «Фінансову угоду»… 
Заповніть цю «Угоду»… та надішліть на нашу адре-
су.(Док. 3.42).

Шановний Віктор Олександрович! Суму у роз-
мірі 350 000 гривень уже знято з рахунку Компанії 
та підготовлено для виплати… Однак… представ-
ники Компанії прийняли безпрецедентне рішення… 
Вам дозволено отримати збільшену призову виплату 
627 000 гривень… Надішліть заповнену «Офіційну 
згоду на збільшену виплату» на нашу адресу Без цьо-
го документу ми не зможемо вручити Вам не лише 
627 000 гривень, але й 350 000 гривень! (Док. 3.43а; 
Док. 3.43б).

Шановний Віктор Олександрович! Під час тран-
закції 350 000 гривень на Ваш призовий рахунок… ви-
никли труднощі… Вам необхідно придумати та наді-
слати кодове слово… Щоб одержати 350 000 гривень, 
терміново надішліть нам заповнену «Авторизовану 
форму». (Док. 3.44).

Віктор Олександрович! Вітаємо Вас з перемогою! 
350 000 гривень уже готові до виплати... Уже через 
3 дні на Ваш призовий рахунок надійде 350000 гри-
вень… Вам необхідно …вклеїти марку згоди у «При-
зову відомість»… Терміново надішліть нам «Призову 
відомість». (Док. 3.45).

Шановний Переможцю! Вас визначено Перемож-
цем Акції з головним призом 350 000 гривень. Ви мо-
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жете зняти 350 000 гривень одразу, щойно отримає-
те оригінал платіжної картки. Переможцю необхідно 
надіслати відповідь протягом 3 днів… Відповідь є 
обов’язковою умовою отримання Призу. (Док. 3.46; 
Док. 3.47).

Віктор Олександрович! Ваші 350 000 зберігають-
ся під контролем на Вашому рахунку… Ви повинні до-
зволити нам здійснити переказ Вам Ваших коштів, 
заповнивши спеціальний «Дозвіл». Надішліть запо-
внений «Дозвіл» протягом 3 днів. (Док. 3.48).

Віктор Олександрович! Ви стали нашим Голо-
вним переможцем та отримуєте 350 000 гривень… 
Виплата Призу гарантовано протягом 72 годин від 
моменту отримання від Переможця заповненого 
та підписаного «Запита на виплату Головного при-
зу». Терміново заповніть та поверніть «Запит». 
(Док. 3.49).

Віктор Олександрович! Головний приз гаранто-
вано! Щоб отримати цю величезну суму грошей по-
штовим переказом,.. Вам вислано Ідентифікатор ви-
плати, який необхідно вклеїти у… «Бланк переказу 
коштів»... Надішліть «Бланк переказу коштів»… 
протягом 3 днів. (Док. 3.50).

Віктор Олександрович!..Ви отримаєте гро-
ші через 3 дні. Грошовий переказ на Ваше ім’я буде 
здійснено вже менше ніж за тиждень, якщо Ви наді-
шлете мені заповнений бланк «Експрес – виплати 
350 000 гривень»… Заповніть і поверніть на адресу 
Компанії бланк «Експрес – виплати 350000 гривень». 
(Док. 3.51)

Шановний Віктор Олександрович! Вітаємо Вас із 
перемогою в Акції та отримання 350 000 гривень! Щоб 
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надіслати Вам 350 000 гривень, нам необхідно переві-
рити, що отримана Вами посилка у процесі доставки 
не була відкрита чи пошкоджена… 350 000 гривень 
будуть відправлені Вам одразу після реєстрації «Оці-
ночного листа». Швидше надішліть нам «Оціночний 
лист». (Док. 3.52).

Ви, Віктор Олександрович, наш офіційний 
Переможець,і Ваш приз – 350 000 гривень – уже достав-
лено в найближче до Вашого дому банківське відділен-
ня… Підготовте Ваш паспорт… Щоб зареєструвати 
на Ваше ім’я 350 000 гривень, нам необхідно знати,за 
яким паспортом Ви плануєте отримати свій приз… 
Для цього ми надсилаємо Вам «Бланк паспортного 
контролю»… Заповніть «Бланк»… і надішліть на 
адресу Компанії… Через 3 доби спливає термін подачі 
документів. (Док. 3.53а; Док. 3.53б).

Вітаю Вас із перемогою в Акції «Імідж клуб»!..Ві-
ктор Олександрович,Ваші персональні дані повністю 
пройшли перевірку… Вважаю своїм обов’язком пора-
дити Вам захистити свої персональні дані… Дайте 
дозвіл або відмовтесь від захисту персональних даних 
у «Заяві»… Незалежно від вашого рішення, відповідь 
на цього листа є обов’язковою! Заповніть документ 
та поверніть його протягом 3 днів на адресу Компа-
нії. (Док. 3.54а; Док. 3.54б).

Переможець Вищої категорії Віктор Олександро-
вич! Сповіщаємо про успішне проходження всіх ета-
пів відбору та перемогу в Акції від «Імідж клубу». Для 
одержання 350 000 гривень… заповніть та надішліть 
нам «Наказ Переможця»… Цей документ дає старт 
нагородження. Терміново дайте відповідь на цього лис-
та. (Док. 3.55а; Док. 3.55б).



Виктор Омельченко Можно ли выиграть миллион?

–98–

Віктор Олександрович! За результатами Акції 
Вас визначено Переможчем… Уважоно прочитайте 
«Фінальну інструкцію»..Тільки після виконання всіх 
пунктів… Ви зможете отримати Ваш виграш... 
Швидше виконуйте «Інструкцію». (Док. 3.56а; 
Док. 3.56).

Дорогий Віктор Олександрович, за підсумками 
Акції, саме Вас було проголошено Переможцем. А 
одже, саме Вам ми маємо вручити 350000 гривень… 
Вам надіслано Платіжний код на отримання 350000 
гривень… Готівка буде доставлена додому… Запо-
вніть «Звіт про отримання платіжного коду»… Яко-
мога швидше надішліть «Звіт» на адресу Компанії.
(Док. 3.57а; Док. 3.57б).

Шановний Віктор Олександрович! Щиро вітаємо 
вас з перемогою в Акції від «Імідж клубу»…У зв’язку 
з карантином… Дирекцією Компанії було прийнято 
рішення… виплатити всю суму Призу… банківським 
переказом на картку Переможця… Швидше заповніть 
«Форму № 017 на виплату грошових призів… Якщо 
Ви не повідомити нам реквізити банківської карт-
ки – то назавжди втратити свій виграш. (Док. 3.58а; 
Док. 3.58б).

Шановний Переможцю! Ви – наш Преміум – клі-
єнт. Тепер Ви можете отримати 350 000 гривень… 
ще й додаткові цінні призи: Бліц – Приз…, а також 
Приз за швидкість… Для отримання виграшу Вам 
достатньо повернути… «Запит призової суми»…
Виплату буде здійснено у найближче банківське відді-
лення за адресою Переможця… (Док. 3.59).

Были и другие письма аналогичного содер-
жания. На каждом шаге оговаривалось, что до-
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кументы надо доставить в течение 3 или 2 дней. 
Пользуяь услугами Почты, это невозможно было 
сделать.В письмах иногда предупреждалось, что 
при нарушении срока доставки документа Приз 
«будет потерян навсегда».

Ярким примером может служить некоторая 
«сорвавшаяся» награда. Был прислан «Вітальнй 
лист» необычного формата с фото документов 
(Свідотство Переможця 2019 р»., «Червоний дип-
лом Переможця»; приведены интересные факты, 
например, что моя кандидатура была выбра-
на на Приз из 46876 претендентов. Нужно было 
лишь отправить в Компанию «Фінансовий на-
каз» со сделанным заказом так, чтобы документы 
пришли в «Імідж клуб» в течение 3-х дней. По-
чта, естественно,переслала документы дней за 15 
и все пропало. Чтобы показать, что дело прибли-
жается к финишу, «Імідж клуб» предваритель-
но прислал «Гарантію виплати Призу» на имя 
Омельченко Виктора Александровича. (Остает-
ся риторический вопрос: а что было бы, если б я 
уложился в срок? Позже эта ситуация более или 
менее прояснится).

2.4. «Пошторг»

Председатель Комиссии по вручению при-
зов – Надежда Шевченко.

С «Пошторгом» я втупил в «игру» с лета 2019 
г. так же, как и с остальными организациями – по-
сле начала работы с «Імідж клубом». Начальный 
этап был стандартным. Интерес представляют 
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предложения организации с момента «Перемоги 
та отримання Головного призу – 400 000 гривень». 
Приведем основные из них (отмечая по возмож-
ности даты поступлення документов):

Выдано: Свідоцтво про право власності на Го-
ловний приз». За рішенням Дирекції «Пошторг» від 
01.08.2019 р. Омельченко Віктор Олександрович визна-
ний Головним переможцем Акції із правом власності 
на Головний приз у розмірі 400 000 гривень. (Док. 3.60) 
Видана також гарантія виплати призу. (Док. 3.61)

(22.10.2019 р.) Шановний Віктор Олександрович! 
Вітаємо Вас з перемогою! Вам надійшло повідомлен-
ня від Генерального спонсора. Це означає, що Головний 
приз призначено саме Вам… Вам необхідно написати 
на його ім’я «Офіційний лист – затребування випла-
ти». Швидше заповніть і надішліть на адресу Ком-
панії «Офіційний лист – затребування виплати»! 
Надішліть протягом 3 днів. (Док. 3.62).

(28.10.2019р.) Шановний Віктор Олександро-
вич!.. Фінансовий консультант… вже зареєструвала 
Вас у Всеукраїнському реєстрі переможців, як офіцій-
ного Переможця і єдиного Власника Головного при-
зу – 400 000 гривень. Нам залишилося дізнатися най-
більш зручний для Вас спосіб отримання виграшу… 
Оберіть один із двох можливих способів отримання 
400 000 гривень… – грошовий переказ або доставка 
інкасаторською службою р Вас додому… Терміново 
заповніть та поверніть «Бланк способу отримання 
виграшу»… Відсутність відповіді буде означати від-
мову від Виграшу. (Док. 3.63).

Комісія з вручення призів дає свій офіційний до-
звіл на виплату призової суми у розмірі 400 000 гри-



–101–

Раздел 2. Игра и выигрыш: торговля как игровой бизнес

вень Переможцю, яким є Омельченко Віктор Олек-
сандрович… Виплата призової суми відбудеться за 
умови отримання від Переможця «Затребування ви-
плати Головного призу» із вклеєною у нього «Дозвіль-
ною візою». (Док. 3.64).

(11.11.209 р.) Віктор Олександрович! Вітаємо з 
перемогою в Акції та отримання Головного призу – 
400 000 гривень. Правилами Акції передбачено банків-
ський переказ виг рашу на картку від банка – спон-
сора Компанії. На Ваше ім’я вже випущено картку і 
зараховано на неї 400 000 гривень. Вам залишилось 
просто активувати банківську картку. Щойно ми 
отримаємо заповнений Вами «Формуляр активації» 
зі словом – паролем, Вашу картку одразу ж буде ак-
тивовано та у терміновому порядку передано Вам. 
Картку Ви одержите за адресою свого проживання… 
Надішліть заповнений «Формуляр активізації банків-
ської картки» на адресу фірми. (Док. 3.65).

«Договір на виплату грошового Призу»:… Плат-
ник – «Пошторг» і Переможець Омельченко Ві-
ктор Олександрович уклали «2.12.2019 г. Договір». 
(Док. 3.66а; Док. 3.66 б) Отримаєте Головний приз за 
добу завдяки прискорениій виплаті. (Док. 3.67) 

(29.11.2019 р. Шановний Віктор Олександрович! 
Ви – офіційний Переможець в Акції. Все, що Вам по-
трібно для отримання 400 000 гривень – це якнай-
швидше повернути на адресу Компанії заповнене 
«Підтвердження доступу до призового рахунку»…
Надсилаємо Вам секретний код. Цей код активує до-
ступ до Вашого рахунку; він є гарантією для банку, 
що саме Ви законний власник 400 000 гривень… Ваша 
відповідь протягом 3 діб є обов’язковою. (Док. 3.68).
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((10.12.2019 р.) Дорогий Віктор Олександрович! 
Ви – наш Переможець і Власник Головного призу – 
400 000 гривень! Офіційно повідомляємо, що підго-
товку до виплати Вашого виграшу розпочато… Ми 
розробили для Вас «Графік виплат Переможцю Ак-
ції», згідно з яким Ви будете отримувати перекази по 
50 000 гривень, починаючи з 2 грудня і вже до 20 груд-
ня повністю одержите свій законний виграш 400 000 
гривень. Вам залишилось просто узгодити цей «Гра-
фік» та завірити його підписом… Якщо ж Ви хочете 
отримати виграш однією сумою – 400 000 гривень, 
необхідно заповнити та підписати «Заяву Перемож-
ця»… Обов’язково надішліть «Графік» або «Заяву» 
протягом 3 днів на адресу Компанії. (Док. 3.69).

Здесь проявляется характерная деталь: при-
ход письма с документами – 10.11.2019  г., а випла-
ту планировали со 2.11.2019 г. Что это? Незнание 
ритма работы Почты или специальная уловка, 
призвання и дальше продолжить фиктивные 
предложения? Кстати, леди Анна Геллар также 
бралась ввести подобную схему с аналогичным 
результатом.

(19.12.2019 г.) Шановний Віктор Олександрович!.
Головний приз 400000 гривень тепер офіційно нале-
жить Вам… Зараз найвигідніше вкласти свої кошти 
у земельний фонд...Ми пропонуємо Вам два способи 
отримання виграшу: земельна ділянка у передмісті 
Києва або 400000 гривень готівкою. Заповніть «Акт 
про право власності на Головний приз» та поверніть 
документ на адресу Компанії... Ви гарантовано отри-
маєте «Виграш» за умови, якщо вчасно надішлете за-
повнений та підписаний «Акт». (Док. 3.70).
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(26.122019 г.) Шановний Віктор Олександрович! 
Уже протягом 24 годин Ви тримаєте в руках 400 000 
гривень. Для Вас призначено особливий привілей екс-
прес – виплата протягом 24 годин… Ми гарантова-
но здійснимо банківський переказ усією призової суми 
протягом 24 годин після того, як отримаємо від Вас. 
«Згоду на випуск картки»… Заповніть і надішліть 
«Зоду»… Без вашої відповіді вручення 400 000г гри-
вень не відбудеться. (Док. 3.71).

Шановний Віктор Олександрович! Фінансовий 
консультант «Пошторга» отримала оформлену на 
Ваше ім’я банківську картку… Ми пропонуємо Вам 
два можливих варіанти: Ви приїдете у Центральний 
офіс або ми надішлемо Вам банківську картку цінним 
поштовим відправленням… Повідомте, у який спо-
сіб ми маємо передати Вам картку. Надішліть запо-
внений «Запит банківської картки» на нашу адресу. 
Якщо… не дасте відповідь – Ви не зможете отримати 
свої 400 000 гривень. (Док. 3.72).

Прислане: «Золотий Сертифікат Перемож-
ця». Док. мент гарантує отримання Головного при-
зу – 400 000 гривень… Власнику цього Сертифіката. 
(Док. 3.73).

Віктор Олександрович! Вас визначено Головним 
переможцем Квартальної Акції 2019 року... Сума Ва-
шого виграшу становить 400 000 гривень. Вітаємо 
Вас і рекомендуємо терміново забрати гроші… Якщо 
протягом 3 днів Ви не дасте відповідь,.. то втратите 
право на Головний приз – 400 000 гривень. (Док. 3.74а; 
Док. 3.74б).

Фінальний інструктаж… За результатами 
Першої Квартальної акції 2021 р. Вас було визнано 
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Головним переможцем… Гроші буде доставлено Вам 
додому… Ознайомтесь… Заповніть та підпишіть 
«Фінальну інструкцію для Переможця». Надішліть її 
на адресу «Пошторг». (Док. 3.75).

Віктор Олександрович! Ми вже сповістили по-
штову службу, що на Ваше ім’я буде надіслана грошова 
посилка із 400 000 гривень. Це незмінна умова при на-
городженні Переможця... Вам залишилось просто запо-
внити та повернути «Декларацію на виплату 400 000 
гривень»… Без заповненої «Декларації» виплата Вам 
400 000 гривень неможлива. (Док. 3.76а; 3.76 б).

Шановний Віктор Олександрович! Ми повинні 
були відправити гроші іще вчора, проте я отримала 
терміновий факс із Центрального поштового офісу… 
Для супроводу грошових відправлень обов’язковою 
умовою є наявність Захисної пломби з персональними 
даними Отримувача. У зв’язку з цим ми надсилаємо 
Вам спеціальну Захисну пломбу, випущену на Ваше 
ім’я… Завірте підписом та поверніть нам Захисну 
пломбу. (Док. 3.77).

Шановний Віктор Олександрович! Я готова по-
відомити Вам неймовірну новину …Я оформила на 
Ваше ім’я два акти отримання Головного призу: Акт 
дарування смарт – квартири у Києві та Акт гро-
шового переказу 400 000 гривень… Тепер Ваша черга 
зробити фінальний крок – оберіть форму отримання 
Головного призу… Позначте свій вибір у «Правовому 
акті Переможця» та терміново надішліть документ 
на адресу «Пошторг». (Док. 3.78).

Шановний Віктор Олександрович! Приз буде від-
правлено Вам поштовим переказом… Вам залиши-
лось просто заповнити та повернути нам «Банк фі-
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нальної відповіді Переможця»… Щоб одержати Ваші 
400000 гривень – негайно заповніть та поверніть нам 
«Бланк». (Док. 3.79).

Шановний Віктор Олександрович! Ви – наш офі-
ційний Переможець Акції та саме Вам призначено 
отримати Головний приз – 400 000 гривень... зали-
шилося просто підписати та повернути фінальний 
документ – «Договір дарування». Така форма догово-
ру гарантує отримання Вами усієї суми виграшу без 
жодних додаткових комісій… Не зволікайте. Терміно-
во підпишіть та поверніть на нашу адресу фінальний 
документ – «Договір дарування». (Док. 3.79).

Шановний Віктор Олександрович! Голова Комісії 
з вручення призів …поїхала до банку у Вашому регі-
оні проживання. Вона орендувала банківську комірку 
на Ваше ім’я і поклала до неї 400 000 гривень… Що-
йно Ви повідомте нам точну дату Вашого візиту у 
банк, вона зателефонує Вам і сповістить адресу бан-
ківського відділення… Надішліть …заповнений «Акт 
підтвердження». (Док. 3.80).

Это третья из «больших Компаний»: «Родин-
ний клуб», «Імідж клуб» и «Пошторг». Они дей-
ствуют аналогично. Наибольших «успехов» до-
стигли «Родинний клуб» и «Імідж клуб» – за 1,5 
года первого этапа «игры» они реализовали по 33 
заказа. Нужно отметить, что, хотя я тогда «играл» 
на интуитивном уровне, за исключением одной 
ошибки в сроке доставки документов, в осталь-
ном «игра» была безупречной (по крайней мере, 
с ноября 2018 г. до 1 декабря 2019 г.).

В процессе «игры» Компании не подчеркива-
ют, что, когда действительно принято решение 
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о выдачи Приза Победителю, а он не выполнил 
требований и проиграл, осуществлен переход к 
новым шагам «игры». При этом Компаии пред-
лагают различные способы доставки Приза – по-
чтовый «переказ», банковская карточка, доставка 
инкассатором по домашнему адресу и др.

В промежуточный период от одного решения 
о выдачи Приза Победителя к другому приду-
мываются интересные предложения даже такие 
экзотические как инвестиции – «земельный уча-
сток в окрестности Киева, смарт – квартира».

Для создания видимости реальности всех ша-
гов «игры» предоставляются копии внутренних 
документов Компании, письма от почты и др. 
Особую улыбку вызывает прием «на деревню де-
душке» – Компания, мол, доставила Приз в банк 
поблизости от жилья Победителя, ему лишь надо 
сделать заказ, выкупить посылку и тогда ему по-
звонят и сообщат адрес банка... Жди!

2.5. «РечіДоРечі»

Руководитель Отдела маркетинговых опера-
ций – Владимир Палий.

С Компанией «РечіДоРечі» я начал взаимо-
действовать с ноября 2018 года. Сначала не было 
никакой информации об этой Компании; един-
ственное, что мне сказали, что она – дочернее 
предприятие «Родинного клуба».

Компания «РечіДоРечі» быстро назвала меня 
Победителем и началась традиционная перепи-
ска. Приведем типичные предложения:
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Вітаємо Вас, Віктор Олександрович! Ваш 
унікальний призовий номер приніс Вам перемогу та 
270 000 гривень. Виплата Вам Призу  – завершальна 
у 2018 році,а отже саме Вами закінчується звітний 
фінансовий рік… У зв’язку із закінченням року, 
Керівництво «РечіДоРечі» склало річний звіт, в яко-
му вказано стан виплат за 2018 рік. (Док. 3.81).

Комісія виявила, що попередній Переможець – гро-
мадянин іншої держави… і прийняла рішення – скасу-
вати його нагородження… Було прийнято… рішення 
надіслати Вам «Бланк підтвердження громадянства 
Переможця»… Надішліть заповнений «Бланк» …про-
тягом 3 днів. (Док. 3.82).

Омельченко Віктор Олександрович! Вітаємо 
Вас з перемогою. Присвоєний Вам Унікальний при-
зовий номер було визнано виграшним і він приніс 
Вам Головний приз Каталогу «РечіДоРечі» – 270 000 
гривень… З нашого боку все готово до вручен-
ня Вам 270 000 гривень, лишилось тільки одержа-
ти підтвердження коректності даних від Вас… 
Терміново заповніть, завірте підписом та надішліть 
нам «Акт – Підтвердження персональних даних Пере-
можця»… Надішліть Вашу відповідь протягом 3 днів. 
(Док. 3.83).

Віктор Олександрович, сьогодні я особисто звер-
таюсь до Вас, щоб привітати з перемогою в Акції… 
Я підтверджую, що саме Ваш Унікальний призовий 
номер було проголошено переможним… Вам призна-
чено отримати 270 000 гривень… Нам необхідно здій-
снити прискорену виплату 270000 гривень протягом 
48 годин на Ваше ім’я. Щоб нагородження відбулося, 
я маю отримати від Вас заповнену і завірену Вашим 
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підписом «Заяву на експрес – виплату 270 000 гри-
вень». Протягом 3 днів надішліть «Заяву» на адресу 
«РечіДоРечі». (Док. 3.84).

Выдано: «Свідоцтво Переможця» на ім’я Омель-
ченко Віктора Олександровича. (До.3.85).

Віктор Олександрович! Вже зовсім скоро Ви 
отримаєте Головний приз діючого Каталогу. За-
лишився фінальний крок для отримання виграшу – 
обов’язково заповнити та надіслати «Візу Перемож-
ця». (Док. 3.86).

Шановний Віктор Олександрович! Вітаємо! Ваш 
Унікальний призовий номер виявився виграшним і… 
Вам призначено отримати Головний приз Катало-
гу… Керівник Відділу маркетингових операцій Воло-
димир Палій вирішив особисто вручити Вам виграш. 
Заповніть «Угоду про приїзд» та вчасно надішліть на 
адресу Компанії. (Док. 3.87).

Віктор Олександрович, я надсилаю Вам своє 
Посвідчення як підтвердження того, що я гарантова-
но приїду до Вас вручити Виграш. (Док. 3.88).

Шановний Переможцю! Ваша відповідь має 
надійти не пізніше 3 днів. Заповніть «Заяву на от-
римання виграшу». Обов’язково завірте «Заяву» Кон-
трольною маркою з Унікальним призовим номером. 
Надішліть заповнену «Заяву» на адресу «РечіДоРечі». 
(Док. 3.89).

Атестаційний лист Переможця оформлено на 
ім’я Омельченко Віктора Олександровича… Разом 
з листом Ви отримали «Сертифікат», завірений 
контрольною маркою і Унікальним призовим номе-
ром, що засвідчує перемогу… Заповніть та завірте 
Контрольною маркою «Атестаційний сертифікат» 
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і якомога швидше поверніть його на адресу Компанії. 
(Док. 3.90). 

В 2018 г. я не долго взаимодействовал с Ком-
панией «РечіДоРечі». Она обещала виплату При-
за 1 декабря 2018 г. То, что «залезли» и далее, 
меня не смущало. Я считал, что выплата все же 
состоится, тем более, что была обещана виплата 
через 72 часа после получения последнего зака-
за. Я считал, что все сделал правильно. Термин 
«Надішліть заяву на адресу» я понимал дослов-
но: надо отправить ее по почте; срок 3 илти 2 дня 
означал,что письмо надо отправить именно в те-
чение этого времени. Раз восприняв так термин, 
я далее его смысл и не пересматривал. Поэтому, 
когда Компания ничего не прислала через 72 
часа, замолчала и этот срок превратился в меся-
цы, термин «72 часа» стал действовать на меня, 
«как на быка красное». Только позже я понял, 
что это ритуал – все называют сроки – 24 или 48 и 
реже 72 часа, когда обещают выдать Приз.

Позже, когда включились в «игру» Компании 
«второго эшалона», я возвратился к взаимодей-
ствию с «РечіДоРечі». Чтобы отметить время по-
ступлення основных документов с соответству-
ющими предложениями, представляем даты их 
получения:

(23.01.2020 г.) Шановний Віктор Олександрович! 
Щиро вітаємо Вас із перемогою в Акції «РечіДоРечі» і 
виграшем Головного призу… Ви отримаєте свій Приз 
…максимально швидко та зручно… Швидка достав-
ка – протягом 24 годин… Ми надіслали Вам чек на 
отримання виграшу, який містить код ідентифі-
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кації… Перепишіть код… у «Накладну на достав-
ку». Як тільки ми отримаємо «Накладну», завірену 
кодом,одразу ж відправимо до Вас кур’єра служби до-
ставки, який обміняє Ваш чек на готівку. (Док. 3.91а; 
3.91б).

(29.02.2020 г.)Віктор Олександрович! Ми маємо 
терміново вручити Вам 270 000 гривень. Факт 
Вашої перемоги та виграшу Головного призу офіційно 
підтверджено… Щоб нагородження відбулося, я 
маю отримати від Вас заповнену і завірену Вашим 
підписом «Заяву на експрес – виплату 270 000 гри-
вень»… Відкріпіть марку з Вашим Унікальним призо-
вим номером, вклейте її в «Заяву»… Протягом 3 днів 
надішліть заповнений документ на адресу Компанії. 
(Док. 3.92).

(27.03.2020 г.) Віктор Олександрович!..Ви закон-
но перемогли. Сума Призу збільшена до 300 000 гри-
вень …для отримання грошей заповніть «Підсумкову 
відомість». Вклейте у документ Виграшну марку, 
на який указано Ваш Унікальний призовий номер… 
Надішліть заповнену «Підсумкову відомість»… про-
тягом 3 днів на адресу «РечіДоРечі». (Док. 3.93а; 
3.93б).

(18.04.2020 г.) Віктор Олександрович!..Ви стали 
Переможцем Каталогу і 300 000 гривень уже готові до 
вручення вам… Віктор Олександрович, доручіть нам 
виплату Вам Призу банківським переказом. Для цьо-
го якомога швидше заповніть «Іменне доручення» та 
надішліть його протягом 3 днів на адресу Компанії. 
(Док. 3.94).

(04.05.2020 г.) Шановний Віктор Олександро-
вич! Фінансовий відділ уже здійснив зарахуван-
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ня коштів на відкритий на Ваше ім’я «Резервний 
рахунок-1»… Необхідно заздалегідь повідомити 
співробітників банку точну дату, коли Ви заби-
ратимете гроші. Терміново оберіть і вкажіть у 
«Платіжній декларації» дату Вашого візиту у банк 
для одержання виграшу. Щоб одержати виграш, про-
тягом 3 днів надішліть заповнену «Декларацію» на 
адресу «РечіДоРечі». (Док. 3.95) Боже! И здесь – «на 
деревню дедушке»!

С мая 2020 г. я полностью прекратил общать-
ся со всеми девятью Компаниями из-за строгого 
карантина, связанного с коронавирусом. Основ-
ным Компаниям я заблаговременно письменно 
сообщил, почему я прекращаю взаимодействие с 
ними.

2.6. «Додому»

Председатель Призового комитета – Дми-
трий Добровольский.

С Компанией «Додому» я начал взаимодей-
ствовать, когда к четырем уже освоенным орга-
низациям добавились еще пять. Начало было 
обычным. Обещанный Приз начинает приоб-
ретать реальность, когда «добро» дал Почетный 
спонсор «Додому». Приведем соответствующие 
предложения, начиная с этого периода (т.е. с осе-
ни 2019 г.):

Шановний Переможцю! Заради Вашого нагоро-
дження Артур Сафонов, Почесний спонсор «Додому», 
вчора вранці приїхав із Одеси, щоб нагородити Вас… 
Артур Сафонов вивчив Ваші платіжні документи, 
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переглядав листи та перевірив статистику замовле-
них Вами товарів. Уже надвечір Артур Сафонов по-
становив: вручити Вам 280 000 гривень якнайшвид-
ше. (Док. 3.96).

Якщо Ви хочете отримати Головний приз до кін-
ця вересня 2019 р., заповніть «Дозвіл» і завірте його 
маркою… з Вашим Унікальним призовим номером… 
Надішліть… на адресу «Додому». (Док. 3.97).

Выдано официальное свидетельство: Я, Дмитро 
Добровольский, Голова Призового комітету, цим до-
кументом підтверджую, що Переможцем «Жовтневої 
призової Акції 2019 року» є Омельченко Віктор Олек-
сандрович… У якості нагороди Переможець отримає 
грошовий Приз – 250 000 гривень. (Док. 3.98а).

Віктор Олександрович, будь ласка, підпишіть 
«Дозвіл на Осіннє нагородження» і… Ви станете ба-
гатшим на 290 000 гривень. (Док. 3.98б).

Решено:Запустити церемонію Осіннього нагоро-
дження, яка означає виплату 290 000 гривень Головно-
му переможцю Каталогу «Додому» уже до кінця верес-
ня 2019 р. (Док. 3.99).

Віктор Олександрович! Ви – наш Переможець і 
Головний приз – 260 000 гривень – Ваш по праву… За-
вірте Ваш «Дозвіл Головного переможця» Маркою з 
Унікальним призовим номером… Надішліть «Дозвіл» 
на адресу «Додому». (Док. 3.100; Док. 3.101).

Віктор Олександрович! Ваш Унікальний призо-
вий номер приніс Вам перемогу і 277 000 гривень… 
Вам надіслано особливо цінний документ «Гарантійне 
свідоцтво виплати»… Поставте підпис у відповідно-
му полі «Свідоцтва» і надішліть його на адресу «До-
дому». (Док. 3.102).
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Шановний Віктор Олександрович! Голова Призо-
вого комітету… вже зареєстрував Ваш Унікальний 
призовий номер в системі як виграшний. Вітаємо, 
250000 гривень – гарантовано Ваші. Залишається 
лише підписати та повернути… «Договір благодій-
ного дарування». (Док. 3.103).

Віктор Олександрович! Ви стали Переможцем 
Каталогу,... поспішить одержати Ваші 265 000 гри-
вень… Працівник Служби доставки готовий приве-
сти Вам 265 000 гривень… Єдине, що його зупиняє – 
відсутність Ваших печаток у «Великій призовій 
накладній»… Вклейте Ваші печатки у спеціальне 
поле у «Накладній»… Терміново завірте «Накладну» 
печатками і поверніть нам до початку нової Акції. 
(Док. 3.104).

Віктор Олександрович! Ваш Унікальний призо-
вий номер визначено виграшним… Вам призначено 
отримати Головний приз Каталогу – 255 000 гри-
вень… Надсилаємо Вам копію банківської картки, 
яка містить Ваш виграшний Унікальний призовий 
номер. Саме цю копію картки Саме цю копію карт-
ки Вам необхідно буде пред’явити у банку при знят-
ті 255 000 гривень Заповніть «Бланк підтвердження 
отримання банківської картки» і поверніть «Бланк» 
на адресу Компанії. (Док. 3.105).

Віктор Олександрович! Надісланий Вам 
Унікальний призовий номер став виграшним… Вас 
обрано Власником Головного призу Каталогу «Додо-
му» – 240 000 гривень… Вам необхідно вирішити, у 
якому пункті видачі грошей Ви б хотіли отримати 
приз: у банківському чи поштовому відділенні… У 
всіх пунктах видачі грошей …вимагають попередню 
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реєстрацію чека… Терміново надішліть нам заповне-
ний «Бланк реєстрації призового чека». (Док. 3.106).

Віктор Олександрович! Вам призначено Приз 
280 000 гривень… Терміново заповніть та поверніть 
на реєстрацію «Призовий чек Переможця». 
(Док. 3.107).

Віктор Олександрович! Вас було визначено Пере-
можцем Акції та Отримувачем 280 000 гривень. 
Суму призу повністю підготовлено та переказано на 
спеціальний призовий рахунок… Для розблокуван-
ня рахунку Вам надіслано «Квитанцію про переказ 
коштів»… Впишіть № транзакції в «Запит на роз-
блокування рахунку», завірте документ підписом та 
надішліть на адресу Компанії (Док. 3.108).

Шановний Віктор Олександрович! Ваш 
Унікальний призовий номер виявився виграш-
ним… Вас визнано єдиним Переможцем та Влас-
ником Головного призу діючого Каталогу – 310 000 
гривень… Унікальний призовий номер необхідний 
для посвідчення персональних даних Переможця у 
«Офіційній згоді на виплату»… Цей документ… Ви 
маєте якомога швидше заповнити і повернути нам. 
(Док. 3.109; Док. 3.110).

Периодически по разным Каталогам мои 
данные выигрывали. Характерно, что по разным 
Каталогам назначались различные суммы При-
зов. Почему же не было выплаты? В отличие от 
предыдущих Компаний, с которыми я «играл», в 
этой Компании, как правило, не указывалось, что 
документ должен придти в Компанию в течение 
3-х или 2-х дней. Именно это общее требование и 
не выполнялоь.
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2.7. «Монастирський дар»

Председатель Призовой комиссии – Светлана 
Ладога.

С Компанией «Монастирський дар» я начал 
взаимодействовать («играть») одновременно с че-
тырмя другими Компаниями «второго эшалона». 
Однако, документы от нее приходили и раньше, 
хотя я на них и не отвечал. Документы весьма ин-
тересные. Так, меня сразу назвали Победителем, 
предлагали выигрыш в 300 000 гривень и допол-
нительную премию за «скорость» в размере 60 000 
гривень. А я еще и не начал «играть»! (Док. 3.111; 
Док. 3.112) Срок действия этих докуменов был до 
31.11.2018 г.

Реальное взамодействие с Компанией нача-
лось с середины 2019 г. В конце года (как я тогда 
считал) можно было уже реально говорить о вы-
игрыше. Приведем основне предложения, указы-
вая, по возможности, даты прибытия писем:

(22.10.2019 г.) Шановний Віктор Олександрович, 
вітаємо! Головний Приз Каталогу «Монастирський 
дар»  – 250 000 гривень – готовий до вручення Вам… 
Вам надано… право обрати періодичність виплати 
250 000 гривень… одним платежем, п‘ятьма рівними 
платежами, десятьма рівними платежами… Познач-
те свій вибір у «Бланку періодичності отримання 
Призу»… Заповніть «Бланк» та поверніть документ 
нам. (Док. 3.113).

(29.11.2019 г.) Шановний Віктор Олександрович! 
Ви – наш Переможець, а це означає, що 265 000 гривень 
невдовзі опиняться у Вашій кишені… Ваш Унікальний 
призовий номер виявився виграшним… Цей номер 
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необхідний для підтвердження персональних даних 
Переможця у спеціальному документі – «Картці Пе-
реможця»… Поверніть нам заповнену «Карту Пере-
можця» протягом 3 днів. (Док. 3.114).

(21.12.2019 г.) Шановний Віктор Олександро-
вич! Вітаємо! Голова Призової комісії… вже внесла 
Ваш Унікальний призовий номер у систему як ви-
грашний… Гроші будуть переказані Вам банківським 
переказом, щойно Ви підпишете та надішлете Ваш 
«Вексель отримання Призу»… Щоб отримати свої 
255 000 гривень… надішліть заповнений «Вексель» 
протягом 3 днів на адресу «Монастирського дару». 
(Док. 3.115).

Шановний Віктор Олександрович! Ви стали 
Переможцем і Вам призначено отримати Головний 
приз – 255 000 гривень… Для здійснення призової 
виплати обов’язковою є наявність заповненого і 
завіреного підписом Переможця «Офіційного запита 
Головного призу»… Терміново заповніть і надішліть 
«Запит»… протягом 3 днів. (Док. 3.116).

(27.01.2020 г.) Віктор Олександрович! Вітаю Вас 
із перемогою та виграшем Головного призу Катало-
гу – 240000 гривень… Для отримання 240000 гривень 
швидше заповніть та поверніть нам «Погоджуваль-
ну візу» протягом 3 днів на адресу «Монастирського 
дару». (Док. 3.117).

Омельченко Віктор Олександрович!.. Ви – Пере-
можець «Монастирського дару» і маєте отримати 
свій Приз – 275000 гривень… Ознайомтесь з «Юри-
дичною декларацією». Відкріпіть марку з Унікальним 
призовим номером на звороті листа, вклейте 
її у «Декларацію» і завірте документ підписом. 
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Надішліть заповнену «Декларацію» на адресу «Мона-
стирського дару».(Док. 3.118а; Док. 3.118б).

(5.05.2020 г.) Шановний Переможцю! Нарешті я 
пишу Вам цього фінального листа і можу привітати 
Вас з отриманням виграшу… Вручення Вам 285 000 
гривень остаточно затверджено… Заповніть Бланк 
«Офіційний лист – запит виплати». Вклейте у ньо-
го Виграшну марку, що містить Ваш Унікальний 
призовий номер. Протягом 3 днів надішліть доку-
мент на адресу «Монастирського дару». (Док. 3.119а; 
Док. 3.119б).

Как и ранее, в разных Каталогах задавались 
разные суммы выигрыша. Периодически писа-
ли, что Главный приз – мой. Здесь четко огова-
ривалось, что документ должен быть возвращен 
в Компанию в течение 3-х дней. Это условие, как 
обычно, не выполнялось.

2.8. «Здорове життя»

Председатель Призовой комиссии – Екатери-
на Довгань.

Компания «Здорове життя» начала активно 
взаимодействвоаь со мной со второй половины 
2019 г. Начало было обычным, как и с другимы 
Компаними. Приведем основные предложения, 
добавляя, по возможноти, даты их поступления:

Шановний Віктор Олександрович!.Вітаємо Вас 
із… перемогою. Ви отримали Головний приз Ката-
логу – 260 000 гривень …а Ваше ім’я було оформлено 
спеціальний документ – «Зобов’язання отримання 
призових коштів»… Вам надано Марку з Унікаль-
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ним призовим номером… Вклейте Марку з номером 
у бланк «Зобов’язання», заповніть та надішліть нам. 
(Док. 3.120).

(22.10.2019 г.) Шановний Переможцю! Головний 
приз – 260 гривень – опиниться в Ваших руках уже 
наступного понеділка… Для отримання 260 000 гри-
вень обов’язково повідомте нам зручний для Вас час 
отримання призу у «Ваучері Переможця». Заповніть 
«Ваучер», вклейте Марку з Унікальним призовим 
номером, надішліть… «Ваучер» протягом 3 днів на 
адресу «Здорове життя». (Док. 3.121).

(9.12.2019 г.) Шановний Віктор Олександрович!... 
Ви виграли… 260 000 гривень… Надсилаю вам Імен-
ний весель на отримання 265 000 гривень… На Ваше 
ім’я оформлено спеціальну «Форму виплати», яку Ви 
повинні заповнити завірити Маркою з Унікальним 
призовим номером та надіслати на адресу Компанії. 
(Док. 3.122).

(26.12.2019 г.) Віктор Олександрович! Ваш Уні-
кальний призовий номер було визначено виграшним 
і Ви стали законним Переможцем… Було підписано 
«Постанову про виплату 270 000 гривень»… Спеці-
ально для Вас випущено фінальний документ «Форму 
ідентифікації Переможця»…Надішліть заповнену 
«Форму» протягом 3 днів на адресу «Здорове жит-
тя». (Док. 3.123).

Віктор Олександрович! Ви стали Переможцем, 
вітаємо. Отримайте 250 000 гривень… Складено та 
надіслано Вам «Свідоцтво – підтвердження майнових 
прав» для узгодження дати вручення… Заповніть 
«Свідоцтво», надішліть нам протягом 3 днів на адре-
су «Здорове життя». (Док. 2.124).
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(17.01.2020 г.) Шановний Віктор Олександрович! 
Вам призначено отримати 270 000 гривень. Негайно 
пройдіть процедуру затребування Призів… Термі-
ново надішліть «Сертифікат затребування При-
зів» …протягом 3 днів на адресу «Зорове життя». 
(Док. 3.125).

Шановний Віктор Олександрович! Вітаємо Вас 
з перемогою… Ваш Унікальний призовий номер ви-
знаний виграшним… Вам призначено отримати 
Головний приз Каталог «Здорове життя» – 270 000 
гривень… У пакеті документів бракує фінального до-
кумента – «Акта визначення перемоги»…Ви маєте 
заповнити «Акт», завірити його Маркою з Унікаль-
ним призовим номером …і найшвидше надіслати 
його на адресу «Здорове життя». (Док. 3.126).

(19.03.2020 г.) Шановний Віктор Олександрович! 
Ваш Унікальний призовий номер визнано виграш-
ним… Головний приз Каталогу «Здорове життя» 
належить Вам… Єдино, що потребо для одержан-
ня виграшу… – заповнений «Платіжний ордер». Він 
повинен містить Печатку з Унікальним призовим 
номером, спеціальний код виплати і бути завірений 
Вашим підписом… Якнайшвидше поверніть нам 
«Платіжний ордер».(Док. 3.127).

Шановний Віктор Олександрович! Саме Ваш Уні-
кальний призовий номер виявився виграшним! Вам 
призначено отримати Головний приз Каталогу – 
275 000 гривень… Заповніть «Угоду про приїзд»,… 
завірте маркою з Вашим Унікальним призовим номе-
ром. Уважно перегляньте зміст конверту і знайдіть 
у ньому Посвідчення Голови Призової Комісії… Над-
силаю Вам Посвідчення як доказ того, що я гарантова-
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но приїду до Вас вручити 275 000 гривень.(Док. 3.128; 
Док. 3.129).

Шановний Віктор Олександрович! На Ваше ім’я 
виписано Чек від дирекції «Здорове життя» на суму 
280 000 гривень… Він зареєстровано на ім’я – Омель-
ченко Віктора Олександровича – та містить Марку з 
Унікальним призовим номером… Надішліть «Запит 
на виплату 280 000 гривень» …протягом 3 днів на 
адресу «Здорове життя». (Док. 3.130).

Шановний Віктор Олександрович! Виплата 
280 000 гривень відбудеться, щойно Ваш Унікальний 
призовий номер буде перевірено на виграш… Термі-
ново заповніть та надішліть «Свідоцтво призової 
виплати» та отримайте призовий максимум по-
над 500 000 гривень… Надішліть заповнено «Свідо-
цтво» протягом 3 днів на адресу «Здорове життя». 
(Док. 3.131).

Віктор Олександрович! Більше жодної паперової 
тяганини… Зараз достатньо оформити один єди-
ний документ – «Угоду № 19-01… Поштовий переказ 
280000 гривень Ви одержите, щойно буде зареєстрова-
но Вашу «Угоду № 19-01. (Док. 3.132).

Шановний Переможець! Сьогодні… відбудеться 
вручення Головного призу Каталогу «Здорове жит-
тя» – 280000 гривень… Для отримання 280 000 
гривень терміново (протягом 3 днів) заповніть та 
надішліть нам «Форму реєстрації прав на виграш».
(Док. 3.133).

(8.05.2020 г.) Шановний Віктор Олександрович!...
Голова Призової комісії …внесла Ваш Унікальний 
призовий номер у реєстр як виграшний. Щойно Ви 
повернете фінальний документ «Формуляр випла-
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ти» – гроші опиняться а Вас в кишені… Щойно ми ді-
знаємося, у який спосіб Ви хочете отримати 290 000 
гривень, ми одраз ж надішлемо їх Вам… Надішліть 
заповнений «Формуляр виплати» на адресу «Здорове 
життя». (Док. 3.134).

Ну что ж, видно, как регулярно нарушалось 
требование доставки соответствующих докумен-
тов в течение 3-х дней, чего не могла обеспечить 
Почта.

Интересно использовался прием – присыл-
ка официального документа руководителя, ко-
торый для нас впервые применила Компания 
«РечіДоРечі». Здесь, опасаясь «нарваться» на не-
ответственного клиента, Председатель Призовой 
комиссии сначала прислала «фальшивое» удо-
стоверение, на обороте которого большими бук-
вами было написано «Оригинал». Естественно, я 
сразу же возвратил его в личном письме, указав, 
что шантажом мы не занимаемся. Проверка моей 
ответственности прошла успешно и второй раз 
было прислано действительное удостоверение. 
Его я тоже возвратил с замечанием, что, если еще 
раз будет прислан, так называемый, «оригинал» 
удостоверения, я его не возвращу. Действитель-
но, в третий раз было прислано удостоверение с 
надписью «Оригинал», который я оставил себе 
на память.

2.9. «Щаслива посилка»

Председатель Комиссии по вопросам распре-
деления призов – Владимир Мазурченко.
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Я вступил в «игру» с этой Компанией в то же 
время, как и с другими Компаниями «второго 
эшалона». Начало было обычным. Остановим-
ся на основных документах, которые Компания 
присылала, начиная с периода, когда меня стали 
называть получателем «Главного приза».Будем 
указывать, по возможности, даты получения до-
кументо:

Віктор Олександрович, саме Ваш унікальний 
призовий номер визначено виграшним. А це означає, 
що Вам призначено отримати Головний приз Ка-
талогу жовтня (2019 р.) – 280 000 гривень. Голова 
Комітету з питань розподілу призів отримав по-
чесне звання Президента Всеукраїнської спілки з про-
ведення маркетингових акцій… Щоб організувати 
Ваше швидке нагородження… Володимир Мазурчен-
ко видав Наказ... Відкріпіть Контрольну марку, яка 
містить Унікальний призовий номер, та переклейте 
у відповідне поле Наказу… Надішліть завірений Пре-
зидентський наказ …на адресу «Щасливої посилки». 
(Док. 3.135; Док. 3.136).

(2.12.2019 г.) Шановний Переможцю!.Комітет з 
питань розподілу призів проголосив Вас Переможцем 
Акції та погодив виплати Вам одразу двох Призів: Го-
ловного призу Каталогу «Щаслива посилка» – 240 000 
гривень та Грошова премія – 80 000 гривень. Отже за-
гальна сума Вашого виграшу становить 320 000 гри-
вень. Для отримання Призу на загальну суму 320 000 
гривень заповніть одинєдиний документ – «Експрес-
заяву, вклейте Контрольну марку з Унікальним при-
зовим номером, та надішліть документ на адресу 
«Щасливої посилки». (Док. 3.137).
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(27.12.2019 г.) Віктор Олександрович, вітаємо 
Вас з перемогою в Акції від Каталогу «Щаслива по-
силка». Ви виграли 240 000 гривень… Щоб отримати 
свій виграш… Ви маєте активувати свій Квиток Пе-
реможця. Для цього перепишіть Персональний код у 
відповідне поле «Формуляра Переможця» …заповніть 
та надішліть «Формуляр» на адресу Компанії. 
(Док. 3.138).

Шановний Віктор Олександрович! Вітаємо Вас 
…із перемогою та отриманням… виграшу – 250 000 
гривень… На Ваше ім’я оформлено «Поліс бронювання 
призів»… Від Вас …вимагається лише підтвердити 
отримання та точної адреси доставки виграшу… 
Надішліть нам заповнений «Поліс», щоб отрима-
ти 250 000 гривень… Голова Комітету з розподілу 
призів… вирішив нагородити Вас додатковим При-
зом – Сертифікатом на отримання золотих при-
крас… загальною вартістю 80000 гривень. (Док. 3.139; 
Док. 3.140).

(27.01.2020 г.) Шановний Віктор Олександрович! 
Ви затвердили своє право на Головний приз Катало-
гу – 250000 гривень… Гроші вже… підготовлено для 
вручення Вам… Ви маєте обрати спосіб виплати – 
грошовий переказ у Ваше поштове відділення або най-
блище до вас відділення банку… Заповніть «Бланк 
погодження способу виплати». Обов’язково вклейте 
в нього Марку з обраним Вами способом отримання 
коштів… Надішліть заповнений «Бланк» на адресу 
«Щасливої посилки». (Док. 3.141).

(19.03.2020 г.) Віктор Олександрович! Вітаємо 
Вас!. Наданий Вам Унікальний призовий номер було 
визнано виграшним… Вас визнано Переможцем Го-
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ловного призу Каталогу: Єдиним Власником 290 000 
гривень... Ми надіслали Вам спеціальну Угоду про ви-
плату Призу. Після її підписання з обох сторін… Ви 
отримаєте Головний приз Каталогу «Щаслива по-
силка»… Терміново підпишіть Угоду та поверніть на 
адресу Компанії. (Док. 3.142).

Шановний Віктор Олександрович!. Вітаємо 
Вас з вражаючою перемогою… Ви – законний От-
римувач 300 000 гривень. Прочитайте, будь ласка, 
офіційне повідомлення від Центрального поштово-
го відділення… Для здійснення поштового перека-
зу Отримувачу необхідно затвердити «Платіжну 
відомість»… Терміново надішліть нам «Платіжну 
відомість». (Док. 3.143).

(8.05.2020 г.) Шановний Віктор Олександрович, 
колектив «Щасливої посилки» щиро вітає Вас з пе-
ремогою. Ви підтвердили свій статус Переможця 
і …право на Головний приз Каталогу «Щаслива по-
силка» – 310 000 гривень… Щоб отримати 310 000 
гривень – терміново заповніть «Запрошення на 
«Церемонію нагородження» та надішліть документ 
на адресу Компанії протягом 3 днів. (Док. 3.144).

Из приведенных материалов видно, что Ком-
пания обычно не оговаривала сроки доставки до-
кументов; это делалось лишь в исключительных 
случаях.В тот период я «играл» на интуитивном 
уровне и не владел иным методом «дотавки» ин-
формации, кроме Почты, которая не обеспечива-
ла требований Компаний в этом вопросе.Так что, 
сообщала Компания о необходимости доставить 
документы на протяжении 3-х дней или нет, я это 
требование систематически не выполнял.



–125–

Раздел 2. Игра и выигрыш: торговля как игровой бизнес

2.10. «Игра» без ошибок

Через полгода и я решил возвратиться к 
«игре» с торговыми организациями, работаю-
щими по принципу телефонного маркетинга. 
Моя основная ошибка заключалась в том, что я 
не успевал «доставить» необходимые документы 
в оговариваемый срок 3 или даже 2 дня. Что полу-
чится, если я решу эту задачу?

Новый способ «доставки», удовлетворяющий 
таким условиям, я сначала применил к междуна-
родной Компании «Start.money». Они обещали 
выдать Приз в 24 часа, если клиент выполнит ого-
воренные условия. Я их выполнил. В разговоре с 
представителем «Start.monney» я заявил: «Я вы-
играл. Выдавайте Приз в течение 24 часов».

– Наше обещание не имеет юридической 
силы, – ответил этот представитель.

– А что же имеет юридическую силу? Вы вы-
даете Сертификат Победителя с указанием его 
фамилии, имени и отчества, где указывается сум-
ма Выигрыша; в нем представлены юридический 
отдел, финансовый отдел, Председатель Комис-
сии по распределению Призов с фамилиями, 
подписями и печатями. И в то же время на полях 
«документа» малыми буквами Вы пишете: «Не 
имеет юридической силы. Не является финан-
совым документом». Так что же имеет юридиче-
скую силу? 

– Комитет по распределению Призов принял 
по отношению к Вам некоторое решение. У нас 
принято посылать документы вместе с товаром, – 
отреагировал представитель «Start.money».
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Все оказалось «липой». Даже если все усло-
вия «игрок» выполнит, организация делает сле-
дующие шаги во взаимоотношении с клиентом. 
Пришлось сделать заказ, как здесь, так и в других 
организациях – принцип работы у всех одинаков. 
Все продолжалось, как и прежде, за исключением 
того, что прежней ошибки я не совершал – моя 
«игра» была идеальной. Компания «Імідж клуб» 
тогда подтверждала: «Було бездоганне дотри-
мання правил Акції»).

Через некоторое время был звонок, где 
мужской голос назвался представителем «Start.
money». Он был полностью осведомлен о моих 
делах и имел мои персональные данные. Он за-
явил: «Ваше дело закрыто. Больше нигде не де-
лайте заказов и откажитесь от тех, что уже сдела-
ли. «Девочки», конечно, будут предлагать делать 
заказы – это их работа. Однако, они уже не бу-
дут учитываться. Вам позвонят через 5-10 дней, 
а, может быть, и через полгода по поводу вашего 
Выигрыша. ( Кстати, он потребовал сделать «по-
следний», но какой-то странный заказ).

При общении с представительницей одной 
из Компаний я рассказал об этом звонке. Она воз-
мутилась, взяла номер телефона, по которому 
мне звонили, и сказала, что они проведут рассле-
дование. Тогда я дополнительно спросил, можно 
ли получить выигрыш от нескольких Компаний 
одновременно. 

 – Вы не можете получить выигрыш от двух 
Компаний одновременно – отрезала эта предста-
вительница. 
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С этой же информацией я обратился к пред-
ставительнице другой Компании. «Дайте номер 
телефона, по которому Вам звонили» – сразу 
сказала она. Я начал его диктовать и не успел 
назвать несколько цифр, как она резко прерва-
ла меня: «Это мошенник. Он звонил по мобиль-
ному телефону, а сотрудники Компаний звонят 
только по стационарным телефонам». «Тогда 
другой вопрос, – продолжал я – можно ли одно-
временно получить Призы в нескольких органи-
зациях? 

– Вы делаете заказы в нашей Компании и мо-
жете получить Приз от нее, – ответила она.

Так что этот вопрос остался неопределен-
ным – то ли можно, то ли нет.

Когда я решил продолжить «игру», было две 
проблемы. После просмотра текста рукописи я 
почувствовал некоторую незавершенность. Чи-
татель мог спросить: «А что было бы, если бы Вы 
сделали еще один шаг? Может, он был бы успеш-
ным? Так, текст подсказывал, что надо завершить 
начатое – продолжить «игру».

Другой побудительный мотив был иной. Не-
которые Компании писали так убедительно, что 
казалось, что они хотят выдать Приз, и только, 
мол, ошибка в сроке «доставки» документов в 
Компанию не позволяет это сделать. Этим Ком-
паниям надо было дать шанс проявить себя.

Поэтому я и продолжил «игру». (Моя теория 
«игры и выигрыша», которая предполагала до-
статочно длительный процесс «игры», тогда не 
была еще сформулирована).
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Описывать подробно документы, которые 
присылали Компании, не имеет смысла – они 
аналогичны тем, которые присылались на протя-
жении 1,5 лет непрерывной «работы». Приведем 
лишь предложения, на которые нужно было от-
вечать, естественно, делая заказы.

 «Start.money»

Заповніть та надішліть (такі документи): 
– Заповніть та надішліть Фінансовий запит;
- Згода Переможця на доставку Виграшу;
- Платіжне доручення № 431; 
- Акт прийняття міжнародного доручення;
- Платіжне доручення.

 «Родинний клуб»

Заповніть та надішліть (такі документи): 
- Заява на отримання 370 000 гривень;
- Запит оригіналу банківської картки;
- Банківська угода;
- Бланк «Експрес-виплати 370 000 гривень»;
- Наказ про вручення виграшу;
- «Офіційний запит» на виплату Головного при-
за Акції;

- Бланк Преміум-клієнта;
- Запит на розблокування рахунку;
- Форма підтвердження безпеки переказу;
- Бланк реєстрації виплати Золотого призу;
- Договір про спосіб виплати Головного призу;
- Офіційний дозвіл держзнаке;
- Договір благодійного дарування.
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«Імідж клуб»

Заповніть та надішліть (такі документи):
- Єдиний Всеукраїнський реєстр Переможця;
- Сертифікат на відкриття іменного рахунку;
- Дозвільний лист на виплату Головного призу;
- Запит доступу до іменного рахунку;
- Вибір способу виплати;
- Бланк реєстрації;
- Постанова про виплату;
- Книжка-додаток до Золотого сертифіката;
- Рахунок-фактура;
- Формуляр нагородження Переможця Акції
- Рапорт Дирекції «Імідж клубу»;
- Контрольний Акт виплати 380 000 гривень;
- Карта вбора;
- Підтвердження від Переможця;
- Бланк безпеки рахунку;
- Дозвіл до доступу до банківського рахунку;
- Згода на нагородження;
- Доручення про виплату.

«Пошторг»

Заповніть та надішліть (такі документи):
- Наказ Переможця;
– Вексель виплати;
- Додаток до векселя виплати;
- Ваучер Золотого Переможця;
- Накладна на доставку виграшу;
- Бланк «Підтвердження достовірності даних»
- Ідентифікаційний квиток;
- Запит про виплату Головного призу;
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- Акт підтвердження візиту у Банк;
- Формуляр нагородження Переможця Акції;
- Запит на розблокування Призового рахунку;
- Заява Переможця;
- Захисний Поліс;
- Вимога Призової виплати;
- Офіційний дозвіл Переможця на виплату;
– Ваучер на вручення 400 000 гривень;
- Акт реєстрації Призового чека.

«РечіДоРечі»

Заповніть та надішліть (такі документи):
- Акт призової виплати);
- Додаток до Акту призової виплати ;
- Реєстратор виплати ;
- Картка активізації коду доступу до виграшу;
- Юридичний висновок.

«Додому»

Заповніть та надішліть (такі документи):
- Гарантія виплати Головного призу; 
- Форма надходження коштів;
- Відомість підтвердження перемоги;
- Заява про прискорену виплату 315 тисяч гри-
вень;

- Платіжна декларація.

 «Монастирський дар»:

Заповніть та надішліть (такі документи):
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- Графік виплати виграшу Переможцю;
- Призовий ордер;
- Дозвіл на переказ 315 000 гривень;
- Акт підтвердження персональних даних Пере-
можця;

- Призовий ордер;
- Графік виплати Призу;
- Вимога вручення Призу;
- Заява на збільшення грошового ліміту.

 «Здорове життя»

Заповніть та надішліть (такі документи)»:
- Призова відомість Переможця;
- Постанова Переможця;
- Бланк верифікації виплати;
- Довідка про прийом на експертизу грошових 
знаків;

- Реєстратор виплати;
- Форма ідентифікації.

«Щаслива посилка»

Заповніть на надішліть (такі документи):
-Постанова Переможця;
- Погоджувальна віза;
- Форма одержання Призу;
- Бланк підтвердження особи.

Этот этап был для меня как бы «финишной 
прямой», продолжавшейся два месяца. (Для Ком-
паний это была «Зимняя Акция 2019 года). Здесь 
впервые я не допустил ни одной ошибки. Имен-
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но в этот период пани Людмила Сергеевна (наи-
более мудрая и дальновидная среди всех осталь-
ных Председателей Призовых комитетов) дала 
автору такую характеристику: «Бездоганне дотри-
мання Переможцем правил Акції».

Изменение принципа «работы» с Компани-
ями характеризуется также ритмом «работы». 
За два месяца было реализовано 98 заказов, в то 
время, как на первом этапе «игры» за 18 месяцев 
их было 144, т.е. за 2 месяца удалось сделать бо-
лее 2/3 того, что раньше было сделано за 1,5 года. 
А ведь и раньше я не останавливался в «работе» 
«ни на миг».

Несмотря на лестные характеристики, Приз 
никто не выдал, т. к. Компании начали отсчет 
«с нуля»: два месяца – это слишком малый срок 
для награды.

Как уже подчеркивалось, в тот период еще не 
была развита теория «игры», которая подсказа-
ла бы, что сам процесс должен быть достаточно 
длительным. Поэтому после двухмесячной ин-
тенсивной «работы», я перестал отвечать на при-
сылаемые документы; на звонки я отвечал, что я 
прекратил «игру» и Компании имеют лишь два 
выхода: выдать Приз или прекратить звонить и 
забыть мой номер телефона.

Приведенные документы дают ясную кар-
тину о методах работы торговых организаций 
с клиентами. Проиллюстрируем применяемые 
приемы несколькими примерами.

На первом этапе «игры»,когда мною допуска-
лись ошибки, Компании переходили на новый 
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этап взаимодействия с клиентом, ничего ему не 
объясняя. На моей «финишной прямой», когда 
ошибок не было, ничего не изменилось – вспом-
ните приведенный розговор с представителем 
«Start.money».

Компании на любом этапе «игры» могут ис-
пользовать прием – продолжение «игры» за счет 
увеличения суммы Приза.

Например, когда, казалось бы, все этапы в 
«Родинном клубе» были пройдены, была увели-
чена сумма Приза за счет присвоения почетного 
статуса «Преміум-клієнта». При этом, как обыч-
но, подчеркивали: «Пам’ятайте, відсутність Ва-
шої відповіді буде розцінено як відмову від Призу та 
всіх привілеїв Преміум-клієнта».

Или, например, действия «Пошторга»:
«Віктор Олександрович! У подяку за Вашу 

чесність та відданість перед Компанією… Вам при-
значено отримати додаткові Призи – гроші на мрію 
та Приз за швидкість… Увага! Відсутність Вашої 
відповіді буде означати відмову від виграшу і Ви 
ризикуєте втратити Головний та додаткові Призи 
назавжди!»

Кроме сложных и хитроумных условий Ак-
ций сотрудники Компаний использовали также 
и «доморощенные» приемы. Так, чтобы умень-
шить шансы получить «игроку» выигрыш, они 
применили «грязный трюк», типа удара ниже 
пояса в боксе. Когда надо было в требуемый срок 
сделать заказ (дать ответ на предложение офор-
мить «Бланк підтвердження даних»), сотрудница 
записала заказ не в адрес «Пошторга», а в адрес 
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Компании-партнера «Імідж клуб». Это един-
ственная Компания, которая автоматически при-
сылает СМС-ку о сделанном заказе. Так я и узнал 
об этом «трюке», отменил фиктивный заказ и 
еще раз повторил заказ в Компании «Пошторг».

Еще пример излюбленного приема, который 
применяют Компании. Сейчас это Компания 
«Імідж клуб»... Была увеличена сумма Приза. Со-
ответственно, время предоставления докумен-
та «Запит доступу до іменного рахунку» было 
уменьшено с 3-х до 2-х дней. Но этого мало. Стан-
дартно, при поступлении на Почту посылки, 
клиенту параллельно приходит СМС-ка об этом. 
Здесь же сотрудники сделали так, чтобы такое со-
общение не отсылалось. Как обычно, отсутствие 
ответа (или ответ не в указанный срок) означает 
отказ от Приза.

Или еще лучше – Компания присылает СМС-
сообщение об отправлении посылки в адрес 
клиента, а саму посылку – в другой город. (Пом-
ните – от сутствие ответа – это отказ от Приза!) 
Пришлось разобраться с ситуацией и еще раз по-
вторить этот заказ у Компании «Імідж клуб». И 
так далее…

Так Компании и действуют.

2.11. Процесс «игры» на завершающем этапе

После моей, так называемой, финишной пря-
мой, т. е. Зимней Акции, которая, заканчивалась 
26 февраля 2021 года, Компании продолжали при-
сылать предложения делать заказы. Трудность 
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заключалась в том, что экономический ресурс, 
т. е. игровой фонд, исчерпался и «играть» так, 
как я это делал в Зимней Акции, уже было невоз-
можно. Я пару раз пытался выйти из «игры», но 
Компании изощренными приемами возвраща-
ли меня назад. Единственно, что в этих условиях 
можно было сделать – «играть» волнообразно от 
пенсии до пенсии.Большая часть пенсии расхо-
довалась в начале месяца,а далее всеми правдам 
и неправдами приходилось дотягивать до следу-
ющей пенсии, не прерывая контактов хотя бы с 
некоторыми Компаниями.

Так Компании растянули «игру» еще на год. 
Отсюда и название книги – два с половиной года 
в игровом бизнесе.

В очередной раз я решил выйти из «игры» в 
Летней Акции 30 июия. Делал заказы в «перспек-
тивних» Компаниях, т. е. в тех, которые набрали 
наибольшее число реализованных заказов.

В документах, относящихся к Летней Акции, 
были интересные материлы.

Так, в документе от имени леди Анны Геллар 
(Start.money) писали: «Шановний Віктор Олексан-
дрович! Вітаємо Вас з блискучою перемогою і одержан-
ням Головного пр. призу. (Док. 3.145).

Подобные характеристики давали и другие 
организации.

Елена Коваль («Родинний клуб»): «Ваше на-
городження увійде в історію «Родинного клубу», адже 
Ваші показники найвищі серед усіх Переможців». 
(Док. 2.1-Док. 3.146) Было также прислано «Свідоцтво 
лідера року».
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Людмила Сергеевна Янченко («Імідж клуб»): 
«Ваше ім’я заслужено очолює Дошку пошани у Го-
ловному офісі Компанії! Хочемо, щоб Ви знали: ми 
ймовірно пишаємося Вами! Віктор Олександрович, 
символом Вашої перемоги та підтвердження здобут-
тя цього почесного статусу є Ваша Червона відзнака 
Переможця». (Док. 3.147).

Надежда Шевченко «Пошторг»): «Шановний 
Віктор Олександрович! Ми щиро захоплюємося Вами: 
серед тисяч претендентів саме Вас було призначено 
Переможцем. Колектив «Пошторг» працював понад-
нормово весь попередній Місяць, щоб вчасно і без жод-
них затримок завершити процес виплати Вам При-
зу». (Док. 3.148).

Док. 2.1
Показатели автора наивысшие среди всех Победителей 

года в Компании «Родинний клуб» 
Для иллюстрации самого процесса «игры» 

приведем в качестве примеров некоторые вы-
держки из последней части «дневника игрока».
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После взаимоотношений с Компаниями в Ак-
ции 30 июня, когда я убедился, что, по крайней 
мере, «Імідж клуб» и «Пошторг» явно перешли к 
работе на следующую Акцию 31 Августа, я пре-
кратил общаться со всеми Компаниями. В этом 
была финансовая необходимость – надо было со-
брать некоторый небольшой «игровой фонд». С 
другой стороны, был и психологический аспект. 
Надо было убедить представителей Компаний, 
что после блестящих характеристик, которые 
они мне дали, я ожидаю получение Призов или 
просто выхожу из «игры». Естественно, как и 
обычно во время остановок в «игре», начались 
многочисленные телефонные звонки, на кото-
рые я не реагировал. Но, в основном, – молчание: 
не было СМС-ок с конкретными предложени-
ями. Так продолжалось до окончания Акции 31 
Августа и в первой половине следующей Акции 
29 Октября. Когда Компании убедились, что я 
не собираюсь возвращаться к «игре», произошел 
перелом. Пошли СМС-ки с серьезными текстами, 
в которых упоминался термин «менеджер». Ком-
пании понимали, что при моем опыте «игры» я 
осознаю, что это уже означает принятие решений 
Комитетами по распределению Призов. Учиты-
вая мизерность «игрового фонда», нужно было 
выбрать самые перспективные Компании. Эти, и 
последовавшие после них заказы, можно проил-
люстрировать следующей последовательностью:

2-4-2-3-1.
В качестве первых двух заказов я выбрал «Ро-

динний клуб» и «РечіДоРечі», с которыми я на-
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чал взаимодействовать с осени 2018 года. Они от-
ветили, прислав сразу по два предложения. Такое 
удвоение – требование сделать два заказа, после 
реализованного одного – может иметь два разных 
смысла.

В лучшем случае это может быть признак же-
лания закончить «игру». Действительно, после 
ответа на СМС-ку, Компания проверяет клиен-
та – требует дать ответ за 2 дня. Кстати, на пер-
вом, 18-месячном этапе «игры», я не мог выпол-
нять это требование и проигрывал. Если клиент 
«созрел» и выполнит это требование, приходит 
третий заказ, который и является завершающим. 
Так что за 3 заказа, начиная с СМС-ки, «игру» 
можно закончить.

В худшем случае удвоение заказа является 
попыткой перейти к режиму экспоненциального 
роста числа заказов. Поясним этот термин. 

В математике функцию «e» в степени «x» на-
зывают экспонентой. Это функция с очень бы-
стрым ростом. Если вместо некоторого числа, ко-
торое принято обозначать латинской буквой «е», 
подставить число 2, а переменной «х» придавать 
значения из натурального ряда (1; 2; 3 и т.д.), по-
лучается экспоненциальный рост, причем, каж-
дое следующее значение в два раза превышает 
предыдущее.

Это был излюбленный прием у пани Елены 
Коваль (Родинний клуб) и пани Людмилы Серге-
евны (Імідж клуб).

В данном случае можно было полагать, что 
Компании желают закончить «игру». Действи-
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тельно, как оказалось далее, «РечіДоРечі» закон-
чила «игру» – далее она не предлагала новых 
заказов. Правда, Компания «Родинний клуб» 
сделала еще один – четвертый заказ – и тоже за-
молчала. 

В документах, вложенных в указанных 4-х 
посылках, были, кроме предложения «Родинно-
го клуба» сделать 4-й заказ, также документы от 
«Імідж клуба». В двух посылках, последовавших 
после 4-х, было предложение от «Імідж клуба», а 
также от «Start.money» и «Додому». В последних 
были интересные материалы, и я сделал 3 заказа.

В трех пришедших посылках оказались до-
кументы от пяти Компаний: «Start.money», «По-
шторга», «Родинного клуба», «Імідж клуба» и 
«Додому». Выяснилось, что Елена Коваль лишь 
приостановила «игру».

Сложности возрастали еще и потому, что те-
перь рекомендуемая сумма заказа составляла 440 
гривень и, соответственно, с накладными расхо-
дами посылка стоила 530-540 гривень. (Это обыч-
нй заказ, т.е. не повышенной стоимости, который 
и раньше мог быть больше 1 000 или даже 1 500 
гривень).

В любом случае, хотя бы на одно предложение 
надо было ответить. И раньше – в весенне-летний 
период, – когда в Зимней Акции я израсходовал 
накопленный за полгода «игровой фонд», что-
бы не выйти из «игры, надо было изыскать воз-
можность сделать хотя бы 1-2 заказа. Сейчас, ког-
да экономически осталась возможность сделать 
только один заказ, я выбрал «Start.money» – в кон-
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це концов, именно леди Анна Геллар еще 6 Июля 
2018 года предложила вступить в эту «игру». 

Во втором комплекте документов от «Start.
money» оказались, как представлялось, финаль-
ные документы. Все тексты были написаны леди 
Анной Геллар. В частности, в них сказано: «Ві-
ктор Олександрович, на правах Віце-президента 
Компанії повідомляю: зараз Ваше нагородження – 
максимально пріоритетна задача Дирекції «Start.
money». На це є дві основні причини: по-перше – Ви – 
наш Переможець, тому для нас дуже важливо, щоб 
Ви залишились задоволені; по друге – вручити Вам 
Приз необхідно негайно, адже наступного місяця ми 
повинні розпочати нову Акцію та обрати нового Пе-
реможця. Далее леди писала: «…не змушу Вас довго 
чекати. Я особисто відправлю Вам гроші поштовим 
переказом».

Пан Владимир Палий («РечіДоРечі») замол-
чал. За три шага он закончил «игру», но остались 
сомнения: «Пришлет ли он выигрыш?». Ведь уже 
дважды он поступал анологично: возмет заказы 
и замолчит. Может быть, это просто его «modus 
operandi» : взять три заказа – и «в кусты»? 

Леди Анна Геллар за два шага (за два заказа) 
закрыла «игру» и берется выдать Приз. Получит-
ся ли?

«Игровой фонд» исчерпан, другие источ-
ники – тоже. Отложил с сожалением некоторые 
иные предложения о вручении Призов и игнори-
ровал бесрестанные звонки – по десятку в день и 
даже в воскресенье и праздничные дни. Пришел, 
наконец, и день 31 Октября – дань Акции. Начал-
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ся период принятия решений в течение 7 дней. 
К удивлению, были звонки и в этот период. Ког-
да он (этот период) приближался к концу, даже в 
воскресенье, были звонки. Воскресным вечером я 
поинтересовался: «Кто же так настойчиво хочет 
дозвониться ко мне?» – и снял «трубку»: 

– Алло.
– Можно поговорити з Віктором Олександрови-

чем?
– Я Вас слухаю.
– Вам зручно розмовляти?
– Так.
– Я менеджер Компанії «Родинний клуб».
– Якої Компанії? «Родинний клуб»?
– Так.
– Слухаю Вас.
– Голова Призової комісії Олена Воло дими рів на 

видала вам Приз. Необхідно відіслати Вам Призові до-
кументи. Ми документи висилаємо разом з замовлен-
ням. Замовлення коштує 639 гривень. Якою поштою 
їх відправити?

– Зачекайте. Акція закінчилась. Зараз про дов-
жується 7-денний період прийняття рішень, коли 
зроблені замовлення вже не враховуються у минулу 
Акцію. Яка Акція мається на увазі? Минула чи на-
ступна? 

– Я вже відповів на це запитання.
– Все ж таки Ви прямо не відповіли, чи мається 

на увазі цей Приз чи той, що буде через 2 місяця.
– Так замовлення не відправляти?
– Добре, відправляйте. Укрпошта, швидка до-

ставка.
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С раздраженным голосом менеджер Компа-
нии «Родинний клуб» окончил разговор.

Пришла посылка с указанной повышенной 
стомостью и в ней было три документа – от «Ро-
динного клуба», «Імідж клуба» и «Щасливої по-
силки». Естественно, от «Родинного клуба» не 
пришло никаких Призовых документов – было 
повторение документов, которые были уже отра-
ботаны месяц назад. Однако, я сделал заказ, как и 
для двух других организаций. Когда пришли эти 
три посылки, в них оказалось уже пять докумен-
тов – два от «Родинного клуба», от «Імідж клуба», 
от «Щасливої посилки», а также от«Пошторга».

Неожиданно среди малых Компаний выде-
лился пан Владимир Мазурченко от «Щасливої 
посилки». По количеству реализованных заказов 
эта Компания уступала «РечіДоРечі» и «Додому». 
Тем не менее пан Мазурченко как будто бы шел 
на окончание «игры» за три шага и предотавле-
ние выигрыша. Посмотрим, что будет в этих пяти 
посылках. 

Получил пять посылок. К сожалению, пан 
Мазурченко не прислал еще один комплект до-
кументов с Призом (как обещал). В ней были до-
кументы от «Імідж клуба», «Пошторга» и от «До-
дому» – пан Дмитрий Добровольский, наконец, 
появился. Я давно его ждал, т.к. у его Компании 
я уже раньше реально был реальным Победите-
лем (хотя и не получил Приз), а число реализо-
ванных заказов у него было наибольшим после 
«РечіДоРечі». Прислала также Призовые доку-
менты пани Светлана Ладога (Монастирський 
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дар.). Я сделал четыре заказа для этих Компаний. 
Схема заказов стала такой:

1-3-5-4.
Я работал «импульсно». Взаимодействовал, в 

основном, с Компаними, которые уже «созрели» и 
готовы закончить «игру» с выдачей Призов. Сна-
чала закончили «игру» леди Анна Геллар («Start.
money») и пан Владимир Палий («РечіДоРечі») – 
за пять шагов. Затем «игру» закончила «игру» 
пани Елена Коваль («Родинний клуб»).

Закончить «игру» и выдать Приз не одно и 
то же. «Игра» закончена, если в присылаемых до-
кументах четко указывается, как представляет-
ся выигрыш. Например, присылается по Почте, 
выигрыш перечисляется в конкретный Банк на 
банковскую карточку «игрока» и т.д. Существен-
но, чтобы в последующих посылках от других 
Компаний были уже отработанные документы 
от данной Компании или же она вообще не при-
сыла никаких документов.

Как же развивались далее события?
Компания «Start.money». Леди Анна Геллар 

закрыла «игру» за два шага. Леди писала, что 
Компания совершит выплату Главного приза по-
чтовым переводом на протяжении 48 часов после 
согласования всех формальностей и подписания 
документов. После этого пришла СМС-ка, что 
«виконавчі служби дали офіційний дозвіл на вручення 
Приза». Я ждал очередной пенсии, чтобы сделать 
следующий шаг в «игре». 

Компания «РечіДоРечі». Пан Владимир Па-
лий закрыл «игру» за три шага, потом замолчал. 



Виктор Омельченко Можно ли выиграть миллион?

–144–

Через некоторое время пришла СМС-ка: «Віктор, 
внутрішня служба беспеки дозволила виплату! Ак-
тивуйте номер 14232 по тел. Поспешіть!» И здесь 
надо было сделать заказ. Будем ждать  пенсии. 

Компания «Родинний клуб». Елена Коваль 
закрыла «игру», получив 7 заказов, два из ко-
торых были повышенной стоимости. Обещала 
доставить Приз по моему адресу. Пани Елена 
Коваль не приехала, но документов больше не 
присылала; СМС-ок тоже не было...

Компания «Додому». Пан Дмитрий Добро-
вольский не закончил «игру», но в отличие от 
других Председателей Призовых комитетов он 
не раз, как казалось, пытался вручить мне Приз. 
Поэтому я сделал исключение для этой Компа-
нии. Я как-то раз не рассчитал своих возможно-
стей и сделал материально не обеспеченный за-
каз и не смог его оплатить. В этом случае «игрок» 
теряет право на Приз. Так пан Добровольский 
быстренько назвал меня Победителем по другой 
Акции, чтоб я мог продолжать «игру»; при этом 
он предложил сделать заказ на сумму 634 гри-
вень.

Итак, пришло время, и я сделал заказы для 
«Додому», «Start.money» и «РечіДоРечі». Как 
только пришли посылки, я их разу же выкупил. 
В них оказались, будто бы, окончательные до-
кументы от этих Компаний, а также от «Імідж 
клуба», «Родинного клуба» и «Монастирського 
дара». Я сделал четыре заказа.

Получил четыре посылки. В них оказались 
документы от шести организаций.



–145–

Раздел 2. Игра и выигрыш: торговля как игровой бизнес

Компании «Родинний клуб», «Імідж клуб» и 
«Пошторг» прислали завершающие документы:

«Родинний клуб»… Акцію завешено! Резуль-
тати остаточні! Перемога затверджена за Омель-
ченком Віктором Олександровичем;

«Імідж клуб»… Гроші переказані у банківське 
відділення за Вашою адресою проживання;

«Пошторг»: Головний Приз уже відправлено Вам.
Сделано три заказа. Последовательнос ть за-

казов стала такой:
3-4-3.

Как видно, одни Компании заканчивают 
«игру» и в требуемое время лишь предлагают 
сделать заказ, чтобы сооветствовать правилам Ак-
ции. Другие же используют любую возможность, 
чтобы увеличить число уже реализовынных зака-
зов, вплоть до завершающих документов. 

Под конец почти все организации преподнес-
ли сюрприз. Они прислали очередное требование 
сделать заказы, обещая выдачу Призов 31 Декабря. 
Три Компании – «Родинний клуб», «Імідж клуб» 
и «Пошторг» – все время стремились увеличивать 
число реализованных заказов и можно было ожи 
дать, что они воспользуются ситуацией, чтобы 
еще раз до 31 Декабря потребовать сделать заказ. 
Однако к этим трем Компаниям присоединились 
«Start.money» и «Додому», которые, как будто бы, 
уже закончили «игру». Ну что ж – придется про-
должить «игру»… Так мы и сделали.

На последнем этапе, ведущем к завершению 
Акции 31 Декабря, оставались пять организа-
ций, которые потенциально готовы были выдать 
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Призы – «Start.money», «Родинний клуб». «Імідж 
клуб» , «Пошторг» и «РечіДоРечі».

Чем же были характерны присылаемые доку-
менты?

Компания «Start.money»… Віце-президент 
леди Анна Геллар в последнем письме писала: 
«Вашу перемогу затверджено на найвищому рівні – 
Дирекцією Компанїі». Далее леди добавляет: «Шанов-
ний Переможцю, цим листом я особисто гарантую 
виплату Вам Призу». (Док. 3.149)

Компания «Імідж клуб»… Председатель 
Комиссии по вручению Призов пани Людмила 
Янченко лично прислала Гарантийное письмо, 
где сказано: «Віктор Олександрович, усі виконавчі 
підрозділи «Імідж клубу» ухвалили Вашу кандида-
туру Переможця і погодили вручення Вам Головного 
призу. Треба дати дозвіл Переможця на видачу при-
зових коштів». (Док. 3.150)

Компания «Родинний клуб» Председатель 
Комиссии по вручению Призов Елена Коваль пи-
шет: «Віктор Олександрович, Вас було офіційно про-
голошено Переможцем Акції… Я буду у відрядженні у 
Вашому регіоні… і зможу нагородити Вас особисто… 
Якщо Ви оберете мій особистий візит – відмітьте 
зручний для Вас день нагородження». (Док. 3.151).

Компания «Пошторг»… Персональное об-
ращение Председателя Комитета по вручению 
Призов Надежды Шевченко: «Шановний Віктор 
Олександрович, вітаємо із перемогою! Головний приз 
належить саме Вам! ...З нашого боку все повністю під-
готовлено до вручення Вам Призу… Вам залишилось 
швидше закрити особовий рахунок». (Док. 3.152).
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Компания «РечіДоРечі»… Пан Владимир 
Палий в письме и далее в СМС-ках подчерки-
вал: «Радою директорів Компанії Вас було обрано на 
вручення Призу»...В последнем письме было пер-
сональное приветствие пана Владимира Палия 
и отмечено: «Керівник відділу маркетингових акцій 
Володимир Палій бажає особисто нагородити Вас, за 
Вашою згодою він приїде до Вас додому у зручний для 
Вас день і вручить Вам Головний приз та додаткову 
Святкову премію». (Док. 3.153).

К 31 Декабря 2021 года сложилаь небывалая 
ситуация: впервые за всю историю существова-
ния Компаний один клиент собирался забрать 
Главные призы у нескольких Компаний одно-
временно. Это пять указанных организаций и 
еще Компания «Додому», где пан Дмитрий До-
бровольский уже давно хочет отдать когда-то за-
работанный этим клиентом Приз. Руководство 
«больших» Компаний принимает беспрецедент-
ное решение: чтобы «рассосать» эту ситуацию – 
изменить привила Акции. Оно переносит конец 
Акции с 31 Декабря на 31 Января. 

Это документально подтвердила пани Люд-
мила Сергеевна («Імідж клуб»): «Ми пішли на без-
прецедентний крок та продовжили термін дії Акції… 
На екстреному засіданні Дирекції «Імідж клубу» було 
прийнято рішення перенести офіційне нагородження 
на 31 січня». (Док. 3.154).

Такое решение открывало для Компаний воз-
можность снова начать предлагать делать заказы. 
Цель их понятна – «забросать» клиента заказами, 
вывести из «игры» и лишить Премий… Хотя к 
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переносу конца Акции с 31 Декабря на 31 Января 
я экономически совершенно не был готов, все же 
решил продолжить «игру». Не годится сдаваться 
«без боя». В конце концов уже понесены значи-
тельные потери и во времени, и материальные. 
Все, что произойдет, – уже «погоды не сделает».

Как же развивались события дальше?
«Start.money»… Леди Анна Геллар держа-

ла слово. Она дала персональную гарантию, что 
Приз будет вручен. Соответственно, после заказа 
по телефону, когда уточнили способ передачи 
Приза, «игра» была закрыта, т.е. в следующие по-
сылки подкладывались уже отработанные доку-
менты. 

«Імідж клуб»… Пани Людмила Сергевна 
превзошла саму себя. Сначала пани подтверди-
ла, что… «Комісія з вручення Призів …гарантує ви-
плату Переможцю Головного призу». А в следующем 
комплекте документов уже было сказано: «Ваше 
нагородження» увійде в історію «Імідж клубу»,адже 
Ваші показники найвищі серед усіх Переможців» 
...Присвоєне звання «Лідер року»; видано «Свідоцтво 
Лідера року»; введені «Додаткові Призи ексклюзивно 
для Переможця». (Док. 2.2 – Док. 3.154).

«Родинний клуб»… Не так однозначно раз-
вивались события с «Родинним клубом». Снача-
ла пани Елена Коваль писала: «Вам як офіційно 
затвердженому власнику Призу надано Золотий чип 
переможця. Чип є доказом перемоги… та гарантією 
виплати виграшу»… Выдан: «VIP-сертифікат на 
ім’я Омельченко Віктора Олександровича; Дирекція 
Компанії вирІшила виплати ти VIP-нагороду»… 
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«Ви – пишет пани Коваль, – (присылая требуемые 
документы)… засвідчите свій унікальний статус 
Переможця та єдиного Отримувача VIP-нагороди за 
всю історію «Родинного клубу».

А дальше неожиданно приходят еще два 
комплекта документов, противоречащих друг 
другу и предыдущему. Логически говоря, отве-
чать надо бы только на один из них, но тем са-
мым попадаешь под уловие: «Відсутніть відповіді 
означає відмову від Призу». Это хорошо отработан-
ный сотрудниками Компаний прием лишения 
«игрока» выигрыша. Конечно, если достаточен 
экономический ресурс и клиент хочет остаться 
в «игре», как бы это не казалось бессмысленным, 
надо отвечать на оба предложения. Но это не для 
меня – я выбываю из «игры».

Док. 2.2
Показатели автора наивысшие среди всех Победителей 

года в Компании «Імідж клуб»
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«Пошторг»… И здесь повторилась описан-
ная ситуация. Сначала все было ясно. Пани 
Шевченко пишет: «Поштовий переказ погодже-
но… Вам необхідно буде пред’явити лише паспорт 
громадянина України. Співробітники відділення 
відрахують необхідну суму та вручать Вам Приз». 
А затем пани вдруг заявляет: «Ви стали власником 
контрольної суми… Після узгодження всіх юридич-
них та фінансових деталей Вашого нагородження ми 
передали загальну суму призової виплати до банку…» 
Уже этого противоречия было бы достаточно. Но 
пани Надежда далее его усиливает – она присы-
лает сразу два пакета документов, опять противо-
речащих друг другу. Теперь уже сомнений нет – 
выполняется указание вывести меня из «игры». 
Что и было сделано.

Все три «большие» Компании действовали 
синхронно. И это не удивительно. Как признался 
один из представителей Компаний, – они явля-
ются единой Компанией... 

По состоянию на 31 Декабря 2021 года 5 Ком-
паний должны были выдать Призы (причем, их 
еще «подпирала» и «малая» Компания «Додо-
му»). Только основная сумма Призов составляла 
1 миллион 850 тысяч гривень, т.е. более 50 тысяч 
долларов – неплохой «куш». Все Компании обе-
щали еще и Дополнительные призы. С ними это 
уже было бы от двух до трех миллионов гривень. 
Чтобы не потерять эти миллионы, «большие» 
Компании – «Родинний клуб», «Імідж клуб» и 
«Пошторг» – решаются на беспрецедентный 
шаг – изменить правила «игры». Они переносят 
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окончание Акции с 31 Декабря на 31 Января и 
выводят меня из «игры». Я победил Компапии 
интелектуально, а они «задавили» меня админи-
стративными методами. 

Выяснилось, что «Родинний клуб». «Імідж 
клуб» и «Пошторг» действуют аналогично Ка-
зино: говорят, что в Казино не самое главное вы-
играть большую сумму, более существенно уму-
дриться ее получить и далее вынести.

Однако отвлечемся на время от наших дел 
и вспомним, как в художественной литературе 
описывются подобные ситуации, возникающие в 
Казино. Возмем для примера яркую картину, соз-
данную Гарри Гаррисоном в романе «Неукроти-
мая планета» из серии историй о «Смертоносном 
мире».

В одной из планет Галактики под символиче-
ским названием «Пирр» (вспомните о пирровой 
победе), где была двойная тяжесть по сравнению 
с земной и свирепствовала смертоносная живая 
природа, живет и борется за выживание посе-
ление людей. Пирряне – супермены на земную 
мерку; они – люди с молниеносной реакцией. 

Чтобы продолжить такое существование, 
пиррянам нужно было достать три миллиарда 
«кредов», а в наличии было только двадцать семь 
миллионов. Представитель Пирра решил нанять 
профессионального игрока, чтобы он выиграл 
требуемую сумму. Игрок тоже имел символиче-
ское имя – Ясон. 

Соглашение было достигнуто. Как же розви-
вались события?
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Казино служило игровым центром для бли-
жайшего звездного скопления. Бюджет планеты 
финансировал Казино, так что выигрыш мог 
быть каким угодно большим. У Ясона было одно 
тайное качество – когда на него «находило», у 
него проявлялась способность к психокинезу и 
он мог управлять падением игральных костей.

Началась «работа». Сначала Ясон медленно 
обходил «игровые точки», оставляя несколько 
тысяч тут, несколько тысяч там, не придавая зна-
чения исходу. Затем, «как обычно, Ясон занял ме-
сто за столом, где шла игра в кости». «Он думал 
о своем секрете, благодаря которому никогда не 
оставался в проигрыше. А время от времени даже 
загребал большой куш и уносил ноги, не дожида-
ясь, когда его перехватят наемные головорезы».

Его секрет сработал – «такого подъема он не 
ощущал много лет». Проведя несколько психо-
логических «трюков», он добился, что не будут 
ограничивать величину ставок. Начался поеди-
нок между Ясоном и Казино. Когда стало ясно, 
что Казино проигрывает, оно потребывало смены 
костей.Ясон почувствовал, что что-то не то – взял 
магнитную пепельницу и опустил ее донышком 
себе на ладонь, где были кости. «Когда он поднял 
пепельницу, окружающие дружно ахнули. Кости 
прилипли к ней шестерками вниз (весь стол был 
большим магнитом).

– Вы это называете хорошими костями?» – 
спросил Ясон.

«Рука дежурного метнулась к боковому кар-
ману. Один Ясон видел, что произошло в следую-
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щую секунду… Из-за чьей-то спины вынырнула 
могучая лапища, которая могла принадлежать 
только одному человеку (пиррянину – В.О.). Боль-
шой и указательный пальцы на миг сомкнулись 
клешней вокруг запястья дежурного и тотчас от-
прянули. Дежурный пронзительно вскрыкнул и 
вытянул руку вперед – сломанная кисть висела 
будто перчатка. (Пистолет дежурного остался в 
кармане).

С таким фланговым прикрытием Ясон спо-
койно мог продолжать игру». 

Возвратили прежние кости и игра продолжи-
лась. Но «наитие кончилось». Всеж-таки Ясону с 
трудом, но удалось выиграть свыше трех милли-
ардов кредов. «Это же годовой доход какой-ни-
будь из планет поменьше».

«Их ожидал сам управляющий с вымученной 
улыбкой на лице.Но и эта улыбка исчезла, когда 
он подсчитал фишки. 

– Вы не могли бы придти завтра? Боюсь, у нас 
сейчас нет в наличии такой суммы.

– В чем дело! – закричал Керк (пиррянин – 
В.О.) – Вздумали увильнуть? Небось меня обчи-
стить Вам ничего не помешало! Нет уж, рассчи-
тывайтесь.

Его поддержали болельщики.
– Ладно, я согласен уступить. – громко сказал 

он (Керк – В.О.). – Давайте наличными сколько 
можете, на остальное выпишите чек…

В главном зале, набитом посетителями, никто 
их не тронул, но у выхода из Казино дорогу им 
преградили двое.
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– Минуточку, – начал один из них. Больше 
он ничего не успел сказать. Керк, не замедляя 
шаги, продолжал идти вперед, а оба незнаком-
ца отлетело в сторону, будто кегли. В следую-
щую секунду Керк и Ясон были уже на улице… 
Завернув за угол, они увидели мчащийся пря-
мо на них автомобиль. Пржде чем Ясон успел 
выхватить пистолет, Керк шагнул вперед. Его 
рука взметнулась вверх… Первый же выстрел 
убил шофера, автомобиль вильнул в сторону 
и врезался в дом. Два пассажира упали замерт-
во возле дверец, обронив свои пистолеты на 
 землю. 

(Пройдя ряд этапов, рассчитанных до мину-
ты, Керк и Ясон устремились к космическому ко-
раблю, принадлежащему соперничающей пла-
нете, с которой данная планета поддерживала 
«вооруженный до зубов» нейтралитет.)

Можно не сомневаться, что объявлена тре-
вога и их разыскивают по всей планете. В городе 
объялен розыск… Если деньги уйдут с планеты, 
их уже не вернуть.

(Керк помчался к кораблю и вскочил на трап. 
За ним с опозданием прибыл и Ясон. Началась 
перестрелка.)

В эту минуту появился на верхней площадке 
трапа кассилийский офицер (эта планета назы-
валась Кассилия – В.О.), выхватил оружие… и… 
прицелился.

– А ну, выходи, сволочи! Сбежать думали, да 
не тут-то было! Руки ввех, и пошли, не то живо на 
тот свет отправлю.
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Время остановилось, и, казалось, этому мгно-
вению не будет конца.

Дарханский офицер (космический корабль 
принадлежал планете Дархан – В.О.) сделал толь-
ко один шаг… и очутился рядом с вмонтирован-
ной в переборку красной кнопкой...

– Один выстрел на дарханской территории и 
я нажму эту кнопку! – крикнул он. – Через секун-
ду… корабль взлетит на воздух и половина вашо-
го паршивого города вместе с ним…

Еще секунду четыре человека смотрели друг 
на друга… Наконец кассилиец, взвыв от бессиль-
ной злобы, повернулся и побежал вниз по трапу».

Примерно так нередко приходится получать 
в Казино большой выигрыш и затем умудриться 
его вынести и сохранить!

К сожалению, к Компаниям, работающим по 
принципу телефонного маркетинга, применить 
описанный подход нельзя. Нужна теория игры и 
«игроки», удовлетворяющие требованиям этой 
теории. 

Однако пора возвратиться к нашим делам.
На этом этапе особенно ясно проявилось воз-

действие процесса «игры» на психику «игрока». 
Такое воздействие вполне закономерно. Этот во-
прос будет подробно обсужден позже. Сейчас 
лишь отметим, что все организовано так, что 
Компании лишают человека критического вос-
приятия, открывают его разум для внешнего вли-
яния.

В данном случае такое воздействие прояви-
лось в том, что, хотя я осознавал бесперспектив-
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ность работы с «большими» Компаниями, всеж-
таки автоматически продолжал выполнять их 
требования делать заказы. «Остаток» критично-
сти проявился в том, что я придумал «последний 
экзамен» для Компаний – дать им возможность 
сделать 4 шага в «игре»: 2 шага– «контрольные», 
по которым принимается решение продолжать 
ли «игру», и, если это необходимо, добавить еще 
2 шага. За эти 4 шага предполагалось узнать, за-
кончат ли Компании «игру» с выдачей Призов, 
или же с ними надо оборвать все контакты.

В этом «окончательном экзамене» приняли 
участие «Родинний клуб», «Імідж клуб», «По-
шторг», «Додому» и«Здорове життя». Позже пы-
талась присоединиться Компания «РечіДоРечі», 
но мой ресурс уже был исчерпан – пан Влади-
мир Палий поспел к «шапочному разбору». А 
ведь он не принимал участия в «процессе» выве-
дения меня из «игры» и его Компания была наи-
более перспективной среди «малых» Компаний! 
Именно ей и следовало бы уделить внимание в 
первую очередь. Но что сделано – то сделано. 
Действительно, в ретроспективе все всегда яснее 
ясного.

С «Родинним клубом» закончены взаимоот-
ношения уже после первого выкупленного за-
каза: я не успел даже выкупить второй заказ, как 
пани Елена Коваль прислала в «параллельных 
ветвях» требования сделать еще 2 заказа. А в этих 
потенциальных трех посылках были бы новые 
требования. С этой Компанией все закончено, 
т.к. лимит в 4 шага считался превзойденным.
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В «Імідж клубе» я успел выкупить два зака-
за. В них высказаны требования сделать еще два, 
причем пани Людмила Сергеевна по-честному 
даже не обещала, как это принято, выдать Приз. 
Соответственно письма остались без ответа.

Пани Надежда Шевченко («Пошторг») по-
ступила наиболее хитро: после двух реализован-
ных заказов она прислала еще два предложения, 
которые выглядели действительно как оконча-
тельные. Так что они тоже были реализованы. Но 
после них последовал и пятый заказ. Лимит на-
рушен – и это был конец.

Так были «пущены на ветер» средства на 7 
посылок, которые следовало бы использовать 
для Компаний, которые не принимали участия в 
«операции» по выведению меня из «игры». И это 
объясняется состоянием заторможенности или 
почти загипнотизированности, в которые я был 
введен процессом «игры». Сам этот этап «окон-
чательного экзамена» в основном, был введен 
из-за высказанного некоторыми Компаниями не-
довольства принятым «большими» Компаниями 
решением изменить правила Акции. 

Особое внимание теперь надо было уделить 
Компаниям «Додому» и «Здорове життя». 

Пан Дмитрий Добровольсий («Додому»), как 
говорилось ранее, не раз демонстрировал жела-
ние отдать Приз, который когда-то уже был за-
работан. Сейчас я успел выкупить 2 посылки и 
готовился выкупить пришедшую третью. Но из-
за экономических трудностей произошла неко-
торая задержка. А письма были такими, что на-
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прашивался вопрос: это была посылка с Призом 
или же будет еще следующий заказ.

Компания «Здорове життя» проявила себя 
экстравагантно. Взаимодействие с нею было за-
кончено после Зимней Акции 2021 года. Правда, 
сейчас, перед самым концом, Председатель При-
зовой комиссии Екатерина Довгань прислала па-
кет документов, но я их даже не посмотрел. И, тем 
не менее, приходит письмо такого содержания: 

«Вікор Олександрович, Вас було зареєстровано 
учасником Акції та надано Унікальний призовий но-
мер. Ваша анкета успішно пройшла відбіркові ета-
пи і потрапила до фіналу. У фіналі Акції рішенням 
Дирекції Компанії Ви здобули перемогу. (Среди 15048 
претендентов). (Док. 3.155а).

И далее пани Е. Довгань поясняет: 
– Клієнти намагаються здобути Головний приз, 

докладаючи титанічних зусиль. Однак, Ваш випа-
док – унікальний. Без будь-яких матеріальних втрат 
Ви одержали право на 345 000 грівень! (Док. 3.155б).

Я не сделал ни единого заказа не только в по-
следней Акции, но и в течение целого года. По-
истине «без меня меня женили»… И здесь была 
задержка с выкупом посылки.

Оставалось выкупить три заказа: от «Родин-
ного клуба», «Додому» и «Здорове життя». Ком-
пании торопили меня СМС-ками: «Негайно ви-
купите замовлення». Меня же смутила СМС-ка 
от «Start.money»: «Віктор, доступ до 370 000 грн 
відкритий тільки Вам на 1 годину. Ваш призовий код 
15360. Телефон 0800300915. 23-Февр.-2022». Я соби-
рался выкупить посылки 24 февраля, но в этот 
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день – 24 февраля 2022 года – грянула война. Ком-
пании и Почта перестали работать…

Каких же «успехов» добились основные Ком-
пании за время нашого взаимодействия?.

За весь период «игры» Компания «Імідж 
клуб» реализовала 75 заказов, причем, за послед-
ний год из них две посылки были повышенной 
стоимости в 754 и 1536 гривень;

Аналогично, Компания «Родинний клуб» 
реализовала 69 заказов, среди которых за послед-
ний год было четыре повышенной стоимости – 
792, 1244, 639, и 625 гривень; 

«Пошторг» имеет, соответственно, такие ре-
зультаты: 65 заказов и четыре повышенной стои-
мости – 673, 1536, 1244, и 1383 гривни.

Интересны результаты для «малых» Компа-
ний, если учесть, что Призы, по сути, одного по-
рядка: 

«РечіДоРечі» – 35 заказов и два повышенной 
стоимости – 897 ит 620 гривень;

«Додому» – 26 заказов и два повышенной сто-
имости – 854 и 634 гривни.

Далее у «малых» Компаний число заказов 
уменьшается.

Я начал «игру» в Ноябре 2018 года, т.е. был 
связан с маркетинговым бизнесом более 3-х лет, 
из которых 2,5 года непосредственно шел про-
цесс «игры». За первые 1,5 года было реализовано 
144 заказа, за последний период – 227. Всего, та-
ким образом, рализован 371 заказ.

«Стремление играть и выигрывать присуще 
человеку с незапамятных времен… Единствен-



Виктор Омельченко Можно ли выиграть миллион?

–160–

ный, кто всегда выигрывает,… – это хозяин ка-
зино. Таковы правила, к такому выводу привели 
опыт и подсчеты.» (В.П. Боровичка «Мафия»).

2.12. Математическая модель действия 
торговых организаций и стратегия 

принятия решений

Приведем некоторые теоретические обосно-
ваия принциов принятия решений в рассматри-
ваемой «игре». По необходимости будем исполь-
зовать специфическую терминологию.

Субъективные решения руководства Компа-
ний на длительном отрезке времени при боль-
шом числе клиентов, с которыми они работают, 
проявляются как случайные. Рациональное опи-
сание действий Компаний при этом лежит в рам-
ках Теории вероятностей и Теории случайных 
функцій. 

Конкретная Компания, работая с некоторым 
клиентом, принимает конечное множество реше-
ний (предложений делать заказы). Эта последо-
вательность решений в рамках теории случай-
ных процессов является реализацией случайного 
процесса с дискретным временем – случайной 
последовательности. Взаимодействие со всеми 
клиентами этой Компании создает множество ре-
ализаций этой случайной последовательности.

Таким образом, математической моделью 
действия Компании является случайная после-
довательность (случайный процесс с дисретным 
временем). В целом, случайный процесс описы-
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ватся законами распределения вероятностей, но 
в рамках корреляционной теории достаточно 
знать математическое ожидание и корреляцион-
ную функцию.

Случайные последовательности можно пола-
гать стационарными, т.к. правила Акций, кото-
рые определяют действия Компании и которым 
должны подчиняться клиенты, не меняются со 
временем. 

Ряд Компаний-партнеров из сети Компаний, 
работающих по принципу телефонного марке-
тинга, подчиняются одинаковым правилам. По-
этому, в принципе, результат их совместных дей-
ствий может быть описан векторным случайным 
процессом, каждая составляющая которого опи-
сывает действие одной Компании. 

Заметим, что, когда речь идет о математи-
ческой модели,предполагается следующее: есть 
физическое явление или объект, его математи-
ческое описание и задача (или круг задач), для 
которой вводится это математическое описание. 
Характерно, что если меняется задача, то для того 
же явления или объекта может понадобиться ис-
пользовать другое математическое описание. Ма-
тематическая модель должна быть лишь такой, 
чтобы она позволяла решать требуемую задачу.

Случайный процесс, который описывает 
действие Компании, в каждый момент времени 
порождает случайную величину. Эта случайная 
величина дискретна – она включает все пред-
ложения, которые делает Компания клиентам. 
Каждое предложение имеет некоторую вероят-
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ность появления; реальное решение «выдать 
Приз» будем полагать имеет очень малую веро-
ятность.

Ознакомление с перечнем предложений, 
сделанных Компаниями, описанных в этом раз-
деле, показывает, насколько они хаотичны, не-
последовательны. Поэтому с достаточной степе-
нью уверенности можно считать, что указанные 
случайные величины в разные моменты времени 
статистически независимы.

Реализация случайной последовательности, 
описывающая взаимодействие Компании с кон-
кретным клиентом, при этом представляет собой 
значения последовательности независимых слу-
чайных величин. «Успех», т.е. Приз, имеет очень 
малую вероятность. И здесь мы приходим к зако-
ну больших чисел из Теории вероятностей. 

Процитируем на языке оригинала некоторые 
фрагменты из нашей неопубликованной книги 
«Теорія ймовірностей у електрозв’язку».

«У Теорії ймовірностей одним із централь-
них положень є закон великих чисел.

З точки зору, як теорії, так і практики відомо, 
що подія з ймовірностью, близькою до одиниці, 
майже обов’язково наступить. Тоді кажуть про 
практичну вірогідність події.

Якщо подія має нульву ймовірність, кажуть, 
що подія практично неможлива. Але експере-
ментально багаторазово доведено, що події, 
ймовірність яких дуже близькі до нульових, все ж 
таки трапляються, якщо число випробувань дуже 
велике…
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Закон великих чисел вказує, що подія, яка має 
додатню ймовірність (як би мала ця ймовірність 
не була) може трапитись. При цьому, якщо чис-
ло випробувань, при кожному з яких подія може 
трапитись з однаковою ймовірністю, дуже вели-
ке, то ймовірність хоча би його однократного 
виникнення може стати як завгодно близько до 
одиниці. Ось це і є суть закону великих чисел».

Конечно, не все условия этого закона выпол-
нются в практике взаимодействия клиента с Ком-
панией, все ж он дает рациональный ответ на во-
прос: как же следует «играть»? Ответ таков «На 
каждом шаге «игры», отвечая на предложение 
«сделать заказ», надо отвечать, соблюдая правила 
Акции. Чтобы с вероятностью единица получить 
Приз, надо иметь неограниченный запас време-
ни и неограниченный материальный ресурс. И 
Приз будет Ваш!

 2.13. Эмоциональное и научное 
восприятие «игры»

Обратимся еще раз к мудрости художествен-
ной литератуы. На сей раз поговорим о теме 
«Мошенники и мошенничество», которая неод-
нократно поднималась и в литературе, и в худо-
жественных фильмах.

 Приведем описание мошенников и их дея-
тельности из повести Ричарда С. Пратера «Двой-
ной выигрыш».

«Мошенник, умеющий вызвать доверие и на-
дуть простофилю, во многих отношениях отно-
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сится к элите преступного мира. Обычно умный, 
внешне обаятельный, умеющий привлечь к себе 
внимание и убедить, мошенник был бы лучшим 
парнем на свете, если бы ни одна деталь: у него 
нет совести. 

Мошенники – прекрасные психологи, пси-
хологи с дипломом. Они мгновенно определяют 
людей доверчивых, наивных, они на них и охо-
тятся. И вряд ли найдется мошенник, достойный 
своего звания, который не возмет последний грош 
у бедной вдовы и последний доллар у священни-
ка. Отнимет без всякого сожаления и глазом не 
моргнет. Прелестные подлецы эти мошенники! 
Они преуспевают, ибо умеют убедить людей, что 
удача не просто стучится, но просто ломится в 
дверь. Они искусно пользуются желанием людей 
быстро, пусть даже не совсем честно, разбогатеть, 
пользуясь алчностью, которой подвержены мно-
гие из нас. Они увлекают, очаровывают, не дыря-
вят людей выстрелами из пистолета…

Мошенническая игра: дать маленькую надеж-
ду на то, что человеку очень хочется иметь, потом 
убедить его, что можно получить это недорого, и 
затянуть петлю. Опытный мошенник умеет так 
опутать своими сетями простака, что лишет его 
всякой способности здраво рассуждать»… 

В 1,5-летний период, когда я «играл» на инту-
итивном уровне, «лез из кожи» – был лучше дру-
гих почти по всем показателяи, – но так и не полу-
чил Приз, я образно определял суть Компаний, с 
которыми «играл». Я даже думал дать эпиграфы, 
которые характеризуют их суть. Они таковы.
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К-ф. «Аватар»: «Сильный пожирает слабого 
на этой планете». Или еще лучше. К-ф. «Аватар», 
Полковник: «Любая тварь, ползает она, лета-
ет или сидит в грязи, хочет убить Вас и сожрать 
Ваши глаза на дисерт». Впрочем, это распростра-
ненное мнение. Так, Макс Рейнольдс говорил: 
«Мы живем в жестоком мире… Это мир, где все 
пожирают друг друга». «Орден славы».

Работая на интуитивном уровне, я даже да-
вал жесткие образные характеристики людям, с 
которыми приходилось переписываться.

Говоря на этом языке, многие характери-
стики мошенников, описанные Р.С. Пратером, 
можно усмотреть в действиях представителей 
Компаний. Однако реально это эмоциональная 
характеристика направления в торговле, называ-
емое телефонным маркетингом. Эмоционально 
каждая Компания этого направления представ-
лятся как игровой автомат: сколько не вкладывай 
денег – все заберет и будет забирать, пока «игрок» 
не остановится и не уйдет.

Телефонный маркетинг пришел с Запада. Он 
существут и тут ничего поделать нельзя. Един-
ственная возможность преодолеть его развраща-
ющее влияние, да и предотвратить ограбление 
людей, – это противопоставить ему теорию, про-
тиводейсвующую ему. (Например, теорию, пред-
ложенную в предыдущем подразделе)…

Относительно недавно наметилась тенден-
ция отхода от рационального, логического и пе-
реходу к использованию особых состояний созна-
ния, таких, как «экстаз». Автор в таком состоянии 
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писал тексты научного и учебного характера (как 
это отмечено в «Автобиографии» автора), при-
чем, это состояние приходило автоматически в 
процессе работы; Сальвадор Дали создавал свои 
шедевры в состоянии экстаза, приходя в него 
с помощью параидально-критического метода 
(«Дневник одного гения» – Сальвадор Дали); в 
коммерции экстаз используют, чтобы влиять на 
наше подсознание для как можно большего уве-
личения объема продаваемых товаров. 

Проблемой увеличения «продаваемости» 
товаров, естестсвенно, были заинтересованы 
и транснациональные Компании. Так, еще в 
2007 году «группа крупнейших мировых брен-
дов – Apple, Coca-cola, American-Express, Nike, 
Samsung, Sony и Kord – вложили 7 млн. долла-
ров в исследование в области нейробиологии 
и потребительского поведения. Они хотели уз-
нать, существуют ли более эффективные спосо-
бы продажи, и объединились ради проведения 
самого масштабного в истории нейромаркетин-
гового исследования». (Стивен Котлер, Джейми 
Уил «Похищая огонь»). «Комерционализация 
особенностей экстаза – относительно новая тех-
нология, но с высоким потенциалом для злоупо-
треблений». (Там же).

Впрочем, манипулировать сознанием людей 
умели и в давние времена. Так, Карлос Костане-
да, описывая некоторые стороны древней куль-
туры Центральной Америки, говорит: «…маги 
знали, как фиксировать сознание своих жертв… 
Сам факт возможности манипулировать созна-
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нием относится к разряду вещей, которые труд-
нее всего укладывается в сознании».

Учителя «…изменяли состояние сознания 
учеников, делая его исключительно ярким и впе-
чатлительным. Осознание учеников при этом по-
вышалось, но сам человек становился покорным 
до беспомощности». Когда ученики находились 
в таком состоянии, учителя могли делать с ними 
все, что угодно.

Карлос Костанеда («Огонь изнутри»)...
Для увеличения дохода принципы работы 

Компаний разрабатывались различными специ-
алистами, в том числе, математиками, юристами, 
психологами.

На основе статистических данных математи-
ки рассчитали оптимальное соотношение между 
величиной Приза и стоимостью заказа. Структу-
рированность «званий» «Победитель», «Главный 
победитель», «Получатель Главного приза» хоро-
шо видна в Компании «Родинний клуб», что об-
суждалось в подразделе 2.2.

Юристы следят за фомулировками в доку-
ментах, чтобы формально соблюдались законы 
страны. Хотя термин «игра» используется по-
всеместно, официально юристы утверждают, 
что «акція не є лотореєю, грою, конкурсом або 
публічною обіцянкою нагороди без оголошення 
конкурсу в розумінні глави 78 Цівільного Кодек-
су України». (Интернет «Почтовый клуб и К. »). 
Практически же приглашение клиента к взаи-
моотношению начинается с утверждения: «Ваш 
номер телефона выиграл Приз», а в текущих 
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документах постоянно повторяется термин «ви-
граш», например: «Ваш Унікальний призовий номер 
став підставою для вручення Вам виграшу» или «Я 
пишу Вам цього фінального листа, щоб привітати з 
перемогою і отриманню грандіозного виграшу». Хотя 
с формальной точки зрения действия Компаний 
и не удовлетворяют некоторым критериям азарт-
ной игры, игра есть игра и в рамках принятой 
в документах Компаний терминологии вполне 
разумно говорить об «игровом бизнесе».

Особое место в разработке правил Акций за-
нимают психологи.

Когда клиента называют «Победитель», его 
отношение к «игре» резко меняется и он психоло-
гически считает, что Приз у него почти в руках. 
В действительности же достаточно пройти реги-
страцию и клиента сразу же называют «Победи-
тель». Последующие «звания» «Главный победи-
тель», «Получатель главного приза» еще больше 
затягивают «игрока» и ему кажется, что он дей-
ствительно у финиша и вот-вот все закончится. В 
действительности же одни и те же «звания» при-
сваиваются одновременно параллельно разным 
«игрокам», т.к. они «не являются критерием вы-
бора между «игроками» для вручения Приза».

Очень существенный темп «игры». Задается 
условие доставки документов с заказом в 3 или 
2 дня. Сказанное выше и бешеный темп «игры» 
вводит «игрока» в состояние, близкое к екстазу, 
когда, по сути, отключаются возможности крити-
чески оценивать ситуацию. Компании себя стра-
хуют, вводя правило: «Посилка вважається опла-
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ченною, якщо гроші за посилку надішли на рахунок 
організації не пізніше означеного кінцевого терміну». 
Приближение клиента к состоянию єкстаза в 
корне его меняет. Медицинские исследования 
показывают, что изменение состояния сознания, 
характерное при экстазе, приводит к тому, что 
«активность в префрантовой коре мозга резко 
падает… Когда префрантовая кора отключается, 
способность к долгосрочному планированию и 
критическое мышление отключаются». (Стивен 
Котлер, Джейми Уил «Похищая огонь»).

В таком состоянии «игрок» будет делать все, 
что потребует руководство Компании.

Благодаря чему Компании получают коло-
сальные доходы? Во-первых, благодаря исполь-
зованию гениальной рекламной находки типа: 
«Вы выиграли такую-то сумму», когда в дейсви-
тельности этого нет, и, во-вторых, применению 
системы требований, автоматически приводя-
щих клиентов в состояние экстаза. Первое по-
зволяет втянуть клиентов в «игру», а второе – не 
выпускать их из нее. Это – главное, т.к. товары, 
на которые делаются заказы, продаются «в три-
дорога».

2.14. Можно ли выиграть «миллион»?

Участие в «игровом бизнесе» – это не посе-
щение Казино, где можно поставить на какое-ни-
буть число и выиграть. Здесь все сложнее. 

Что же надо учитывать в рассматриваемой 
«игре»?
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Надо отвечать на предложения делать заказы 
в комплектах документов, звонках и СМС-ках.

Особенно важно вкладываться в сроки, ого-
воренные в документах. Примером ошибочной 
«игры» служит история моей 1,5-годичной дея-
тельности на 1-м этапе «игры».

Как же это сделать? Как разрешить противо-
речие между возможностями Почты и требо-
ваниями Компаний? Дам подсказку: «Чтобы 
что-нибудь хорошо спрятать, надо положить на 
видное место». Еще одна подсказка есть у упо-
минавшегося ранее Гарри Гаррисона – в романе 
«Стальная Крыса на манеже» (это одна из исто-
рий о приключениях междузвездного агента 
Крысы Из Нержавеющей Стали): «Людей притя-
гивает сложное, на очевидное они не обращают 
внимание»... Так обратите же внимание на оче-
видное, сделайте небольшой шаг – и Вы «в дам-
ках»! В конце концов это просто загадка, которую 
надо разгадать. 

Если клиент работает с несколькими Компа-
ниями параллельно, нельзя надеяться, что неко-
торая Компания выдаст Приз, который можно 
было бы использовать для оплаты заказов от дру-
гих Компаний. Они все работают синхронно.

Когда ставится задача выиграть определен-
ную сумму, например, миллион гривень, «игра» 
строится следующим образом.

Сначала надо выбрать соответствующее чис-
ло Компаний. При этом «игрок» должен отвечать 
определенным априорным условиям (вытекаю-
щим из теории «игры» и выигрыша): он должен 
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обладать достаточным свободным временем, 
чтобы сразу же отвечать на требования Компа-
ний делать заказы, и чтобы он мог продолжать 
«играть», сколько потребуетя; «игрок» также дол-
жен быть материально обеспеченным, так чтобы 
мог оплачивать сразу же пришедшие посылки и 
продолжать это делать сколь угодно долго. Тогда, 
как показывает теория, выигрыш достоверно бу-
дет получен «игроком».

«Игра» с одной Компанией требует, чтобы 
клиент отвечал тем же априорным условиям. 

Предложенная теория игры и выигрыша 
проверена экспериментльно. Теория и практика 
подтверждают, что можно выиграть любую сум-
му, в том числе, и миллион гривень. До создания 
теории торговля по принципу телефонного мар-
кетинга царствовала – Компании лишь заботи-
лись о дальнейшем увеличении прибыли. Сейчас 
ситуация изменилась – им противостоит теория, 
которая гарантирует с вероятностью единица 
выигрыш.

Растерянность Компаний показывают опи-
санные ранее события. Когда Компании впер-
вые за все время их сущестования столнулись с 
ситуацией, что один «игрок» выиграл одновре-
менно в ряде Компаний, они были шокированы. 
В состоянии шока дирекция не могла придумать 
ничего лучшего, чем покуситься на их святая-
святых – правила Акции. Они продолжили дей-
ствие Акции на месяц и мошенническим путем 
лишили «игрока» выигрыша. Но принципи-
ально это уже не имеет значения. Конкретного 
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«игрока», обладавшего явно недостаточными 
финансовыми возможностями, они смогли вы-
вести из «игры», однако «игрок», удовлетворя-
ющий указанными выше априорным требова-
ниям, просто прошел бы дополнительные этапы 
«игры», и Компаниям не осталось бы иного вы-
хода, как выдать весь выирыш. «Игроку» нужно 
было бы лишь отвечать на все требования Ком-
паний, какими бы противоречивыми или бес-
смысленными они ни были, – чтобы не попасть 
под санкцию: «Відсутніть відповіді означає 
відмову від Призу»… (Хотя можно ожидать, что 
в перспективе Компании могут глобально изме-
нить правила Акций, чтобы не допустить подоб-
ных ситуаций).

Особую категорию «игроков» составляют 
пенсионеры. У них много свободного времени, 
но мало денег. А именно на эту, наиболее неза-
щищенную и уязвимую часть населеия, прежде 
всего, и «охотятся» Компании. Почему же люди 
пытаются «играть»? На этот вопрос дает ответ 
Джек Лондон в рассказе «На сороковой миле»: 
«Жизнь – игра, а люди – игроки. Они готовы по-
ставить на карту все состояние, если имеется хотя 
бы один шанс на выигрыш»… Надеемся, что ма-
териалы этой книги отвечают на вопрос – стоит 
ли пенсионерам вступать в «игру», и есть ли у 
них шансы выиграть.
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2.15. Война, завоеватели, окружающая среда 
и возможность «играть» после войны

Все изменилось – война. В стране объявлена 
всеобщая мобилизация. Народ встал на защиту 
Родины.

Путин планировал за 2-3 дня взять Киев, но 
план «блицкриг» провалился. Россияне понесли 
огромные потери в живой силе и технике. За ме-
сяц окупанты потеряли более 15 тысяч человек, 
т.е. больше, чем за 9 лет войны в Авганистане.

Окупанты проникали в страну, так называ-
емыми, разведовательно-диверсионными груп-
пами с севера, с юга и пытались проникнуть и 
с востока. Большая часть страны оказалась под 
окупантами. Свободной осталась лишь Западная 
Украина. Города обстреливались с земли и бом-
бились с воздуха.

Масса людей была вынуждена покинуть род-
ные дома и перебраться, в более безопасные ме-
ста. Более 3-х с половиной миллионов человек по-
кинули страну, более 6-ти с половиной миллиона 
перебрались в западные районы страны, вплоть 
до Закарпатья.

Запад помогал Украине вооружением, день-
гами, продуктами питания и другими гумани-
тарными товарами. На Россию были наложены 
жесткие санкции. Однако и через месяц обстрелы 
городов родолжались.

Путин запугал Запад, что в случае вмеша-
тельства он применит атомное оружие. Пре-
зидент Украины требовал «закрыть небо», т.е. 
сбивать все летающие над Украиной объекты, но 
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руководство НАТО прямо заявило, что это озна-
чало бы начало Третьей мировой войны. Запад 
отказался дать старые самолеты – МИГи и СУ, – 
на которых украинские летчики умели летать, 
Запад отказал, т.к. Путин пригроил: «Дадите са-
молеты – нажму на «красную» кнопку». Обсуж-
дался вопрос о миротворческой миссии – Россия 
заявила, что введение миротворческого контин-
гента будет считаться введением войск в Россию, 
и она даст адекватный ответ. Как сказал Прези-
дент Владимир Зеленский, Запад боится Путина 
и его ядерного шантажа. Характерно, что Русская 
Православная Церковь Московкого Патриархата 
поддержала войну России в Украине. Почему? 
Как писал Михаил Восленский, «избираемый Со-
бором Русской Православной Церкви Патриарх 
Московский и Всея Руси состоит в номенклатуре 
ЦК КПСС», ну, а сейчас практически ничего не 
изменилось. (М.С. Восленский «Номенклатура 
господствующий класс Советского союза»)

После месяца военных действий американ-
ский Президент Джо Байден (как говорят, по-
томок Байды – князя Вишнивецкого, основателя 
Запорожской Сечи) во время визита в Польшу 
заявил, что Путин в силу своих психических осо-
бенностей больше не может быть руководителем 
страны.

Что же ждет Путина? Как заканчивали свой 
жизненный путь великие завоеватели или преоб-
разователи стран? Интересно дать краткий  обзор.

Александр Великий (Македонский) хотел за-
воевать весь мир, в том понимании, которое при-
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вил ему учитель – великий мыслитель древности 
Аристотель. Когда завоеватель дошел до тех кра-
ев, которые считались греками концом света, он 
ощутил огромное разочарование – мир оказался 
огромным, несравненно большим, чем представ-
ляли греки. После гибели Александра Македон-
ского его империя распалась – соратники разо-
брали ее по частям.

Наполеон завоевал почти всю Европу, но, в 
конце концов, был разбит и сослан на небольшой 
остров. Там он и закончил свой жизненный путь. 
Некоторые исследователи считают, что он допол-
нительно был там и отравлен.

Гитлер завоевал почти всю Европу, но был 
разгромлен. Конец известен – он отравился и за-
стрелился.

Неудавшийся философ и крупный организа-
тор Ленин развалил одну из крупнейших импе-
рий – Россию. За идеями Ленина последовали и 
некоторые страны Западной Европы. Чем все за-
кончилось? В последние годы он свихнулся – пол-
зал на четвереньках и выл как животное. 

Его последователь Сталин «угробил» десят-
ки миллионов человек, чтобы удержать власть. 
Остался, в конце концов, изолированным и, как 
считают, был отравлен. (Еще при Ленине Джер-
жинский создал секретный институт ядов и, как 
считают, каждый следующий руководитель тра-
вил своего предшественника).

Н.С. Хрущов немало сделал для СССР, раз-
венчав для начала, культ личности Сталина, но, 
в конце концов, был отстранен от власти и, по 
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сути, посажен «под домашний арест», хотя и на 
своей даче. Хитрым способом Никите Сергееви-
чу удалось передать рукопись «Воспоминания» 
через журналистку на Запад, где книга и была 
издана. И ему, бывшему руководителю страны, 
пришлось оправдываться, что он, как будто бы, 
ничего не писал, что ничего на Запад не передо-
вал, что это, мол, происки западных спецслужб. 
Позже обстановка изменилась и его сын – доктор 
наук Сергей Хрущов – переиздал «Воспомина-
ния» отца. Он включил в книгу соответствующее 
«оправдание» Никиты Сергеевича, напечатанное 
в газете «Правда».

Ну, достаточно примеров. Похоже, что и 
Путина, стремящегося восстановить Советский 
Союз и объединить всех рускоговорящих людей 
мира, как граждан России, ждет аналогичный 
 конец.

Амбиции отдельных людей приводят в дви-
жение народы и приносят многим людям огром-
ные бедствия. Если в былые времена подобные 
события происходили на фоне стабильных окру-
жающих условий, сейчас подобное происходит 
на фоне начавшихся грандиозных изменений 
окружающего мира. 

Еще с восмидесятых годов прошлого столе-
тия стали поднимать вопрос о перенаселенности 
Земного шара и обсуждать возникащие при этом 
проблемы. Характерно, что на борьбу с пандоми-
ей коронавируса были потрачены средства, кото-
рые планировали использовать для поддержания 
голодающих в депресивных районах Земли; при 
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этом отмечалось, сколько миллионов человек по-
гибнет от голода и недоедания без планировав-
шейся помощи. Но это только «цветочки».

Народонаселение, как принято считать, воз-
растает эспоненциально. Расчеты показывают, 
что в период порядка 2050-го года экспонента 
уходит вверх в бесконечность практически вер-
тикально. Математик сказал бы, что математиче-
ская модель перестает работать – правильно опи-
сывать физическую реальность. Однако понятно, 
что через три десятилетия возникнут весьма се-
рьезные проблемы, связанные с огромной чис-
ленностью населения на Земном шаре. 

И это далеко не все. При нынешных тем-
пах потепления через несколько десятков лет 
уровень мирового океана повысится на 4 метра 
из-за таяния льдов в горах, в Арктике и Антар-
ктике. При этом будут затоплены огромные го-
рода, стоящие на побережье – типа Лондона и 
Нью-Йорка. Такая страна, как Нидерланды, во-
обще исчезнет – она и сейчас лежит ниже уровня 
моря и выживает за счет дамб, каналов и посто-
янно работающих насосов. Все очертания суши 
везде претерпят изменния. Если же этот процесс 
будет продолжаться достаточно долго и успеют 
растаять все льды, география всего Земного шара 
неузноваемо изменится. Некоторые исследовате-
ли считают, что тогда уровень мирового океана 
поднимется на 400 метров. Кстати, всемирный 
потоп тоже существовал, но не библейский, а как 
поднятие уровня мирового океана за счет таяния 
льда в конце ледникового периода.
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И сейчас уже летом становится слишком жар-
ко. Исследователи считают, что в ближайшем бу-
дущем температура в некоторых регионах Земли 
подимется до 50 градусов по Цельсию, и они пере-
станут быть пригодными для жизни людей. Это 
будет сначала Австралия, потом Индия и даже 
некоторые местности европейского средиземно-
морья. Если Австралия имеет относительно не-
многочисленное население, то в Индии и сейчас 
проживает более миллиарда человек. Когда жара 
сделает Индию непригодной для жизни, какой 
начнется хаос – великое переселение народов! 

Но наибольшее потрясение ждет человече-
ство чуть позже. Отмеченные процессы – это в 
космическом масштабе лишь колебания маят-
ника в климатических изменениях. С точки зре-
ния такого масштаба маятник качнется в другую 
сторону и начнется новый ледниковый период. 
И это случится скоро даже с точки зрения исто-
рических масштабов – всего лишь через 1700 лет.

Избежать этого невозможно. Это реальные 
физические процессы, правда, космического мас-
штаба. Дело в том, что орбита Змли не окруж-
ность, а эллипс, причем, его форма изменяется. 
Эллипс имеет два фокуса. Математики говорят, 
что окружность – это вырожденный эллипс, ког-
да его фокусы совмещаются. Фокусы «нашего» 
эллиса со временем расходятся или сходятся; при 
этом орбита Земли растягивается или сжимается.

Кроме того, ось вращения Земли не остается 
постоянной – она, как и ось вращения юлы, опи-
сывает окружность.
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Когда орбита Земли наиболее растянута, а 
ось вращения наиболее отклонена от Солнца, 
создаются условия возникновения ледников в 
северном полушарии Земли (где сосредоточено 
80% суши); Солнце там находится низко над го-
ризонтом. Поэтому выпавший снег плохо тает. 
Остающийся снежный покров отражает солне-
ные лучи и снег еще меньше тает. Процесс уско-
ряется. Южные течения приносят теплую воду, 
и из-за увеличивающейся разности температуры 
увеличивается испарение. Пар превращается в 
снег, снег на земле наращивается, уплотняется, 
превращается в лед. Лед становится толще и уве-
личиваеся в площади. Ледники продвигаются на 
юг. Северное полушарие покрывается ледника-
ми. Их толщина достигает 2-х – 3-х километров. В 
Европе они в среднем доходят до уровня Парижа 
и Киева. Хотя могут заходить и дальше. Как-то 
один ледник даже дошел почти до Южного бе-
рега Крыма. Свидетельство – поселок Краснока-
менка в районе Алушты. Там находится глыба с 
десяток метров высотой и десятки метров в обхва-
те – глыба красного гранита. Такого материала 
в Крыму нет, и никогда не было. Только в При-
балтике, в районе Карелии, есть красный гранит 
и красный мрамор. Вот оттуда и принес ледник 
этот «камушек» и оставил в Крыму, когда начал 
отступать. 

Космические процессы подобного вида пере-
одичеки повторяются. Сто тысяч лет длится лед-
никовый период и порядка десяти тысяч – меж-
ледниковый. Уже прошло более 12 тысяч лет, как 
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закончился последний ледниковый период. Так 
что осталось ждать недолго. Не станет Украины, 
не станет России, не станет Евросоюза, не станет 
Канады и северной части США. У нас же, в сво-
бодной ото льдов части страны, будет тундра.

Вся европеская (северная) цивилизция ис-
чезнет. Вообще, человеческая цивилизация – это 
всего лишь всплеск «жизненных форм» в межлед-
никовый период.

Как ничтожны с точки зрения космических 
процессов амбиции какого-там Путина!

Однако пора возвращаться к нашим делам.
Украина после месяца военных действий, как 

сказал Президент Владимир Зеленский, разруше-
на так же, как она была разрушена после Второй 
мировой войны. Надежда восстановить разру-
шенное хозяйство только на Запад. Польша уже 
предложила ввести для восстановления Украины 
План Маршала-2.

Как же в этих условиях будут вести себя тор-
говые организации, работающие по принципу 
телефонного маркетинга? Откровенно говоря, 
этот тип торговли ориентирован на оббирание 
населения. Кого оббирать? Ведь население неко-
торое время вынуждено будет жить «на подачки» 
Запада, да и не сразу люди станут возвращаться 
в родные края. Кроме того, прошел лишь месяц 
войны, а по мнению американских аналитиков, 
война может затянуться на месяцы и даже на 
годы…

В пределах наших дел «микроскопического» 
масштаба, можно сказать, что война оборвала 
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взаимоотношения с Компаниями и разрушила 
план «игры». Мы остановились на трех Компа-
ниях, которые не принимали участия в «про-
цедуре» выведения меня из «игры». Кроме того, 
осталось три невыкупленные посылки. Поэтому 
подождем, когда прояснится ситуация с Почтой 
и можно будет выкупить эти «зависшие» посыл-
ки. Далее посмотрим, как поведут себя Компа-
нии, когда (или если) они приступят к работе.
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3.8. «Здорове життя»
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Док. 3.135

3.9. «Щаслива посилка»
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Док. 3.145

3.10. «Докумнты» 2021–2022 гг.
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После полуторагодового периода «игры» на 
интуитивном уровне я сделал на полгода пере-
рыв и возвратился закончить «игру», вооружен-
ный «Ключем к успеху».

Все Компании ведут «игру», хотя и отличаю-
щуюся от азартной игры в Казино. Вообще Теория 
вероятностей возникла из анализа ситуаций, воз-
никающих в азартных играх; она предсказывала 
частоту тех или иных событий в этих играх. В на-
стоящее время появилась возможность отойти от 
чистого случая и влиять на выигрыш – он просто 
задается программно. Однако, в каком-то объеме 
«случай» остается и в Казино есть потенциальная 
возможность выиграть с первого шага игры.

«Игра» в исследуемых Компаниях построена 
иначе. С самого начала утверждается, что кли-
ент выиграл. Но это не так. Это реклама (можно 
сказать, «недобросовестная реклама»; можно ска-
зать, «обман»). С первого же шага требуют вклю-
чить в «игру» дополнительное условие (принять 
дополнительный Приз) и заплатить за этот шаг – 
плата заключается в необходимости сделать за-
каз. Здесь, в отличие от игры в Казино, в принци-
пе нельзя выиграть на первом шаге.

Эпилог
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Далее добавляются новые и новые условия, 
причем, постоянно повторяется, что ответ обяза-
телен, т.к. отсутствие ответа трактуется, как отказ 
от Приза. Один из администраторов назвал этот 
этап «рекламной продукцией», которая служит, 
чтобы побудить клиента делать заказы. Выигрыш 
может быть только после принятия соответству-
ющего решения Комитетом по вручению призов. 
Организация обычно предупреждает, что невы-
полнение требуемых условий приведет к потере 
Приза, но никогда не говорит, что из-за допущен-
ной ошибки Приз потерян, а просто продолжает 
делать следующие шаги, по-прежнему называя 
«игрока» Победителем.

В целом, вся совокупность правил Акций, 
прежде всего, служит для изменения состояния 
сознания «игрока» – подведению его к, так назы-
ваемому, «экстазу». В таком состоянии «игрок», 
как показывают медицинские исследования, те-
ряет способность к критическому мышлению и 
покорно выполняет все требования Компаний.

В проведенном исследовании показано, что, 
при «массовом производстве» в субъективных ре-
шениях представителей Компаний, проявляются 
закономерности случайных явлений. На онова-
нии фундаментальных законов Теории вероят-
ностей получен результат, что «игрок» может с 
вероятностью единица выиграть Приз, если он, 
выполняя требования Компаний, имеет неогра-
ниченный временной и материальный ресурс.

Теоретические положения подтверджены 
экспериментально. 
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В книге проведены исследования девяти ор-
ганизаций, занимающихся торговлей по принци-
пу телефонного маркетинга. Однако полученные 
результаты справедливы для всей сети подобных 
организаций.
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Прошло три месяца после широкомасштаб-
ного вторжения российских войск в Украину. 
За то, что россияне творили в Украине, их стали 
называть «рашистами» по аналогии с термином 
«фашисты», хотя рашисты во многом «переплю-
нули» фашистов.

Наступление на Киев провалилоь  и окупан-
ты сосредоточили усилия на достижении успе-
хов на Востоке и на Юге Украины. На Востоке 
им было необходимо расширить территории не-
признанных республик ДНР и ЛНР до полных 
Донецкой и Луганской областей, чтобы сделать 
их жизнеспособными. В усеченном виде, как эти 
«республики» существовали до 24 февраля 2022 
года, им бы потребовалось для существования 
ежегодная поддержка в несколько миллиардов 
долларов. На Юге Украины России был неоходим 
континентальный коридор, соединяющий Крым 
с ДНР. Эти территории были нужны России как 
минимум. Как максимум Путин хотел уничто-
жить Украину, как суверенное государство, а 
украинцев – как отдельную национальность. Не-
смотря на огромные потери в живой силе и техи-
ке, окупанты продолжали военные действия. Так, 

Послесловие
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за три месяца Россия потеряла более 31 тысячи 
военнослужащих.

Продолжались постоянные обстрелы практи-
чески всей территории Украины. Тем не менее, в 
местностях, освобожденных от окупантов, а так-
же не бывших под ними, понемногу восстанав-
ливались обычные условия жизни. У нас в городе 
(в Харькове) пустили все виды транспорта, в том 
числе, и Метро. Начали работать магазины и раз-
ные организации. Открылось и «мое» почтовое 
отделение.

На протяжении трех месяцев – по пути в су-
пермаркет, куда я ходил за продуктами раз в не-
делю, – я заглядывал на Почту. Там всегда на две-
ри весел огромный замок. И вот, в начале июня, 
когда я в очередной раз решил проверить, рабо-
тает ли Почта, она оказалась открытой. Я сразу 
же зашел и обратился к сотруднику: «23 февра-
ля – сказал я – у Вас было три мои посылки, а 24 
февраля Вы уже закрылись и не работали в тече-
ние трех месяцев. Какова их судьба?»

– А мы их возвратили – они слишком долго 
лежали на Почте. Такова иструкция. Мы уже ра-
ботаем несколько дней.

Вот так закончились взаимоотношения с 
Компаниями. Возврат заказанной посылки – 
это грубейшее нарушение условий Акции. 
«Игрок» при этом лишается права претендо-
вать на Приз.

С большими Компаниями – «Родинниый 
клуб», «Імідж клуб» и «Пошторг» – я и так решил 
закончить «игру», но невыкупленная посылка от 
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«Родинного клуба» – это слишком грубое рассто-
вание. 

Неприятно, что отношения с паном Дмитри-
ем Добровольским («Додому») так оборвались: я 
так и не узнал, что было в посылке – то ли после 
нее выдача Приза, то ли предложение сделать еще 
один заказ. Эксперимент с этой Компанией не до-
веден до конца. Я мог бы сделать еще один – по-
следний – заказ, который и открыл бы истинное 
лицо пана Добровольского, – хотел ли он действи-
тельно отдать когда-то уже заработанный Приз, 
или же его поведениие – лишь способ стимулиро-
вать «игрока» делать дальнейшие заказы. Жаль.

Необычное решение дирекции Компании 
«Здорове життя» присудить Приз тоже не уда-
лось проверить на практике. Я и здесь собирался 
сделать в «игре» еще два шага (а, может быть, и 
больше), чтобы выяснить, выдадут ли Приз или 
же это тоже был способ дополучить то, что Ком-
пания не получила от меня ранее. Эксперимент 
тоже был оборван.

Так или иначе, формализм Почты решил за 
меня все вопросы и «игра» была прекращена, 
причем, я лишился права на Призы в этих Ком-
паниях. Если Почта работала согласно своим 
правилам, невзирая на условия, то, скорей всего, 
и Компании работали по стандартным алгорит-
мам: посылка не оплачена в указанный срок – 
считается, что оплаты не было. Так что, даже если 
бы я и успел выкупить эти посылки, результат 
был бы тем же – «хоть круть – верть, хоть верть – 
круть», а Призы потеряны.
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А что же с Компанией «Start.money»? Компа-
ния формально не принимала участия в «опера-
ции» по выведению меня из «игры». Как отме-
чалось, документально было подтверджено, что 
ее бизнеспартнеры – «Родинний клуб», «Імідж 
клуб» и «Пошторг» – являются мошенническими 
организциями: чтобы не выплачивать «игроку» 
большой выигрыш, они изменили правила Ак-
ции. Леди же Анна Геллар поступила «потонь-
ше». Она в последний день перед войной – 23 
февраля 2022 года – прислала СМС-ку с требо-
ванием в течение одного часа сделать заказ. Ко-
нечно, мало шансов, что «игрок» в этот момент 
окажется у телефона и сделает заказ. Но нет за-
каза – нет и Приза. Так что, надо полагать, леди 
Анна Геллар присоединилась к своим коллегам. 
Я «пел дифирамбы» леди, но, в конце концов, 
разочаровался. Она – как все. 

(В свое время мы поставили загадку о том, как 
совместить требования Компаний о сроках до-
ставки документов с реальными возможностями 
Почты. Выше уже, по сути, дан ответ. Поясним 
его в более конкретном виде. Например, пришел 
документ с таким текстом: «Мы проверили Ваше 
досье. В нем есть все необходмые документы, 
кроме образца Вошей подписи. Пришлите ее». 
В документе выделен квадратик, куда должна 
быть помещена Ваша подпись. Естественно тре-
буется, чтобы документ со сделанным заказом 
был доставлен в трехдневный срок. Но Почта не 
может этого сделать! Как быть? Нужно отказаться 
от логики. Ответ лежит вне нее. Компании нуж-
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но лишь, чтобы Вы сделали заказ. Вот и сделайте 
его по телефону, не обращая внимания на то, что 
там они Вам пишут! Кстати, отсутствие этой «раз-
гадки» на первом этапе «игры» только в рамках 
«Start.money» стоили автору 370 тысяч гривень и 
дополнительных Призов.)

К чему все же мы пришли? В моих действиях 
просматривались три принципа:

- во-первых, я хотел чем-то заниматься;
- во-вторых, для меня всегда был более важен 

сам процесс деятельности, а не результат;
- в-третьих, с юности я был убежден, что, чем 

бы я ни занимался, это кому-то нужно.
В данном случае все началось с того, что 

я хотел найти спонсора для опубликования 
книги научно-учебного характера. В процессе 
деятельности акцент «работы» сместился, и я 
оказался опонентом сети организаций, работа-
ющих по принципу телефонного маркетинга. 
В конце концов, все закончилось тем, что была 
разработана теория «игры», которая достовер-
но (т.е. с вероятностью единица) приводила к 
выигрышу.

А как же относиться к затратам на покупки 
посылок? По сути, я выкупил 371 комплект до-
кументов, которые послужили фундаментом для 
создания теории «игры». Пусть те, кто удовлетво-
ряет априорным требованиям, предъявляемым 
теорией к «игрокам», применяет ее на практике. 
Ее верность подтверджена экспериментально. 
Пенсионеры же пусть серьезно подумают, влю-
чаться ли им в эту «игру».
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Надеемся, что результаты проведенного ис-
следования станут известны «широкому загалу» 
и начнут использоваться.

Выскажем также пожелание, чтобы пенси-
онеры не попадали больше в эту «машину об-
бирания».

Предположем также, что после того, как за-
кончится война, будет восстановлено все разру-
шенное, и жизнь возвратится в нормальное рус-
ло, а «наши» или подобные Компании начнут 
работать в обычном режиме, благодаря этой кни-
ге число потенциальных «играков» уменьшится, 
а их состав существенно изменится и, прежде все-
го, за счет пенсионеров. 
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Прошел год после широкомасштабного втор-
жения России в Украину. Многое изменилось. 
После Киевской, Харьковской и Херсонской опе-
раций окупанты забуксировали, и война пере-
шла в позиционную фазу. Они остановились на 
программе минимум – выйти на границы Луган-
ской и Донецкой областей. Не имея возможности 
достичь успехов на фронте, окупанты изменили 
тактику – они начали уничтожать инфраструкту-
ру городов и обстреливать жилые массивы. Унич-
тожив энергетическую инфраструктуру, раши-
сты намеревались, заморозив население, посеять 
панику и внести дезорганизацию в стране. Но 
тут подключились наши зарубежные партнеры 
и начали присылать генераторы, что обеспечило 
наши города теплом и светом, хотя, по необходи-
мости, временами отключалась электроэнергия. 
И всеж-таки мы зиму пережили. 

Города подвергались разрушению. За год 
войны разрушено 150 тысяч частных домов и 70 
тысяч многоэтажных. Без жилья осталось более 
миллиона человек, более двух миллионов про-
живало в поврежденных домах. На первом этапе 
войны население востока и центра страны пере-

Приложение
Действительность и история
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мещалось в западные области и за рубеж. Так, в 
Харькове – городе миллионнике – осталось 300–
400 тысяч человек, но к концу года люди стали 
возвращаться и в нем население возросло до 1–1,1 
миллиона человек. 

Россия не считалась с потерями на фронте. 
За год военных действий она потеряла 146920 че-
ловек. Институт исследования войны в Британии 
считал, что Россия потеряла более 200 тысяч че-
ловек, если учитывать пьянство в армии, потери 
за счет переохлаждений в зимний период и не-
осторожное обращение с оружием. В НАТО же 
называют такие потери – 200 тысяч солдат и по-
рядка 20 тысяч офицеров.  

Впрочем, в России никогда не считались с по-
терями во время военных действий, – мол, люди 
в России никогда не заканчиваются. Интересно 
сравнить с данными Первой мировой войны, ко-
торая началась 100 лет назад – в 1914 году. Алек-
сей Толстой в трилогии «Хождение по мукам» от-
мечал: «Людей не щадили – человеческих запасов 
было много». Начинали ту войну 5 миллионов 
человек, а к концу войны на фронтах уже было 12 
миллионов. В наше время Путин подготовил еще 
300 тысяч человек и объявил новый набор, за-
ставляя даже студентов вузов идти воевать. Объ-
явил также о наборе 400 тысяч контрактников. 
Он старается превратить войну в длительный 
конфликт; некоторые партнеры Украины, пред-
полагая возможным такое развитие событий, 
планироволи увеличение военных бюджетов на 
ближайшие годы.
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В Древнем мире война для солдат была обыч-
ной работой – убивать, насиловать, грабить. 
Традиционно давалось 3 дня для разграбления 
взятого города. Хотя подобное происходило и 
сравнительно недавно. Так, Михаил Восленский 
пишет: «В конце Второй мировой войны при взя-
тии советскими войсками немецких городов сол-
датам разрешалось все… Солдаты беспробудно 
пили, отбирали у жителей часы и прочие вещи 
и насиловали всех немок подходящего возраста. 
Потом командование железной рукой восстанав-
ливало дисциплину». (М.С. Восленский «Номен-
клатура господстующий класс Советского союза». 

И эти обычаи, не считаясь с современными 
требованиями, рашисты перенесли в Украину в 
наше время. Главное в войне – унести награблен-
ное. Так, во время Харьковской операции, когда 
за неделю была освобождена почти вся окупиро-
ванная часть Харьковской области, рашисты бро-
сали вооружение и на украденных автомобилях 
пытались увести добычу.

Интересно, как это обстояло 100 лет назад. 
Алексей Толстой в указанной книге пишет: «Сто-
яли телеги, брички, большие фуры, на которых 
возят снопы с поля. Около них спокойно поста-
ивали… почтенные станичники… Это были по-
сланные станицами к своим частям – сотням и 
полкам – торговые казаки. Они вели хозяйство, 
брали добычу – буть то деньги, скот, хлеб, фу-
раж или всякие нужные вещи – одежда, одеяла, 
тюфики, перины, зеркала, оружие; из этой до-
бычи снабжали свои сотни фуражем и доволь-
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ствием, если надобно – одеждой и оружием, а все 
остальное переписывали, упаковывали на возы и 
с подростками или бабами отправляли в стани-
цы». Ну, что ж, тогда процесс увоза добычи был 
хорошо организован, а сейчас рашисты, которых 
в последнее время стали также называть москови-
тами, хватали все ценное для них (даже снимали 
в домах унитазы) и, как придется, пытались уве-
сти награбленное самостоятельно.

Человеческая цивилизация мало измени-
ла людей – потрясения, такие как война, легко 
снимает поверхностную пленку цивилизации. 
Алексей Толстой пишет: «Уж кажется выдумали 
книгопечатание и электричество, и даже радий, 
а настал час и под накрахмаленной рубашкой 
объявился все тот же звероподобный, волосатый 
человек с дубиной». Когда термин «человек» за-
меняется термином «враг», с ним можно делать 
все, что угодно. Поэтому и в наше время возни-
кают пытачные камеры, изнасилования сотен ты-
сяч женщин от детского возраста до преклонного 
старческого, многочисленные убийства. Харак-
терно, что такие бесчинства были и во время на-
чала войны в 2014 году в Восточном Домбасе. Там 
жили наши люди, которые вместе росли, ходили 
в одну школу, вместе работали, хотя и думали 
по-разному. Но стоило произнести слово «враг» 
и даже с ближайшим соседом можно уже делать 
все, что угодно. 

В следующий месяц после «годового юбилея» 
широкомасштабного вторжения России в Украи-
ну произошли важные события. Россия вышла из 
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Международного договора о нераспространении 
ядерного оружия и ограничении наступательно-
го оружия, объявила, что распространит такти-
ческое ядерное оружие на территорию Белоруси. 
Она по-прежнему занималась ядерным шанта-
жем. В этих условиях Гаагский криминальный 
суд выдал ордер на арест Президента РФ Вла-
димира Путина за насильственную департацию 
детей. Официально (т.е. подтвержденных доку-
ментально) их более 16 тысяч. Реально, конечно, 
их намного больше. Это означает, что 123 страны, 
которые подписали и рацифицировали Римский 
устав, в случае появления в них Путина, должны 
арестовать его и передать в суд! Путин становит-
ся изгоем.

Еще одно важное событие: Китай, который в 
течение года выдерживал строгий нейтралитет, 
встал на сторону Москвы. Его заявления – это на 
китайском языке слова Москвы. Китаю, конечно, 
полезно ослабление России, ему нужно и далее 
усиливать экономическое влияние на ее терри-
тории, но в тот  момент Китай хотел вступить в 
«игру», как «игрок» мирового масштаба. 

Произошли также серьезные психологиче-
ские изменения у наших западных партнеров, – 
наконец, разрешили давать Украине танки и 
даже самолеты. Символически в юбилейную дату 
24 февраля 2023 года Украине передали с десяток 
танков.

Вспомним, как же в течение 100 лет менялись 
вгляды Запада и, прежде всего, Германии, по от-
ношению к Украине.
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Германия в 20-м веке всегда обращала внима-
ние на Украину, рассматривая ее как буфер меж-
ду Германией и Россией. В различные периоды 
20-го столетия планы Германии по отношению к 
Украине были различными.

Характерно свидетельство начальника ав-
стрийских оккупационных войск, когда в резуль-
тате Брестского мира после Первой мировой во-
йны Германия оккупировала Украину. Он, как 
отмечал А.Толстой в трилогии «Хождение по му-
кам», писал в Вену министру иностранных дел:

«Германия преследует на Украине опреде-
ленную хозяйственно-политическую цель. Она 
хочет навсегда закрепить безопасный путь на Ме-
сопатамию и Аравию через Баку и Персию.

Путь на восток идет через Киев, Екатеринос-
лав и Севастополь, откуда начинается морское 
сообщение на Батум и Трапезунд.

Для этой цели Германия намеревается оста-
вить за собой Крым, как свою колонию или в 
какой-либо иной форме. Она  никогда уже не 
выпустит из своих рук ценность Крымского по-
луострова. Кроме того, чтобы полностью исполь-
зовать этот путь, ей необходимо овладеть желез-
нодорожной магистралью, а так как снабжение 
углем из Германии этой магистрали и Черного 
моря невозможно, то ей необходимо завладеть 
наиболее значительными шахтами Донбаса. Все 
это Германия так или иначе обеспечит себе.» 

Такие планы у Германии были после Первой 
мировой войны. В течение Второй мировой во-
йны Германия пыталась втянуть Украину в свои 
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планы, ложно обещая ей предоставить независи-
мость.

После развала Советского Союза Германия 
оказалась связанной с Россией во многих обла-
стях. Она даже называла Россию евроейской дер-
жавой. С большим трудом Германия меняла свое 
мнение о России из-за ее нападения на Украину. 
Сначала она даже запрещала передачу Украине 
танков свого производства, что хотели сделать 
некоторые страны Евросоюза. Только после того, 
как военные преступления России в Украине ста-
ли широко известны, Германия начала менять 
свое отношение к России.

Сейчас все говорят: «Россия, Украина», а так-
же – русские, украинцы. Но откуда возникли эти 
термины?

У «русских» особая история. Во времена су-
ществования Руси (которую в советское время 
называли Киевской Русью) Юрий Долгорукий с 
дружиной двинулся на северо-восток от Руси и 
остановился в татарском улусе – области татаро-
монгольской империи. Дружинники – молодые 
ребята – переженились на  татарках и наплодили 
татарчат. Со временем их потомки создали Мо-
совско-Суздальское княжество; затем возникали 
Московское княжество, Великое московское кня-
жество, Москоское царство. Их население назы-
вали московитами. Вплоть до Петра 1-го не было 
«русских» в современном понимании. Только по-
сле того, как Петр 1-й присвоил название и исто-
рию другого государства и назвал свое Россиею, 
ее население начали называть русскими. 
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Украинцы же ведут свое начало от Руси, осно-
ву которой заложили поляне, древляне и север-
цы. Была еще Белая Русь, название которой в не-
сколько измененном виде дошло до настоящего 
времени, была Красная Русь – Западная Украина, 
а также – Черная Русь – Прибалтика. В царское 
время такая терминология была общепринятой, 
например, в книге «Триста лет царствования 
дома Романоввых», изданной в 1913-м году в оз-
номеновние указанной даты. 

Московитов было немного. Так, во времена 
Богдана Хмельницкого украинцев было 12 мил-
лионов, а московитов и поляков – по 9 миллионов. 
Впрочем, термин «украинцы» тоже не существо-
вал. Поляки во времена Богдана Хмельницкого 
называли казаков русинами. Так сложилась исто-
рия, что большая часть территории Украины 
входила в Польшу; украинский город Львов до 
1939 года считался истинно польским городом; 
некоторое время и Киев входил в состав Польши. 
Все эти земли были «у края» Речи Посполитой и 
их стали называть Украиной, а жителей – укра-
инцами. Часть Украины, входившая в Россию, 
называлась Малоросиею, а жители – малоросами. 

Императрица Екатерина 2-я сделала пере-
пись населения. Оказалось, что русские – везде, 
но они нигде не составляли большинство населе-
ния, а украинцы жили кучно. Она начала депор-
тацию украинцев, но не такую, как во время Ста-
лина или как сейчас организовал Путин. Люди 
переселялись целыми селами вместе со всем их 
хозяйством. Особенно много сел переселялось с 



–397–

Приложение

территории Донбаса. На освободившиеся земли 
Екатерина 2-я переселяла представителей других 
национальностей. Именно тогда в Сибири по-
явились украинские поселения. 

Население не может увеличиться скачком – 
было мало и вдруг стало много. Тут сказалась 
политика – администрация России заставляла 
тех, кто работал в России, писаться русскими. 
Это, прежде всего, были украинцы. Так, в людях, 
имевших татарские корни, добавлялась славян-
ская кровь. Впрочем, на Дальнем востоке всегда 
знали, кто такие русские. Там даже есть послови-
ца: «Копни поглубже японца и найдешь самурая, 
копни поглубже русского и – найдешь татарина».

Интересно Александр Блок намекает на та-
тарские корни населения России, которую назы-
вает Русью:

Русь моя, жизнь моя, вместе ль нам маяться?
Царь, да Сибирь, да Ярмак, да тюрьма!

За Черное море, за море Белое
В черные ночи и в белые дни
Дико глядится лицо онемелое, 
Очи татарские мечут огни.

Насколько же широко распространено татар-
ское наследие? Как показывают исследования, 
только из одного татарского рода вышли сле-
дующие известные личности: Аракчеев, Бунин, 
Грибоедов, Державин, Достоевский, Енгаличев, 
Кантемир, Куприн, Милюков, Панаев, Потебня, 
Рахманинов, Салтыков-Щедрин, Тургенев, Ти-
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мирязев, Тенишев, Урусов, Шереметьев, Шахов-
ский, Чаадаев, Ширинский-Шахматов и др. А та-
ких татарских родов было немало.

Ареал расселения украинцев весьма широк. 
Однако в разные периоды времени он был раз-
делен между различными государствами. По 
международным законам один народ не должен 
быть разделен границами разных государств, но 
территория современной Украины охватывают 
лишь часть ареала рссселения украинцев.

Территории, где украинцев было большин-
ство, постепенно объединялись. Сначала, благо-
даря акту «Злуки», объединились Центральная 
и Западная Укрины. Затем, после 2-й мировой 
войны, дополительно присоединились западные 
земли, которые не вошли раньше в Западную 
Украину. Характерно, что Крым позже также 
был присоединен к Украине, хотя он ранее и не 
входил в ее состав. Однако с точки зрения боль-
шинства населения Крым можно также отнести к 
Украине, т.к. во времена Крымсого ханства в нем 
украинцев было большинство, хотя и в статусе 
рабов. Крымские татары во время набегов, пре-
жде всего, оказывались на территории Украины 
и поэтому захватывали и уводили в рабство ее 
население. (Заметим, что сейчас в Крыму прожи-
вает 400 тысяч этничных украинцев и 300 тысяч 
крымских татар, хотя после захвата в 2014 году 
Крыма Россиею, туда понаехало много россиян). 
А вот на восточной части Украины многие зем-
ли, «испокон веков» населенные украинцами, 
отошли к России. Это Белгородкая, Курская, и 
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часть Воронежской области, почти до Воронежа, 
которые раньше входили в Харьковскую область 
(Харьковскую губернию). На Юге Украины тер-
ритории Дона и Кубани, населенные украинца-
ми, также не вошли в ее состав. 

Сейчас, во время войны, ставится задача ос-
вободить окупированные территории вплоть до 
границ 1991 года. Во второй год войны взгляды 
Запада на Украину и идущую войну продолжа-
ли изменяться. Было решено позволить Украине 
создать военно-воздушный флот из современных 
самолетов, а также разрешить проводить военные 
операции на территории России. Украинские 
беспилотники и дроны стали появляться над Мо-
сквой и в других местах, где наблюдалось сосре-
доточение живой силы и техники противника. К 
этому времени небо над Украиной в значитель-
ной степени уже «было закрыто» – системы ПВО 
сбивали преобладающую часть российских ра-
кет, беспилотников и дронов. Например, во вре-
мя одного из массированных ракетных обстрелов 
Украины из 43-х выпущенных Россиею ракет 
было сбито 36. А на поле боя к этому времени 
Россия потеряла уже больше 250 тысяч солдат и 
офицеров. 

Украина готовилась начать контрнаступле-
ние. Западные партнеры предоставили все тре-
буемые средства. Россия пыталась сорвать план 
наступления, нанеся удар, эквивалентный ядер-
ному – взорвала Каховскую ГЭС, что привело к за-
топлению больших площадей. Несмотря на это, 
контрнаступление началось в срок – сначала ши-
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роким фронтом, а затем ограничилось военными 
действиями на Востоке и Юге Украины. Шаг за 
шагом украинские войска освобождали временно 
окупорованные территории. Судя по планам за-
падных партнеров предоставить некоторые виды 
вооружения к концу 2024 года, там считают, что 
война продлится, как минимум, до этого срока. С 
другой стороны, оценка оставшвшегося в России 
количества танков и других основных видов во-
оружения при теперешних темпах их уничтоже-
ния показывает, что их хватит до 2026-го года. Да 
и Россия объявляла о своих планах к концу 2026 
года захватить Харьков и область. 

Россия – наследница Советского Союза, в ко-
тором был построен «реальный социализм», ока-
завшийся, как показали исследования Михаила 
Восленского, государственно-монополистиче-
ским феодализмом. Это одна из форм тоталитар-
ного государства. Столкновение тоталитарных и 
демократических систем неизбежно. По сути, уже 
началась Третья мировая война, но в весьма спец-
ифической форме – Западная Европа и Северная 
Америка воюют с Россией руками украинцев на 
территории Украины. На стороне России Бело-
русь, Иран, Северная Корея и некоторые другие 
страны, помогающие ей «втихомолку».

До развала Советского Союза в 1991-м году 
Михаил Восленский писал: «Самым кровопро-
литным и разрушительным путем к устранению 
диктатуры номенклатуры была бы война. Будет 
ли она?.. Ядерная война – самоубийство... По-
этому ядерной войны не будет… Но мировая во-
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йна с применением обычных видов вооружения 
возможна. Соотношение сил в таком конфликте 
убеждает, что он окончился бы поражением Со-
ветского Союза.» (Номенклатура господствую-
щий класс Советского Союза)

Оценка объективна – победит демократия, а с 
ней и Украина в войне с Россиею.

Украина переживает сейчас «великое горе и 
несказанные страдания». Что же происходило на 
ее территории тысячи лет назад, и что ждет ее в 
ближайшем будущем?

«Как показывают археологические раскоп-
ки, на территории Северного Причерноморья 
и Приднепровья восемь тысяч лет назад суще-
ствовало древнейшее из государств мира Аратта, 
ставшее ядром «Трипольской архилогической 
культуры» (по названию села Триполье под Кие-
вом) и оказавшее решающее влияние на форми-
рование арийской общности… и единого языка, 
из которого отпочковались все языки индоевро-
пейской группы…

С исходом ариев… оставшаяся небольшая их 
часть, проживавших на берегах Росси – правого 
берега Днепра, положила начало росам.» (Ви-
тольд Пак)

Порядка ста лет назад Макс Гендель предска-
зывал: «Со вступлением Солнца в знак Водолея… 
славянская раса в целом достигнет степени ду-
ховного развития, которая продвинет их намного 
выше нынешнего состояния… Сущетствование 
славянской расы будет кратковременным, но на 
протяжении своего существования она будет ве-
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ликой и радостной, ибо она родится из великого 
горя и несказанных страданий, а закон компенса-
ции приведет в свое время к противоположному: 
из славян произойдет народ, который образует 
последнюю из семи подрас арийской расы.» Ви-
тольд Пак (А.П. Асеньев, В.В. Пак «Знахарь и уче-
ный о чистой и нечистой силе»).

Какова же будущая история данной кни-
ги? Контингенты ее потенциальных читателей 
и использователей – это представители Высшей 
школы и личности, заинтересованные в игровом 
бизнесе. Первая категория появится, когда закон-
чится война и начнет восстанавливаться система 
образования. Что касается второй категории – 
этого недостаточно. После войны должно быть 
восстановлено разрушенное хозяйство до дово-
енного уровня и, соответственно, должны возвра-
титься к работе торговые организации, работаю-
щие по принципу телефонного маркетинга. До 
войны это был достаточно значительный контин-
гент. Так, одна из больших Компаний – «Імідж 
клуб» – называла цифру претендентов, которых 
я победил – 46 876 человек; одна из малых Ком-
паний – «Здорове життя» – назвала свою цифру – 
15 048 человек. На основании этого можно дать 
оценку общей численности людей, «втянутых» в 
телефонный маркетинг девятью Компаниями – 
четырьмя большими и пятью малыми Компани-
ями: 45 000*4+15 000*5=255 000 человек.

Подобных Компаний в Украине было не-
мало – как республиканского, так и областного 
уровня. Все они работали по одинаковой схеме. 
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Поэтому можно полагать, что до начала войны 
материалы книги могли быть полезны сотням 
тысяч человек. Когда после войны указанные ус-
ловия будут выполнены, надо полагать, что все 
возвратится «на круги своя», ибо, как говорил 
Джек Лондон: «Жизнь – игра, а люди – игроки»… 

Кстати, на передней обложке использован 
термин «миллион». В данном случае он имеет ка-
чественный смыл, эквивалентный термину «куча 
денег». Это «куча» показана на задней обложке. 
Но там есть еще и замок, т. е. деньги находятся 
«под замком». Аннотация подчеркивет, что кни-
га как раз и является тем ключем, который по-
зволит открыть этот замок. Так используйте этот 
«ключ», откройте «замок» и заберите Приз!.. 

Что же еще можно сказать?

Я не спеша собрал бесстрастно
Воспоминанья и дела;
И стало беспощадно ясно:
Жизнь прошумела и ушла.

Лесть, коварство, слава, злато –
Мимо, мимо, навсегда…
Человеческая тупость – 
Все, что мучило когда-то,
Забавляла иногда…

И опять – коварство, слава,
Злато, лесть, всему венец –
Человеческая глупость,
Безысходна, величава,
Бесконечна… Что ж, конец?

Александр Блок
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Эта книга основана на результатах работы и деятель-
ности автора на протяжении шести десятилетий:
научно-педагогической деятельности в Высшей школе 
в течение сорока лет и исследованию как научной 
проблемы деятельности торговых организаций, рабо-
тающих в режиме телефонного маркетинга – в пенси-
онный период. В ней изложена научная биография 
автора; на основе большого объема документов 
построена стохастическая модель действия таких 
организаций, найдено правило принятия решений, 
достоверно приводящее к выигрышу; представлены 
копии значительного количества документов.
Рассчитана на специалистов в области радиотехники, 
радиофизики, связи (телекоммуникации), историков 
и представителей других специальностей, а также 
частных лиц, интересующихся игровым бизнесом 
в торговле.
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