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Передмова до українського видання

Ця книга в російсько-українському видан-
ні писалась, як остання робота автора; описана 
в ній діяльність мала мету знайти спонсора для 
видання книги з математики – «Теорія ймовір-
ностей у електрозв’язку». Для цього були вибрані 
торговельні організації, які працювали в режимі 
телефонного маркетингу. Вони стверджували, 
що необхідну суму ніби вже виграно. Реально в 
процесі «гри» дійсно зрештою був досягнуто ве-
ликий виграш, але організації виявилися шах-
райськими – щоб не видавати Призи (дуже вели-
кої для них суми) вони змінили правила «гри» й 
автор залишився без виграшу. 

Коли ця книга була в видавництві, спонсор 
знайшовся зовсім у іншому місці й книга з мате-
матики віддана до друку без затримки. Так що 
вони були видані майже одночасно.

Книга, головним чином, писалася до «Вели-
кої» війни – до широкомасштабного вторгнення 
Росії в Україну. Тоді, як показують підрахунки ав-
тора, в телефонно-маркетинговій «грі» прийма-
ли участь сотні тисяч людей. Планувалося про-
давати цю книгу – звідси, принаймні частково, 
назва носить рекламний характер. Але тепер об-

Передмова
до українського видання
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ставини змінилися й книга віддається безкоштов-
но читачам і «гравцям». 

Реально в книзі розглянуто такі основні теми:
– деякий варіант наукової біографії автора;
– взаємовідносини в оточенні освітян, як у 

комуністичний, так саме й у посткомуністичний 
період; 

– мовні проблеми в Слобідському краю; 
– дослідження роботи торговельних органі-

зацій, працюючих у режимі телефонного марке-
тингу, з точки зору споживачів.

У науковій роботі автор ставив та розв’язував 
задачі й проблеми, які інші не могли розв’язати, 
на всіх рівнях – від факультетських до світових.

Так, за пів століття існування радіотехнічно-
го факультету ХПІ-ХНУРЕ, останній не зміг зро-
бити радіоелектронну систему чи пристрій, які 
були-б прийняті на озброєння й випускалися для 
Армії. При цьому, принаймні в 60-ті роки, ствер-
джувалося, що радіотехнічний факультет на 95-
97% прямо чи непрямо працював на Армію. Я 
ж ще в 1979 році зі жменькою аспірантів зробив 
систему, яка була прийнята на озброєння, й орга-
нізації моїх аспірантів було доручено випускати 
її для Армії. Тобто в мене був абсолютно інший 
підхід до науки, який «зламував» науку факуль-
тету з його кафедрами, проблемними лабора-
торіями, роздутими кадрами в 50; 100 і більше 
співробітників. 

Основним напрямком моїх досліджень були 
задачі радіорозвідки – виявлення та розпізнаван-
ня радіопередач. У радянські часи це була дуже 
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закрита тематика. Але на шляху до розв’язання 
цих задач стояла нерозв’язна математична «про-
блема Трахтмана» (як я називав її на конферен-
ціях) – розширення узагальненої спектральної 
теорії детермінованих сигналів на випадкові. 
Була навіть відома теорема Брауна, молодшого, 
яка стверджувала, що розв’язання існує. Ніхто в 
Союзі не зміг розв’язати цю задачу з об’єктивних 
причин – у математичній освіті інженерів про-
сто не існував необхідний математичний апарат. 
З точки зору математичної термінології це була 
проблема, тобто задача, для розв’язання якої тре-
ба побудувати новий математичний апарат. Ось 
у якому стані була ця проблема, коли я почав 
нею займатися. Маючи на меті задачі радіороз-
відки, треба було спочатку розв’язати «проблему 
Трахтмана».

Для розв’язання цієї проблеми було недо-
статньо навіть мати математичну мехмативську 
освіту – вона також не давала необхідного мата-
парату. Але існування інженерної й математич-
ної освіти одночасно давало великі переваги. Як 
інженер, я зрозумів, що для розв’язання цієї про-
блеми бракує матапарату, а як дипломований 
математик, побудував його. Із загальної освіти 
математика мені був відомий гільбертів простір 
випадкових величин, у якому випадковий процес 
зображувався, як деяка крива. Я ввів, як я його на-
звав, гільбертів простір випадкових процесів, у 
якому такий процес зображувався точкою. І все 
зійшлося – проблема Трахтмана була розв’язана. 
Її не розв’язали й на Заході; мабуть Браун, молод-
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ший, міг би це зробити, але він зупинився й не 
одержав відкриття світового рівня.

У чому ж полягає це відкриття? До моєї роботи 
«Распознавание сигналов по спектру в условиях апри-
орной неопределенности», 1979 р. був відомий тіль-
ки енергетичний спектр стаціонарних випадко-
вих процесів у розумінні Вінера- Хінчіна-Бохнера. 
Це енергетичний спектр відносно континуаль-
ного базису гармонік. Відкритий енергетичний 
спектр нестаціонарних випадкових процесів зі 
скінченною енергією (який я для зручності поси-
лань назвав енергетичним спектром у розумінні 
Омельченка) існує щодо будь-якого зчисленного 
базису ортогональних функцій (координатних 
функцій). Таких базисів – нескінченна множина 
(множина потужності континууму). Енергетич-
ний спектр у розумінні Вінера-Хінчина-Бохнера 
стає частковим граничним випадком відкритого 
спектру. Крім того, існує спектр реалізацій ви-
падкового процесу (що було особливо важливо 
для розв’язання задач радіорозвідки). Це було 
повне розв’язання «проблеми Трахтмана». Далі 
були зроблені узагальнення одержаних результа-
тів на більш складні випадкові функції зі скінчен-
ною енергією – на векторні випадкові процеси, 
випадкові поля (які в двовимірному випадку яв-
ляються випадковими зображеннями), векторні 
випадкові поля, матриці випадкові функції. Для 
цих випадкових функцій справедливі аналогічні 
результати, тільки формули мають різний ви-
гляд відповідно до вигляду функцій. Пізніше, на 
конференції проф. Б.Г. Марченка (м. Київ), мені 
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підказали, що введений мною гільбертів простір 
випадкових процесів уже відомий у сучасному 
функціональному аналізі – це гільбертів прос-
тір над гільбертовим простором; я просто його 
перевідкрив.

Задачу виявлення й розпізнавання радіопе-
редач у намірах радіорозвідки до моєї роботи 
1979 р. навіть не могли поставити як теоретичну 
(наукову) задачу. Робився тільки опис ситуації: 
невідомо коли, невідомо на якій частоті з’явиться 
невідомо яка радіопередача; її необхідно виявити 
за ознакою новизни та ін. Як не дивно, але інже-
нери розробляли системи, які, проте, працювали, 
хоча й були невкладистими та мало ефективни-
ми. Особливість техніки полягала в тому, що ви-
користовувалися панорамні приймачі, які давали 
в якомусь розумінні спектр сигналу, який посту-
пав на вхід. Але вхідний сигнал неможна було 
розглядати, як реалізацію випадкового процесу, 
тому що його реалізації просто не допускали пе-
ретворення Фур’є. Там, де прикладники хотіли 
б мати спектр реалізацій, з математичної точки 
зору була випадкова функція множин – ортого-
нальні чи неортогональні випадкові міри. В на-
шій же теорії ортогональних розкладів існував 
спектр реалізацій і виникала можливість ставити 
та розв’язувати задачі в часовий області, а далі, 
не виходячи з рамок моделі випадкового проце-
су, переходити в спектральну область. Уперше 
в історії радіорозвідки була поставлена задача 
розпізнавання радіопередач як теоретична за-
дача; задача виявлення радіопередач у нашій 
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постановці стала частковим випадком задачі їх 
розпізнавання. Розв’язок поставленої задачі да-
вав алгоритм оптимального приймача; до того ж, 
постановка задачі, як стало пізніше відомо, екві-
валентна оптимізації системи за двох критеріях 
оптимальності, тобто перевідкрита вже існував-
ша теорія багатокритеріальної оптимізації сис-
тем і пристроїв. Далі руками аспірантів система 
була реалізована. Так я став автором кращої в 
Союзі системи виявлення й розпізнавання раді-
опередач у намірах радіорозвідки, яка пізніше 
завоювала «вісь світ». Я назвав її оптимальним па-
норамним приймачем Омельченка за векторним 
критерієм Омельченка для виявлення й розпізна-
вання радіопередач у намірах радіорозвідки. 

Таким чином, можна стверджувати, що я був 
першим за всю історію радіотехнічного факуль-
тету ХПІ-ХНУРЕ, хто став автором системи, при-
йнятої на озброєння й яка випускалася для Армії; 
єдиним, хто в Союзі в галузі радіорозвідки поста-
вив, як наукову, задачу виявлення й розпізнаван-
ня радіопередач, знайшов її розв’язок і впровадив 
його результат, а так само, можливо, був єдиним 
у світі творцем оптимального панорамного прий-
мача спеціального призначення. 

Працювати приходилося в рамках комуніс-
тичної адміністративної Системи. В науковій 
сфері її вплив проявлявся, перш за все, в трьох 
напрямках – плагіат, політичні рішення й навіть 
«бандитизм». 

Плагіат і компіляція – це поширене явище в 
наукових роботах. Про це постійно говорять і час 
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від часу приймають серйозні рішення. Так, мос-
ковський ВАК у 80-ті роки прийняв рішення ану-
лювати звання кандидатів і докторів наук, якщо в 
їх дисертаціях буде знайдено позичання з інших 
робіт без посилань. Саме тоді було підкресле-
но існування кріпацтва в науці. ВАК писав, що, 
якщо аспірант у своїй статті не вказав імені на-
укового керівника, то керівник, не посилаючись 
на аспіранта й без лапок, мав право переписати 
цей текст у свою роботу. 

У науці є така психологічна особливість: якщо 
деякий науковий результат існує довгий час, а 
науковець щось додав до нього, то він вважає, що 
й цей результат також належить йому. Так, моя 
монографія «Основы спектральной теории распоз-
навания сигналов» користувалася популярністю в 
спошукачів кандидатських і докторських ступе-
нів. Вони робили дисертації на її основі, часто 
не посилаючись на використані матеріали. Про-
те, й науковці могли поступати аналогічно. На-
веду приклад. Ми з професором Я.П. Драганом 
займалися розкладами випадкових процесів у 
ряди. В 80-ті роки, коли вже були надруковані 
наші основні монографії, в московському огляді, 
присвяченому застосуванням розкладів сигналів 
у ряди, була дана така оцінка: В.О. Омельчен-
ко – ортогональні розклади випадкових процесів 
і полів та їх застосування для розпізнавання сиг-
налів; Я.П. Драган – періодично корельовані ви-
падкові процеси. Тобто, його наукові результати 
стосовно розкладів випадкових процесів у ряди 
були визнані результатами часткового характе-
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ру – вважалися другорядними в порівнянні з мо-
їми результатами, які були відомі Я.П. Драгану 
з 1979-1983 років. У другий половині 90-х років 
Я.П. Драган випустив монографію, в яку без по-
силань на мою роботу включив мої відкриття – іс-
нування енергетичного спектру випадкових про-
цесів зі скінченною енергією щодо зчисленних 
базисів і розклад у ряди реалізацій. Ці результати 
в монографії були їм одержані іншим способом 
і попередня кореляційна теорія разом з ними 
стала спектрально-кореляційною теорією. Саме 
мої наукові результати дозволили підняти коре-
ляційну теорію до рівня спектрально-кореляцій-
ної теорії. Інший спосіб представлення відомих 
результатів – це не наукова, а методична робота, 
а використання без посилань на першоджерело 
й їх привласнення – це вже плагіат. На превели-
кий жаль, навіть довгочасні професійні й дружні 
стосунки не можуть утримати навіть серйозних 
науковців від привласнення чужих результатів, 
особливо, якщо вони світового рівня. 

Приведімо ще один приклад привласнення 
результатів, хоча він і не є плагіатом. З точки зору 
правил радянських часів я був автором нової сис-
теми виявлення й розпізнавання радіопередач – 
я знайшов алгоритм оптимального панорамного 
приймача й реалізував його руками аспірантів. 
Але керівництво організації моїх аспірантів при-
власнило авторство в створенні цієї системи й 
подало документи на державну премію без мого 
імені. Що премію не видали з політичних мірку-
вань – це вже інша справа. 
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У радянські часи наука, як і все інше, контро-
лювалася партійною адміністрацією і її політика 
мала велике значення.

Наведу приклади. В 70-ті роки в ХІРЕ була 
тенденція об’єднання малих наукових тем під 
керівництвом завідувача кафедри. Тобто треба 
було працювати на нього й по його тематиці. Це 
був для мене новий інститут і нова кафедра. Від-
дав декілька років цьому правилу, я дістав дозвіл 
займатися своїй тематикою і почав інтенсивно 
працювати та друкувати статті – 10-12-14 статей у 
рік. Декану факультету це стало відомо й він за-
явив: «Що, я буду бігати, а ти – писати? Не дам. 
Припини.» Коли він побачив, що я продовжував 
займатися наукою, він сказав: «Ти порушив мій 
наказ – тому я починаю процес твого звільнення, 
як не відповідаючого своїй посаді. Це на першій 
погляд уявляється неможливим усунути з по-
сади й звільнити за непридатністю ведучого до-
цента – адміністрація має свої можливості». Але 
він не встиг розгорнути цей процес – його само-
го звільнили з посади декана за грубе порушен-
ня правил – він призначив новим зав. кафедри 
«свою людину» без викладачів кафедри, які були 
проти цієї кандидатури. (Це був секретар парт-
бюро найбільшого в інституті факультету). До 
речі, декан уйшов, але зав. кафедри залишився й 
в свій час був призначений на посаду директора 
інституту в рамках університету – «своя людина». 

У 1980-му році відбулося перше представлен-
ня моєї докторської дисертації до захисту. Тоді 
йшла боротьба за місце ректора між представни-



Віктор Омельченко Чи можна виграти мільйон?

–16–

ком Партії та представником Науки. Мій захист 
міг зламати їх плани. Тому секретар парткому 
відкликав представлення; факультет же скорис-
тався цим і перевів мене на іншу кафедру – ти ви-
кладач, через те й займайся роботою викладача, 
тобто розробляй лабораторні роботи, пиши ме-
тодичні вказівки та ін. 

Коли я вже був доктором наук, я зробив вели-
чезну політичну помилку (хоч політикою я не за-
ймався) – відкрив при ХНУРЕ докторську фахову 
раду радіотехнічного профілю. До цього часу мос-
ковський ВАК у категоричній формі вже відмовив 
факультету в відкритті такої ради із-за низького 
рівня науки на факультеті. Адміністрація уні-
верситету швиденько проштампувала дип ломи 
докторів своїм старим і новим адміністраторам. З 
часом, коли адміністратори заволоділи всім, що я 
зробив для університету, мій рівень доктора-про-
фесора-Соросівського професора увій шов у су-
перечність з рівнем докторів-професорів-адміні-
страторів. Почались прийматися адміністративні 
рішення, щоб далі не збільшувалися мої досяг-
нення. Спочатку намагалися «знищити» підруч-
ник «Теорія електричного зв’язку» – відмовилися 
оплатити роботу видавництва над 3-ю книгою 
підручника. Нема 3-й частини – нема підруч-
ника. Причина – наче нема грошей. Достатньо 
сказати, що, коли я після підручника направив у 
те саме видавництво навчальний посібник, куди 
включив ряд співавторів, оплата була зроблена 
автоматично. У видавництві зрозуміли, що тут 
замішана політика, й само виступило спонсором. 
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«В.О. Омельченко, – пояснили вони, – один із ста-
рійших і один із найбільш кваліфікованих авто-
рів нашого видавництва й через те ми видаємо 
книгу за свій кошт». Адміністратори не змогли 
«знищити» підручник – перший в історії радіо-
технічного факультету ХПІ-ХНУРЕ, – написаний 
безпартійним професором, і суворо заборони-
ли мені далі писати й видавати книги. Заборона 
йшла від рівня зав. кафедри-декана до проректо-
ра з навчальної роботи. Я порушив заборону й 
написав книгу з математики – «Теорія ймовірнос-
тей у електрозв’язку». Із-за неї, зрештою, мене й 
відправили (вигнали) на пенсію. Дійсно, як казав 
декан у 70-ті роки, «адміністрація має свої мож-
ливості». До речі, саме ця книга тепер і була вида-
на – майже через чверть століття. Але математика 
не старіє!

Дії адміністраторів і представників науки 
інколи доходили до рівня «бандитизму» – вони 
не тільки захоплювали результати робіт, але, в 
деякому розумінні, намагалися «знищити» їх 
авторів. 

Після мого першого представлення до захис-
ту докторської дисертації я навіть не зрозумів, 
що мене «підставили», тобто, що ніякого пред-
ставлення не було. Сам секретар парткому запро-
понував формулювання: «Загалом це докторська 
дисертація, але треба й далі доводити її результа-
ти до фахівців». У неї не було головного речення, 
що робота представляється до захисту. Я не знав, 
що воно повинно бути, й вирішив, раз написано, 
що це дисертація, я маю право почати працюва-
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ти з Фаховою радою. Так я й зробив. Там погово-
рили зі мною, познайомилися з книгою «Распоз-
навание сигналов по спектру в условиях априорной 
неопределенности» й зробили зауваження, що це 
навчальний посібник, а треба мати монографію, 
щоб фахівці могли з нею ознайомитися. Мені ні-
чого іншого не залишилося, як видати дисерта-
цію до її захисту. Відповідну монографію видав-
ництво направило на рецензію в Московський 
фізико-технічний інститут (МФТІ). Але в моно-
графії використовувався незнайомий професурі 
від інженерії математичний апарат – гільбертів 
простір над гільбертовим простором (досягнення 
сучасного функціонального аналізу) – і її віддали 
на рецензію не радистам, а математикам. Рецен-
зенти (як пізніше з’ясувалося – проф. А.А. Натан 
і канд. фіз-мат наук А.І. Самиловський) відразу 
зрозуміли, що тут йдеться про результати сві-
тового рівня й написали негативну (для видав-
ництва) рецензію. Вони вказали, що, либонь, не 
існує контингенту читачів, для якого написана 
книга, заборонили видавництву називати їх іме-
на та затвердили рецензію в ректора – союзного 
академіка. В видавництві мені сказали, що в Сою-
зі більш високого рівня не існує й книгу не можна 
видавати. Ось така була ситуація: нема моногра-
фії – нема дисертації. 

Це була монографія «Основы спектральной 
теории распознавания сигналов», яка видана в 1983 
році. Що я робив до цього часу – природно в цих 
обставинах. Я доповідав матеріали монографії 
першим у Союзі спеціалістам по всіх напрямках 
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дисертації. А що робили рецензенти? Виявилося, 
що вони писали статті по випадкових зображен-
нях, використовуючи мої результати; ректор-ака-
демік представляв статті в Академію наук і там 
статті видавалися. Рецензент – кандидат наук – 
писав докторську дисертацію по моїй дисертації. 
Пізніше, коли ми зустрічалися на конференціях, 
він збігав від мене, «як чорт від ла дану». 

У видавництві мені сказали, хто написав ре-
цензію, але попередили, що в цих обставинах 
вони мають право назвати тільки організацію. Я 
не «підставляв» людей і тому чекав, коли так скла-
дуться обставини, що я зміг би раціонально пояс-
нити свій прихід. Коли це трапилось, я прийшов 
на їх кафедру; побачив мене, професор-злодій 
«рявкнув»: «Хто Вам дав адресу?». Я добре підго-
тувався до цього питання і дав раціональне по-
яснення. Рецензентам прийшлося спілкуватися 
з автором. Я не тільки дав відповідь на їх рецен-
зію але й вручив їм перероблену під математиків 
першу частину монографії – теорію ортогональ-
них розкладів. Вони відразу написали позитивну 
рецензію, затвердили її в проректора з наукової 
роботи й відправили на адресу видавництва. Ха-
рактерно, що на кафедрі рукопису монографії в 
мій перший прихід не було. Ось і такі траплялися 
відносини в науковій сфері!

Аналогічні обставини так само виникли й в 
іншій області. Професор Б.Г. Марченко проводив 
конференції в напрямку своїй науковій школи, 
поки був достатньо здоровий. До цього часу я вже 
відкрив у ХНУРЕ кандидатську, але регіональ-
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ну, Фахову раду, тим-то можна було включати в 
раду фахівців із різних міст. Я й включив наших 
фахівців від Воронежа до Львова. Крім того, я 
 також створив постійно діючий крайовий науко-
вий семінар у напрямку цієї конференції. Через 
те, природно, мені прийшлось очолити наукову 
школу Б.Г. Марченка й проводити конференції в 
різних містах України. Це була статистична раді-
офізика з математичним ухилом. Так трапилося, 
що деякий чиновник – професор Т.К. Вінцюк з 
«Кібернетики» – зацікавився нашою конференці-
єю, але навряд чи з наукового погляду. В галузі 
статистичної радіофізики він був абсолютний не-
віглас – він займався «мовами» – був завідуючим 
Відділу розпізнавання та синтезу звукових обра-
зів. Він дивився на нашу конференцію, як на річ, 
що погано лежить, і мав на меті її привласнити. 
Це був тип чиновника, в кого нема нічого «за ду-
шею», але є нестерпне бажання чимось керувати. 
Він об’явив себе керівником нашої конференції й 
почав проводити її у Києві. Це був час, коли для 
організації конференцій треба було знайти гро-
ші, а в нього вони були – навіть власні (він про-
читав цикл лекцій на Заході і йому добре запла-
тили – більш, аніж він заробив за все життя). Так 
закінчився цикл конференцій наукової школи 
професора Бориса Григоровича Марченка – «все 
має свій початок, і все має свій кінець».

Темі телефонного маркетингу присвяче-
но найбільший обсяг цієї книги. Коли почалася 
«Велика» війна, Компанія «Start.money» й всі її 
дочірні Компанії припинили свою діяльність. Я 
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вважав, і написав це у книзі, що її матеріали зна-
йдуть читача, коли закінчиться війна, буде відбу-
довано все, що зруйновано, й життя повернеться 
в звичайне русло. Тоді, як я вважав, ці або поді-
бні Компанії повернуться й почнуть працювати. 
Але я помилився – «святе місце не буває пусте». 
Звільнилася, створена цими Компаніями, ланка, 
в який можна добре заробляти, й відразу після 
року війни, як гриби після дощу, почали вини-
кати нові Компанії цього напрямку. Почалися 
неперервні телефонні дзвінки з пропозиціями 
старого й нового зразка. Такі Компанії охоплю-
вали не тільки старих «гравців», телефони яких 
були відомі в цій сфері, а й нових. (Один з моїх 
учнів сказав, що йому також телефонували, хоча 
він раніше й не приймав участь у «грі»). Тому 
саме зараз виникла необхідність у матеріалах цієї 
книги – вони виконують соціальну функцію за-
хисту населення, й, в першу чергу, пенсіонерів, 
від обкрадання.

Чому читають книги? Крім користувачів ін-
формації, яку книги несуть, існує значна кіль-
кість людей, які можуть сказати «We read books 
for fun, to escape from the world around us».

Чому займаються серйозною наукою? Є бага-
то причин, але існує чимало людей, які можуть 
сказати, що займаються наукою «…to escape into 
another word».

(Lev Grossman «Codex»)
16 грудня 2024 р. Віктор Омельченко
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Вступ
Прошли года…
И я склонен над грудой книжной 
Высокий (сморщенный) старик.

Нет! Счастье – праздная забота,
Ведь молодость давно прошла.
Нам скоротает век работа…

Олександр Блок

Когда я стал, дряхлеть и стынуть
(Уже) привыкший к сединам,
Мне захотелось отодвинуть
Конец, сужденный старикам.

Борис Пастернак

Хочешь долго жить – работай головой.
Вітольд Пак

Одного разу в Фаховій раді нашого Універ-
ситету захищав докторську дисертацію ректор 
Одеської академії зв’язку. З ним прибула велика 
«група підтримки». Серед них знаходився й ко-
лишній декан одного з факультетів Академії. В 
нас з ним було дещо загальне – ми довий час чи-
тали радистам однаковий курс. Після тривалої 
роботи у вищій школі як кандидат наук доцент 
та декан, він обіймав посаду радника одного з 
Президентів України й, як наближена до Влади 
особа, зміг приватизувати деяку гілку системи 
зв’язку на півдні України. Він став професійним 
бізнесменом. Для нас важлива саме його точка 
зору на Науку. «Наука, – сказав він, – з точки 
зору Бізнесу уявляється як релігійна секта. Неві-



Вступ

–23–

домо, хто це й чим вони займаються». Представ-
ники Науки, які мають істотні досягнення, з цьо-
го погляду – це широко відомі особи в вузьких 
колах, про які жодна звичайна людина не чула в 
реальному світі.

При сучасних товарно-грошових відносинах 
все продається й купується. Знання, інформація – 
це теж товар. До того ж, інформація вважається 
найбільш коштовним товаром; навіть кажуть, що 
ті, хто володіє інформацій, володіє світом. 

У тих, хто є генератором знань і представни-
ків Бізнесу, абсолютно різний тип мислення. Вони 
живуть у різних «духовних світах». Так, цікава іс-
торія Махаріші – засновника метода «трансцен-
дентальної медитації». Він деякий час жив у неве-
ликій кімнаті в Мексиці, розробляючи план не як  
завоювати світ, а як навчити людей цьому методу 
медитації. Він вирішив почати з США – запропо-
нував застосовувати цей метод для швидкого за-
синання без будь-яких таблеток. (Шалений ритм 
життя в США привів до того, що чимало людей 
не може заснути без медичних препаратів). Чим 
все закінчилось? Махаріші «вигнали» з держави й 
заборонили повертатися назад. Чому так? Своїми 
діями він загрожував зруйнувати багатомільярд-
ний бізнес у цій частині медицини. Не можна в 
бізнес-середовищі віддавати товар безкоштовно 
або за «копійки».

Щось подібне в малому масштабі мало тра-
питися і в мене – я зійшовся з торговельними 
організаціями, сподіваючись знайти спонсора 
для видання книги й, меж іншим, плануючи без-
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коштовно або за символічну плату віддавати ко-
штовний товар – «знання, інформацію».

У мене було видано півтора десятка книг на-
укового та навчального характеру за час трудової 
діяльності й «Автобіографія» – «Я – инженер, ма-
тематик, радиофизик» – у пенсійний час, але, зре-
штою, я відчув деяку незакінченість. Залишився 
ряд невиданих робіт і серед них «Теорія ймовір-
ностей у електрозв’язку». По теорії ймовірностей 
існує багато книг наукового й навчального ха-
рактеру. Проте, нестандартний підбір матеріалу 
й незвичні трактовки в цій книзі примусили мне 
знайти можливість видати її – вона могла бути ко-
рисна як сучасним, так і наступним поколінням 
читачів. Крім того, були міркування й особистого 
плану – я писав книги як інженер (тобто як пред-
ставник професури від інженерії), як радіофізик, 
але не видавав книги як математик. Видання її 
закривало-б і це питання. 

Приходити пенсіонеру в видавництво з та-
кою книгою без власного фінансування було 
б безглуздо. Тому я звернувся до організацій, 
які стверджували, що я вже «виграв» необхідну 
суму. Так я потрапив до рук специфічного бізне-
су з невідомими правилами «гри». Півтора роки 
тривало спілкування з рядом партнерських ор-
ганізацій, які були в оточенні міжнародної Ком-
панії «Start.money». Все було безрезультатно. Ми 
потрапили в глухий кут. І в суб’єктивному, й у 
об’єктивному плані стало безглуздо думати про 
видання вказаної книги. В суб’єктивному плані 
мені треба було б сидіти «в своїй хаті» із-за ка-
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рантину, пов’язаного з пандемією коронавірусу, 
до якого додавалася ще й пошесть грипу. У цих 
обставинах будь-які контакти з представниками 
потенційного видавництва були-б шкідливі не 
тільки для здоров’я, але, можливо, й для життя. З 
іншого боку, з-зі того ж коронавірусу вища шко-
ла ще далі деградувала чи, принаймні, повинна 
була різко змінити методи навчання.

Міжнародні організації вважають, що панде-
мія звичайно триває два роки, але може тривати 
й десяток років. У цих умовах запланована книга 
науково-навчального змісту підвищеної склад-
ності, яка призначалася для технічних спеціаль-
ностей, перестає бути потрібною. Не вийшло, як 
я сподівався, ще раз посидіти за столом і просто 
«писати». Я казав у «Автобіографії», що головним 
для мене був сам процес, а не кінцевий результат.

Я витратив півроку на аналіз проблеми, поки 
зрозумів, що маю справу з новою гілкою в тор-
гівлі, яка об’єднує торгівлю з гральним бізнесом. 
А це вже майже моя область діяльності – теорія 
ймовірностей, випадкові процеси й прийняття 
рішень у умовах завад і апріорної невизначеності.

Я вирішив описати свій досвід взаємодії з 
торговельними організаціями, які згуртували-
ся навколо міжнародної Компанії «Start.money». 
Тим паче, виявилося, що це цікава тема для до-
слідження та одержання результатів, які в май-
бутнє му можуть вплинути на діяльність самих 
Компаній і змінити всю цю гілку торгівлі. Таким 
чином, я змінив як тему опису, так і тему дослі-
дження й міг згадати найбільш комфортні для 
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мене  умови – сидіти за столом, аналізувати, пи-
сати. Так з’явилася ця робота, як своєрідне про-
довження «Автобіографії», так би мовити, «про-
фесор на службі й на пенсії».

Першій розділ – це пряме продовження «Ав-
тобіографії» з трохи іншими акцентами. У ньому 
розповідається про наукові результати автора за 
весь період трудової діяльності, про відносини 
серед освітян, у тому числі й в український (тобто 
посткомуністичний) період, та про мовні пробле-
ми в Слобідському краю.

Другий розділ присвячено специфічній ді-
яльності автора в пенсійний період – прийняттю 
участі в гральному бізнесі, який увійшов у тор-
гівлю, й аналізу його – телефонному маркетингу. 
Частково використовувався популярний у остан-
ній час спосіб написання тексту – його компо-
новка з відповідних документів. Проаналізовано 
більш аніж триста з половиною відповідних до-
кументів; дана оцінка правил «Акцій»; з позицій 
користувачів вибрана стохастична модель діяль-
ності Компаній; на основі математичної моделі 
запропоновано, як реально досягти виграш; роз-
глянуто, чи можна виграти мільйон.

У третьому розділі приведені численні копії 
документів.

P.S. Книги з Теорії ймовірностей і матема-
тичної статистики орієнтовані не тільки на «чис-
тих» математиків, математиків-застосовників, 
«чистих» застосовників, але й на широке коло 
читачів – популярна серія. В деяких з останніх 
розглядалися жартівливі або життєві ситуації – 
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показували, коли й як можна застосовувати від-
повідні методи математики. Це, наприклад, за-
дача про перебірливу наречену, де підраховано, 
на якому претенденті треба зупинитися, тому 
що кращого практично не можна знайти; або за-
дача про студента-безбілетника, де показано, за 
яких умов він вже не буде мати користь у вико-
ристанні громадського транспорту без білета та 
ін. Контингент зацікавлених особистостей у цих 
прикладах невеликий. У проблемі, яка розгляда-
ється в книзі, до війни були зацікавлені тільки в 
Україні – сотні тисяч, а на світовому рівні, мабуть, 
багато мільйонів людей.
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Быть знаменитым некрасиво,
Не это подымает ввысь.
Не надо заводить архива
Над рукописями трястись.

Цель творчества – самоотдача,
А не шумиха, не успех.
Позорно, ничего не знача,
Быть притчей на устах у всех.

Борис Пастернак

Людині треба руки докладати до чогось. Тіль-
ки в дитинстві внутрішні сили переповнюють лю-
дину й кожна хвилина життя наповнена самим 
життям. У дорослому віці треба шукати, чим мож-
на заповнити свій час. Звідси різні хобі. Особливо 
гостро ця необхідність відчувається в пенсійний 
час. Хоча життєві процеси затухають, залишається 
необхідність щось робити. Але не всім-же вирощу-
вати троянди! Кожному своє! 

Я по своєму фаху викладач і науковець, але 
насправді – розповідач. Цей дарунок особливо 
яскраво проявлявся в дитячому й юнацькому віці. 
В післяінститутський час він привів до вибору 
фаху викладача. Сорок років я викладав студен-

Розділ 1
Наукові та інші роботи автора
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Розділ 1. Наукові та інші роботи автора  

там курси й спецкурси з радіотехніки, радіофізи-
ки, зв’язку. Прочитав так само чисто математич-
ний курс з теорії ймовірностей, орієнтований на 
зв’язківців. Природно, багато писав і, зрештою, ви-
дав 15 книг наукового та навчального напрямку. 

Основні події життя, а також діяльність і деякі 
хобі розглянуті у книзі «Я – инженер, математик, 
радиофизик», яку я стисло назвав «Автобіографія».

Просте, перечислення наукових результатів, 
навіть серед фахівців, не дає ясного уявлення від-
носно них. Удалий спосіб – вказати, чого не змо-
гли зробити інші, а тобі це вдалося. Це може бути 
на всіх рівнях – від університетського до світового. 

Розповімо про наукові результати саме у тако-
му освітленні.

1.1. Наукові результати на рівні 
інституту-університету 

Будемо для зручності, головним чином, ко-
ристуватися старими назвами вузів, які всім ві-
домі. Занадто багато «понакрутили» в останній 
час – все університети та національні універси-
тети. В радянські часи було всього три технічних 
університету на весь Союз, а тепер у нас вони на 
кожному кроці. Навіть невеликі технічні вузи 
назвали університетами, щоб мати можливість 
присвоювати свої вчені звання доцентів та про-
фесорів. Викладачам без кандидатського ступеня 
давали вчені звання доцентів, а майже всім кан-
дидатам наук передпенсійного віку можна було 
дати звання професора. З цієї причини, куди 
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пальцем не ткни – усюди професор та професор. 
Природно, перш за все, такі звання давались сво-
їм чиновникам – адміністраторам усіх рівнів. 

Радіотехнічний факультет ХПІ, як казали, в 
радянські часи на 95-97% прямо чи непрямо пра-
цював на Армію. Проте, усі кафедри, а пізніше 
проблемні та галузеві лабораторії, навіть при ба-
гатомільйонних фінансуваннях не змогли зроби-
ти систему чи пристрій, які були-б прийняті на 
озброєння й випускалися для Армії. Хоча при 
цьому головним досягненням кафедр вважалося 
наявність системи.

Відповідно, на факультеті дуже важливим 
вважалось наявність системи в спошукача науко-
вого ступеня доктора наук. Проте, для ступеня 
доктора фіз-мат наук взагалі не треба було мати 
розв’язання прикладних задач. Кінець кінцем, 
єдиний у той час професор факультету телефо-
нував у московський ВАК і не пропонував, не 
просив, а вимагав, щоб ВАК не затверджував за-
хищену докторську дисертацію В.О. Омельченка, 
тому що в нього нема системи.

Чи так це?
Спочатку, коли в 1971 році радіофак ХПІ пе-

рейшов у ХІРЕ, відкривали Фахові ради за спеці-
альністю «Радіолокація й радіонавігація». Були 
захисти кандидатських дисертацій, поки ВАК 
СРСР не заборонив захисти по цієї спеціальнос-
ті, тому що по його оцінці радіофак не займався 
радіолокацією. 

Головним науковим напрямком на радіофаку 
було дослідження різних шарів атмосфери, й для 
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цього будувались різноманітні радіолокаційні 
станції. Але ВАК вказав, що в цій техніці нема нау-
ки. Тоді факультет почав відкривати Фахові ради 
зі спеціальності «Системи й пристрої» та захища-
ти кандидатські дисертації по цій спеціальності. 

У мій докторсько-професорський час якось 
так склалися обставини, що ВАК України давав 
нам докторську Фахову раду радіотехнічного 
напрямку «тільки під В.О. Омельченка». Хоча 
з факультету була делегація в ректорат «проти 
В.О. Омельченка», ректорат відхилив вимоги фа-
культету й запропонував мені очолити Раду. Це 
мені не було потрібно (для мене це просто була 
робота, яку треба виконувати), але, щоб Універ-
ситет не втратив цю Раду, я погодився. 

Під час головування в цій Раді, коли була за-
хищена чергова кандидатська дисертація зі спе-
ціальності «Системи й пристрої», ВАК України 
прислав на моє ім‘я лист: «Це остання дисертація 
цього напрямку, яку ми затверджуємо. В вас нема 
ні радіолокації, ні систем і пристроїв. У вас – гео-
фізика. Ми можемо заплющити очі й вважати її 
радіофізикою. Якщо багато техніки, в крайньому 
випадку, захищайте дисертацію на стику двох 
спеціальностей.» 

З кожного погляду головна «валюта» факуль-
тету – «системи» – виявилася фальшивою. Фа-
культет не видавав технічні розробки за науку, а 
щиросердно вважав, що це й є наука. 

Як же справа із системою склалася у мене? 
У своїй «Автобіографії» я вже обговорював 

питання про кріпацтво в науці в радянські часи. 
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Тоді не існувало авторського права й все, що ро-
билося в організації, належало їй. Відповідно, 
результати наукових та навчальних досягнень 
інституту розподілялися поміж адміністраторів, 
починаючи з зав. кафедри. Нагадаймо, що зав. 
кафедри належав до номенклатури Райкому Ко-
муністичної партії, а ректор був номенклатурою 
Обкому цієї партії. 

Проте, були винятки. Професори мали сво-
їх аспірантів, і наукові результати останніх на-
лежали їм, як науковим керівникам. У час, коли 
ВАК СРСР прийняв важливо рішення про пла-
гіат – поширене явище в науці – він пояснював: 
«Якщо аспірант видав статтю без імені наукового 
керівника, керівник має право без посилання на 
роботу аспіранта й без лапок повністю переписа-
ти все в свою роботу». Тобто автором абсолютно 
всього, що зробив аспірант, вважався його науко-
вий керівник.

У мене так склалася наукова робота, що в ін-
ституті-університеті я розробляв теорію, переві-
ряв її руками інститутських аспірантів шляхом 
моделювання на ЕОМ сигналів та алгоритмів 
і необхідні результати передавав аспірантам- 
виробничникам для впровадження. В аспіранту-
ру брав таких виробничників, які були кращими 
схемниками та системниками в відповідній об-
ласті радіоелектроніки.

Я займався задачами радіорозвідки. Ця галузь 
на початку 60-х років була дуже закритою. Грома-
дянські вузи навіть не підпускалися до цієї проб-
лематики. Але так випало, що Головний інститут 
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радіорозвідки (в Ленінграді) запропонував до-
слідити можливості застосування спектрального 
аналізу в реальному часі в задачах радіорозвідки 
нашому факультету в ХПІ, й ця тематика доста-
лася мені. Так визначився мій науковий напря-
мок – виявлення й розпізнавання радіопередач у 
намірах радіорозвідки – на все життя. 

Почав з дуже закритого напрямку, тематика 
з часом ставала більш відкритою. Ще в радянські 
часи була видана фундаментальна монографія 
«Радіорозвідка й радіопротидія», а в український 
час закриті системи виявлення й розпізнавання 
радіопередач просто стали відкритими вироба-
ми військового призначення. Їх характеристики 
рекламувалися, і будь-яка держава на пострадян-
ському просторові або дальнього зарубіжжя мо-
гла зробити замовлення на її виробництво. 

Питання режимності (таємності) матеріалів, 
пов’язаних з військовою технікою, було занад-
то строгим не тільки в Радянському Союзі, але 
й в інших країнах. Так, створювач образу агента 
007 – Джеймса Бонда – Ян Флемінг, який під час  
Другої світової війни працював помічником го-
лови Воєнно-морської розвідки Великобританії, 
досить глибоко розібрався в питаннях секретнос-
ті й діяльності відповідних органів. Зрештою, у 
романі «Операция удар грома» він з сарказмом за-
уважив: «Они (моряки – В.О.) держат под грифом 
«Совершенно секретно» любую бумажку, включая ис-
пользованную туалетную»…

Я розробив теорію оптимальних панорамних 
приймачів виявлення невідомих радіопередач 
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(попередня постановка задачі: невідомо коли, 
невідомо на якій частоті з’явиться невідомо яка 
радіопередача; її необхідно виявити за ознакою 
новизни) та розпізнавання заданих радіопередач 
при наявності інших радіопередач, у яких не за-
цікавлена радіорозвідка. Моделювання алгорит-
мів з використанням сигналів, записаних на дер-
жавних іспитах, і порівняння наших результатів з 
результатами іспитів системи, представленої Го-
ловним Санкт-Петербурзьким інститутом радіо-
розвідки, показало, що наші алгоритми давали 
на два порядки кращі результати. Природно, 
система була прийнята на озброєння й організа-
ції моїх аспірантів-виробничників було доручено 
випускати її для Армії.

Перші два покоління аспірантів-виробнич-
ників утворили систему виявлення й розпізна-
вання (класифікації радіопередач, як вони її на-
зивали), яка була на порядок менше, порівняно 
з попередніми, й мала найліпші зовнішні харак-
теристики. Вона була впроваджена в Армії як на 
ґрунті, так і на морі (в підводних човнах). Наші 
системи були не тільки корисні в деякому розу-
мінні, вони змінили цілу підгалузь промисловос-
ті в Міністерстві промисловості засобів зв’язку. Це 
було нове покоління наукоємних систем, які замі-
нили попередні невкладисті системи з низькими 
характеристиками. Мій аспірант-виробничник 
Олександр Володимирович Чеботов розширив 
сферу впровадження систем. Системи оптималь-
ні й допускають навчання. Деяка країна дає сиг-
нали, в яких вона зацікавлена, система навчається 
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по цих сигналах і стає кращою в світі по цих сиг-
налах для цієї країни. Як дослідник, О.В. Чеботов 
міг розпізнати будь-які сигнали, а як адміністра-
тор – міг розв’язати які-завгодно організаційні 
питання. Відповідно, він поширив нашу систему 
на «весь світ» – вона створена для різних країн 
світу. Природно, аспірант О.В. Чеботов захистив 
дисертацію й перейшов у категорію наших учнів, 
а в адміністративному плані він піднявся до рівня 
директора в своїй організації…

Реально уперше в історії радіотехнічного фа-
культету ХПІ-ХНУРЕ була утворена система, яка 
«завоювала весь світ».

Як підкреслювалось, у радянські часи автором 
всього, що зробили аспіранти, вважався їх науко-
вий керівник. Так я став автором цих систем, хоч, 
як кажуть, і на свої очі їх не бачив. У будь-якому 
разі, я був на порядок більше автор порівняно з 
нашими зав. кафедри – я створив теорію систем, 
а аспіранти «тільки» її реалізували. Нагадаймо, 
що в той час зав. кафедри вважався автором будь-
якої системи або пристрою, зроблених на кафе-
дрі, хоч він й не мав жодного відношення до їх 
утворення. 

При шануванні мене на 60-річному ювілею, 
описаному в «Автобіографії», можна було вже 
тоді сказати, що в мене такого рівня впроваджен-
ня системи, який за весь час існування радіотех-
нічного факультету (да й всього університету) не 
було ними досягнуто. 

Коли писалась «Автобіографія», в мене не 
було повної інформації відносно діяльності моїх 
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учнів. У заключному зауваженні «Десять років по-
тому» можна було б відзначити (оцінюючи мож-
ливості радіотехнічного факультету да й всього 
університету), що в майбутньому, принаймні на 
покоління, більше не буде співробітників, які ста-
ли б авторами систем, які б «завоювали весь світ».

Так було розв’язане питання з системою, якої  
нібито у мене взагалі не було.

1.2. Наукові результати на рівні «Союзу»

У галузі виявлення й розпізнавання радіови-
промінювань у 60-ті роки вже працювали з пано-
рамними приймачами. Це був настільки новий 
напрямок у радіорозвідці, що ще пам’ятали анек-
дотичного плану виступи на захисті закритих 
дисертацій. Так, при одному із захистів генерал 
заявив: «Я визнаю, що не розуміюся на цьому, 
але здорово – дивишся на екран і весь ефір перед 
очима». 

Проте, труднощі були в рівні знань віднос-
но частотної області випадкових сигналів. Вона 
не була достатньо досліджена. Єдине, що давало 
строгу математичну основу – це теорема Вінера-
Хінчина-Бохнера відносно існування енергетич-
ного спектру стаціонарних випадкових процесів. 
Насправді практики гадали, що випадковий сиг-
нал (тобто випадковий процес) являє собою тіль-
ки сукупність детермінованих функцій, які нази-
вають реалізаціями. Тим-то вважали, що з ними 
можна робити все, що роблять з детерміновани-
ми функціями – визначати їх спектр (тобто пере-
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творення Фур’є), знаходити поточний спектр і ін. 
Реально-ж мехматівська математика вказує, що та 
область, яку практики вважали спектральною об-
ластю реалізацій, є областю випадкової функції 
множин; для стаціонарних випадкових процесів 
це ортогональна випадкова міра. Такий матема-
тичний апарат значно перевищував знання й 
можливості практиків. Мені прийшлося розро-
бляти строго математично спектральну область 
реалізацій. Цей результат опишемо пізніше. Тут 
же розповімо, як була розроблена теорія опти-
мальних панорамних приймачів для виявлення 
й розпізнавання заданих радіопередач у метах 
радіорозвідки. 

Щоб врахувати специфіку розпізнавання за-
даних радіопередач, перш за все, я вигадав дру-
гий критерій оптимальності (в формі показника 
якості). Класична байєсівська теорія прийняття 
рішень використовує один критерій оптималь-
ності – для нас це середня ймовірність похибки 
розпізнавання заданих сигналів. Щоб одержати 
другий критерій, були введені власні області за-
даних сигналів, як області багатовимірного ви-
біркового простору, в які попадають реалізації 
цих сигналів з заданою ймовірністю. При цьому 
термін «задані сигнали» трактувався в прямому 
розумінні – повинні бути задані навчальні вибір-
ки реалізацій таких сигналів. (З показника якості 
стандартним способом можна одержати крите-
рій оптимальності).

Поставлена варіаційна задача: мінімізувати 
середню похибку розпізнавання заданих сигна-
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лів за умови фіксованого значення їх власних об-
ластей. Розв’язання цієї варіаційної задачі й дає 
алгоритм оптимального приймача розпізнавання 
заданих сигналів при наявності сигналів, у яких 
не зацікавлен дослідник. На відміну від класич-
ної задачі розпізнавання сигналів тут у вибірко-
вому просторі вилучається М областей по числу 
заданих сигналів, а вся інша частина вибірково-
го простору стає М+1-ою областю, куди попадає 
невідоме число сигналів із ефіру, не цікавих для 
дослідника. 

Ці результати були викладені в книжці «Рас-
познавание сигналов по спектру в условиях априорной 
неопределенности», 1979 р. Тому що жорсткі ви-
моги секретності в радянські часи не дозволяли 
обговорювати фізичну суть задачі, дано тільки 
її математичне рішення. В наслідок, багатокри-
теріальність постановки сформульованої задачі 
ніхто не помітив. Проілюструймо в явному ви-
гляді, що це дійсно задача в багатокритеріальній 
постановці. 

У багатокритеріальній задачі, коли шукаєть-
ся оптимальний розв’язок, одержують множину 
Парето індивідуальних розв’язків, еквівалентних 
за векторним критерієм оптимальності. Стан-
дартним математичним способом виділення од-
ного розв’язку із множини Парето є знаходження 
оптимуму за головним критерієм за умову пере-
ведення всіх інших у область обмежень. У нашо-
му випадку відразу вводиться мінімізація голов-
ного критерію – середньої ймовірності похибки 
розпізнавання заданих сигналів – за умову обме-
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ження зі знаком рівності для другого критерію 
(показника якості – власних областей заданих сиг-
налів). При цьому отсіюються як розв’язки, які не 
входять у множину Парето, так і зайві розв’язки з 
неї й одержується той самий результат. 

Далі, частково для користі справи, частково 
для «камуфляжу» була проведена оптимізація 
знайденого розв’язку з врахуванням якості роз-
пізнавання й вартості реалізації алгоритму ме-
тодами обчислювальної техніки. Введені крите-
рії оптимальності, зв’язані з об‘ємом пам‘яті та 
швидкодією обчислювального пристрою. Шу-
кався базис, який при вимірності сигналу, менш 
аніж початкова, був би оптимальним. Тоді реа-
лізований алгоритм забезпечував би найменшу 
ймовірність похибки розпізнавання сигналів при 
заданому об’ємі пам’яті обчислювального при-
строю, заданої швидкодії та заданої вимірності 
сигналів, менш аніж початкова. 

Природно, ймовірність похибки розпізна-
вання стає трохи більше похибки оптимального 
алгоритму. При цьому одержується квазіопти-
мальний приймач, у якому за рахунок деякого 
погіршення якості прийому зменшується вар-
тість його реалізації. 

Цей етап багатокритеріальної оптимізації ви-
кладено в монографії «Основы спектральной тео-
рии распознавания сигналов», 1983 р. «Камуфляж» 
спрацював. Оптимальність алгоритму розпізна-
вання ніхто не побачив – помітили тільки багато-
критеріальну оптимізацію його реалізації. Навіть 
професор Л.С. Гуткін, якому для відгука по цьому 



Віктор Омельченко Чи можна виграти мільйон?

–40–

питанню була представлена названа монографія, 
заявив: «Ніхто не скаже, що в Вас нема батато-
критеріальної оптимізації. Тут найпростіший ви-
падок двох критеріїв, які враховують якість робо-
ти системи й вартість її реалізації.» 

Зауважмо, як у байєсівській теорії із розв’язку 
задачі розпізнавання сигналів одержується 
розв’язок задачі їх виявлення, так і в нашій тео-
рії із алгоритму розпізнавання заданих сигналів 
одержується алгоритм виявлення невідомих сиг-
налів. Через те не будемо окремо розглядати цю 
задачу. 

Наш розв’язок задачі виявлення невідомих 
сигналів і розпізнавання заданих, як вже сказано, 
змінив підгалузь промисловості в Міністерстві 
промисловості засобів зв’язку. А в ней були зосе-
реджені великі ресурси, як матеріальні, так і люд-
ські. Це був Головний інститут радіорозвідки в 
Санкт-Петербурзі, військові частини (наприклад, 
у Санкт-Петербурзі й Воронежі), інститути, як 
військові, так і громадянські (наприклад, ВКАЗ і 
ЛЕТІ), п/с – організації, типу той, де працювали 
мої аспіранти-виробничники й учні. Тобто зро-
блено те, чого не змогли зробити в СРСР за весь 
час існування цієї галузі. 

А все-ж таки, як вдалося одержати вказані 
результати? Студенти жартували: «Інженер знає 
«що», але не знає «як», а математик знає «як», але 
не знає «що»». Я ж, як інженер, знав «що», а як 
математик, знав «як». Через те я перевершував як 
тих, так і других. Я розв’язав проблему Трахтма-
на, яку, дійсно , не міг розв’язати ніхто в світі, й 
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сам же застосував результати до розв’язання задач 
радіорозвідки, які ніхто в Союзі (за весь період іс-
нування відповідної галузі) навіть не міг постави-
ти як теоретичну задачу й, тим паче, розв’язати її. 
Таким чином, я став автором найкращої в Союзі 
відповідної системи, яка пізніше «завоювала весь 
світ». 

Щоб підкреслити пріоритетність результатів, 
аналогічно назві «Оптимальний приймач Ко-
тельникова за критерієм ідеального спостерігача 
або Зігерта-Котельникова», треба було б назвати 
«Оптимальний панорамний приймач Омельчен-
ка за векторним критерієм Омельченка для ви-
явлення й розпізнавання радіопередач у намірах 
радіорозвідки». 

1.3. Наукові результати на світовому рівні

Повернемося до питання про спектральну 
теорію сигналів. Професор А.М. Трахтман у сво-
їй книзі «Введение в обобщенную спектральную те-
орию сигналов» (мається на увазі детермінованих 
сигналів) поставив задачу поширення цієї теорії 
на випадкові сигнали. Більш того, він послався на 
невелику статтю Брауна, молодшого, в якій дове-
дено, що принципово це можна зробити. Реаль-
но, це була теорема існування. Проте, ні в СРСР, 
ні на Заході цього узагальнення не зробили. Тре-
ба було руки докласти до цієї проблеми. 

У галузі «справжньої» – мехматівської – ма-
тематики я вважаю своїм учителем академіка 
Н.І. Ахієзера. В молодості я був дуже впевнений у 
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своїх наукових результатах – якщо я щось зробив, 
ніхто в світі цього не знає, і я можу вільно спіл-
куватися з будь-яким авторитетом. Так я вважав і 
сміливо виходив на будь-якого професора. Крім 
того, я шукав перших у країні спеціалістів у від-
повідній області. 

Початок моєї наукової діяльності був 
пов’язаний з розкладами сигналів у ряди. Тому 
я вийшов на академіка Н.І. Ахієзера, який ще в 
молодості одержав звання члена- кореспондента 
за результати, викладені в книжці «Лекции по 
теории аппроксимации». Наум Ілліч зацікавився 
мною й приділив мені достатньо уваги. Все це за-
кінчилось тим, що через десяток років я захистив 
дипломну роботу на його кафедрі по випадкових 
процесах і одержав диплом математика. 

Формально я рахувався на вечірньому від-
діленні мехмата університету, але, як викладач 
вузу, мав вільний час і прослухав ряд дисци-
плін на денному відділенні. Звичайно, я старав-
ся прослухати дисципліни, які читав професор 
Н.І. Ахієзер. Іноді на лекціях він висловлював 
мудрі думки загального характеру. Так, Наум 
Ілліч неодноразово повторював: «Будь-яку зада-
чу можна розв’язати, якщо затратити достатньо 
часу». А також: «Правильна постановка задачі – 
це не менше половини її розв’язування. Але, щоб 
її (правильну постановку) знайти, треба знайти 
протиріччя».

З витраченим часом у мене було все гаразд. 
Дійсно, з початку 60-х років я займався проблема-
тикою перетворення й обробки сигналів у зада-
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чах радіорозвідки; крім того, десяток років при-
святив вивченню справжньої математики. 

Що ж відбувалося з пошуком протиріччя? В 
вітчизняних книгах, як і в перекладних, писали: 
«Розкладемо в ряд випадковий сигнал (тобто ви-
падковий процес)». Але справжня математика 
дозволяла розкладати в ряд тільки випадкову ве-
личину. Ось воно – протиріччя. 

Звідки могло з’явитись таке помилкове уяв-
лення? В ель-два теорії випадкова функція роз-
глядається як однопараметрична сім’я випад-
кових величин. Якщо параметр скалярний – це 
випадковий процес, якщо він векторний – це ви-
падкове поле. (Випадкові поля з таких загальних 
позицій звичайно не розглядаються, через те для 
зручності будемо говорити про випадковий про-
цес). У гільбертовому просторі випадкових вели-
чин випадковий процес зображується кривою. 
Кожна точка на цій кривій – випадкова величина. 
Тому що для кожної точки кривої у просторі ви-
падкових величин існує розклад у ряд, приклад-
ники інтуїтивно вважали, що це й є розклад у ряд 
випадкового сигналу (випадкового процесу).

Є пара: гільбертів простір випадкових вели-
чин – розклад випадкових величин у ряд. Якщо 
підійти з цієї точки зору до розкладу випадково-
го процесу в ряд, відразу виникає питання: «А де 
відповідний гільбертів простір?». Протягом всьо-
го десятка років перебування в ХДУ на мехматі ні 
на лекціях, ні в рекомендованій літературі такий 
простір не розглядався. Тому я впровадив простір 
випадкових процесів. Якщо в гільбертовому про-
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сторі випадкових величин застосовується тільки 
усереднення за ансамблем реалізацій, то в гіль-
бертовому просторі випадкових процесів засто-
совується подвійне усереднення – за ансамблем 
реалізацій і за часом (тобто за параметром у за-
гальному випадку). В цьому просторі випадкова 
функція зображується точкою. 

За такого математичного апарату все склало-
ся – була розв’язана проблема Трахтмана щодо 
поширення узагальненої спектральної теорії де-
термінованих сигналів на випадкові. 

Теорія ортогональних розкладів випадкових 
функцій та розв’язання задач виявлення невідо-
мих сигналів і розпізнавання заданих у цих тер-
мінах була викладена в книжці «Распознавание 
сигналов по спектру в условиях априорной неопреде-
ленности» 1979 р.

На початку 80-х років з’ясувалося, що я пере-
відкрив уже відомий з сучасного функціонально-
го аналізу простір – гільбертів простір над гіль-
бертовим простором (А.В. Балакрішнан «Введение 
в теорию оптимизации в гильбертовом простран-
стве»). Я використав нову термінологію й виклав 
результати роботи в монографії «Основы спек-
тральной теории распознавания сигналов» 1983 р. 
(Реально це була докторська дисертація, видана 
до захисту). Треба відзначити, що для переходу 
на новий рівень мислення багато важили ідеї на-
укової школи і конференцій професора Б.Г. Мар-
ченка (м. Київ).

У чому же полягає суть теорії ортогональ-
них розкладів випадкових функцій (які пізніше 
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називалися випадковими сигналами й полями, 
1991 р.)? 

По відношенню до випадкових процесів 
справджується такий результат. 

Випадковий процес допускає ортогональний 
розклад для кожного базису гільбертова про-
стора детермінованих функцій (але в цій роботі 
використовуються тільки ортогональні базиси). 
Це можуть бути відомі ортогональні базиси, або 
базиси, які коли-небудь будуть синтезовані (в 
функціональному аналізі стверджується, що та-
ких базисів існує нескінченна множина – множи-
на потужності континууму).

Ортогональність розкладу розуміється в тому 
змісті, що скалярний добуток складових розкладу 
в метриці гільбертова простору над гільбертовим 
простором (тобто в просторі випадкових процесів) 
дорівнює нулю, якщо номера членів розкладу різні, 
й енергії складової розкладу, якщо вони збігаються. 

Для майже всіх реалізацій випадкового про-
цесу існує узагальнений ряд Фур’є відносно ви-
браного ортогонального базису.

Існує енергетичний спектр випадкового про-
цесу відносно цього базису. 

Це був результат світового рівня – відкриття 
сторіччя. З’явилася можливість знаходити енерге-
тичний спектр нестаціонарних випадкових про-
цесів зі скінченною енергією відносно будь-якого 
ортогонального базису із нескінченної множини 
таких базисів. Енергетичний спектр представляє 
собою розклад повної енергії випадкового проце-
су по складових розкладу. 
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Дуже важливий (особливо для задач раді-
орозвідки) практичний результат – існування 
спектру реалізацій процесу. Суттєво, що шля-
хом усереднення спектру реалізацій одержується 
енергетичний спектр випадкового процесу щодо 
вибраного базису. Відкрита строго обґрунтована 
спектральна область реалізацій. Тому з’явилася 
можливість ставити й розв’язувати задачі в спек-
тральній області, як це звичайно робиться в часо-
вій. (Можна також ставити й розв’язувати задачі 
в часовій області, а результат переводити в спек-
тральну – при цьому ми не виходимо за рамки 
моделі випадкового процесу). Характерно, що 
ставити й розв’язувати задачі в спектральній об-
ласті можна тільки на рівні енергетичної теорії. 

Як, скажемо, енергетичний спектр у розу-
мінні Омельченка відноситься до енергетичного 
спектру в розумінні Вінера-Хінчина-Бохнера? 

Відрізок стаціонарного випадкового проце-
су на скінченному інтервалі часу (Т) задоволь-
няє умовам теорії ортогональних розкладів. 
Існує ряд по базисних функціях, які (кажучи 
математичною мовою) є власними функціями 
кореляційного оператору. В ель-два теорії роз-
клад називають розкладом Карунена-Лоева. 
Проте, математика – строга наука. Тобто, коли 
що-небудь змінюється, змінюється й терміно-
логія. (Так, наприклад, коли в перетворенні 
Фур’є використовується інша міра – міра Стіл-
тьєса – перетворення Фур’є називають перетво-
ренням Фур’є-Стілтьєса; коли в перетворенні 
Фур’є переходять від точкової збіжності до збіж-
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ності в середньому, ім’я Фур’є взагалі не згаду-
ють, а кажуть про перетворення Парсеваля та 
ін). Тим-то й тут функції треба було б назвати 
якось інакше, наприклад, базисними функці-
ями Драгана-Омельченка, або, щоб показати, 
звідки «ноги ростуть» – базисними функціями 
Карунена-Лоева-Драгана-Омельченка.

Завважмо, що, коли інтервал (Т) прямує до не-
скінченності, власні функції кореляційного опе-
ратору на границі переходять у гармоніки; сума 
стає інтегралом і через те енергетичний спектр 
у розумінні Омельченка переходить у енерге-
тичний спектр у розумінні Вінера-Хінчина-Бох-
нера. Тобто останній є частинним граничним 
випадком енергетичного спектру в розумінні 
Омельченка в побудованій теорії ортогональних 
розкладів випадкових процесів зі скінченною 
енергією. В прямому сенсі результат теореми 
 Вінера-Хінчина-Бохнера був поширений до не-
скінченності. Відповідно, континуальний базис 
гармонік, відносно якого визначається класич-
ний енергетичний спектр, стає точкою в кон-
тинуумі базисів, щодо яких існує енергетичний 
спектр у розумінні Омельченка. 

Під час доповіді автора його теорії орто-
гональних розкладів на семінарі професора 
А.М. Трахтмана, професор із задоволенням від-
значив, що його теорія ортогональних розкладів 
детермінованих сигналів не відкинута в бік, а 
стала частиною більш широкої теорії Омельчен-
ка відносно майже всіх реалізацій випадкового 
процесу. 
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Таким чином, проблема Трахтмана знайшла 
повне розв’язання. Далі були зроблені узагаль-
нення вже наших результатів на векторні випад-
кові процеси, випадкові поля (які в двовимірно-
му випадку є випадковими зображеннями), на 
векторні випадкові поля й на матриці випадкові 
функції. 

Кожна вказана випадкова функція зі скінчен-
ною енергією має ортогональний розклад у від-
повідному просторі випадкових функцій; існує 
нескінченна множина їх варіантів. При кожному 
з цих варіантів майже всі реалізації випадкової 
функції мають свої розклади. Існує енергетич-
ний спектр випадкової функції щодо вибрано-
го базису. Сказане відноситься, як вже відзначе-
но, й до випадкових зображень. Відповідно, як і 
для випадкових сигналів, і тут можна ставити й 
розв’язувати задачі в спектральній області. 

Одержані результати дійсно є результатами 
світового рівня. З півсотні років у радіотехніці, 
радіофізиці, теорії зв’язку й у інших областях, 
де застосовувалась обробка сигналів, використо-
вувався енергетичний спектр відносно контину-
ального базису гармонік. Тепер прийшов час ви-
користовувати енергетичний спектр випадкових 
функцій щодо відповідних зчисленних ортого-
нальних базисів. 

Наші результати увійшли в московський 
огляд, присвячений застосуванням розкладів 
функцій у ряди. Згадали й про Я.П. Драгана, 
який багато писав про розклади випадкових про-
цесів. Дана така характеристика: «В.О. Омель-
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ченко – ортогональні розклади випадкових про-
цесів і полів та їх застосування для розпізнавання 
сигналів; Я.П. Драган – періодично корельовані 
випадкові процеси». Тобто результати Я.П. Дра-
гана з теорії ортогональних і неортогональних 
розкладів випадкових процесів віднесли до ре-
зультатів часткового характеру. Для читачів не 
важливо, хто одержав ті чи інші результати, Тому 
ми з професором Я.П. Драганом об’єднали наші 
результати в єдину теорію, яка була викладена в 
колективній монографії «Прикладна теорія випад-
кових процесів і полів», 1993 р. Так само ми зробили 
в другому її виданню російською мовою, 1995 р. 

Твердження теорії ортогональних розкла-
дів і розпізнавання сигналів стали відомі науко-
вій спільноті країни після видання монографії 
«Основы спектральной теории распознавания сина-
лов», 1983 р. Я намагався донести зміст книги до 
спеціалістів – виступав на конференціях і семіна-
рах, а також вручав її примірники зацікавленим 
особам. Від сотні книг, спеціально підготовлених 
у подарунковому виданні й біля чотирьох десят-
ків у звичайному оформленні вже за стислий час 
не залишилося майже нічого. Зрештою, книги 
опинились у представників головних вузів краї-
ни з різних міст. 

Як з’ясувалося, наукові результати були оці-
нені й активно обговорювалися. 

Знання цих результатів, наприклад, про-
явилось у термінах затвердження моєї захищеної 
дисертації. Якщо в ХНУРЕ перші докторські дис-
ертації на початку 80-х років проходили в мос-
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ковському ВАК по півтора роки, моя дисертація, 
в дійсності, й не розглядалася. Після одержання 
листа, що вона прийшла в ВАК, вже через п’яток 
днів мене викликали в Київ у наше Міністерство 
для вручення диплому доктора фізико-матема-
тичних наук. 

Теоретиків цікавила теорія ортогональних 
розкладів сигналів і полів, а прикладників – тео-
рія розпізнавання сигналів. 

Наприклад, професор Л.М. Фінк (ім’я якого 
офіційно увійшло в назву коду – коду Фінка-Ха-
гельбаргера), якось підійшов до мене на конфе-
ренції й дав високу оцінку моїй теорії ортого-
нальних розкладів. 

Що стосується теорії розпізнавання сигналів, 
був такий випадок. Якось на засіданні Ради зі ста-
тистичної радіофізики при Академії наук СРСР 
(у Москві) Харківський інститут радіофізики й 
електроніки при АН УССР представив, як краще 
досягнення року, задачу розпізнавання радіоло-
каційних цілей у спектральній області. Це був 
розв’язок задачі, знайдений моїм аспірантом зі 
схожим прізвищем – Омельченко Анатолій Ва-
сильович. Але – невдача. На засіданні Ради був і 
я – по правилах того часу – автор роботи. Пред-
ставник ІРЕ попав у незручне становище, але 
вихід швидко знайшов – скочив і вказуючи на 
мене, почав проголошувати: «Ось Омельченко – 
він теж автор». Після того, як це було повторено 
декілька разів, мене підняли й примусили пояс-
нити положення теорії розпізнавання. Не встиг я 
сказати й десяток фраз, як Голова Ради академік 
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Ю.Б. Кобзарєв з подивом перервав мене: «Так це 
ж радіорозвідка».

Це був єдиний випадок, коли зрозуміли, що те-
орія розпізнавання відноситься до радіорозвідки. 

Присутніх у залі було багато десятків. Казали, 
що за кожним з них стоїть відповідна організація. 
Серед них піднявся незнайомий мені чоловік і 
заперечив академіку, що теорія розпізнавання 
Омельченка має широкий спектр застосувань. 
Голова Ради вислухав заперечення з кислим ви-
разом обличчя, але нічого не відповів. 

Текст про розв’язання задачі розпізнавання 
радіолокаційних цілей у спектральній області, 
який запропонував ІРЕ, вирішили залишити без 
вказання авторів, тому що, як відзначалося, кож-
на друга організація, яка представлена в Раді, за-
ймається цією проблематикою. 

Які саме задачі мав на увазі учасник засідання 
Ради, який підтримав мене, невідомо. Проте, дій-
сно, ми розв’язували різні задачі в спектральній 
області. Це вказані задачі радіорозвідки, відміче-
на задача розпізнання радіолокаційних цілей, а 
також розпізнавання неоднорідностей атмосфе-
ри при її радіоакустичному зондуванні й навіть 
«розпізнавання» студентів – їх класифікація. 

Була така задача, яка відносилася до навчаль-
ного процесу. Ми ввели чотири класи студентів – 
відмінники, добристи, задовільники й незадо-
вільники. Описали ці класи в просторі вихідних 
ознак. Описування виявилося об’єктивним – пе-
ревірка на двох факультетах по вибірках порядка 
150 студентів показала, що 98% студентів у вибір-
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ковому просторі ознак попадали в свої класи. До-
слідження проводилося у спектральній області, 
яка відповідає повторному базису. Можна було б 
одержувати статистично вірогідні результати 
стосовно ефективності адміністративних заходів, 
які впроваджувалися для підвищення якості на-
вчання. Але виявилося, що університет, як і вся 
система вищої школи тоді ще не була готова для 
застосування подібних наукових підходів з ме-
тою аналізу й удосконалення навчального про-
цесу. В підсумку, метод не одержав практичного 
застосування. 

До речі, в той період я також запропону-
вав спосіб підвищення творчих можливостей та 
ефективності навчання з використанням медита-
тивних методів. Проректор з навчальної роботи 
відхилив таку пропозицію; він сказав, що він про-
ти проведення експериментів над студентами. 

Я завчасу це пропонував. Тільки через два де-
сятиріччя професура в різних країнах світу поча-
ла застосовувати подібні методи. Це, наприклад, 
професорка в Британії, професор – кібернетик у 
США, професор-історик у Ізраїлі, який застосу-
вав цей підхід для себе й написав дві книги-бест-
селери про історію та майбутнє людства та ін.*

Якщо стисло сформулювати, чим я займався 
й що зробив у науці, можна сказати так. Розробив 
теорію оптимальних панорамних приймачів для 
виявлення й розпізнавання радіопередач у метах 
радіорозвідки. Впровадив на світовому рівні від-

* Див. також: Стивен Котлер, Джейми Уил «Похищая огонь: Как поток и 
другие состояния сознания помогают решать сложные задачи»
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повідні системи. В рамках розвиненої теорії орто-
гональних розкладів випадкових сигналів і полів 
відкрив існування енергетичних спектрів випад-
кових функцій відносно відповідних зчислен-
них ортогональних базисів, а також – існування 
спект ральної області їх реалізацій. 

Можна також додати наступне: через те, що 
було зроблено вказане відкриття в області ви-
падкових функцій, з’явилася можливість строго 
математично поставити та розв’язати задачі ви-
явлення й розпізнавання радіопередач у метах 
радіорозвідки, чого не можна було зробити при 
попередньому рівні розвитку теорії. 

1.4. Мій Університет
Как сверхкомпетентность
так и сверхнекомпетентность 
могут представлять угрозу для
интересов учреждения.

Пітер Лоуренс Дж. 

Один трудится, а другой присваивает 
себе результаты его труда.

Михайло Восленський

Багато років я циркулював у «трикутнику» 
ХПІ-ХДУ-ХІРЕ. Кожен з цих вузів я мав право на-
звати «своїм». Проте, саме в ХІРЕ-ХНУРЕ я провів 
тридцять років життя й у ньому одержав описані 
результати.

В «Автобіографії», в дійсності, не розгляда-
лося питання про особливості взаємовідносин 
у оточенні освітян у період вільної України. 
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Голов ний акцент робився на особливостях кому-
ністичного режиму в радянські часи. Заповнімо 
цю перерву. 

При люстрації комуністичних функціонерів 
у Україні нижній рівень був – секретар Обкому 
комуністичної партії. Все, що нижче – залиша-
лося недоторканим і партійні функціонери мо-
гли залишатися на своїх місцях або робити нову 
кар’єру в новій країні. Достатньо згадати відомо-
го секретаря Обкому комсомолу й консультанта 
Обкому партії в Дніпропетровську (Дніпрі), який 
піднявся до рівня двох найвищих посад у Украї-
ні, в тому числі до посади в.о. Президента Укра-
їни. Щодо вузів, то партійна номенклатура від 
зав. кафедри до ректора залишилася на своїх міс-
цях. Жодною мірою нічого не змінилося: ті самі 
люди – ті самі відносини. 

Як діють представники номенклатури, 
яскраво характеризує випадок, свідком якого я 
був. Обговорювалася можливість переходу Раді-
офака ХПІ в ХІРЕ (в 1971 р.). Зібралися виклада-
чі нашого факультету, керівництво ХІРЕ та його 
радіотехнічного факультету. Виступає ректор 
ХІРЕ: 

– У нашому інституті кожен доцент має окре-
му кімнату. Там він тримає свою бібліотечку, го-
тується до лекцій, займається наукою. Створені 
всі умови для творчої роботи.

Тут ректор побачив доцента свого інституту 
й звернувся до нього:

– Ось наш доцент Цар може підтвердити мої 
слова.
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Хлопець вскочив і вигукнув: 
– Неправда! В інституті низька кваліфікація, 

інтриги, підсиджування. 
Ну що-ж, зауваження було зовсім не дипло-

матичним, але після невеличкої затримки засі-
дання продовжилось.

Ми перейшли в ХІРЕ. Через деякій час узна-
ли, що доцента Цар вже нема в інституті. Пізні-
ше узнали, що його нема й у місті – він об’явився 
в Сибіру в науково-дослідницькому інституті. 
Тобто за виказану правду про взаємовідносини в 
інституті доцента звільнили з роботи, користую-
чись телефонним правом, не дозволили влашту-
ватися у місті й, по суті, зіслали в Сибір**.

Проте, не можна всіх «причісувати під один 
гребінець». Люди різні. Для мене було важливо 
відношення до книг, які я писав і видавав. Пере-
достанній (по відношенню до мого перебування 
в ХНУРЕ) проректор з навчальної роботи під-
тримував написання й видання книг. Так, він 
вказав зав. кафедри обійти формальності й дати 
творчу відпустку для оформлення й передачі в 
видавництво підготовленої відповідної частини 
підручника «Теорія електричного зв’язку». Більше 
того, він, звертаючись до мене, додав: «А ще по-
відомте зав. кафедри, що ми подумаймо, чи по-

* Цікаво зіставити: Коли Михайло Восленський показав, що номенкла-
тура є експлуатуючим класом у СРСР, який експлуатує всіх трудящих, 
його «вигнали» з країни – позбавили радянського громадянства. Проте, він 
був не «звичайною» людиною – доктор історичних і філософських наук, 
після Другої світової війни приймав участь у Нюрнбергському процесі, 
потім – у Союзній контрольній раді по Німеччині, в Всесвітній Раді 
Миру, в АН СРСР науковим співробітником, вченим секретарем Комісії 
з роззброєння. 
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трібен нам зав. кафедри, який заважає виданню 
підручника». 

Останній проректор з навчальної роботи був 
іншій. 

Прийшов час, і весь комплект необхідних до-
кументів та рукопис 3-ї книги підручника були 
відправлені в київське видавництво. Там книга 
пройшла експертизу і, як дві попередні, одержа-
ла гриф підручника; вона була включена в план 
видання. Коли від університету стали вимагати 
платню за замовлену роботу, університет відмо-
вився платити. Довід, – наче, нема грошей. 

Це була не рядова книга. Це був першій у іс-
торії радіотехнічного факультету ХПІ-ХІРЕ під-
ручник. Це був першій у Україні підручник з цієї 
дисципліни державною мовою; більше того – це 
була 3-я остання частина підручника в трьох то-
мах. Рішення відмовитися від платні носило не 
економічний, а політичний характер. Дійсно, 
коли я захищав докторську дисертацію, в мене 
було дві книги. Остання книга підручника мала 
бути п’ятнадцятою, якщо рахувати всі видані 
книги. В найбільше важкі, з економічного погля-
ду, часи, коли по півроку не платили зарплату, 
університет знаходив можливість видавати мої 
навчальні посібники у цьому самому видавни-
цтві своїм коштом. Меж іншим, коли підручник 
вже без руху лежав у видавництві, а я направив 
їм навчальний посібник, у якому були співавто-
ри, останній видали коштом університету без 
затримки. Мета такої політики ясна – зірвати 
видання підручника – нема третій частини кни-
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ги – нема підручника. Як можна допустити, щоб 
безпартійний викладач став автором першого в 
історії факультету підручника?! Треба його на-
казати за крайнє зухвальство – він не включив у 
співавтори свого зав. кафедри – комуніста, в свій 
час секретаря парторганізації факультету. 

Як я писав у «Автобіографії», видавництво 
стало спонсором і видало книгу своїм коштом; до 
того ж, я одержав Соросівський грант і всі питан-
ня, пов’язані з підготовкою книги до видання й її 
видання були розв’язані. 

Політичність рішення про відмову універ-
ситету оплатити замовлене видання підручни-
ка було підтверджено подіями останнього часу 
пере бування в ХНУРЕ.

Я протягом своїй роботи й діяльності 
розв’язував науково-організаційні питання на 
всіх рівнях – від університетського до світового. 
Проте, найбільш ефективним я був у написанні 
книг. Тому, припускаючи, що можна буде попра-
цювати ще з 5-10 років, я вирішив підготувати в 
першому варіанті ряд книг, з якими зміг-би в на-
ступні роки попрацювати, доводячи їх до необ-
хідної для видання кондиції.

До цього часу я вже віддав своїх учнів – на-
укових співробітників – у навчальний процес і 
залишився без реальних робітників. Я звернувся 
до стандартного прийому – набрав студентів для 
роботи в Студентському науковому об’єднанні 
(СНО). 

Згідно з положенням про діяльність про-
фесора в університеті написання монографій і 
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навчальних посібників відносилося до наукової 
роботи. 

Труднощів у залученні студентів до роботи 
не було – вони самі прагнули попрацювати зі 
справжнім професором. Це вважалося заміною 
стандартного курсового проекту по курсу науко-
вою роботою. Не маючи уявлення про границі 
своїх можливостей, студенти бралися виконувати 
величезний обсяг робіт. Щоб стимулювати сту-
дентів, я пообіцяв зарахувати їх за сумісництвом 
по моїй науковій темі, коли з’явиться така можли-
вість. Дійсно, через пару років студентам вдалося 
саме так заплатити. 

Виконана спільно зі студентами робота пере-
лякала кафедру й адміністраторів факультету. Я 
відзначав, що студенти в деякому напрямку роб-
лять більш, аніж доценти, а весь колектив студен-
тів у СНО зробив більше того, що може зробити 
вся кафедра за декілька років. 

Яка-ж була реакція адміністраторів? Зав. ка-
федри-декан по лінії деканату заборонив вида-
вати професору В.О. Омельченку аудиторії для 
зустрічі зі студентами, а на кафедрі заборонив 
писати книги. Останній проректор з навчаль-
ної роботи, який працював у «тандемі» з зав. 
кафедри-деканом, так само прямим текстом за-
боронив писати книги, тому що, як він підкрес-
лив, така робота не планувалася кафедрою. Хто 
може планувати наукову роботу Соросівського 
професора? Я й одержав таке звання, тому що 
зробив те, чого весь університет не здатний був 
зробити. До того ж, робота виконувалася поза 
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межі кафедри, через те, що колись, на самому 
початку, я не здогадався включити зав. кафедри 
в співавтори методички, й він офіційно заборо-
нив друкувати на кафедрі мої як наукові, так і 
методичні роботи. Характерно, що в той же час 
проректор з наукової роботи відзначав, що про-
фесор пенсійного віку розвив таку активну ді-
яльність, яку не можна побачити навіть у моло-
дих докторантів. 

Такі були взаємовідносини в університеті. 
Чому? Більше зрозуміло, коли в 70-ті роки декан 
забороняв мені займатися наукою. Отоді саме за-
кінчувався 10-річний термін перебування канди-
датів наук на посаді зав. кафедри – по правилах 
того часу наше Міністерство вищої й спеціальної 
освіти забороняло перебування ктн на такій по-
саді більше 10 років. Не зробив і не захистив док-
торську дисертацію – уходи й дай шанс другому. 
В цих умовах потенційний доктор, який може 
з’явитися, якщо будуть наукові результати, – це 
пряма загроза існуючим зав. кафедри. 

У 80-му році, коли в мене були підготовлені 
матеріали докторської дисертації, представлення 
до захисту, яке відбулося, було відмінено секрета-
рем Парткому університету. Це також було зро-
зуміло. Тоді йшла боротьба за місце ректора між 
ним, як «Представником Партії» й «Представни-
ком Науки». Новий молодий доктор міг сплута-
ти всі карти. (До того ж, «Представником Науки» 
був проректор з наукової роботи й в.о. ректора, а 
я був вченим секретарем Фахової ради , де він був 
головою; тобто я наче автоматично відносився до 
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його «групи підтримки»). Тоді «Партія» перемо-
гла, а «Науку» «вигнали» з університету. 

Нагадаймо, що до цього часу в мене був 
текст дисертації; основні результати були викла-
дені в книжці «Распознавание сигналов по спектру 
в условиях априорной неопределенности», 1979 р.; 
теоретичні положення перевірені шляхом мо-
делювання на ЕОМ з використанням реальних 
сигналів, яке показало високу ефективність зна-
йдених рішень; здійснена апробація положень 
дисертації на Загальносоюзній конференції. До 
того ж, на державних іспитах було вирішено 
прийняти систему на озброєння та почати її ви-
пуск для Армії. 

Після захисту дисертації (через п‘ять з по-
ловиною роки після першого предс тавлення до 
захисту) мій вчитель у галузі застосовної матема-
тики професор Б.Г. Марченко (м. Київ) дав мені 
таку характеристику «В.А. Омельченко – страшный 
человек: голый, босой, вооружен до зубов и ничего не 
нужно». На першій погляд – нічого не треба. А 
якщо щось захоче? Вважалося, що тоді зможе від-
няти в кого завгодно й що завгодно. 

У той часі в університеті ніхто нікому не ві-
рив. Жадною мірою не можна було запевнити, 
що кафедра мені не потрібна. Вважалося природ-
ним, що коли змінюються обставини змінюються 
й погляди. В.О. Омельченко був потенційною за-
грозою для ктн – зав. кафедри.

Я не скористався нагодою, коли після захис-
ту дисертації ректор запропонував мені «взяти» 
кафедру Вищої математики або якусь іншу. Далі 
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два проректори з наукової роботи один по одно-
му пропонували взяти ту ж кафедру я відмовляв-
ся. Мені було більше цікаво засісти за написання 
книг.

Ще раніше керівництво науковою школою 
Б.Г. Марченка по статистичній радіофізиці пе-
рейшло в Харків до мене. В Харкові було більше 
можливостей у питанні об’єднання її гілок. Я від-
крив кандидатську Фахову раду, але не звичайну, 
а регіональну. До неї можна було включати пред-
ставників інших міст, і я включив представників 
цієї школи від Воронежа до Львова. В Харкові так 
само створив постійно діючий крайовий науко-
вий семінар з тематиці школи. До того ж, орга-
нізував написання колективної монографії на-
уковими керівниками основних гілок цієї школи. 
Тим-то, природно, я став на чолі наукової школи 
Б.Г. Марченка. 

Велике значення мало об’єднання наукових 
шкіл Б.Р. Левіна зі статистичної радіотехніки (з 
теоретичним відхилом) і Б.Г. Марченка зі статис-
тичної радіофізики (з математичним відхилом) 
при організації Загальносоюзної конференції. 
Поза усякі сумніви це була краща конференція 
в Союзі. Деякий час вона проіснувала. Далі я 
від окремив «нашу» частину й проводив конфе-
ренції в різних містах України; ХНУРЕ ж, роздав 
керівництво своїм чиновникам, по суті, перетво-
рило її в університетську. Таким чином, без нау-
кового керівництва, вона й заглохла. 

З докторськими Фаховими радами в час моїй 
підготовки до захисту дисертації склалися склад-
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ні обставини. Саме тоді закрили Фахову раду в 
ХДУ, тому що вона не увійшла до нової оптимі-
зованої сітки Фахових рад. У ХНУРЕ ж було ка-
тегорично відмовлено в відкритті такої Ради ра-
діотехнічного профілю з-за низького наукового 
рівня співробітників факультету. Як я писав у 
«Автобіографії», ХДУ поставив задачу відкрити в 
ньому Фахову раду – тоді я зможу в ней захисти-
тися. Так і було зроблено – ґрунтуючись на необ-
хідності захисту докторських дисертацій в вели-
кому регіоні від Воронежа до Львова, а так само 
користуючись науковими зв’язками, вдалося 
переконати ВАК СРСР зняти заборону з доктор-
ської Фахової ради в ХДУ. Це була Фахова рада 
з Радіофізики на фіз-мат науки; пізніше в неї за-
хистилися всі керівники головних гілок наукової 
школи Б.Г. Марченка від Харкова до Львова. Тро-
хи згодом, беручи до уваги прохання співробіт-
ників відкрити Фахову раду й у ХНУРЕ, посила-
ючись на необхідність мати Фахову раду також 
для захисту докторських дисертацій на технічні 
науки для вказаного регіону, вдалось організува-
ти при ХІРЕ Фахову раду з радіофізики, але вже 
на технічні науки. Саме в ней керівництво ХНУ-
РЕ захистило своїх старих і нових адміністрато-
рів. Вважаю, що ніхто з них не мав жодного шан-
су захиститися на стороні, – якщо це було б так, 
вони-б давно захистилися. Зрештою, як пізніше 
виявилось, я відкрив цю Раду собі на шкоду… У 
70-ті роки жартували: «Що таке докторська дис-
ертація? Це наступна робота після кандидатської 
дисертації»… Реально в «своїй» Фаховій раді такі 
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роботи й проходили, а в «чужій» треба було ви-
конувати жорсткі вимоги ВАК СРСР. 

Взагалі кажучи, ще з 70-х років спостерігалася 
поступова деградація науки. Цей процес відобра-
жувався в жартах типу «фізики жартують».

У цей час – у 70-ті роки – з’явилося гасло: 
«Остерігайся наука –середняк косяком рушив».

У 80-ті роки вимагалося, щоб відповідь спо-
шукача хоч би частково була правильною. На-
приклад: «Скажіть, що таке кінська сила?»

– Це робота, яку виконує кінь довжиною в 
один метр і вагою в 75 кілограмів.

У 90-ті роки перейшли на двійкове числен-
ня – на просте запитання, яке вимагає тільки від-
повіді «так» чи «ні» спошукач повинен був дати 
правильну відповідь. Типу: «Скажіть, вчення 
світло чи вчення темрява?».

– Вчення – світло.
– Правильно. Заслуговуєте бути кандида-

том наук. 
Начебто у вузах забули вимоги московського 

ВАК, що кандидатська дисертація – це розв’язання 
відомої задачі новим методом (за такою умовою 
повинна бути новизна й актуальність у постанов-
ці задачі; повинні бути наукові результати, а ро-
бота, в цілому, повинна мати наукове і практичне 
значення). А докторська дисертація – це створен-
ня нового наукового напрямку, або внесення сут-
тєвого вкладу в новий науковий напрямок, чи 
розв’язання проблеми, яка має велике народно- 
господарське або воєнне значення. Реально-ж, 
після того, як технічні вузи стали називатися уні-
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верситетами, а студенти перестали виконувати й 
захищати дипломні проекти, останні, зрештою, 
стали захищатися, як кандидатські дисертації, а 
докторські дисертації стали наступними робота-
ми після кандидатських дисертацій. 

Колишні й теперішні адміністратори стали 
докторами й професорами, а зав. кафедри-декан, 
захистившись, набув велику силу. Він став на чолі 
в відкритій нами Фаховій раді, а далі – в Загаль-
носоюзній конференції, і я став йому на заваді; 
викладачі-ж кафедри обурилися, що Соросівський 
професор пенсійного віку розвинув занадто бурх-
ливу діяльність і в порівнянні з ним вони ніби нічо-
го не роблять. І тут до загальної політики Універси-
тету додалися людські взаємовідносини й почуття: 
почалася реалізація принципу: «за зроблене добро 
треба розплачуватися»; проявилася природна не-
нависть до талантів і ін. Через те день-у-день від-
бувався розгул чорного піару, руйнування науки й 
навчального процесу Соросівського професора. До 
чого йшла така діяльність? Робилось все, щоб мене 
позбавитися. Дійсно, правильно казав Олександр 
Блок: «Лжи и коварству меры нет». 

Зрештою, тут здивуватися нема чому. Керів-
ництво було номенклатурою партійних органів 
різного рівня. Включення претендентів до класу 
номенклатури – підкреслював Михайло Вослен-
ський – відбувалося не за професійними, а за пар-
тійними ознаками. Відповідно, серед адміністра-
торів у вищій школі, як визнавали професіонали 
«в своїх колах», були керівники від недостатньо 
компетентних до повних «наукових і, навіть, 
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 науково-педагогічних імпотентів». А керівники 
вибирали співробітників «під себе». 

Загальновідомо, що керівництво привлас-
нює результати робіт підлеглих. Як керівництво 
організації моїх аспірантів-виробничників при-
власнило авторство кращого у світі панорамно-
го приймача, так і адміністратори університету 
привласнили керівництво у відкритій нами док-
торській Фаховій раді і організованій Загально-
союзній конференції, і, до того ж, використали їх 
проти мене. Треба було позбавитися від автора – 
«свідка» подій.

Внаслідок, мене й відправили на пенсію. Я по-
годився. Були пропозиції щодо нової роботи в Уні-
верситеті й за його межами. Але навіщо починати 
все спочатку? Для чого продовжувати приймати 
участь у постійній «війні» тільки для того, щоб ще 
раз «ощасливити» людей черговою книгою? Я ви-
рішив, що й на пенсії знайду, чим зайнятися. 

Взагалі кажучи, я не вписувався в комуністич-
ну Систему і щоб мене не «викинули» з ней при-
ходилося робити на порядок більше, ніж інші. 
Тому, якщо дехто і хотів «укусити» мене, але не 
міг. Одного разу був цікавий випадок, коли я 
вперше висувався на посаду професора. Тоді де-
канат своє позитивне рішення почав з речення: 
«Не займається комуністичним вихованням сту-
дентів». Мне «розкусили». А зараз я з гордістю 
можу показувати цей документ. Саме тоді стало 
зрозуміло, що комуністична ідеологія – це релі-
гія без Бога. Не дарма, що «инакомыслящих» нази-
вали дисидентами – церковним терміном, який 
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 застосовувався до людей, погляди яких відрізня-
лися від вчення пануючої Церкви… 

Щодо розплати за зроблене добро, відношен-
ня до талантів, про взаємодію з владою чимало 
писали в художній літературі.

У нас, слов’ян, є приказка: за зроблене добро 
треба розплачуватися. Виявляється, що це поши-
рене явище. Так, у англомовній літературі один 
із найбільш відомих авторів світової фантастики 
Гордон Р. Діксон у романі «Пограничник» з цього 
приводу говорить: «Существует закон физики че-
ловеческих взаимоотношений, и один из природных 
законов такой физики гласит, что если ты соверша-
ешь добро, тебе все равно придется заплатить за то, 
что ты сделал это». Дійсно, я, «зробив» колишніх 
і теперішніх адміністраторів докторами наук, 
коли відкрив у ХНУРЕ докторську Фахову раду, 
і тепер треба за це відповідати. До того ж, якщо 
ти зробив добро, тебе ж за це ще будуть і ненави-
дити. Так, Анн і Серж Голон у романі «Анжелика 
в Квебеке», який відноситься до серії книг на цю 
тему, пишуть: «Они ненавидели нас… за добро, ко-
торое мы сделали, больше, чем за зло». Автори від-
значали, що це вияв загального принципу. Далі 
вони продовжували: «Добро вызывает страх. Добро 
всегда непонятнее зла, и потом люди прежде всего не 
приемлют того, что нарушает сложившиеся пред-
ставления. («Анжелика. Дорога надежд»)

З приводу відношення до талантів доклад-
но говорить англомовний письменник Рафаель 
Саботіні, якого називають англійським Дюма. 
В романі «Под знаменем быка», який присвячено 
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великому державному діячу Ніколо Боржа (до 
речі, Ніколо Макіавеллі писав з нього книгу «Го-
сударь»), він приводить свої спостереження: «Ве-
ликий никогда не испытывает недостатка во врагах. 
Прежде всего ему приходится иметь дело с менее 
великими, чьи честолюбивые помыслы он обращает 
во прах собственными успехами. А есть еще и люди-
паразиты, сами ни на что не способные, кормящиеся 
умом и энергией тех, кто брызжет идеями и прово-
дит их в жизнь, но при этом, осознавая собственную 
никчемность, готовы в любой момент подложить 
свинью своему благодетелю. На это толкает их ме-
лочность натуры, глубокое тщеславие. Величие дру-
гих ранит их самолюбие. Они в любой момент могут 
предать, ибо полагают, что, свалив объект свей зави-
сти, смогут преодолеть пропасть, разделяющую их 
и его. Они отчаянные лгуны и вовсю они лгут о себе, 
своем могуществе, важности, значении, они лгут об 
объекте своей зависти, распуская о нем злобные слухи, 
принижая его достижения!»

Неначе Р. Саботіні говорив про нас! 
Разом з цим можна сказати більше. Дивлячись 

зі сторони на дії зав. кафедри-декана й на взаємо-
дію з ним, само по собі приходить на думку вислов-
лювання, приведене великим американським фан-
тастом Гаррі Гаррісоном у романі «Чувство долга»: 
«Плохо быть вегетарианцем в Галактике хищников. 
Вы будете легкой добычей». Не заважає також додати: 
«Нет такой гадости, которую не могло бы выкинуть 
начальство». (Мак Рейнольдс «Орден славы»). Певні-
ше за все народна мудрість проголошує: «Кожен 
начальник – твій ворог». Непрямо це підтверджує 
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дослідження Михайла Восленського, що кожен но-
менклатурник відноситься до класу експлуатато-
рів, які експлуатують усіх трудящих, у тому числі 
і тебе. На теорію М. Восленського номенклатура – 
«правящий, эксплуатирующий, привилегированный, 
диктаторствующий, экспансионирующий класс». 
(В.С. Восленский «Номенклатура господствующий 
класс Советского Союза») 

Анн і Серж Голон у романі « Анжелика в Новом 
Свете» розмірковують щодо природи влади і від-
ношення до творців, характерного для різних сто-
літь: «Наш век… положил начало ожесточенной жаж-
де власти… и тот, кто не хочет быть поверженным, 
не имеет иного выбора, кроме как властвовать само-
му». І далі вони продовжують: якщо хтось – «ве-
личайший ученый своего времени и за это, где бы он 
ни был, его всегда будут преследовать»… Ще Біблія 
запитувала: «Доколе же будет человек питать не-
нависть к знанию?» «До каких пор человек будет не-
навидеть того, кто недоступен их пониманию, кто 
возвышается над ним и видит дальше других, кого не 
остановит никакой страх в его стремлении познать 
мир?» (Анн и Серж Голон «Анжелика в любви»)

Куди докотився ХНУРЕ зі своїй політикою 
і особливостями взаємовідносин поміж співро-
бітниками, яскраво сформулював новий ректор 
Едуард Рубін: «…мене призначили на посаду 
ректора, щоб виводити з крутого піке Харків-
ський національний університет радіоелектроні-
ки»… (Самопоміч. 10 листопада 2018, 22(70)).

Саме тоді Едуард Рубін дав загальну оцінку 
системи Вищої освіти. То, що «…в нашій країні 
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називається «вищою освітою»,… в масі своїй є 
просто розподілом дипломів за гроші».

Не важко побачити, що ХНУРЕ й відносився 
до цієї маси. 

До решти додаймо деякі зауваження. Стан, 
до якого дійшов ХІРЕ-ХНУРЕ, являє собою нама-
гання до останнього часу дотримуватися правил 
існування комуністичної адміністративної систе-
ми. Деякі її характеристики відображені у тексті 
вище: низька кваліфікація, інтриги, підсиджу-
вання, привласнення і крадіжка наукових резуль-
татів, цькування співробітників, які загрожували 
існуванню адміністраторів і ін. На Заході в остан-
ні десятиліття спостерігалися діагонально проти-
лежні тенденції щодо проблеми підвищення 
ефективності діяльності організації (фірми, ком-
панії, корпорації). Роберт Саммон (Стенфорд-
ський університет) приводить у своїй книзі такі 
принципи: «Мы любим окружать себя приятными 
людьми; Каждый человек заслуживает справедливого 
обращения; Вам запрещается повышать голос на се-
кретаря или друг на друга; Не будь злым; Жизнь слиш-
ком коротка; Не работай с мудаками («Мудак» – «The 
Asshole»); Не работай с негодяями; Козлов – вон; Не-
годяев – вон» і ин. (Роберт Саммон «Не работайте с 
мудаками И что делать, если они вокруг нас»)

1.5. Про мову

Чотири десятиріччя були віддані викладаць-
кий діяльності. Тридцять років я викладав росій-
ською мовою, десять років – українською й один 
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рік довелося попрацювати англійською мовою. 
Хоч іноді доводилося паралельно викладати ро-
сійською й українською або українською й ан-
глійською мовами.

Серед 15 виданих книг більша частина напи-
сана й видана українською мовою. Деякі книги 
були підготовлені для видання англійською мо-
вою, але так і не були видані.

У Слобідському краю питання щодо мови має 
особливе значення. Якщо з часів «об’єднання» 
України й Росії на Переяславській Раді постій-
но видавалися накази, які обмежували застосу-
вання або забороняли українську мову, в Схід-
ній Україні близько двохсот років йшла жорстка 
адміністративна робота з викорінення україн-
ської мови. За цей час виросло декілька поколінь 
російсько мовних українців. 

У Західній Європі ще в 90-ті роки була дум-
ка, що Україна – вимираюча країна, а українська 
мова – екзотична мова. В радянські часи в різних 
формах підкреслювалося, що ті, хто розмовляє 
українською мовою, – найбільші невігласи. На-
приклад, у радянському фільмі «Людина з руш-
ницею» є такий епізод. Один солдат звертається 
до другого й говорить: 

– Дай ружжо. 
Той обертається й відповідає:
«Не ружжо, а ружье, невежда деревенская. Ты еще 

скажи «рушныця»! 
Тобто, хто розмовляє українською мовою – 

нижче найбільшого невігласа (так званий «ку-
гут»). Зрештою, й у наші часи мало що змінилося. 
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Так, у перекладній іноземній літературі, щоб по-
казати, що особа неграмотно розмовляє англій-
ською мовою, деякі перекладачі додають україн-
ські слова й словосполучення. 

Все вищесказане приводить до того, що впро-
вадження в вузах української мови – велика проб-
лема. З’явиться в університеті деяка постанова – 
там пошумлять-пошумлять, але через деякий час 
забудуть і все повертається «на круги своя». 

Викладачі, які виросли в Україні й закінчили 
російськомовні школи, хоча вивчали українську 
мову. Проте, серед викладачів є вихідці з Росії, де 
українська мова взагалі не вивчалась. У підсумку, 
одні забули, а другі ніколи й не знали української 
мови. 

У цих умовах на рівні умовлянь проблему 
переходу на викладання українською мовою не 
розв’язати. Необхідні, на мій погляд, жорсткі 
адміністративні міри. Наприклад, не брати на 
роботу викладачів без складання відповідних іс-
питів з української мови. В вузах не допускати 
до конкурсу на перевибори без складання таких 
іспитів. Якщо викладач не проводить навчання 
українською мовою, відстороняти його від робо-
ти. Для цього повинна бути відроблена юридич-
на основа таких дій – вказівки Міністерства освіти 
й науки, накази по університету та ін. 

До середини 90-х років у моєму університе-
ті, як і в інших, було видано наказ, відповідно 
до якого, викладачам, які достроково перейшли 
до читання лекцій українською мовою, підви-
щується зарплата на 50%. Я тоді готував початок 
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підручника «Теорія електричного зв’язку» й для 
апробації прочитав лекцію українською мовою. 
Студенти обурилися й поскаржились у деканаті; 
через те зав. кафедри й декан категорично забо-
ронили мені читати лекції державною мовою. 

У ректораті проректор з навчальної роботи 
пояснив: «Коли студенти будуть складати іспит з 
української мови, не тільки можна, а й треба буде 
читати лекції українською мовою». 

А як же бути з наказом про достроковий по-
чаток такої роботи?

– А це, щоб у нас було, як і в усіх, – відповів 
проректор. 

Коли, нарешті, прийшов наказ про необхід-
ність проводити навчання українською мовою, 
ніхто, природно, не зміг її заборонити. Але ви-
кладачі не були готові так працювати. Теоретич-
но течія студентів розбивалася на дві частини й 
треба було паралельно читати той самий матері-
ал українською й російською мовами. Професура 
й доцентура, хто не знав української мови, про-
сто об’єднували ці частини в єдину течію й, як і 
раніше, читали тільки російською мовою. 

Пройшов деякий час, схлинула хвиля й все 
залишилось, як і раніше. Серед професури фа-
культету, тільки В.О. Омельченко, як перейшов 
викладати українською мовою, так і залишився в 
цьому стані до виходу на пенсію. Звичайно, моя 
мова в російськомовних адміністраторів була, «як 
кістка в горлі».

Не треба гадати, що знання мови на кому-
нікативному рівні достатньо. Важлива части-
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на – спеціальні терміни. А це в мій час було 
проблемою – не існувало російсько-українських 
термінологічних словників. Мені доводилося з 
цього приводу звертатися до колег із Західної 
України – носіїв української мови. Тим-то одним 
із напрямків роботи зі студентами в СНО була 
підготовка термінологічних словників для моїх 
дисциплін. Такі матеріали, перше за все, були по-
трібні викладачам. Студентам же я казав: «Для 
вас достатньо півтора місяця постійно бути на 
лекціях і ви з плином часу навіть перестанете по-
мічати, якою мовою вони викладаються».

Ще готувались англомовні варіанти книг, над 
якими я працював зі студентами. Для чого вони 
були потрібні? 

Головне джерело одержання в університе-
ті валюти – це іноземні студенти. Вони з задо-
воленням поступали в українські вузи, тому що 
навчання в них було значно дешевше ніж на 
Заході. Закінчить студент наш вуз, поступить 
на останній курс західного університету й вже 
через рік буде мати диплом, визнаний у всьо-
му світі, з яким він буде мати можливість будь-
де влаштуватися на роботу. Але для навчання 
в українському вузі треба було знати російську 
мову. 

У Східній Україні із-за мовних особливос-
тей, які обговорювалися раніше, принаймні ще 
два покоління населення буде розмовляти ро-
сійською мовою. Якщо мовна політика в Украї-
ні буде така, що й у Східній Україні прийдеться 
реально уживати в вузах українську мову, іно-
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земним студентам прийдеться вивчати дві мови – 
українську для навчання в університеті й росій-
ську – для спілкування з оточуючими. Це різко 
знизить течію студентів у наші вузи. 

Як показала практика, іноземні студенти 
більш-менш володіють англійською мовою й 
англо мовна навчальна література дозволила-б 
їм навчатися без достатнього знання української 
мови. 

Серед підготовлених до видання, але не ви-
даних книг, особливе значення, принаймні 
для мене, мала книга «Теорія ймовірностей у 
електрозв’язку». Бог з нею, як кажуть, з англій-
ською мовою, але в мій час взагалі не було на-
вчальної літератури з Теорії ймовірностей укра-
їнською мовою. До того ж, практично не існувало 
книг з такою добіркою матеріалу, коли всі роз-
діли цієї дисципліни в розумних обсягах були-б 
 викладені в одній книзі:

 - Теоретико-множинна основа Теорії 
ймовірностей; 

 - Класична Теорія ймовірностей; 
 - Теорія випадкових процесів; 
 - Теорія інформації; 
 - Теорія статистичних рішень (як частина 
математичної статистики).

Тут було прийнято метод викладання, який я 
вже давно перейняв з книги О.Я. Хінчина «Восемь 
лекций по математическому анализу». Олексадр 
Яковлевич у вступі визнав, що він попав у глухий 
кут, коли йому запропонували прочитати курс 
лекцій з вищої математики для бухгалтерів, які 
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 закінчили вузи років тридцять тому чи взагалі їх не 
закінчували. Викладати математику в цих умовах 
було неможливо й професор А.Я. Хінчин вигадав, 
як вийти з цього положення – не читати матема-
тику, а розповідати про неї. Так само і в моїй книзі 
на основі строгих визначень далі обговорювалися 
результати. Це може зробити спеціаліст, який має 
математичну освіту; але які саме результати треба 
обговорювати, знає тільки застосовник. Тим-то в 
«Автобіографії» я підкреслював, що таку книгу не 
міг-би написати ні чистий математик, ні чистий 
застосовник (хтось із професури від інженерії). Я 
ж мав інженерну освіту, мехматівську математич-
ну освіту й, до того ж, тридцять років читав різні 
варіанти фундаментального для зв’язківців курсу 
з теорії електричного зв’язку. 

Так само тут додавались і особисті мотиви. 
У 15-ті виданих книг я виступав як інженер 

(тобто як представник професури від інженерії), 
як радіофізик і тільки тут я збирався виступити 
як математик. Це була особлива книга, в якій не 
допускалися співавтори. 

У пенсійний період, якби я вирішив про-
сто видати книгу, я зміг би звернутися в ХПІ, де 
вже існувала кафедра в галузі зв’язку з подібною 
наз вою – «Мережі зв’язку»; зміг би звернутися в 
ХДУ на споріднений радіофізичний факультет. 
 Книга корисна не тільки для зв’язківців, але й для 
радистів – радіотехніків і радіофізиків. 

Ціна видання – співавторство представника 
відповідної організації. Всі технічні й матеріальні 
витрати організація взяла б на себе. 
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Я ж хотів авторство в цій книзі залишити за 
собою й зробив нестандартний хід – почав шу-
кати спонсорів в організаціях, які пропонували 
ніби вже одержаний мною виграш. Що з цього 
вийшло – розповімо в наступному розділі. 

1.6. Про визнання досягнень автора в науковій 
області та в системі освіти на регіональному 

й міжнародному рівнях 

Особливості взаємовідносин з адміністрато-
рами «комуністичного розливу», щодо яких вище 
йшла мова, відносяться до періоду, коли викла-
дач і науковий співробітник у деякому розумінні 
стає небезпечним для них. Коли-ж він працює на 
організацію, ситуація інша. 

Протягом значного часу перебування в ХІРЕ-
ХНУРЕ керівництво періодично видавало мені 
різного роду подяки за досягнення в роботі. У 
цілому, було з десяток подяк за наказами, які уві-
йшли в Трудову книжку, як це було прийнято в 
радянські часи; в мій докторсько-професорський 
період мене було названо Кращим методистом 
університету; видавалися коштовні призи та ін. 

В «Автобіографії» приведено достатньо до-
кументів про визнання на більш високих рів-
нях – на республіканському, союзному, а так само 
на міжнародному рівні. Міжнародне визнання 
йшло від імені Міжнародного Біографічного 
Центру (Англія, Кембридж) і Американського 
Біографічного Інституту (США). Правила в них 
були достатньо жорсткі: не можна пропонувати 
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свою кандида туру для деякої нагороди; не мож-
на купити місце в біографічному виданні або для 
деякої нагороди. Вимагалося, щоб претендент 
уже мав визнання на регіональному рівні в своїй 
країні; він повинен був відповідати рівню між-
народного визнання; до того ж, йому треба було 
самостійно оплачувати заходи, пов’язані з наго-
родженням, а проте, по західних цінах. 

Моє ім’я отримало міжнародне визнання на 
різних рівнях; проте, чим більше високий рівень 
визнання, тим більше висока платня за організа-
ційні клопоти. В підсумку, найбільше престижні 
нагороди були недосяжні в складній ситуації в 
Україні в 90-ті роки. 

У «Автобіографії» я наводив приклади таких 
недосяжних по вартості нагород. Наприклад, я 
відзначив почесне звання «Людина століття» й 
пропозицію включити мою розширену біогра-
фію в книгу щодо 20-те століття, де будуть біо-
графії Альберта Ейнштейна (Айстайна), Прези-
дента Кеннеді, Лютера Кінга, Матері Терези та 
ін. Коли я не відповідав на пропозиції, дирек-
торка Американського Міжнародного Інституту 
прислала мені особистого листа, умовляючи дати 
згоду на видання біографії – це треба, як вона 
писала, для майбутніх поколінь. «Там» не розу-
міли наших економічних умов; по їх рівню наш 
професор був майже подібний неробі в них; він 
принципово не міг внести платню за відповід-
ні заходи. Зрештою, тільки одержання Соросів-
ського гранту дозволило оплатити ряд нагород: 
два рази – звання «Людина року» від Англії; два 
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рази – «Людина року» й «Людина десятиріччя» 
від Америки; дві медалі за досягнення в 20-му 
століття – від Англії; в п’яти біографічних книгах 
від Америки розміщені різного обсягу по різних 
питаннях мої біографії, де найбільше престиж-
ною була книга, в яку увійшли 500 біографій, ві-
дібраних у 200-х країнах світу. Було ще членство в 
Міжнародній Біографічній Асоціації (від Англії), 
яка еквівалентна міжнародній академії, членство 
в Нью-Йоркській Академії Наук і в деяких інших 
організаціях. До того ж, був почесним членом 
Міжнародного Біографічного Центру (Англія) й 
консультантом Американського Біографічного 
інституту (США). 

Для нас, викладачів і науковців, з психологіч-
ного погляду найбільше важливими є нагороди, 
де фігурують терміни «Професор» чи «Доктор 
наук».

Щодо мене, то було важливо почесне звання 
«Соросівський професор», яке підкреслювало 
фундаментальний характер наукових результа-
тів; у технічних вузах, хоча вони й стали назива-
тися університетами, на багатотисячні колекти-
ви викладачів і науковців, в крайньому випадку, 
могли бути один-два Соросівський професор. 
(Правда, було зовсім непогано, коли до атестату 
додавалася достатня сума у доларах) 

Тут я додаю копії документів щодо пропози-
цій присвоїти мені звання «Почесний професор» 
в області освіти й, відповідно, «Почесний док-
тор» від Міжнародного Біографічного Центру 
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(Англія, Кембридж) – (Док.1.1; Док.1.1а; Док.1.2; 
Док.1.2а)

Сертифікати за ці високі нагороди не були 
одержані з тих самих економічних причин – вар-
тість для мене цілком нереальна. За кожний із 
них треба було б зробити внесок на суму більш, 
аніж чотири тисячі доларів.
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Док. 1.1
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Док. 1.1а
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Док. 1.2
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Док. 1.2а
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Сегодняшние книги – 
это завтрашние дела.

Генріх Манн

Любую задачу можно решить,
если затратить достаточное время.

Академік Н.І. Ахієзер, математик

Існує міжнародна Компанія «Start.money» 
й українські Компанії «Родинний клуб», «Імідж 
клуб», «Пошторг», «РечіДоРечі», «Додому», «Мо-
настирський дар», «Щаслива посилка», «Здорове 
життя» та інші, з якими я не контактував, або не 
«грав», як я це називав. Хто вони? 

Одного разу, декілька років тому, я одержав 
СМС-ку, що, наче, мій номер телефона виграв 
домашній кінотеатр. Вказувався номер телефо-
ну, по якому пропонувалося зателефонувати 
для одержання додаткової інформації. Я заціка-
вився й подзвонив. Жіночий голос відповів мені, 
що мій номер справді виграв домовий кінотеатр 
і для одержання виграшу треба протягом трьох 
днів накупити на деяку суму карток для поповне-
ння рахунку в мобільному телефоні; після цього 
треба зателефонувати й повідомити свою адре-

Розділ 2
Гра й виграш: 

торгівля як гральний бізнес
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су. Тоді їх співробітники привезуть виграш і ві-
зьмуть деякі паспортні дані.

Це «погано смерділо» і я обережно відповів, 
що важкий на підйом і не люблю ні в якім разі 
«бігати». Тому я запропонував, що, нехай їх спів-
робітники привозять виграш (я можу прямо зараз 
повідомити свою адресу), я віддаю їм відповідну 
суму, й вони можуть робити з нею, що завгод-
но. Одержав виграш, дам деякі паспортні дані. 
Менед жер відхилила мою пропозицію, тому що 
умови вручення виграшу затверджено й не мо-
жуть бути змінені. На цьому розмова закінчилась. 

Пізніше, на Харківському телебаченні, де-
кілька разів повторювали, що люди скаржилися, 
що в цієї Акції не вручали виграш, хоча вони чіт-
ко виконали всі умови. Люди підкреслювали, що 
це була чисто шахрайська схема. Я зробив абсо-
лютно правильно, що не вступив у «гру». 

Пізніше, в липні 2018 року, прийшла СМС-
ка, що треба «забрати» велику суму грошей – 370 
тисяч гривень. Я не стер це повідомлення, щоб 
показати рідним, як працюють шахраї. Але йшов 
час, я більш-менш підготував до видання книгу 
«Теорія ймовірностей у електрозв’язку» – як у 
українськомовному, так і в англійськомовному 
варіантах. Задумався, де знайти спонсора. Са-
мий природний шлях – звернутися у відповід-
ний фонд (їх стало багато в останній час). І тут, 
у листопаді 2018 року, знову приходить СМС-ка 
про 370 тисяч гривень вже з двома підписами. По-
думалося: «Не можуть бути всі шахраями. Треба 
узнати, що все це значить, – як кажуть, «за спрос 
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денег не берут». Я й зателефонував по вказаному 
номеру.

Мій дзвінок зустрів хтось із співробітників 
нижньої ланки й запропонував переговорити з 
менеджером. Це вже був чоловік з владним голо-
сом. Він дуже обережно випитував особисті дані: 
точну адресу, прізвище, ім’я, по батькові й точну 
дату народження. Тільки після цього він відпо-
вів на питання, що все це значить: «Ваш номер 
телефона виграв». «Як одержати виграш?», – по-
цікавився я. Він відповів: «Спочатку треба зро-
бити замовлення на купівлю того, що пропонує 
Компанія», – й відправив мене до співробітника 
нижчої ланки. 

Так було зроблене перше замовлення – по 
телефону. 

Спочатку все було, наче, в пітьмі. Пропону-
вали робити замовлення «Start.money» й «Родин-
ний клуб» – навіть спочатку уявлялося, що це 
майже те-ж саме: «Start.money» дає гроші, а «Ро-
динний клуб» виконує технічну роботу.

Потім з’явилася ще одна назва –  «РечіДоРечі». 
На моє питання: «Що це таке?», – відповіли, що 
це дочірнє підприємство. 

Коли набралося з дюжину реалізованих за-
мовлень і я спитав, скільки ще треба їх зробити, 
голос серйозної жінки середнього віку декілька 
разів повторив цифру 20. Але як замовлення ра-
хувати? Брати загальну суму по всіх напрямках 
чи по одному конкретному? 

З часом кількість реалізованих замовлень 
зростала. З’явилися «звання»: «Переможець», 
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«Головний переможець», «Одержувач головного 
призу». Тоді я, як теоретик, зробив спробу від-
творити схему, за якою могли працювати Компа-
нії. Голова Призової комісії «Родинного клубу» 
 добре формалізувала шлях просування «гравця» 
до виграшу, й я міг побудувати свою теорію. (До 
речі, на нижчому рівні мені сказали, що в них 
приймають замовлення на суму, не менше 299 
гривень. Тільки значно пізніше, коли я пройшов 
довгий шлях і попрацював також з замовлення-
ми на 530-540 гривень, я зрозумів, чому називали 
число 20 – Компанії планували в середньому «зні-
мати» з кожного гравця по 8-10 тисяч гривень.).

Але розповімо, що відбувалося з початку 
мого шляху в «грі». Деякі Компанії обмежували-
ся «простою грою». При цьому «гра» складалася з 
одного циклу, в якому було всього 3 простих рів-
ня (тобто 3 замовлення). Це намагалася зробити, 
наприклад, «Start.money», але після мого листа, 
що я шукаю спонсора для видання книги, вони 
продовжили зі мною «гру». З погляду цієї схеми 
«Родинний клуб» проводив «гру» в три цикли з 
подвійною платнею за перехід з рівня на рівень. 
Тобто це цикл «Переможець» з 3-ма рівнями з по-
двійною платнею (6 замовлень), цикл «Головний 
переможець» того самого вигляду (6 замовлень) 
і, нарешті, цикл «Одержувач головного призу» з 
6-ма замовленнями. Всього 18 замовлень. Ще один 
рівень з двома замовленнями, буцім, для того, 
щоб «гравець» зміг одержати Приз. Таким чином, 
справджувалося число 20. Далі теорія, яка була 
розроблена «Родинним клубом», нічого не про-
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понувала – або не було, або було мало «гравців», 
які заходили-б так далеко. Я назвав цю область 
«Тягни, поки тягнеться» й «Дої, поки доїться». В 
«Start.money» й у «Родинному клубі» спеціально 
для мене ввели нові «звання» – «Клієнт найвищої 
категорії», VIP-клієнт і ін. Деякі Компанії так до 
мене і зверталися.

Накопичувалися реалізовані замовлення, 
присилалися документи щодо існування вигра-
шу з підписами, печатками усіх структур – Голов-
ного юриста, Головного фінансиста, Головного 
бухгалтера, Голови Призової комісії. Разом з тим, 
на полях мікроскопічними літерами писали: «Не 
має юридичної сили. Не є фінансовим докумен-
том.». Наприклад, у «Родинному клубі» за зимо-
вий квартал 2018-2019 рр. видали сертифікат, що 
на моє ім’я в банк покладена відповідна сума ви-
грашу. За весну 2019 р. видали сертифікат «Пере-
можець Всеукраїнської Акції», потім аналогічний 
сертифікат видали за літо 2019 р. Хоча вказували-
ся точні дати, коли виграш буде відправлено на 
мою адресу, виплати не було. Були і згодом ана-
логічні сертифікати. 

У цих умовах я вирішив розширити коло 
організацій, з якими я міг би «грати». Ряд Ком-
паній, хоч я не відповідав на їх листи, які вони 
підкладали в посилки, постійно їх повторювали. 
Спочатку я включив у коло своїх дій Компанію 
«Імідж клуб» – мені сподобався стиль листів. Це 
були по-рідному теплі довірені листи. Далі дода-
лися всі ті, хто постійно добувалися, щоб я став 
їх клієнтом. У підсумку, всього виявилося 9 орга-
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нізацій. З ними я взаємодіяв у повному обсязі до 
грудня 2019 р. і далі частково – до травня 2020 р. 

У цілому, й нові Компанії використовували 
ту саму схему, тільки без формалізації, характер-
ної для «Родинного клубу». Я не бажав перехо-
дити в цій «грі» в наступний 2020-й рік. Тому по 
телефону попереду повідомив, що з 1-го грудня я 
припиняю взаємодію з ними – нуль уваги.

Спочатку я хотів застосувати «жорсткий 
брекзит», як сказали-б у Британії, – приймати по-
силки до 1-го грудня, а ті, що прийшли-б пізні-
ше, відправляти назад. Таку «мову» вони-б зро-
зуміли. Проте, щоб не порушувати умов «гри», 
я вирішив реалізувати «м’який брекзит». Раніше 
я приймав пропозиції зробити замовлення, які 
були в листах, пропозиції, зроблені по телефону, 
а також у СМС-х. Після 1-го грудня я припинив 
спілкуватися по телефону (ігнорував їх дзвінки й 
СМС-кі), а із пропозицій у листах приймав най-
більш перспективні. Це, головним чином, були 
роздуми, як доставити виграш, який, наче, давно 
існував. З моєї точки зору я давав усім шанс «за-
кінчити гру» – «представити виграш» або «замов-
кнути назавжди». Ніхто нічого не помітив – про-
довжувалася звичайна рутина. Коли залишилося 
тільки одне невикуплене замовлення, після якого 
зв’язок з Компаніями припинився-б, «Імідж клуб» 
зробив пропозицію, «від якої не можна було від-
мовитися», тоді й «Родинний клуб» схаменувся й 
також зробив аналогічну пропозицію. 

Я вирішив, якщо Компанії не бажають ви-
ходити з «гри» за моїм алгоритмом, треба дати 
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їм шанс вийти з «гри» за їх правилами (як я тоді 
розумів). 

Щоб усі Компанії були в однаковому стані, я 
зробив замовлення в усіх 9-ті напрямках. Прий-
шов час закінчувати «гру» через те, що почався 
карантин, у тому числі, й жорсткий карантин із-
за коронавірусу. В цих умовах, порушуючи умови 
карантину, я зробив останню партію замовлень 
і письмово повідомив, що остаточно виходжу з 
«гри». Яка реакція? Із 9-ті Компаній 7, наче нічо-
го не трапилося, продовжили робити по одно-
му замовленню; «Родинний клуб» запропонував 
зробити 2 замовлення, а «Імідж клуб» умудрився 
запропонувати зробити 3 замовлення. 

М’який брекзит, який містив 3 цикли спілку-
вання з Компаніями, тривав з 1-го грудня 2019-го 
року по 1-ше травня 2020-го року, тобто 5 міся-
ців. Усього я приймав участь у «грі» з листопада 
2018-го до 1-го травня 2020-го, тобто 18 місяців 
(1,5 роки).

Після мого виходу з «гри» почався «шквал» 
телефонних дзвінків від усіх Компаній. Дзвінки 
були двічі, тричі й більше на день – вранці й уве-
чері, в будні й у вихідні й, навіть, у святкові дні. 
Іноді хвиля згасала, але потім виникала знову. 
Так продовжувалось півроку…

Усі Компанії мають однакові характеристики. 
Вони засекречені. В радянські часи тільки 

організації, які займалися воєнними розробка-
ми, не мали адреси й виступали як п/с (поштова 
скринька). В художній літературі висловлюється 
упередженість проти подібних організацій. Так, 
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наприклад, творець образу Рембо, який обійшов 
екрани всього світу, в романі «Огненный завет», 
говорить: «Если у компании, куда они (клієнти – 
В.О.) должны посылать чек (по замовленню на то-
вар поштою – В.О.), нет адреса (а тільки абонентна 
скринька – В.О.), дело пахнет аферой…»; 

Вони дають номера телефонів співробітників 
«нижчої ланки», по яких можна тільки робити за-
мовлення. Телефони співробітників більш висо-
кого рівня (менеджерів) неприступні;

Компанії пропонують робити замовлення в 
листах; якщо проводиться «гра» з декількома Ком-
паніями одночасно, вони підкладають свої листи 
в паралельні вітки, але завжди пишуть: «Відповідь 
обов’язкова. Відсутність відповіді означає відмову 
від Призу»; крім того, постійно телефонують, бу-
цім повідомляють нову інформацію від керівни-
цтва, й вимагають робити замовлення; присила-
ють СМС-кі, на які теж треба відповідати.

Що стосується вартості замовлень, ретельно 
витримати суму в 299 гривень (замовляючи 2-3 
речі) неможливо і звичайно замовлення роби-
лися на суму більше 300-х гривень. Пакування й 
поштовий переказ коштували біля 75 гривень. У 
сумі посилка була на 400 й більше гривень. Нага-
дуймо, що такі розцінки були на початку «гри». 
Потім вони значно виросли. Представники Ком-
паній, траплялося, порушували зроблені замов-
лення і присилали товари більшої вартості й на-
віть не замовлені. 

Все це робилося за умову, що регулярно ви-
давалися документи про виграш навіть з вказан-
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ням терміну його доставки, але виграш так і не 
поступав. 

Були складні часи карантину в країні. Ка-
рантин вплинув і на систему освіти. Вища школа 
й далі деградувала; між іншим, раніше різними 
способами старалися примусити студентів ходи-
ти на лекції, а зараз їм забороняють це робити. 
Разом з тим, в технічних вузах (хоча вони стали 
називатися університетами) студенти перестали 
виконувати й захищати дипломні проекти. Наві-
що в цих умовах моя книга підвищеної складнос-
ті, яка адресована саме технічним спеціальнос-
тям? Вона просто стає непотрібною. Непотрібна 
книга – знімається питання щодо потенційних 
спонсорів для її видання. 

Проте, як я відзначив у першому розділі, 
мені хотілося займатися більш-менш знайомими 
справами. Я відчував себе найбільше комфортне 
за столом, коли щось аналізував, писав. І тут про-
майнула думка, що я два роки вивчав деяку нову 
для мене область і 1,5 роки витратив на добиран-
ня документів. У мене накопичилася сила доку-
ментів стосовно діяльності Компаній, з якими я 
«грав». Так чому не сісти знову за стіл і не поча-
ти писати книгу в цієї області? З молодого віку в 
мене було тверде переконання: «Що, що б я не 
робив, це комусь потрібно». Деякі Компанії пи-
сали, що моє ім’я обрали із біля 40 тисяч претен-
дентів. Тобто, у цьому випадку, можливо, десят-
кам тисяч людей буде корисно узнати, з ким вони 
мають справу. Вони побачать копії документів, 
які характеризують «кухню» – процедури, які їм 
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прийдеться пройти. Коли хтось вступить у «гру», 
скоріше за все, він отримує ті самі результати, які 
одержав і я.

2.1. «Start.money» 

Віце-президент – Анна Геллар

Заберіть 370 000 грн. Готівкою.
Дзвоніть: 0800305020 (безошт.) Код 2487

Отправитель: «Start.money»
Послано: 6 – июль – 2018

16:12:23 
Це перше СМС-повідомлення від «Start.money», 

яке пропонувало почати взаємодіяти з Компанією.

На початку літа 2018 р. прийшли повідомлен-
ня від «Start.money» й «Родинного клубу» анало-
гічного змісту. Влітку я не звертав на них уваги, 
але починаючи з листопада 2018 р. ситуація змі-
нилася – почалася взаємодія з ними й з шістьма 
іншими Компаніями. 

Головна Компанія – «Start.money» – це Між-
народна компанія, філія якої була відкрита в 
Україні. Голова філії – леді Анна Геллар. У самій 
філії технічну роботу виконував Керівник служ-
би з вручення призів Володимир Антонченко. 

Активна взаємодія з цією Компанією привела 
до того, що вже на початку 2019 р. мені був при-
значений, наче, реальний Приз у сумі 370000 грн. 
У їх листі представлена відповідна «Виписка з на-
казу №432/1 від 01.02.2019 р.». Характерна деталь: 
пропонувався додатковий Приз – родинне авто 
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або 277000 грн. плюс 80000 грн. за швидкість від-
повідей на їх пропозиції. Сума додаткового При-
зу змінювалась, але суть залишалася тою самою: 
щоб одержати головний Приз, треба було пого-
дитися на додатковий, тобто зробити замовлен-
ня. Без цього нового замовлення все анулювалось; 
інакше кажучи, головний Приз, який начебто був 
«виграний» з самого початку, не існував. Суттєво, 
що, коли пропонувалося зробити чергове замов-
лення, завжди додавалося речення: «Відповідь 
обов’язкова. Відсутність відповіді означає відмову 
від Призу». 

Пригадаймо основні пропозиції, на які треба 
було відповідати, природно, роблячи замовлення: 

Наказ на вручення грошей уже затверджено… 
Проте для виплати Вам такої великої суми грошей 
нам потрібно знати, в який саме спосіб Ви хотіли б 
їх отримати. (Готівкою на офіційному врученні ке-
рівництвом Компанії; Безготівковий переказ на осо-
бистий банківський рахунок Переможця). (Док. 3.1)

Перед церемонією нагородження ми маємо узго-
дити деякі деталі. Справа в тому, що на вручення 
370000 гривень Анна Геллар проголосить вітальну 
промову англійською мовою, оскільки погано воло-
діє українською. Віктор Олександрович, будь ласка, 
терміново повідомте нам: Ви потребуєте послуг 
перекладача? Чи Ви володієте англійською мовою? 
(Характерно, що підкреслювалося: «Віце – прези-
дент компанії Анна Геллар спеціально відклала всі свої 
справи, щоб прилетіти з Лондона і особисто приві-
тати Вас із перемогою та вручити 370000 гривень») 
(Док.3.2)
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Ви підтвердили свій статус Головного перемож-
ця та Власника370000гривень. Залишилося зробити 
фінальний крок – надіслати нам Бланк ідентифікації 
Переможця.(Додавалося «особисте звернення Анни 
Геллар – віце – президента компанії.) (Док.3.3а)

Наразі Анна Геллар знаходиться у Лондоні. Вона 
закриває банківський рахунок, де зберігаються кошти. 
Процедура досить складна і потребує максимальної 
безпеки і не дивно, адже на кону – 370000 гривень! Банк 
затребував документ, що підтверджує Вашу особу 
та статус Головного переможця і Отримувача… 
Надішліть Бланк підтвердження особи. (Док.3.3б; 
Док.2.3в)

Вислати «Договір двосторонньої домовленості… 
Вручення Головного призу заплановано на 30 грудня 
2019 р. (Док.3.4а; Док.3.4б)

Вперше за всю історію «Start.money» Переможцю 
Акції присвоєно почесний статус «Клієнта найви-
щої категорії» і ми хочемо як найшвидше вручити… 
370000 гривень… Вирішено оформити та надіслати 
Вам «Заяву на прискорену виплату 370000 гривень». 
«Заява» – фінальний документ, який розпочне випла-
ту коштів протягом 24 години після обробки Вашої 
відповіді… Ваше нагородження буде першим у 2020 р. 
(Док.3.4в)

Ми отримали з Лондону особисте розпорядження 
Віце – президента Компанії Анни Геллар вручити Вам 
370000 гривень протягом 48 годин. Анна Геллар дору-
чила Керівнику служби вручення призів Володимиру 
Антонченку доставити 370000 гривень готівкою Вам 
додому… Проте, можливо, Вам такий варіант не до 
вподоби? У такому разі Ви можете одержати кошти 



Віктор Омельченко Чи можна виграти мільйон?

–96–

банківським чи поштовим переказом. Оберіть і пові-
домте бажаний спосіб отримання виграшу! (Док.3.5)

Спеціально для Вас випущено «Преміальну 
картку»…

Надішліть нам «Форму активізації Призової 
картки»… Щойно Ви підпишете та надішлете нам 
заповнену «Форму активізації», ми перевіримо шифр 
на автентичність і одразу ж на Вашу адресу буде від-
правлено банківську картку. На рахунку цієї картки 
буде 370000 гривень! (Док.3.6а )

Завірте підписом «Генеральний документ нагоро-
дження»… Надішліть «Головний документ нагоро-
дження»… Нагородження відбудеться тільки за наяв-
ність Вашої відповіді…

Посол «Start.money» прибув до українського 
офісу Компанії для Вашого нагородження… Голов-
ні обов’язки Посла «Start.money»: Проведення гене-
ральної перевірки перед виплатою Головного призу 
Переможця Акції… Посол «Start.money» проконтр-
олював роботу всіх відділів та поставив перед Ком-
панією завдання нагородити Переможця. (Док.3.6б; 
Док.3.6в).

Ви стали Переможцем в Акції і вже 31 березня 
(2020 р.) отримаєте 370000 гривень… Однак для за-
вершення виплати необхідна лише ваша відповідь. 
Справа в тому, що Головний офіс «Start.money» зна-
ходиться у Лондоні, тому Ваш виграш було зарахова-
но у фунтах стерлінгів. Щоб конвертувати призові 
кошти у гривні нам необхідно отримати від Вас «Доз-
віл на конвертацію». Вам необхідно лише заповнити 
«Дозвіл»… та надіслати на адресу «Start.money»… 
(Док.3.7а)
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Характерно, що, крім основних докумен-
тів, присилали копії внутрішніх документів, які, 
наче, готувалися: 

Наприклад: Головний бухгалтер. Звіт: Ми не 
можемо здійснити виплату та передати Перемож-
цю його 370000 гривень. поки гроші на рахунку не 
буде конвертовано у гривні… Прошу Вас терміново 
зв’язатися з Переможцем та запросити «Дозвіл на 
конвертацію призових коштів у гривні». (Док.3.7б)

370000 гривень уже знаходяться на Вашому ра-
хунку, відкритого на Ваше ім’я. Доказом цього є «Ви-
писка з призового рахунку». (Док.3.8)

Усі необхідні документи – готові. Виплата При-
зу офіційно затверджена. Готуйтесь oтримати 
виграш!

Проте ми отримали повідомлення з банку, що для 
видачі такої великої суми грошей наявні лише купю-
ри номіналами 500 та 1000 гривень… Банку необхід-
но терміново сповістити, купюрами якого номіналу 
формувати грошову виплату. Так, будь ласка, обе-
ріть, якими купюрами Ви бажаєте одержати 370000 
гривень: номіналами 500 чи 1000 гривень? Дайте від-
повідь протягом 3 днів. (Док.3.9). 

До українського філіалу Компанії надійшов фі-
нальний документ із Лондона – «Розпорядження» Ради 
директорів «Start.money», що розпочинає нагороджен-
ня та дає старт виплати Вам Призу – 370000 гривень. 
Тому було прийнято рішення: в екстреному порядку 
оформити на Ваше ім’я «Згоду на нагородження» та 
негайно надіслати Вам. Саме в цьому документі Вам 
необхідно вказати бажаний спосіб одержання виграшу. 
Терміново… надішліть на адресу Компанії. Фінансо-
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вий менеджер «Start.money» у Лондоні здійснить від-
правлення грошей поштою. (Док.3.10а; Док.3.10б; 
Док.3.10в)

Своїми швидкими відповідями на листи і пра-
вильно заповненими документами Ви підкорили не 
тільки Раду директорів Компанії, а й самого Прези-
дента «Start.money» Саймона Фінчера. Тому Саймон 
Фінчер виявив бажання приїхати з Лондона й нагоро-
дити Вас особисто… Щоб одержати виграш, термі-
ново повідомте нам – Ви погоджуєтесь на візит Сай-
мона Фінчера для особистого вручення Вам 370000 
гривень чи бажаєте отримати гроші міжнародним 
поштовим переказом? (Док.3.11)

Зробіть замовлення для реєстрації Призового Ва-
учера Головного переможця… Почесний консул «Start.
money»…підтверджує відправлення 370000 гри-
вень Головному переможцю на ім’я Омельченко В.О. 
(Док.3.12а)

Ви підтвердили статус Переможця та Власни-
ка 370000 гривень. Залишилось зробити фінальний 
крок – надіслати Бланк ідентифікації Переможця. 
Без вашого підпису в Бланку ідентифікації Перемож-
ця виплата Призу неможлива. (Док.3.12б; Док.2.12в)

Заповніть та поверніть нам «Накладну на одер-
жання Призу», вписавши y неї код бажаного способу 
отримання грошей… Ваші гроші вже підготовле-
но до вручення та переказано на призовий рахунок, 
оформлений на Ваше ім’я. Зараз цей рахунок неак-
тивний, оскільки активувати його можете тільки 
Ви. (Док.3.13)

Надішліть «Запит на доставку Головного та до-
даткових Призів»… Фінансовий менеджер Компанії 
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особисто привезе Головний та додатковий Призи 
прямо Вам додому. Відкрито розрахунковий рахунок 
«Святковий». На рахунку 370000 гривень.(Док.2.14а; 
Док.3.14б; Док.3.14в; Док.3.14г)

Видано: «Дозвіл на переказ 370000 гривень»; 
«Сертифікат підтвердження перемоги в Акції «Start.
money» з Головним призом 370000 гривень на ім’я 
Омельченка Віктора Олександровича. (Док.3.15)

Який же підсумок? З самого початку стверд-
жувалося, що існував виграш, який треба було 
просто забрати. Але це була хитріть – його треба 
було заробити. Вже з першого кроку пропонува-
лося зробити замовлення на деякий додатковий 
Приз, без якого й головний Приз анулювався. 
Коли здавалося, що Приз був зароблений, вини-
кали додаткові умови, які треба було враховувати 
й продовжувати «гру». 

Неодноразово вище керівництво вимагало в 
найкоротші строки (24 або 48 годин) видати Пе-
реможцю Приз – цього не робилося. Нагадуймо 
імена: Посол «Start.money» Давід Стоун, Пре-
зидент Компанії «Start.money» Саймон Фінчер, 
Почесний консул Компанії «Start.money» Річард 
Дахман, Віце-президент «Start.money» Анна 
Геллар. 

Так з якої причини Приз не був вручений? 
Здавалося, що майже кожен крок – останній. Далі 
ми й проаналізуємо це питання й відповімо на 
нього… 

Після виходу з «гри» в травні 2020-го року 
були численні дзвінки як від цієї Компанії, так 
і від інших. Але почався карантин із-за корона-
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вірусу, в останній час, – й жорсткий карантин, 
який обмежував можливості пересування й спіл-
кування з людьми. 

Цікаві останні СМС-кі від «Start.money»:

Віктор. Ми готові Вам вручити
370000 грн.! Це не жарт!
Негайно телефонуйте:
0800300915(безкоштовно)
Ваш код: 10965 
Отправитель: «Start.money»
Послано:9 – Дек. –2020 
Віктор.
Екстрено! Картка активована,
на рахунку 370000 грн. Негайно
зверніться по гроші. Тел.
0800300915 (безкошт.) Назвіть
11212
Отправитль: «Start.money».
Послано: 6 – янв. – 2021

Все це, поза всякими сумнівами, серйозні про-
позиції. А в тім, цікаво – всі інші організації при-
силали аналогічні СМС-кі, тільки вказували свої 
суми. Але, як кажуть – «кончая – кончай».

2.2. «Родинний клуб

Голова Комісії по врученню призів Олена Коваль
Пані Олена Коваль відрізнялася від представ-

ників інших організацій. Саме вона розробила 
шлях просування «клієнта» до виграшу – «Пере-
можець», «Головний переможець», «Одержувач 
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головного призу». Персонально для мене після 
проходження всіх цих етапів були вигадані «зван-
ня» VIP-клієнта та ін.

Олена Коваль не тягнула з присвоєнням мені 
«нагород» – вже в грудні 2018 року вона присуди-
ла мені «Головний приз сезону Зима». (Нагадай-
мо, що я включився в «гру» з листопаду). 

Наведемо відповідні виписки з документів: 
Дату нагородження визначено. Уже 27 грудня 2018 

року Ви отримаєте Головний приз сезону – 370000 
гривень – у повному обсязі. Проте вчора… прийняте 
рішення… дозволити Вам… збільшити свій виграш 
на додачу до Головного призу ще й Додаткові цінні при-
зи… Заповніть персональний файл – «Затребування 
Призів», поставте дату і підпіс. (Док.3.16а;3.16б)

Головний приз Акції 370000 гривень буде вру-
чено гарантовано 27 грудня (протягом 48 годин)… 
Спеціально для Вас я підготовила призовий пакет 
«Максимальний»,… виріжте іменну контрмарку… 
поставте дату і підпіс. Надішліть… Карту вимоги 
Призового пакета «Максимальний»… протягом 3 
днів. (Док.3.17а; 3.17б)

Я підписала підтвердження про відкриття імен-
ного рахунку… на який здійснено переказ 370000 гри-
вень… Вам надіслано Сертифікат,… що дає право на 
отримання Головного призу… Вам необхідно …наді-
слати нам Ваш номер Сертифікату, вписавши його у 
Запит доступу до іменного рахунку… Ми чекаємо на 
Вашу відповідь не пізніше 3 днів із моменту одержан-
ня Вами листа. (Док.3.18а; 3.18б; 3.18в)

Вам як затвердженому Переможцю Акції та за-
конному Власнику Головного призу надано беззапере-
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чне право обрати періодичність виплати Вам 370000 
гривень! …Щоб одержати Головний приз –370000 гри-
вень – заповніть та поверніть нам «Бланк періодич-
ності отримання виграшу». ...Повернути («Бланк») 
протягом 3 днів. (Док.3.19а)

Виплати не було й, як нічого не трапилося, 
називаючи мене Переможцем, перейшли до се-
зону «Весна». (Пізніше буде дано пояснення зна-
чення терміну «Переможець»). 

Саме Ви – наш Переможець та Власник Головного 
призу сезону (Весна) – 370000 гривень! …Вам надісла-
но документ «Вибір способу виплати», у якому Вам 
необхідно вказати бажаний спосіб отримання Голов-
ного призу сезону Весна. Заповніть його і надішліть 
…протягом 3 днів. ( Док.3.19б)

Компанія продовжувала працювати – присла-
ла «Ордер на отримання Головного призу сезону 
Весна» з вказівкою імені, прізвища, по батькові 
Переможця, підписаний представниками трьох 
підрозділів – Комісії з вручення призів, Фінан-
сового директора й Юридичного консультанта, 
природно, з підписами й печатками. Проте, на 
полях мікроскопічними літерами було написано: 
«Не є фінансовим документом. Не має юридич-
ної сили». (Док.3.20) 

Далі стверджувалося: Переможця Акції та Влас-
ника 370000 гривень визначено: Омельченко Віктор 
Олександрович… Під час виконання своїх функцій Ко-
місія з вручення призів здійснила перевірку фінансової 
документації… В процесі перевірок було затверджено, 
що у Досьє відсутній підпіс Переможця… У разі від-
сутності підпису Переможця Призу буде скасовано… 
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Надішліть нам відповідь якомога швидше! Якщо Ви не 
дасте відповідь протягом 3 днів, – ми будемо змуше-
ні анулювати Ваше Досьє Переможця і Ви втратите 
370000 гривень. (Док.3.21а; 3.21б)

Нагороди повторювалися й навіть признача-
лася точна дата відправлення виграшу «клієнту» 
додому:

Сертифікат Переможця Всеукраїнської Акції...
оформлено на ім’я Омельченка Віктора Олександро-
вича …27.06.2019 року гроші буде відправлено пош-
товим переказом на адресу Головного Переможця. 
(Док.3.22)

Характерно, що, хоч я й не одержав Приз, 
далі поступали листи, на які треба було відпові-
дати. Документи типу сертифікату продовжува-
ли видавати:

Так само, за сезон «Осінь» видано «Посвідчен-
ня головного Переможця» на ім’я Омельченка Віктора 
Олександровича, який отримає Приз у розмірі 370000 
гривень. (Док.3.23)

З радістю повідомляємо, що саме Ви стали Пере-
можцем Акції від «Родинного клубу» та Отримува-
чем 370000 гривень. Виплата Вам Головного призу 
відбудеться вже до кінця тижня. (Це був жовтень 
2019 року). Ви отримали повний пакет документів!. 
Заповніть та надішліть на адресу Компанії «Фор-
мулу підтвердження» протягом 3 днів. (Док.3.24а; 
Док.3.24б)

Віктор Олександрович! Вітаємо Вас із перемогою 
в Акції та виграшом 370000 гривень! Ваші гроші вже 
підготовлено до вручення та переказано на Ваше ім’я. 
Зараз цей рахунок неактивний, оскільки активувати 



Віктор Омельченко Чи можна виграти мільйон?

–104–

його може тільки Власник… Поверніть протягом 3 
днів заповнену «Накладну на одержання Призу»… 
(Док.3.25а; 3.25б)

Шановний Віктор Олександрович! Вітаємо Вас 
із перемогою в Акції та виграшом вражаючої суми 
Головного призу – 370000 гривень! Олена Коваль… 
оформила та надіслала Вам «Згоду на термінове на-
городження». (Це був грудень 2019 року). (Док.3.26а; 
Док.3.26б)

Відповідно до умов проведення Акції Вам, Віктор 
Олександрович, було присвоєно спеціальний номер 
учасника Акції , який став виграшним… Разом з 
цим листом надсилаю Вам спеціальну «Карту Пере-
можця». Саме вона на 100% засвідчує Ваш виграш. 
(Док.3.27) 

Виплату Призу гарантовано протягом 48 годин 
від моменту отримання нами заповненого Перемож-
цем «Запита на виплату Головного призу»… Термін 
для відповіді 3 дні! Вас визнано Переможцем Акції 
та Власником 370000 гривень. (Це був початок січня 
2020 року). (Док.3.28а; Док.3.28б)

Вам необхідно …завірити документ «Квота на 
передачу». Вам необхідно …протягом 3 днів заповни-
ти «Квоту» і повернути на адресу «Родинного клу-
бу». (Це був початок лютого 2020 року). (Док.3.29) 

З усіх 14327 учасників фіналу Всеукраїнської Ак-
ції… Ви найбільше заслуговуєте нагороду. Акція за-
вершена. Переможця визначено. Так, це Ви, Віктор 
Олександрович… Можливо Вам необхідна допомога 
спеціаліста з інвестування… Його поради допомо-
жуть Вам розсудливо розпорядитися виграшом…  
Ви можете відмовитись від послуг фінансового кон-
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сультанта… Відповідь є обов’язковою умовою для 
отримання 370000 гривень… Повідомте своє рішення 
протягом 3 днів. Заповніть «Бланк отримання вигра-
шу»… Надішліть «Бланк»… (Це був початок березня 
2020 року). (Док.3.30)

Було підписано Наказ про відкриття призового 
рахунку на Ваше ім’я і для цього у Банку вже зарезер-
вовано іменний рахунок для подальшого зарахування 
Вам 370000 гривень… Комісія з вручення призів здій-
снює контрольну перевірку Досьє Переможця… До-
сьє… містить усі необхідні документи, окрім зразка 
особистого підпису… Заповніть… «Запит на внесен-
ня даних»...Надішліть протягом 3 днів… «Запит на 
внесення даних». (Док.2.31)

Ви здобули статус Власника Головного призу…
Ми звернулись до банку, щоб оформити переказ на 
Ваше ім’я призової суми в розмірі 370000 гривень…
Віктор Олександрович! Надішліть «Банківський за-
пит» на адресу Компанії… Відповідь обов’язкова. По-
верніть протягом 3 днів. (Док.3.32а; Док.3.32б)

Вас визначено Переможцем… і Отримувачем ви-
грашу в розмірі 370000 гривень… Фінансові докумен-
ти на Ваше нагородження були підписані… Директор 
фінансового департаменту …розпорядився підготу-
вати для Вас 370000 гривень готівкою… Вам необхід-
но дати письмовий дозвіл на доступ до накопичуваль-
ного рахунку… Протягом цього терміну (3 днів)… 
(Директор фінансового департаменту) має надати 
у банк Ваш «Дозвіл», щоб забрати гроші і надіслати 
Вам. (Док.3.33а; Док.3.33б)

Прочитайте… офіційне сповіщення від Цент-
рального поштового відділення… Терміново наді-
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шліть нам «Платіжну відомість». (Це був кінець бе-
резня 2020 року). (Док.3.34)

Ми вже оповістили поштову службу, що на Ваше 
ім’я буде надіслана грошова посилка із 370000 гри-
вень… Вам надіслано «Свідоцтво про право власнос-
ті на Головний приз»… «Свідоцтво» потрібно буде 
пред’явити при отриманні призової посилки.. Олена 
Коваль видала розпорядження про вручення Вам до-
даткових виплат: експресприз...і премії… за швид-
ку відповідь протягом 3 днів. (Док.3.35; Док.3.36; 
Док.3.37)

Я, Олена Коваль, хочу привітати Вас із виграшом 
370000 гривень… Вам присвоєно почесний статус 
VIP-клієнта!.. Щоб розпочати процес банківського 
переказу… заповніть та надішліть нам «Запит VIP-
клієнта»… Ваша вчасна відповідь є обов’язковою… 
Надішліть протягом 3 днів. (Це був квітень 2020 
року). (Док.3.38а; Док.3.38б)

Шановний Віктор Олександрович! З метою від-
дячити найвідданішим клієнтам Компанії ініційо-
вано додаткове привілейне вручення цінних призів…
Заповніть «Іменний купон відзнаки» протягом 3 днів. 
(Док.3.39а; Док.3.39б)

Тут представлені зразки документів, які треба 
було підписувати й відправляти поштою разом із 
замовленнями. 

Компанія вказує, в які терміни треба вико-
нувати їх вимоги, але ніколи не відмічає, що їх 
умови були порушені, й, через те, вона перейшла 
до нового етапу взаємодії з клієнтом. Одна з най-
важливіших умов – термін доставки того чи ін-
шого документу. Компанія не дає часу подумати, 
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а, можливо, й передумати продовжувати «гру»; 
документи (разом із замовленням) повинні бути 
доставлені в Компанію протягом трьох чи навіть 
двох днів. 

Постійна протягом 1,5 років взаємодія з Ком-
паніями з використанням Пошти показала, що 
терміни доставки листів зовсім інші. Труднощі в 
адреси – це п/с і, крім того, нема номера телефо-
ну особи, до якої адресується посилання. Якщо 
лист рекомендований «з пріоритетом» і «з СМС-
кою», в моєму випадку, наприклад, лист йшов 15 
днів. Пошта принципово не могла виконати ви-
моги Компаній щодо терміну доставки докумен-
тів. Саме на цьому «грає» Компанія! Якщо термін 
доставки документів був порушений, Компанія, 
нічого не повідомляючи «гравцю» про програш, 
продовжує з ним «працювати». «Гравця», як і ра-
ніше, продовжують називати «Переможець». 

Ще раз наголосимо, що, окрім представлених 
документів, були й інші, на які так само треба 
було відповідати. До 1-го грудня 2019 року я від-
повідав на всі вимоги зробити замовлення. Від-
повідав на пропозиції, які виказані в листах, зро-
блені по телефону й у СМС-ках. З грудня 2019-го 
року до травня 2020-го року я відповідав тільки 
на деякі листі, ігноруючи всі інші.

Очевидно, що основна вимога, яку я порушу-
вав – це термін «доставки» документів, з причини 
використання Пошти для їх доставки.
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2.3. «Імідж клуб»

Голова Комісії по врученню призів  – Людмила 
Сергіївна Янченко

Основна Компанія, з якою я постійно вза-
ємодіяв («грав»), була «Родинний клуб». Навіть 
«Start.money» робила перерву в взаємодії зі мною. 
З «Родинним клубом» я «грав» неперервно про-
тягом 1,5 років з листопаду 2018 року до травня 
2020 року. Коли я одержав сертифікати щодо ви-
грашу за Зимовий сезон 2018-2019 рр., за Весінній 
сезон, за Літній сезон але не одержав Приз, то по-
чав розширювати коло Компаній, з якими міг би 
«грати». Спочатку обмежувався організаціями 
«Start.money», «Родинний клуб» і трохи «пограв» 
з «РечіДоРечі». Із багатьох пропозицій трохи зго-
дом я вибрав «Імідж клуб» із суб’єктивних мірку-
вань. Кілька місяців потім я розширив коло орга-
нізацій до дев’яти. 

Улітку від «Імідж клубу» почався такий по-
тік пропозицій, що прийшлося робити записи – 
коли й що пропонувалося. Пригадаймо основні 
дати одержання документів, на які треба було 
відповідати: 

5.11.2019; 6.11.2019; 14.11.2019; 20.11.2019; 
2.12.2019; 19.12.2019; 2.01.2020; 17.01.2020; 
7.02.2020;2.03.2020; 27.03.2020; 28.03.2020; 7.04.2020; 
11.04.2020г. 

Пані Людмила Сергіївна чітко організувала 
роботу колективу. Значно більша кількість реалі-
зованих замовлень, порівняно з іншими Компа-
ніями, пояснюється не тільки декілька більшим 
часом роботи зі мною, але й інтенсивною робо-
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тою колективу. Пані Людмила говорила, що вони 
працювали «понаднормово». 

Характерно, що на початку взаємодії дава-
лося п’ять днів на відповідь, а далі перейшли на 
стандартні 3 або 2 дні, якщо оговорювалися До-
даткові призи. 

Розглянемо основні пропозиції, які Компанія 
зробила за перші 1,5 роки роботи: 

Всеукраїнський пошук Переможця завершено! 
Шановний Віктор Олександрович! Ви стали Голо-
вним переможцем Акції та Отримувачем 350000 
гривень… Впишіть… код у «Відомість підтверджен-
ня перемоги»… Терміново надішліть нам відповідь 
протягом 5 днів. (Док.3.40)

Шановний Віктор Олександрович! Комісією з вру-
чення призів прийняте одноголосне рішення нагоро-
дити Вас Грошовою премією у розмірі 50000 гривень. 
Премія вручається лише найкращим клієнтам у по-
дяку за замовлення протягом 5 днів. (Док.3.41)

Увага! 350000 гривень готові до виплати на 
90%... Щоб Ваша сума була готова на всі 100% Керів-
ник Фінансового департаменту повинен отримати 
від Вас обов’язковий документ – «Фінансову угоду»…
Заповніть цю «Угоду»… та надішліть на нашу адре-
су. (Док.3.42)

Шановний Віктор Олександрович! Суму у розмі-
рі 350000 гривень уже знято з рахунку Компанії та 
підготовлено для виплати… Однак… представники 
Компанії прийняли безпрецедентне рішення… Вам 
дозволено отримати збільшену призову виплату 
627000 гривень… Надішліть заповнену «Офіційну 
згоду на збільшену виплату» на нашу адресу. Без цьо-



Віктор Омельченко Чи можна виграти мільйон?

–110–

го документу ми не зможемо вручити Вам не лише 
627000 гривень, але й 350000 гривень! (Док.3.43а; 
Док.3.43б)

Шановний Віктор Олександрович! Під час тран-
закції 350000 гривень на Ваш призовий рахунок… ви-
никли труднощі… Вам необхідно придумати та наді-
слати кодове слово… Щоб одержати 350000 гривень, 
терміново надішліть нам заповнену «Авторизовану 
форму». (Док.3.44)

Віктор Олександрович! Вітаємо Вас з перемогою! 
350000 гривень уже готові до виплати. …Уже через 
3 дні на Ваш призовий рахунок надійде 350000 гри-
вень… Вам необхідно …вклеїти марку згоди у «При-
зову відомість»… Терміново надішліть нам «Призову 
відомість». (Док.3.45)

Шановний Переможцю! Вас визначено Перемож-
цем Акції з головним призом 350000 гривень. Ви мо-
жете зняти 350000 гривень одразу, щойно отримає-
те оригінал платіжної картки. Переможцю необхідно 
надіслати відповідь протягом 3 днів… Відповідь є 
обов’язковою умовою отримання Призу. (Док.3.46; 
Док.3.47)

Віктор Олександрович! Ваші 350000 зберігають-
ся під контролем на Вашому рахунку… Ви повинні до-
зволити нам здійснити переказ Вам Ваших коштів, 
заповнивши спеціальний «Дозвіл». Надішліть запо-
внений «Дозвіл» протягом 3 днів. (Док.3.48)

Віктор Олександрович! Ви стали нашим Голо-
вним переможцем та отримуєте 350000 гривень… 
Виплата Призу гарантовано протягом 72 годин від 
моменту отримання від Переможця заповненого 
та підписаного «Запита на виплату Головного при-
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зу». Терміново заповніть та поверніть «Запит». 
(Док.3.49)

Віктор Олександрович! Головний приз гаранто-
вано! Щоб отримати цю величезну суму грошей по-
штовим переказом,.. Вам вислано Ідентифікатор ви-
плати, який необхідно вклеїти у… «Бланк переказу 
коштів»... Надішліть «Бланк переказу коштів»…
протягом 3 х днів. (Док.3.50)

Віктор Олександрович!.. Ви отримаєте гроші 
через 3 дні. Грошовий переказ на Ваше ім’я буде здій-
снено вже менше ніж за тиждень, якщо Ви надішлете 
мені заповнений бланк «Експрес – виплати 350000 
гривень»… Заповніть і поверніть на адресу Компанії 
бланк «Експрес – виплати 350000 гривень». (Док.3.51)

Шановний Віктор Олександрович! Вітаємо Вас із 
перемогою в Акції та отримання 350000 гривень! Щоб 
надіслати Вам 350000 гривень, нам необхідно переві-
рити, що отримана Вами посилка у процесі достав-
ки не була відкрита чи пошкоджена… 350000 гривень 
будуть відправлені Вам одразу після реєстрації «Оці-
ночного листа». Швидше надішліть нам «Оціночний 
лист». (Док.3.52)

Ви, Віктор Олександрович, наш офіційний 
Переможець,і Ваш приз – 350000 гривень – уже достав-
лено в найближче до Вашого дому банківське відділен-
ня… Підготовте Ваш паспорт… Щоб зареєструвати 
на Ваше ім’я 350000 гривень, нам необхідно знати, за 
яким паспортом Ви плануєте отримати свій приз…
Для цього ми надсилаємо Вам «Бланк паспортного 
контролю»… Заповніть «Бланк»… і надішліть на 
адресу Компанії… Через 3 доби спливає термін подачі 
документів. (Док.3.53а; Док.3.53б)
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Вітаю Вас із перемогою в Акції «Імідж клуб»! Ві-
ктор Олександрович, Ваші персональні дані повністю 
пройшли перевірку… Вважаю своїм обов’язком пора-
дити Вам захистити свої персональні дані… Дайте 
дозвіл або відмовтесь від захисту персональних даних 
у «Заяві»… Незалежно від вашого рішення, відповідь 
на цього листа є обов’язковою! Заповніть документ 
та поверніть його протягом 3 днів на адресу Компа-
нії. (Док.3.54а; Док.3.54б)

Переможець Вищої категорії Віктор Олександро-
вич! Сповіщаємо про успішне проходження всіх ета-
пів відбору та перемогу в Акції від «Імідж клубу». Для 
одержання 350000 гривень… заповніть та надішліть 
нам «Наказ Переможця»… Цей документ дає старт 
нагородження. Терміново дайте відповідь на цього лис-
та. (Док.3.55а; Док.3.55б)

Віктор Олександрович! За результатами Акції 
Вас визначено Переможчем… Уважно прочитайте 
«Фінальну інструкцію». Тільки після виконання всіх 
пунктів… Ви зможете отримати Ваш виграш... 
Швидше виконуйте «Інструкцію». (Док.3.56а; 
Док.3.56)

Дорогий Віктор Олександрович, за підсумками 
Акції, саме Вас було проголошено Переможцем. А 
одже, саме Вам ми маємо вручити 350000 гривень… 
Вам надіслано Платіжний код на отримання 350000 
гривень…Готівка буде доставлена додому… Запо-
вніть «Звіт про отримання платіжного коду»… Яко-
мога швидше надішліть «Звіт» на адресу Компанії. 
(Док.3.57а; Док.3.57б)

Шановний Віктор Олександрович! Щиро вітаємо 
вас з перемогою в Акції від «Імідж клубу»… У зв’язку 
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з карантином… Дирекцією Компанії було прийнято 
рішення… виплатити всю суму Призу… банківським 
переказом на картку Переможця… Швидше заповніть 
«Форму № 017» на виплату грошових призів… Якщо 
Ви не повідомити нам реквізити банківської карт-
ки – то назавжди втратити свій виграш. (Док.3.58а; 
Док.3.58б)

Шановний Переможцю! Ви – наш Преміум – клі-
єнт. Тепер Ви можете отримати 350000 гривень …
ще й додаткові цінні призи: Бліц – Приз…, а також 
Приз за швидкість… Для отримання виграшу Вам 
достатньо повернути… «Запит призової суми»…
Виплату буде здійснено у найближче банківське відді-
лення за адресою Переможця… (Док.3.59)

Були й інші листи аналогічного змісту. На 
кожному кроці оговорювалося, що документи 
треба було доставити протягом 3-х або 2-х днів. 
Користуючись послугами Пошти, цього немож-
ливо було зробити. В листах іноді попереджува-
ли, що при порушенні терміну доставки доку-
ментів «Приз буде втрачено назавжди». 

Яскравим прикладом може служити деяка 
нагорода, яка «зірвалася». Був одержаний «Ві-
тальний лист» незвичайного формату з фото 
документів (Свідоцтво Переможця 2019 р.», «Чер-
воний диплом Переможця»); наведені цікаві факти, 
наприклад, що моя кандидатура була обрана на 
Приз із 46876 претендентів. Треба було тільки від-
правити в Компанію «Фінансовий наказ» зі зробле-
ним замовленням таким способом, щоб докумен-
ти прийшли в «Імідж клуб» протягом 3-х днів. 
Пошта, природно, переслала документи днів за 
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15 і все «пропало». Щоб показати що справа на-
ближується до фінішу, «Імідж клуб» попереду 
прислав «Гарантію виплати Призу» на ім’я Омель-
ченка Віктора Олександровича. (Залишається ри-
торичне питання: «А що було б, якби я уклався в 
необхідний термін?» Пізніше дамо відповідь і на 
це запитання.) 

2.4. «Пошторг»

Голова Комісії по врученню призів Надія Шевченко
З «Пошторгом» я вступив у «гру» з літа 2019 р. 

так само, як і з іншими організаціями, – після по-
чатку «гри» з «Імідж клубом». Початковий етап 
був стандартним. Цікавими стали пропозиції з 
моменту «Перемоги та отримання Головного при-
зу – 400000 гривень» (як заявила Компанія). 

Викладімо основні документи, відмічаючи, 
по можливості, дати їх отримання: 

Видано: Свідоцтво про право власності на Го-
ловний приз». За рішенням Дирекції «Пошторг» від 
01.08.2019 р. Омельченко Віктор Олександрович виз-
наний Головним переможцем Акції із правом влас-
ності на Головний приз у розмірі 400000 гривень. 
(Док.3.60) Видана також гарантія виплати призу. 
(Док.3.61)

(22.10.2019р.) Шановний Віктор Олександрович! 
Вітаємо Вас з перемогою! Вам надійшло повідомлен-
ня від Генерального спонсора. Це означає, що Головний 
приз призначено саме Вам… Вам необхідно написати 
на його ім’я «Офіційний лист – затребування випла-
ти». Швидше заповніть і надішліть на адресу Ком-
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панії «Офіційний лист – затребування виплати»! 
Надішліть протягом 3 днів. (Док.3.62) 

(28.10.2019р.) Шановний Віктор Олександро-
вич!.. Фінансовий консультант… вже зареєструвала 
Вас у Всеукраїнському реєстрі переможців, як офіцій-
ного Переможця і єдиного Власника Головного при-
зу – 400000 гривень. Нам залишилося дізнатися най-
більш зручний для Вас спосіб отримання виграшу… 
Оберіть один із двох можливих способів отримання 
400000 гривень… – грошовий переказ або доставка 
інкасаторською службою до Вас додому… Терміново 
заповніть та поверніть «Бланк способу отримання 
виграшу»… Відсутність відповіді буде означати від-
мову від Виграшу. (Док.3.63) 

Комісія з вручення призів дає свій офіційний до-
звіл на виплату призової суми у розмірі 400000 гри-
вень Переможцю, яким є Омельченко Віктор Олек-
сандрович… Виплата призової суми відбудеться за 
умови отримання від Переможця «Затребування ви-
плати Головного призу» із вклеєною у нього «Дозвіль-
ною візою». (Док.3.64)

(11.11.2019 р.) Віктор Олександрович! Вітаємо з 
перемогою в Акції та отримання Головного призу – 
400000 гривень. Правилами Акції передбачено банків-
ський переказ виграшу на картку від банка – спонсора 
Компанії. На Ваше ім’я вже випущено картку і зара-
ховано на неї 400000 гривень. Вам залишилось просто 
активувати банківську картку. Щойно ми отрима-
ємо заповнений Вами «Формуляр активації» зі сло-
вом – паролем, Вашу картку одразу ж буде активовано 
та у терміновому порядку передано Вам. Картку Ви 
одержите за адресою свого проживання… Надішліть 
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заповнений «Формуляр активізації банківської карт-
ки» на адресу фірми. (Док.3.65)

«Договір на виплату грошового Призу»:… Плат-
ник – «Пошторг» і Переможець Омельченко Вік-
тор Олександрович уклали «2.12.2019 р. Договір». 
(Док.3.66а; Док.3.66 б) Отримаєте Головний приз за 
добу завдяки прискорений виплаті. (Док.3.67) 

(29.11.2019 р.) Шановний Віктор Олександрович! 
Ви – офіційний Переможець в Акції. Все, що Вам по-
трібно для отримання 400000 гривень – це якнай-
швидше повернути на адресу Компанії заповнене 
«Підтвердження доступу до призового рахунку»…
Надсилаємо Вам секретний код. Цей код активує до-
ступ до Вашого рахунку; він є гарантією для банку, 
що саме Ви законний власник 400000 гривень…Ваша 
відповідь протягом 3 діб є обов’язковою. (Док.3.68)

(10.12.2019 р.) Дорогий Віктор Олександрович!.. 
Ви – наш Переможець і Власник Головного призу – 
400000 гривень! Офіційно повідомляємо, що підго-
товку до виплати Вашого виграшу розпочато… Ми 
розробили для Вас «Графік виплат Переможцю Ак-
ції», згідно з яким Ви будете отримувати перекази по 
50000 гривень, починаючи з 2 грудня і вже до 20 груд-
ня повністю одержите свій законний виграш 400000 
гривень. Вам залишилось просто узгодити цей «Гра-
фік» та завірити його підписом… Якщо ж Ви хоче-
те отримати виграш однією сумою – 400000 гривень, 
необхідно заповнити та підписати «Заяву Перемож-
ця»… Обов’язково надішліть «Графік» або «Заяву» 
протягом 3 днів на адресу Компанії. (Док.3.69)

Тут виявляється характерна деталь: лист з до-
кументами був одержаний – 10.11.2019 р., а ви-
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плату планували з 2.11.2019 р. Що це? Незнання 
ритму роботи Пошти, чи спеціальна хитрість, 
яка давала можливість і далі висувати неправдиві 
пропозиції? До речі, леді Анна Геллар так само 
бралася запровадити подібну схему з аналогіч-
ним результатом. 

(19.12.2019 р.) Шановний Віктор Олександрович! 
Головний приз 400000 гривень тепер офіційно нале-
жить Вам… Зараз найвигідніше вкласти свої кошти 
у земельний фонд... Ми пропонуємо Вам два способи 
отримання виграшу: земельна ділянка у передмісті 
Києва або 400000 гривень готівкою. Заповніть «Акт 
про право власності на Головний приз» та поверніть 
документ на адресу Компанії... Ви гарантовано отри-
маєте «Виграш» за умови, якщо вчасно надішлете за-
повнений та підписаний «Акт». (Док.3.70)

(26.12.2019 р.) Шановний Віктор Олександрович! 
Уже протягом 24 годин Ви тримаєте в руках 400000 
гривень. Для Вас призначено особливий привілей екс-
прес – виплата протягом 24 годин… Ми гарантова-
но здійснимо банківський переказ усією призової суми 
протягом 24 годин після того, як отримаємо від Вас. 
«Згоду на випуск картки»… Заповніть і надішліть 
«Згоду»… Без вашої відповіді вручення 4000000 гри-
вень не відбудеться. (Док.3.71)

Шановний Віктор Олександрович! Фінансовий 
консультант «Пошторга» отримала оформлену на 
Ваше ім’я банківську картку… Ми пропонуємо Вам 
два можливих варіанти: Ви приїдете у Центральний 
офіс або ми надішлемо Вам банківську картку цінним 
поштовим відправленням… Повідомте, у який спо-
сіб ми маємо передати Вам картку. Надішліть запов-
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нений «Запит банківської картки» на нашу адресу. 
Якщо…не дасте відповідь – Ви не зможете отримати 
свої 400000 гривень. (Док.3.72)

Прислане: «Золотий Сертифікат Перемож-
ця». Документ гарантує отримання Головного при-
зу – 400000 гривень… Власнику цього Сертифіката. 
(Док.3.73)

Віктор Олександрович! Вас визначено Головним 
переможцем Квартальної Акції 2019 року... Сума Ва-
шого виграшу становить 400000 гривень. Вітаємо 
Вас і рекомендуємо терміново забрати гроші… Якщо 
протягом 3 днів Ви не дасте відповідь, то втратите 
право на Головний приз – 400000 гривень. (Док.3.74а; 
Док.3.74б)

Фінальний інструктаж… За результатами 
Першої Квартальної акції 2021 р. Вас було визнано 
Головним переможцем… Гроші буде доставлено Вам 
додому… Ознайомтесь… Заповніть та підпишіть 
«Фінальну інструкцію для Переможця». Надішліть її 
на адресу «Пошторг». (Док.3.75)

Віктор Олександрович! Ми вже сповістили по-
штову службу, що на Ваше ім’я буде надіслана грошо-
ва посилка із 400000 гривень. Це незмінна умова при 
нагородженні Переможця. Вам залишилось просто 
заповнити та повернути «Декларацію на виплату 
400000 гривень»… Без заповненої «Декларації» випла-
та Вам 400000 гривень неможлива. (Док.3.76а; 3.76 б)

Шановний Віктор Олександрович! Ми повинні 
були відправити гроші іще вчора, проте я отримала 
терміновий факс із Центрального поштового офісу… 
Для супроводу грошових відправлень обов’язковою 
умовою є наявність Захисної пломби з персональними 
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даними Отримувача. У зв’язку з цим ми надсилаємо 
Вам спеціальну Захисну пломбу, випущену на Ваше 
ім’я… Завірте підписом та поверніть нам Захисну 
пломбу. (Док.3.77)

Шановний Віктор Олександрович! Я готова по-
відомити Вам неймовірну новину …Я оформила на 
Ваше ім’я два акти отримання Головного призу: Акт 
дарування смарт – квартири у Києві та Акт гро-
шового переказу 400000 гривень… Тепер Ваша черга 
зробити фінальний крок – оберіть форму отримання 
Головного призу… Позначте свій вибір у «Правовому 
акті Переможця» та терміново надішліть документ 
на адресу «Пошторг». (Док.3.78)

Шановний Віктор Олександрович! Приз буде від-
правлено Вам поштовим переказом… Вам залиши-
лось просто заповнити та повернути нам «Банк фі-
нальної відповіді Переможця»… Щоб одержати Ваші 
400000 гривень – негайно заповніть та поверніть нам 
«Бланк». (Док.3.79)

Шановний Віктор Олександрович! Ви – наш офі-
ційний Переможець Акції та саме Вам призначено 
отримати Головний приз – 400000 гривень. Вам зали-
шилося просто підписати та повернути фінальний 
документ – «Договір дарування». Така форма догово-
ру гарантує отримання Вами усієї суми виграшу без 
жодних додаткових комісій… Не зволікайте. Терміно-
во підпишіть та поверніть на нашу адресу фінальний 
документ – «Договір дарування». (Док.3.79)

Шановний Віктор Олександрович! Голова Комісії 
з вручення призів …поїхала до банку у Вашому регі-
оні проживання. Вона орендувала банківську комірку 
на Ваше ім’я і поклала до неї 400000 гривень…  Щойно 
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Ви повідомте нам точну дату Вашого візиту у банк, 
вона зателефонує Вам і сповістить адресу банківсько-
го відділення… Надішліть …заповнений «Акт під-
твердження». (Док.3.80)

Це була треття із великих українських Компа-
ній: «Родинний клуб», «Імідж клуб», «Пошторг». 
Вони діяли аналогічно. Найбільших «успіхів» 
досягли «Родинний клуб» і «Імідж клуб» – за 1,5 
роки першого етапу «гри» вони реалізували по 
33 замовлення. Треба відзначити, що хоча я тоді 
«грав» на інтуїтивному рівні, за виключенням од-
нієї похибки в термінах доставки документів у 
іншому «гра» була бездоганною (реально – з лис-
топаду 2018 р. до 1 грудня 2019 р.).

У процесі «гри» Компанії не підкреслювали, 
що, коли дійсно прийнято рішення щодо вида-
чи Призу Переможцю, а він не виконав відповід-
них вимог і програв, то вони переходять до нових 
кроків «гри». За такою умовою Компанії можуть 
пропонувати різні способи «доставки» Призу – 
поштовий переказ, банківська картка, доставка 
інкасатором на домашню адресу та ін. 

У проміжок від одного рішення до другого в 
Компанії вигадують цікаві пропозиції навіть такі 
екзотичні, як інвестиції – «земельна ділянка в 
околиці Києва, смарт-квартира» та ін.

Для створення видності реальності всіх кро-
ків «гри» пропонувалися копії внутрішніх доку-
ментів Компанії, листи з Пошти та ін. Особливу 
посмішку викликає спосіб ошукання «гравця» – 
«на деревню дедушке». Компанія наче доставила 
Приз у Банк біля місця пробування Переможця, 
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і йому тільки треба зробити замовлення, викупи-
ти посилку й тоді Переможцю зателефонують і 
повідомлять адресу Банку… Чекай!

2.5. «РечіДоРечі»

Керівник Відділу маркетингових акцій Володи-
мир Палій

З Компанією «РечіДоРечі» я почав взаємо-
діяти з листопаду 2018 р. Спочатку не було нія-
кої інформації щодо неї; єдине що мені сказали 
в Компанії «Родинний клуб», що це – її дочірнє 
підприємство. 

Компанія «РечіДоРечі» відразу назвала мене 
«Переможцем» і почалася традиційна переписка. 
Викладімо типові пропозиції:

Вітаємо Вас, Віктор Олександрович! Ваш уні-
кальний призовий номер приніс Вам перемогу та 
270000 гривень. Виплата Вам Призу – завершальна 
у 2018 році, а отже саме Вами закінчується звітний 
фінансовий рік… У зв’язку із закінченням року, Керів-
ництво «РечіДоРечі» склало річний звіт, в якому вка-
зано стан виплат за 2018 рік. (Док.3.81)

Комісія виявила, що попередній Переможець – гро-
мадянин іншої держави… і прийняла рішення – скасу-
вати його нагородження… Було прийнято… рішення 
надіслати Вам «Бланк підтвердження громадянства 
Переможця»… Надішліть заповнений «Бланк»… про-
тягом 3 днів. (Док.3.82)

Омельченко Віктор Олександрович! Вітаємо 
Вас з перемогою. Присвоєний Вам Унікальний при-
зовий номер було визнано виграшним і він приніс 
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Вам Головний приз Каталогу «РечіДоРечі» – 270000 
гривень… З нашого боку все готово до вручення Вам 
270000 гривень, лишилось тільки одержати під-
твердження коректності даних від Вас… Терміно-
во заповніть, завірте підписом та надішліть нам 
«Акт – Підтвердження персональних даних Пере-
можця»… Надішліть Вашу відповідь протягом 3 
днів. (Док.3.83)

Віктор Олександрович, сьогодні я особисто звер-
таюсь до Вас, щоб привітати з перемогою в Акції… 
Я підтверджую, що саме Ваш Унікальний призовий 
номер було проголошено переможним… Вам призна-
чено отримати 270000 гривень… Нам необхідно здій-
снити прискорену виплату 270000 гривень протягом 
48 годин на Ваше ім’я. Щоб нагородження відбулося, 
я маю отримати від Вас заповнену і завірену Вашим 
підписом «Заяву на експрес – виплату 270000 гри-
вень». Протягом 3 днів надішліть «Заяву» на адресу 
«РечіДоРечі». (Док.3.84)

Видано: «Свідоцтво Переможця» на ім’я Омель-
ченко Віктора Олександровича. (Док.3.85)

Віктор Олександрович! Вже зовсім скоро Ви 
отримаєте Головний приз діючого Каталогу. За-
лишився фінальний крок для отримання виграшу – 
обов’язково заповнити та надіслати «Візу Перемож-
ця». (Док.3.86)

Шановний Віктор Олександрович! Вітаємо! Ваш 
Унікальний призовий номер виявився виграшним і…
Вам призначено отримати Головний приз Катало-
гу… Керівник Відділу маркетингових операцій Воло-
димир Палій вирішив особисто вручити Вам виграш. 
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Заповніть «Угоду про приїзд» та вчасно надішліть на 
адресу Компанії. (Док.3.87)

Віктор Олександрович, я надсилаю Вам своє По-
свідчення як підтвердження того, що я гарантовано 
приїду до Вас вручити Виграш. (Док.3.88)

Шановний Переможцю! Ваша відповідь має надій-
ти не пізніше 3 днів. Заповніть «Заяву на отримання 
виграшу». Обов’язково завірте «Заяву» Контрольною 
маркою з Унікальним призовим номером. Надішліть 
заповнену «Заяву» на адресу «РечіДоРечі». (Док.3.89)

Атестаційний лист Переможця оформлено на 
ім’я Омельченко Віктора Олександровича… Разом 
з листом Ви отримали «Сертифікат»,.. завірений 
контрольною маркою і Унікальним призовим номе-
ром, що засвідчує перемогу… Заповніть та завірте 
Контрольною маркою «Атестаційний сертифікат» 
і якомога швидше поверніть його на адресу Компанії. 
(Док.3.90)

У 2018 р. я мало взаємодіяв з Компанією 
 «РечіДоРечі». Вона обіцяла мені виплату Призу 
1 грудня 2019 р. Те, що «залізли» й далі, мене не 
турбувало. Я вважав, що виплата, зрештою, від-
будеться, тим більше, що була обіцяна виплата 
протягом 72-х годин після одержання останнього 
замовлення. Я вважав, що все зробив правильно. 
Термін «Надішліть заяву на адресу» я розумів од-
нозначно: треба відправити її Поштою; термін 
відправлення – протягом 3-х чи 2-х днів. Тим-то, 
коли Компанія нічого не прислала через 72 годи-
ни, замовкла й цей строк перетворився на місяці, 
термін «72 години» почав діяти на мене, «як на 
бика червоне». Тільки пізніше я зрозумів, що це 
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ритуал – називати термін 24 години, 48 годин і 
рідше – 72 години, коли неправдиво обіцяють ви-
дати Приз. 

Пізніше, коли включилися у «гру» Компанії 
«другого ешелону», я повернувся до взаємодії 
з «РечіДоРечі». Щоб відмітити час отримання 
основних документів з відповідними пропозиці-
ями, додаймо дати їх приходу: 

(23.01.2020 р.) Шановний Віктор Олександрович! 
Щиро вітаємо Вас із перемогою в Акції «РечіДоРечі» і 
виграшом Головного призу…Ви отримаєте свій Приз 
…максимально швидко та зручно… Швидка достав-
ка – протягом 24 годин… Ми надіслали Вам чек на 
отримання виграшу, який містить код ідентифіка-
ції… Перепишіть код… у «Накладну на доставку». 
Як тільки ми отримаємо «Накладну», завірену кодом, 
одразу ж відправимо до Вас кур’єра служби доставки,.. 
який обміняє Ваш чек на готівку. (Док.3.91а; 3.91б)

(29.02.2020 р.) Віктор Олександрович! Ми маємо 
терміново вручити Вам 270000 гривень. Факт Ва-
шої перемоги та виграшу Головного призу офіційно 
підтверджено… Щоб нагородження відбулося, я маю 
отримати від Вас заповнену і завірену Вашим підпи-
сом «Заяву на експрес – виплату 270000 гривень»…
Відкріпіть марку з Вашим Унікальним призовим но-
мером, вклейте її в «Заяву»… Протягом 3 днів на-
дішліть заповнений документ на адресу Компанії. 
(Док.3.92)

(27.03.2020 р.) Віктор Олександрович!.. Ви закон-
но перемогли. Сума Призу збільшена до 300000 гри-
вень… для отримання грошей заповніть «Підсумкову 
відомість». Вклейте у документ Виграшну марку, на 
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який указано Ваш Унікальний призовий номер… Наді-
шліть заповнену «Підсумкову відомість»… протягом 
3 днів на адресу «РечіДоРечі». (Док.3.93а; 3.93б)

(18.04.2020 р.) Віктор Олександрович!.. Ви стали 
Переможцем Каталогу і 300000 гривень уже готові до 
вручення вам… Віктор Олександрович, доручіть нам 
виплату Вам Призу банківським переказом. Для цьо-
го якомога швидше заповніть «Іменне доручення» та 
надішліть його протягом 3 днів на адресу Компанії. 
(Док.3.94)

(04.05.2020 р.) Шановний Віктор Олександрович! 
Фінансовий відділ уже здійснив зарахування коштів на 
відкритий на Ваше ім’я «Резервний рахунок-1»… Не-
обхідно заздалегідь повідомити співробітників банку 
точну дату, коли Ви забиратимете гроші. Терміново 
оберіть і вкажіть у «Платіжній декларації» дату Ва-
шого візиту у банк для одержання виграшу. Щоб одер-
жати виграш, протягом 3 днів надішліть заповне-
ну «Декларацію» на адресу «РечіДоРечі». (Док.3.95) 
Боже! І тут – «на деревню дедушке»!

З травня 2020 р. я повністю припинив спілку-
ватися з усіма дев’ятьма Компаніями із-за стро-
гого карантину, пов’язаного з коронавірусом. 
Основним Компаніям я заздалегідь письмово по-
відомив, чому я припиняю взаємодію з ними. 

2.6. «Додому»

Голова Призового комітету Дмитрій 
Добровольський

З компанією «Додому» я почав взаємодіяти, 
коли до чотирьох попередніх організацій дода-
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лися ще п’ять. Початок був звичайний. Обіцяний 
Приз почав ставати реальним, коли «добро» дав 
почесний спонсор «Додому». Згадаймо відповід-
ні пропозиції, починаючи з цього періоду (тобто 
з осені 2019 р.): 

Шановний Переможцю! Заради Вашого нагоро-
дження Артур Сафонов, Почесний спонсор «Додо-
му», ...вчора вранці приїхав із Одеси, щоб нагородити 
Вас… Артур Сафонов вивчив Ваші платіжні доку-
менти, переглядав листи та перевірив статистику 
замовлених Вами товарів. Уже надвечір Артур Сафо-
нов постановив: вручити Вам 280000 гривень якнай-
швидше. (Док.3.96)

Якщо Ви хочете отримати Головний приз до кін-
ця вересня 2019 р., заповніть «Дозвіл» і завірте його 
маркою… з Вашим Унікальним призовим номером…
Надішліть… на адресу «Додому». (Док.3.97)

Видано офіційне свідоцтво: Я, Дмитро До-
бровольський, Голова Призового комітету, цим доку-
ментом підтверджую, що Переможцем «Жовтневої 
призової Акції 2019 року» є Омельченко Віктор Олек-
сандрович… У якості нагороди Переможець отримає 
грошовий Приз – 250000 гривень. (Док.3.98а)

Віктор Олександрович, будь ласка, підпишіть 
«Дозвіл на Осіннє нагородження» і… Ви станете ба-
гатшим на 290000 гривень. (Док.3.98б)

Вирішено: Запустити церемонію Осіннього на-
городження, яка означає виплату 290000 гривень Го-
ловному переможцю Каталогу «Додому» уже до кінця 
вересня 2019 р. (Док.3.99)

Віктор Олександрович! Ви – наш Переможець і 
Головний приз – 260000 гривень – Ваш по праву… За-
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вірте Ваш «Дозвіл Головного переможця» Маркою з 
Унікальним призовим номером… Надішліть «Дозвіл» 
на адресу «Додому». (Док.3.100; Док.3.101)

Віктор Олександрович! Ваш Унікальний призо-
вий номер приніс Вам перемогу і 277000 гривень… 
Вам надіслано особливо цінний документ «Гарантійне 
свідоцтво виплати»… Поставте підпис у відповідно-
му полі «Свідоцтва» і надішліть його на адресу «До-
дому». (Док.3.102)

Шановний Віктор Олександрович! Голова Призо-
вого комітету… вже зареєстрував Ваш Унікальний 
призовий номер в системі як виграшний. Вітаємо, 
250000 гривень – гарантовано Ваші. Залишається 
лише підписати та повернути… «Договір благодій-
ного дарування». (Док.3.103)

Віктор Олександрович! Ви стали Переможцем 
Каталогу... поспішить одержати Ваші 265000 гри-
вень… Працівник Служби доставки готовий привес-
ти Вам 265000 гривень… Єдине, що його зупиняє – 
відсутність Ваших печаток у «Великій призовій 
накладній»… Вклейте Ваші печатки у спеціальне 
поле у «Накладній»… Терміново завірте «Накладну» 
печатками і поверніть нам до початку нової Акції. 
(Док.3.104)

Віктор Олександрович! Ваш Унікальний призо-
вий номер визначено виграшним… Вам призначено 
отримати Головний приз Каталогу – 255000 гри-
вень… Надсилаємо Вам копію банківської картки, яка 
містить Ваш виграшний Унікальний призовий номер. 
Саме цю копію картки Вам необхідно буде пред’явити 
у банку при знятті 255000 гривень Заповніть «Бланк 
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підтвердження отримання банківської картки» і по-
верніть «Бланк» на адресу Компанії. (Док.3.105)

Віктор Олександрович! Надісланий Вам Унікаль-
ний призовий номер став виграшним… Вас обрано 
Власником Головного призу Каталогу «Додому» – 
240000 гривень… Вам необхідно вирішити, у якому 
пункті видачі грошей Ви б хотіли отримати приз: 
у банківському чи поштовому відділенні…У всіх 
пунктах видачі грошей …вимагають попередню реє-
страцію чека… Терміново надішліть нам заповнений 
«Бланк реєстрації призового чека». (Док.3.106)

Віктор Олександрович! Вам призначено Приз 
280000 гривень… Терміново заповніть та поверніть на 
реєстрацію «Призовий чек Переможця». (Док.3.107)

Віктор Олександрович! Вас було визначено Пере-
можцем Акції та Отримувачем 280000 гривень. Суму 
призу повністю підготовлено та переказано на спеці-
альний призовий рахунок… Для розблокування рахун-
ку Вам надіслано «Квитанцію про переказ коштів»… 
Впишіть № транзакції в «Запит на розблокування 
рахунку», завірте документ підписом та надішліть 
на адресу Компанії (Док.3.108)

Шановний Віктор Олександрович! Ваш Унікаль-
ний призовий номер виявився виграшним… Вас ви-
знано єдиним Переможцем та Власником Головного 
призу діючого Каталогу – 310000 гривень…Унікаль-
ний призовий номер необхідний для посвідчення пер-
сональних даних Переможця у «Офіційній згоді на ви-
плату»… Цей документ… Ви маєте якомога швидше 
заповнити і повернути нам. (Док.3.109; Док.3.110)

Періодично по різних Каталогах мої дані 
вигравали. Характерно, що по різних Катало-



–129–

Розділ 2. Гра й виграш: торгівля як гральний бізнес

гах призначалися різні суми. Чому-ж не було 
виплат? На відміну від попередніх Компаній, 
з якими я «грав», як правило, тут не вказува-
лося, що документи треба доставити протягом 
3-х або 2-х днів. Саме ця загальна вимога й не 
виконувалася. 

2.7. «Монастирський дар»

Голова Призової комісії Светлана Ладога
З Компанією «Монастирський дар» я почав 

взаємодіяти одночасно з Компаніями «другого 
ешелону». Проте, документи від неї приходили 
й раніше, хоч я на них і не відповідав. Докумен-
ти були достатньо цікаві: мене відразу назвали 
Переможцем, пропонували виграш у 300000 гри-
вень і додаткову премію за швидкість відповідей 
у розмірі 60000 гривень. А я ще й не почав «гру»! 
(Док.3.111; Док.3.112). Термін дії цих документів 
був до 31.11.2018 р. 

Реальна взаємодія з Компанією почалася з 
середини 2019 р. У кінці року (як я тоді вважав) 
можна було вже реально говорити про виграш. 
Викладімо основні пропозиції, по можливості, 
вказуючи дати одержання листів: 

(22.10.2019 р.) Шановний Віктор Олександрович, 
вітаємо! Головний Приз Каталогу «Монастирський 
дар» – 250000 гривень – готовий до вручення Вам…
Вам надано… право обрати періодичність виплати 
250000 гривень…одним платежем, п‘ятьма рівними 
платежами, десятьма рівними платежами… Познач-
те свій вибір у «Бланку періодичності отримання 
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Призу»… Заповніть «Бланк» та поверніть документ 
нам. (Док.3.113)

(29.11.2019 р.) Шановний Віктор Олександрович! 
Ви – наш Переможець, а це означає, що 265000 гри-
вень невдовзі опиняться у Вашій кишені… Ваш Уні-
кальний призовий номер виявився виграшним… Цей 
номер необхідний для підтвердження персональних да-
них Переможця у спеціальному документі – «Картці 
Переможця»… Поверніть нам заповнену «Карту Пе-
реможця» протягом 3 днів. (Док.3.114) 

(21.12.2019 р.) Шановний Віктор Олександро-
вич! Вітаємо! Голова Призової комісії… вже внесла 
Ваш Унікальний призовий номер у систему як ви-
грашний… Гроші будуть переказані Вам банківським 
переказом, щойно Ви підпишете та надішлете Ваш 
«Вексель отримання Призу»… Щоб отримати свої 
255000 гривень… надішліть заповнений «Вексель» 
протягом 3 днів на адресу «Монастирського дару». 
(Док.3.115)

Шановний Віктор Олександрович! ...Ви стали 
Переможцем і Вам призначено отримати Головний 
приз – 255000 гривень… Для здійснення призової 
виплати обов’язковою є наявність заповненого і за-
віреного підписом Переможця «Офіційного запита 
Головного призу»…Терміново заповніть і надішліть 
«Запит»… протягом 3 днів. (Док.3.116)

(27.01.2020 р.) Віктор Олександрович! Вітаю Вас 
із перемогою та виграшом Головного призу Катало-
гу – 240000 гривень… Для отримання 240000 гривень 
швидше заповніть та поверніть нам «Погоджуваль-
ну візу» протягом 3 днів на адресу «Монастирського 
дару». (Док.3.117)
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Омельченко Віктор Олександрович!.. Ви – Пере-
можець «Монастирського дару» і маєте отримати 
свій Приз – 275000 гривень… Ознайомтесь з «Юри-
дичною декларацією». Відкріпіть марку з Унікальним 
призовим номером на звороті листа, вклейте її у «Де-
кларацію» і завірте документ підписом. Надішліть 
заповнену «Декларацію» на адресу «Монастирського 
дару». (Док.3.118а; Док.3.118б)

(5.05.2020 р.) Шановний Переможцю! Нарешті я 
пишу Вам цього фінального листа і можу привітати 
Вас з отриманням виграшу… Вручення Вам 285000 гри-
вень остаточно затверджено…Заповніть Бланк «Офі-
ційний лист – запит виплати». Вклейте у нього Ви-
грашну марку, що містить Ваш Унікальний призовий 
номер. Протягом 3 днів надішліть документ на адресу 
«Монастирського дару». (Док.3.119а; Док.3.119б)

Як і раніше, в різних Каталогах задавалися 
різні суми виграшів. Періодично писали, що Го-
ловний Приз – мій. Тут чітко підкреслювали, що 
документи треба повертати в Компанію протягом 
3-х днів. Ця умова, як завжди, не виконувалася. 

2.8. «Здорове життя»

Голова Призової комісії Катерина Довгань
Компанія «Здорове життя» почала активно 

взаємодіяти зі мною з другої половини 2019 р. 
Початок був звичайним, як і з іншими Компанія-
ми. Пригадаймо основні пропозиції, додаючи, по 
можливості, дати їх прибуття:

Шановний Віктор Олександрович! Вітаємо Вас 
із… перемогою. Ви отримали Головний приз Катало-
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гу – 260000 гривень… на Ваше ім’я було оформлено 
спеціальний документ – «Зобов’язання отримання 
призових коштів»… Вам надано Марку з Унікаль-
ним призовим номером… Вклейте Марку з номером 
у бланк «Зобов’язання», заповніть та надішліть нам. 
(Док.3.120)

(22.10.2019 р.) Шановний Переможцю! Головний 
приз – 260 гривень – опиниться в Ваших руках уже 
наступного понеділка… Для отримання 260000 гри-
вень обов’язково повідомте нам зручний для Вас час 
отримання призу у «Ваучері Переможця». Заповніть 
«Ваучер», вклейте Марку з Унікальним призовим 
номером, надішліть… «Ваучер» протягом 3 днів на 
адресу «Здорове життя». (Док.3.121)

(9.12.2019 р.) Шановний Віктор Олександрович!.. 
Ви виграли… 260000 гривень… Надсилаю вам Імен-
ний вексель на отримання 265000 гривень… На Ваше 
ім’я оформлено спеціальну «Форму виплати», яку Ви 
повинні заповнити, завірити Маркою з Унікальним 
призовим номером та надіслати на адресу Компанії. 
(Док.3.122)

(26.12.2019 р.) Віктор Олександрович! Ваш Уні-
кальний призовий номер було визначено виграшним 
і Ви стали законним Переможцем… Було підписано 
«Постанову про виплату 270000 гривень»… Спеці-
ально для Вас випущено фінальний документ «Форму 
ідентифікації Переможця»… Надішліть заповнену 
«Форму» протягом 3 днів на адресу «Здорове жит-
тя». (Док.3.123)

Віктор Олександрович! Ви стали Переможцем, 
вітаємо. Отримайте 250000 гривень… Складено та 
надіслано Вам «Свідоцтво – підтвердження майнових 
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прав» для узгодження дати вручення… Заповніть 
«Свідоцтво»,.. надішліть нам протягом 3 днів на 
адресу «Здорове життя». (Док.2.124)

(17.01.2020 р.) Шановний Віктор Олександрович! 
Вам призначено отримати 270000 гривень. Негайно 
пройдіть процедуру затребування Призів… Термі-
ново надішліть «Сертифікат затребування При-
зів»… протягом 3 днів на адресу «Здорове життя». 
(Док.3.125)

Шановний Віктор Олександрович! Вітаємо Вас 
з перемогою…Ваш Унікальний призовий номер ви-
знаний виграшним… Вам призначено отримати 
Головний приз Каталог «Здорове життя» – 270000 
гривень… У пакеті документів бракує фінального до-
кумента – «Акту визначення перемоги»… Ви маєте 
заповнити «Акт», завірити його Маркою з Унікаль-
ним призовим номером… і найшвидше надіслати 
його на адресу «Здорове життя». (Док.3.126)

(19.03.2020 р.) Шановний Віктор Олександрович! 
Ваш Унікальний призовий номер визнано виграш-
ним… Головний приз Каталогу «Здорове життя» 
належить Вам… Єдино, що потрібно для одержан-
ня виграшу… – заповнений «Платіжний ордер». Він 
повинен містить Печатку з Унікальним призовим 
номером, спеціальний код виплати і бути завірений 
Вашим підписом… Якнайшвидше поверніть нам 
«Платіжний ордер». (Док.3.127)

Шановний Віктор Олександрович! Саме Ваш Уні-
кальний призовий номер виявився виграшним! Вам 
призначено отримати Головний приз Каталогу – 
275000 гривень… Заповніть «Угоду про приїзд»,… 
завірте маркою з Вашим Унікальним призовим номе-
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ром. Уважно перегляньте зміст конверту і знайдіть 
у ньому Посвідчення Голови Призової Комісії… Над-
силаю Вам Посвідчення як доказ того, що я гарантова-
но приїду до Вас вручити 275000 гривень. (Док.3.128; 
Док.3.129)

Шановний Віктор Олександрович! На Ваше ім’я 
виписано Чек від дирекції «Здорове життя» на суму 
280000 гривень… Він зареєстровано на ім’я – Омель-
ченко Віктора Олександровича – та містить Марку з 
Унікальним призовим номером… Надішліть «Запит 
на виплату 280000 гривень»… протягом 3 днів на 
адресу «Здорове життя». (Док.3.130)

Шановний Віктор Олександрович! Виплата 
280000 гривень відбудеться, щойно Ваш Унікальний 
призовий номер буде перевірено на виграш… Термі-
ново заповніть та надішліть «Свідоцтво призової 
виплати» та отримайте призовий максимум по-
над 500000 гривень… Надішліть заповнено «Свідо-
цтво» протягом 3 днів на адресу «Здорове життя». 
(Док.3.131)

Віктор Олександрович! Більше жодної паперової 
тяганини… Зараз достатньо оформити один єди-
ний документ – «Угоду № 19-01… Поштовий переказ 
280000 гривень Ви одержите, щойно буде зареєстрова-
но Вашу «Угоду № 19-01. (Док.3.132)

Шановний Переможець! Сьогодні… відбудеться 
вручення Головного призу Каталогу «Здорове жит-
тя» – 280000 гривень… Для отримання 280000 
гривень терміново (протягом 3 днів) заповніть та 
надішліть нам «Форму реєстрації прав на виграш». 
(Док.3.133)
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(8.05.2020 р.) Шановний Віктор Олександрович!...
Голова Призової комісії… внесла Ваш Унікальний 
призовий номер у реєстр як виграшний. Щойно Ви 
повернете фінальний документ «Формуляр випла-
ти» – гроші опиняться а Вас в кишені… Щойно ми ді-
знаємося, у який спосіб Ви хочете отримати 290000 
гривень, ми одразу ж надішлемо їх Вам… Надішліть 
заповнений «Формуляр виплати» на адресу «Здорове 
життя». (Док.3.134)

Очевидно, що регулярно порушувалася ви-
мога доставки відповідних документів протягом 
3-х днів, чого не могла забезпечити Пошта. 

Іноді використовувався цікавий психоло-
гічний спосіб впливу на «гравця» – надсилання 
офіційного документу керівника; його для нас 
уперше застосувала Компанія «РечіДоРечі». Тут-
же, маючи на увазі, що може зустрітися невідпові-
дальний клієнт, Голова призової комісії спочатку 
прислала «фальшиве» посвідчення, на зворотній 
стороні якого великими літерами було написано 
«Оригінал». Природно, я відразу повернув його 
в особистому листі, вказав, що шантажем ми не 
займаємося. Перевірка моєї відповідальності про-
йшла задовільно й вдруге було прислане посвід-
чення без будь-яких позначок, мабуть, дійсно це 
був оригінал. Його я так само повернув з заува-
женням, що, коли я одержу ще раз будь-яке по-
свідчення, то я його повертати не буду. Дійсно, 
втретє було прислане посвідчення з надписом 
«Оригінал», який я залишив собі на згадку. 
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2.9. «Щаслива посилка»

Голова Комісії з питань розподілу призів Володи-
мир Мазурченко 

Я вступив у «гру» з цією Компанією, як і з ін-
шими Компаніями «другого ешелону». Початок 
був звичайним. Розглянемо основні документи, 
які Компанія присилала, починаючи з періоду, 
коли мене назвали одержувачем «Головного при-
зу». Будемо вказувати, по можливості, дати одер-
жання документів: 

Віктор Олександрович, саме Ваш унікальний при-
зовий номер визначено виграшним. А це означає, що 
Вам призначено отримати Головний приз Каталогу 
жовтня (2019 р.) –280000 гривень. Голова Комітету 
з питань розподілу призів отримав почесне звання 
Президента Всеукраїнської спілки з проведення мар-
кетингових акцій… Щоб організувати Ваше швидке 
нагородження… Володимир Мазурченко видав На-
каз... Відкріпіть Контрольну марку, яка містить Уні-
кальний призовий номер, та переклейте у відповідне 
поле Наказу… Надішліть завірений Президентський 
наказ… на адресу «Щасливої посилки». (Док.3.135; 
Док.3.136)

(2.12.2019 р.) Шановний Переможцю! Комітет з 
питань розподілу призів проголосив Вас Переможцем 
Акції та погодив виплати Вам одразу двох Призів: Го-
ловного призу Каталогу «Щаслива посилка» – 240000 
гривень та Грошова премія – 80000 гривень. Отже за-
гальна сума Вашого виграшу становить 320000 гри-
вень. Для отримання Призу на загальну суму 320000 
гривень заповніть один-єдиний документ – «Експрес-
заяву, вклейте Контрольну марку з Унікальним при-
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зовим номером, та надішліть документ на адресу 
«Щасливої посилки». (Док.3.137)

(27.12.2019 р.) Віктор Олександрович, вітаємо 
Вас з перемогою в Акції від Каталогу «Щаслива по-
силка». Ви виграли 240000 гривень… Щоб отримати 
свій виграш… Ви маєте активувати свій Квиток 
Переможця. Для цього перепишіть Персональний код 
у відповідне поле «Формуляра Переможця»… запов-
ніть та надішліть «Формуляр» на адресу Компанії. 
(Док.3.138)

Шановний Віктор Олександрович! Вітаємо Вас 
…із перемогою та отриманням… виграшу – 250000 
гривень… На Ваше ім’я оформлено «Поліс бронюван-
ня призів»… Від Вас …вимагається лише підтверди-
ти отримання та точної адреси доставки виграшу… 
Надішліть нам заповнений «Поліс», щоб отримати 
250000 гривень… Голова Комітету з розподілу при-
зів… вирішив нагородити Вас додатковим Призом – 
Сертифікатом на отримання золотих прикрас… 
загальною вартістю 80000 гривень. (Док.3.139; 
Док.3.140)

(27.01.2020 р.) Шановний Віктор Олександро-
вич!.. Ви затвердили своє право на Головний приз Ка-
талогу – 250000 гривень… Гроші вже… підготовлено 
для вручення Вам… Ви… маєте обрати спосіб ви-
плати – грошовий переказ у Ваше поштове відділен-
ня або найближче до вас відділення банку… Заповніть 
«Бланк погодження способу виплати».

Обов’язково вклейте в нього Марку з обраним 
Вами способом отримання коштів… Надішліть за-
повнений «Бланк» на адресу «Щасливої посилки». 
(Док.3.141)
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(19.03.2020 р.) Віктор Олександрович! Вітаємо 
Вас! ...Наданий Вам Унікальний призовий номер було 
визнано виграшним… Вас визнано Переможцем Го-
ловного призу Каталогу: Єдиним Власником 290000 
гривень... Ми надіслали Вам спеціальну Угоду про ви-
плату Призу. Після її підписання з обох сторін… Ви 
отримаєте Головний приз Каталогу «Щаслива по-
силка»… Терміново підпишіть Угоду та поверніть на 
адресу Компанії. (Док.3.142) 

Шановний Віктор Олександрович!. Вітаємо Вас 
з вражаючою перемогою… Ви – законний Отримувач 
300000 гривень. Прочитайте, будь ласка, офіційне по-
відомлення від Центрального поштового відділення… 
Для здійснення поштового переказу Отримувачу необ-
хідно затвердити «Платіжну відомість»…Терміново 
надішліть нам «Платіжну відомість». (Док.3.143)

(8.05.2020 р.) Шановний Віктор Олександрович, 
колектив «Щасливої посилки» щиро вітає Вас з пе-
ремогою. Ви підтвердили свій статус Переможця і…
право на Головний приз Каталогу «Щаслива посил-
ка» – 310000 гривень… Щоб отримати 310000 гри-
вень – терміново заповніть «Запрошення на «Церемо-
нію нагородження» та надішліть документ на адресу 
Компанії протягом 3 днів. (Док.3.144)

Із наведених матеріалів витікає, що Компанія 
звичайно не оговорювала термінів доставки до-
кументів; це робилося в виняткових випадках. У 
той період я «грав» на інтуїтивному рівні й не во-
лодів іншими методами «доставки» інформації, 
крім Пошти, яка не була здатна виконати вимоги 
Компанії в цьому питанні. Кінець кінцем, пові-
домляла Компанія про необхідність доставляти 
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документи протягом 3-х днів чи ні, я цю умову 
систематично не виконував. 

2.10. «Гра» без помилок

Через півроку я повернувся до «гри» з торго-
вельними організаціями, які працювали за прин-
ципом телефонного маркетингу. Моя основна 
помилка, яку я допускав, – це порушення терміну 
доставки необхідних документів протягом огово-
рених 3-х чи 2-х днів. Що вийде, якщо я вирішу 
цю задачу? 

Новий спосіб «доставки», який задовольняв 
оговореним вимогам, я спочатку застосував до 
міжнародної Компанії «Start.money». Вони обіця-
ли видати Приз протягом 24 годин, якщо клієнт 
виконає оговорені умови. Я їх виконав. У розмові 
з представником «Start.money» я заявив: 

- Я виграв. Видавайте Приз протягом 24-х 
годин.

- Наша обіцянка не має юридичної сили. – 
відповів цей представник.

- А що-ж має юридичну силу? Ви видаєте 
Сертифікат Переможця з вказівкою його ім’я, 
прізвища, по батькові, де вказана сума виграшу; 
в ньому представлені Юридичний відділ, Фінан-
совий відділ, Голова комісії з розподілу призів з 
прізвищами, підписами й печатками. В той-же 
час на полях «документу» мікроскопічними лі-
терами написано: «Не має юридичної сили. Не 
є фінансовим документом». Зрештою, що-ж має 
юридичну силу?.
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- Комітет з розподілу Призів прийняв по 
відношенню до вас деяке рішення. В нас прийня-
то висилати документи разом з товаром, – відреа-
гував представник «Start.money».

Все виявилось «липою». Навіть, якщо «гра-
вець» виконає всі умови, організація робить на-
ступні кроки в взаємовідносинах з клієнтом. При-
йшлося зробити замовлення, як тут, так і в інших 
організаціях, – принцип роботи всіх однаков. Усе 
продовжувалось, як і раніше, за виключенням 
того, що минулої помилки я не робив – моя «гра» 
була ідеальною. Компанія «Імідж клуб» тоді під-
тверджувала: «Було бездоганне дотримання правил 
Акцій».

Через деякий час був телефонний дзвінок, де 
чоловічий голос назвався представником «Start.
money». Він був повністю ознайомлений зі ста-
ном моїх справ і мав мої персональні дані. Він 
заявив: «Ваша справа закрита. Більше не треба 
робити замовлення, а від тих, що Ви зробили, 
слід відмовитися. «Дівчата», природно, будуть 
пропонувати зробити замовлення – це їх робота. 
Проте, вони вже не будуть враховані. Вам зателе-
фонують через 5-10 днів, а, може, й через півроку 
з приводу Вашого виграшу. (До речі, він вимагав 
зробити деяке «останнє» замовлення.) 

Під час спілкування з представницею Компа-
нії я розповів про цей дзвінок. Вона обурилася, 
взяла номер телефону, по якому він телефонував, 
і сказала, що вони проведуть дослідження. Тоді я 
додатково спитав, чи можна одержати Призи від 
декількох Компаній одночасно.
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- Ви не можете одержати Призи від двох 
Компаній одночасно, – відрізала вона. 

З цієї же інформації я звернувся до представ-
ниці іншої Компанії. «Дайте номер телефону, 
по якому Вам телефонували», – відразу сказала 
вона. Я почав його диктувати й не встиг назвати 
декілька цифр, як вона різко мене перервала: «Це 
шахрай. Він дзвонив по мобільному телефону, а 
співробітники Компаній телефонують тільки зі 
стаціонарних телефонів. «Тоді друге питання, – 
продовжував я, – чи можна одержати Призи від 
декількох організацій одночасно?» 

- Ви робите замовлення в нашій Компанії й 
можете одержати Приз від неї – відповіла вона.

Зрештою, це питання залишилося невизначе-
ним – чи то можна, чи то ні. 

Коли я вирішив продовжувати «грати», було 
дві проблеми. Після перегляду тексту рукопису 
я відчув деяку невпевненість. Читач міг спитати: 
«А що було б, коли-б Ви зробили ще один крок? 
Мабуть він був-би успішним?» Наче сам текст 
підказував, що треба закінчити почате – продо-
вжити «гру».

Другий спонукливий мотив був іншій. Деякі 
Компанії писали так переконливо, що уявлялося, 
що вони бажають видати Приз, і тільки моя по-
хибка в термінах «доставки» документів не дозво-
ляє їм це зробити. Треба було дати таким Компа-
ніям можливість на їх виявлення. 

Тим-то я продовжив «гру». (Моя теорія «гри 
й виграшу», яка вимагала достатньо тривалого 
процесу «гри», тоді ще не була сформульована). 
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Описувати детально документи, які присила-
ли Компанії, не має сенсу – вони аналогічні тим, 
які присилалися протягом 1,5 років моєї «гри» на 
її першому етапі. Розглянемо тільки пропозиції, 
на які треба було відповідати, роблячи паралель-
но замовлення. 

«Start.money»

Заповніть та надішліть (такі документи):
 - Заповніть та надішліть Фінансовий запит;
 - Згода Переможця на доставку Виграшу;
 - Платіжне доручення № 431; 
 - Акт прийняття міжнародного доручення;
 - Платіжне доручення.

«Родинний клуб»

Заповніть та надішліть (такі документи): 
 - Заява на отримання 370 000 гривень;
 - Запит оригіналу банківської картки;
 - Банківська угода;
 - Бланк «Експрес-виплати 370 000 гривень»;
 - Наказ про вручення виграшу;
 - «Офіційний запит» на виплату Головного при-
за Акції;

 - Бланк Преміум-клієнта;
 - Запит на розблокування рахунку;
 - Форма підтвердження безпеки переказу;
 - Бланк реєстрації виплати Золотого призу;
 - Договір про спосіб виплати Головного призу;
 - Офіційний дозвіл держзнаку;
 - Договір благодійного дарування.
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«Імідж клуб»

Заповніть та надішліть (такі документи):
 - Єдиний Всеукраїнський реєстр Переможця;
 - Сертифікат на відкриття іменного рахунку;
 - Дозвільний лист на виплату Головного призу;
 - Запит доступу до іменного рахунку;
 - Вибір способу виплати;
 - Бланк реєстрації;
 - Постанова про виплату;
 - Книжка-додаток до Золотого сертифіката;
 - Рахунок-фактура;
 - Формуляр нагородження Переможця Акції;
 - Рапорт Дирекції «Імідж клубу»;
 - Контрольний Акт виплати 380 000 гривень;
 - Карта збора;
 - Підтвердження від Переможця;
 - Бланк безпеки рахунку;
 - Дозвіл до доступу до банківського рахунку;
 - Згода на нагородження;
 - Доручення про виплату.

«Пошторг»

Заповніть та надішліть (такі документи):
 - Наказ Переможця;
 - Вексель виплати;
 - Додаток до векселя виплати;
 - Ваучер Золотого Переможця;
 - Накладна на доставку виграшу;
 - Бланк «Підтвердження достовірності даних»
 - Ідентифікаційний квиток;
 - Запит про виплату Головного призу;
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 - Акт підтвердження візиту у Банк;
 - Формуляр нагородження Переможця Акції;
 - Запит на розблокування Призового рахунку;
 - Заява Переможця;
 - Захисний Поліс;
 - Вимога Призової виплати;
 - Офіційний дозвіл Переможця на виплату;
 - Ваучер на вручення 400 000 гривень;
 - Акт реєстрації Призового чека.

«РечіДоРечі»

Заповніть та надішліть (такі документи):
 - Акт призової виплати;
 - Додаток до Акту призової виплати ;
 - Реєстратор виплати ;
 - Картка активізації коду доступу до виграшу;
 - Юридичний висновок.

«Додому»

Заповніть та надішліть (такі документи):
 - Гарантія виплати Головного призу; 
 - Форма надходження коштів;
 - Відомість підтвердження перемоги;
 - Заява про прискорену виплату 315 тисяч 
гривень;

 - Платіжна декларація.

 «Монастирський дар»:

Заповніть та надішліть (такі документи):
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 - Графік виплати виграшу Переможцю;
 - Призовий ордер;
 - Дозвіл на переказ 315 000 гривень;
 - Акт підтвердження персональних даних 
Переможця;

 - Призовий ордер;
 - Графік виплати Призу;
 - Вимога вручення Призу;
 - Заява на збільшення грошового ліміту.

«Здорове життя»

Заповніть та надішліть (такі документи)»:
 - Призова відомість Переможця;
 - Постанова Переможця;
 - Бланк верифікації виплати;
 - Довідка про прийом на експертизу грошових 
знаків;

 - Реєстратор виплати;
 - Форма ідентифікації.

«Щаслива посилка»

Заповніть на надішліть (такі документи):
 - Постанова Переможця;
 - Погоджувальна віза;
 - Форма одержання Призу;
 - Бланк підтвердження особи.

Цей етап був для мене наче фінішна пряма, 
яка продовжувалася два місяця. (Для Компаній 
це була «Зимова Акція 2019 року»). Тут уперше 
я не зробив жодної помилки. Саме в цей період 
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пані Людмила Сергіївна (найбільш мудра й дале-
коглядна серед усіх інших Голів Призових комі-
тетів) дала автору таку характеристику: «Бездоган-
не дотримання Переможцем правил Акції». 

Зміна принципу «роботи» з Компаніями ха-
рактеризувалася також ритмом «роботи». Протя-
гом двох місяців було реалізовано 98 замовлень, 
а на першому етапі «гри» протягом 18 місяців їх 
було 144, тобто протягом 2-х місяців вдалося зро-
бити більше 2/3 того, що раніше було зроблено 
протягом 1,5 роки. Але й раніше я працював «над 
силу».

Незважаючи на відмінні характеристики, 
Приз ніхто мені не видав: Компанії почали відлік 
«з нуля», а два місяці – занадто малий термін для 
нагороди. 

Як вже підкреслювалось, у той період ще не 
була розвинена теорія гри, яка підказала-б, що 
сам процес «гри» повинен бути достатньо трива-
лим. Через те, що після двомісячної інтенсивної 
«роботи» мені не видали Приз, я перестав реагу-
вати на документи, які продовжували мені при-
силати; на дзвінки я відповідав, що вже спинив 
«гру» й Компанії мають два виходи: видати Приз, 
або припинити дзвонити й забути мій номер 
телефону.

Наведені документи дають яскраву картину 
щодо методів роботи торговельних організацій з 
клієнтами. Проілюструймо ще додатково ці мето-
ди деякими живими прикладами. 

На першому етапі «гри», коли я допускав по-
милки, Компанії переходили на новий етап вза-
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ємодії з клієнтом, нічого йому не пояснюючи. На 
моїй «фінішної прямій», коли помилок не було, 
нічого не змінилося – згадайте приведену розмо-
ву з представником «Start.money». 

Компанії на будь-якому етапі «гри» можуть 
використати ефективний спосіб продовження 
«гри» за рахунок збільшення суми Призу: 

Наприклад, коли, здавалося би, всі етапи в 
«Родинному клубі» були пройдені, там збільши-
ли суму Призу за рахунок присвоєння почесного 
статусу «Преміум-клієнта». При цьому, як зви-
чайно, підкреслювали: «Пам’ятайте, відсутність 
Вашої відповіді буде розцінене як відмову від Призу та 
всіх привілеїв Преміум-клієнта».

Або, наприклад, дія «Пошторгу»: «Віктор 
Олександрович! У подяку за Вашу чесність та відда-
ність перед Компанією… Вам призначено отримати 
додаткові Призи – гроші на мрію та Приз за швид-
кість… Увага! Відсутність Вашої відповіді буде озна-
чати відмову від виграшу і Ви ризикуєте втратити 
Головний та додаткові Призи назавжди!»

Крім складних і заплутаних умов Акцій спів-
робітники Компаній застосовували домові ме-
тоди. Так само, щоб зменшити шанси гравця на 
виграш, вони використали «брудний трюк» типу 
удару нижче поясу в боксі. Коли треба було в від-
повідний термін зробити деяке замовлення на 
адресу «Пошторгу», співробітниця записала його 
на адресу «Імідж клубу». Остання була єдиною 
Компанією, яка автоматично присилала СМС-ку 
про зроблене замовлення. Тим-то я дізнався про 
цей «трюк», відмінив фіктивне замовлення й по-
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вторив необхідне для «Пошторгу». (Нагадаймо, 
що нема замовлення – нема Призу; на цьому й 
побудовані подібні «трюки».)

Ще один аналогічний приклад, який тепер 
застосувала Компанія «Імідж клуб». Була збіль-
шена сума Призу. Через те час доставки докумен-
ту був зменшений до 2-х днів. Разом з цим, зви-
чайно, коли поступає на Пошту посилка, клієнту 
приходить відповідна СМС-ка. У цьому-ж випад-
ку співробітники зробили так, щоб цієї СМС-кі 
не було. Але відсутність відповіді (або відповідь 
поза допустимого терміну) означає відмову від 
Призу.

Або ще краще – Компанія присилає СМС-ку 
на адресу клієнту, а саму посилку – в інше міс-
то. (Нема відповіді – нема Призу). Все це реаль-
ні події. В цьому ж випадку прийшлося розібра-
тися з ситуацією і повторити замовлення – це 
було замовлення в Компанії «Імідж клуб». І тому 
подібне…

Так Компанії й діяли.

2.11. Процес «гри» на кінцевому етапі

Після моєї, так званої, фінішної прямій, тоб-
то після Зимової Акції, яка закінчилася 26 люто-
го 2021 року, Компанії продовжували присилати 
пропозиції робити замовлення. З огляду на те, 
що економічний ресурс, тобто гральний фонд, 
вичерпався, «грати» так, як я це робив у Зимо-
вій Акції, вже було неможливо. Я декілька разів 
намагався вийти з «гри», але Компанії вправни-
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ми способами повертали мене назад. Єдине, що 
в цих умовах можна було зробити, – це «грати» 
хвилеподібно від пенсії до пенсії. Більша части-
на пенсії витрачалася на початку місяця, а далі 
«правдами й неправдами» доводилося дотягува-
ти до наступної пенсії, не перериваючи контактів 
хоча-б з декількома Компаніями. 

Саме так Компанії розтягнули «гру» ще на 
рік. Звідси й назва книги – «Два з половиною 
роки в гральному бізнесі…». 

У черговий раз я вирішив вийти з «гри» в Літ-
ній Акції 30 Червня. Робив замовлення в перспек-
тивних Компаніях, тобто тих, де накопичилася 
найбільша кількість реалізованих замовлень. 

У документах, які відносилися до Літній Ак-
ції, були цікаві матеріали. 

Наприклад, у документах від імені леді Анни 
Геллар (Start.money) писали:

Шановний Віктор Олександрович! Вітаємо Вас з 
блискучою перемогою і одержанням Головного призу. 
(Док.3.145)

Подібні характеристики давали й інші 
організації:

Олена Коваль («Родинний клуб»): «Ваше на-
городження увійде в історію «Родинного клубу», адже 
Ваші показники найвищі серед усіх Переможців». 
(Док.2.1-Док.3.146) Було також прислано «Свідо-
цтво лідера року»;

Людмила Сергіївна Янченко («Імідж клуб»): 
«Ваше ім’я заслужено очолює Дошку пошани у Го-
ловному офісі Компанії! Хочемо, щоб Ви знали: ми 
ймовірно пишаємося Вами! Віктор Олександрович, 



Віктор Омельченко Чи можна виграти мільйон?

–150–

символом Вашої перемоги та підтвердження здобут-
тя цього почесного статусу є Ваша Червона відзнака 
Переможця». (Док.3.147); 

Надія Шевченко «Пошторг»): «Шановний Вік-
тор Олександрович! Ми щиро захоплюємося Вами: 
серед тисяч претендентів саме Вас було призначено 
Переможцем.

Колектив «Пошторг» працював понаднормово 
весь попередній Місяць, щоб вчасно і без жодних за-
тримок завершити процес виплати Вам Призу». 
(Док.3.148)

Док. 2.1
Показники автора найвищі серед усіх Переможців року 

в Компанії «Родинний клуб»
Для ілюстрації саме процесу «гри» дамо в 

якості прикладів вилучення із останньої частини 
«щоденника гравця». 

Після взаємовідносин з Компаніями в Ак-
ції 30 Червня, коли я впевнився, що, принаймні, 
«Імідж клуб» і «Пошторг» перейшли до роботи 
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на наступну Акцію 31 Серпня, я припинив спіл-
куватися з усіма Компаніями. В цьому була, на-
самперед, фінансова необхідність – треба було зі-
брати деякий невеликий «гральний фонд». Крім 
того, був і психологічний аспект. Треба було 
переконати представників Компаній, що після 
блискучих характеристик, які вони дали мені, я 
чекаю на одержання Призів або виходжу з «гри». 
Природно, як і звичайно під час зупинок у «грі», 
почалися численні телефонні дзвінки, на які я не 
реагував. Але і досі не було СМС-ок з конкрет-
ними пропозиціями. Саме так діяли Компанії до 
кінця Акції 31 Серпня й у першій половині на-
ступної Акції 29 Жовтня. Коли-ж вони впевни-
лися, що я не збираюся повертатися до «гри», 
трапився перелом. Пішли СМС-кі з серйозними 
текстами, в яких згадувався термін «менеджер». 
Це вже означало прийняття рішень Комітетами з 
розподілу Призів. Враховуючи мізерність «граль-
ного фонду», мені треба було вибрати найбільше 
перспективні Компанії. Ці й наступні зроблені 
замовлення можна проілюструвати наступною 
послідовністю: 

2-4-2-3-1.
Для перших двох замовлень я вибрав «Ро-

динний клуб» і «РечіДоРечі», з якими я почав 
взаємодіяти з осені 2018 року. Вони відповіли, 
приславши відразу по дві пропозиції. Таке подво-
єння – вимога зробити два замовлення після реа-
лізації одного – може мати два різних значення. В 
кращому випадку це може означати бажання за-
кінчити «гру». Дійсно, після відповіді на  СМС-ку 
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Компанія перевіряє клієнта – вимагає відповіді 
протягом 2-х днів. До речі, на першому, 18-місяч-
ному етапі «гри», я не міг виконати цю вимогу й 
програвав. Якщо клієнт достатньо підготовлений 
і зможе виконати цю вимогу, присилається третє 
замовлення, яке і є остаточним. Таким способом 
за три замовлення, починаючи з СМС-кі, «гру» 
можна закінчити. 

У гіршому випадку подвоєння замовлення є 
спробою перейти до режиму експоненціального 
росту кількості замовлень. Пояснимо суть цього 
терміну. 

У математиці функцію «е» в степені «х» на-
зивають експонентою. Ця функція дуже швидко 
зростає. Якщо замість деякого числа, яке прийня-
то в математиці позначати латинською літерою 
«е», підставити число 2, а змінній «х» придавати 
значення з натурального ряду (1;2;3;4…), одержу-
ємо експоненціальне зростання, де кожне наступ-
не значення в два рази більш, аніж попереднє. 

Пані Олена Коваль («Родинний клуб») і пані 
Людмила Сергіївна («Імідж клуб») широко засто-
совували саме такий метод збільшення кількості 
замовлень. 

У даному випадку можна було вважати, що 
Компанії бажають закінчити «гру». Дійсно, як ви-
явилося, «РечіДоРечі» закінчила «гру» – далі вона 
не пропонувала нових замовлень. Компанія ж 
«Родинний клуб» зробила ще одне – четверте за-
мовлення – й теж замовкла. 

В одержаних 4-х посилках, крім пропозиції 
«Родинного клубу» зробити 4-е замовлення, були 
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також документи від «Імідж клубу». В 2-х посил-
ках, які прийшли після 4-х, були документи від 
«Імідж клубу», а також від «Start.money» й «Додо-
му». В останніх були цікаві матеріали, й я зробив 
3 замовлення. 

У трьох посилках, які потім прийшли, були 
документи від Компаній «Start.money», «Поштор-
гу», «Родинного клубу», «Імідж клубу» й «Додо-
му». З’ясувалося, що пані Олена Коваль тільки 
призупинила «гру».

Беручи до уваги, що зараз рекомендаційна 
сума замовлення складала 440 гривень, а з на-
кладними витратами вартість посилки зросла до 
530-540 гривень, стало складніше працювати. (Це 
звичайне замовлення, тобто не підвищеної вар-
тості, яка й раніше могла бути більше 1000 гри-
вень і навіть 1500 гривень.)

У будь-якому випадку, хоч-би на одну про-
позицію треба було відповісти. Й раніше – в 
весняно- літній період, – коли в Зимовій Акції я 
витратив накопичений за півроку «гральний 
фонд», щоб не вийти з «гри», треба було знайти 
можливість зробити 1-2 замовлення. У той час, 
коли з економічної точки зору залишилася мож-
ливість зробити тільки одне замовлення, я вибрав 
«Start.money», – зрештою, саме Анна Геллар ще 6 
липня 2018 року запропонувала мені вступити в 
цю «гру».

У другому комплекті документів від «Start.
money» виявилися, либонь, фінальні докумен-
ти. Весь текст був написаний особисто леді Ан-
ною Геллар. У тому разі, в ньому сказано: «Віктор 
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Олександрович, на правах Віце-президента Компанії 
повідомляю: зараз Ваше нагородження – максимально 
пріоритетна задача Дирекції «Start.money». На це 
є дві основні причини: по-перше – Ви – наш Перемо-
жець, тому для нас дуже важливо, щоб Ви залишились 
задоволені; по друге – вручити Вам Приз необхідно не-
гайно, адже наступного місяця ми повинні розпочати 
нову Акцію та обрати нового Переможця. Далі леді 
писала: «…не змушу Вас довго чекати. Я особисто 
відправлю Вам гроші поштовим переказом». 

Пан Володимир Палій («РечіДоРечі») замовк. 
За три кроки він закінчив «гру», але залишилися 
сумніви: «Чи пришле він виграш?» Він вже двічі 
поступав аналогічно: візьме замовлення й замов-
чить. Мабуть це його «modus operandi: взяти три 
замовлення – й «в кущі»?

Леді Анна Геллар за два кроки (за два за-
мовлення) закрила «гру» й, наче, планує видати 
Приз. А в тім, чи зможе? 

Гральний фонд вичерпано, інші джерела – 
так само. Відклав «з важким серцем» пропозиції 
щодо вручення Призів, які не міг використати, 
та ігнорував нескінченні дзвінки – по десятку в 
день – навіть у неділю і святкові дні. Прийшов, 
нарешті, й день 31 жовтня – день Акції. Почався 
період прийняття рішень – протягом тижня. К 
подиву, були дзвінки й у цей період. Коли остан-
ній наближався до кінця, проте, телефонували. 
Коли роздався дзвінок у неділю, я зацікавився: 
«Хто так настирливо намагається додзвонитися 
до мене?», – й зняв слухавку: 

- Алло.
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- Можна поговорити з Віктором Олександровичем?
- Я Вас слухаю.
- Вам зручно розмовляти?
- Так.
- Я менеджер Компанії «Родинний клуб».
- Якої Компанії? «Родинний клуб»?
- Так.
- Слухаю Вас.
- Голова Призової комісії Олена Володимирівна ви-

дала Вам Приз. Необхідно відіслати Вам Призові до-
кументи. Ми документи висилаємо разом з замовлен-
ням. Замовлення коштує 639 гривень. Якою поштою 
їх відправити?

- Зачекайте. Акція закінчилась. Зараз продо-
вжується 7-денний період прийняття рішень, коли 
зроблені замовлення вже не враховуються в мину-
лу Акцію. Яка Акція мається на увазі? Минула чи 
наступна? 

- Я вже відповів на це запитання.
- Все-ж таки Ви прямо не відповіли, чи мається 

на увазі цей Приз чи той, що буде через 2 місяця.
- Так замовлення не відправляти?
- Добре, відправляйте. Укрпошта, швидка 

доставка. 
З роздратованим голосом менеджер Компанії 

«Родинний клуб» закінчив розмову. 
Нарешті, прийшла посилка підвищеної 

вартості, і там були документи від «Родинного 
клубу», «Імідж клубу» й «Щасливої посилки». 
Природно, від «Родинного клубу» не прийшло 
ніяких Призових документів – було повторення 
документів, які вже були «відпрацьовані» місяць 
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тому. Проте, я зробив замовлення, як і для двох 
інших організацій. Коли прийшли ці три посил-
ки, в них виявилося вже п’ять документів – два від 
«Родинного клубу», від «Імідж клубу», від «Щас-
ливої посилки», а також від «Пошторгу». 

Несподівано серед малих Компаній виділив-
ся пан Володимир Мазурченко від «Щасливої 
посилки». По кількості реалізованих замовлень 
ця Компанія відставала від «РечіДоРечі» й «До-
дому». Й, проте, пан Мазурченко ніби йшов на 
закінчення «гри» за три кроки й видачу виграшу. 
Треба було узнати, що буде в цих п‘яти посилках. 

Одержав п’ять посилок. На жаль, пан Мазур-
ченко не прислав ще один комплект документів 
з Призом (як обіцяв). У них були документи від 
«Імідж клубу», «Пошторгу» й від «Додому» – пан 
Дмитрій Добровольський, нарешті, об’явився. Я 
давно чекав на нього, тому що в його Компанії я 
вже раніше реально був Переможцем (хоч з тех-
нічних причин і не одержав Приз), а кількість 
реалізованих замовлень у нього була найбіль-
ша після «РечіДоРечі». Прислала також Призо-
ві документи Світлана Ладога («Монастирський 
дар»). Я зробив чотири замовлення для цих Ком-
паній. Схема замовлень стала наступною: 

1-3-5-4.
Я працював «імпульсно». Взаємодіяв, голов-

ним чином, з Компаніями, які вже були готові 
закінчити «гру» з видачою Призів. Спочатку за-
кінчили «гру» леді Анна Геллар («Start.money») 
й пан Володимир Палій («РечіДоРечі») – за п’ять 
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кроків. Далі «гру» закінчила пані Олена Коваль 
(«Родинницй клуб»). 

Закінчити «гру» й видати Приз не те-ж саме. 
«Гра» закінчена, якщо в документах, які приси-
лалися, прямо вказувалося, як видається виграш. 
Наприклад, виграш висилають Поштою, пере-
числюють на банківську картку в конкретний 
Банк, виграш доставляється інкасатором і ін. 
Суттєво, щоб від цих Компаній приходили вже 
відпрацьовані документи, або вони взагалі не 
присилалися. 

Як же розвивалися далі події? 
Компания «Start.money». Леді Анна Гел-

лар закрила «гру» за два кроки. Леді писала, що 
Компанія здійснить виплату Головного призу 
поштовим переказом протягом 48 годин після 
узгодження всіх формальностей та підписання 
документів. Після цього прийшла СМС-ка, що 
«виконавчі служби дали офіційний дозвіл на вручення 
Призу». Я чекав на чергову пенсію, щоб зробити 
наступний крок у «грі». 

Компания «РечіДоРечі». Пан Володимир 
Палій закрив «гру» за три кроки, потім замовк. 
Через деякий час прийшла СМС-ка: «Віктор, вну-
трішня служба безпеки дозволила виплату! Акти-
вуйте номер 14232 по тел… Поспішіть!» І тут тре-
ба було зробити замовлення. Будемо чекати на 
пенсію. 

Компания «Родинний клуб». Олена Коваль 
закрила «гру» після одержання 7 замовлень, два з 
яких були підвищеної вартості. Обіцяла достави-
ти Приз за моєю адресою. Пані Олена Коваль не 
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приїхала, але документів більше не присилала; 
СМС-ок так само не було.

Компания «Додому». Пан Дмитрій Добро-
вольський не закінчив «гру», але на відміну від 
інших Голів Призових комітетів він не раз, як 
здавалося, поривався вручити мені Приз. Че-
рез те я зробив виключення для цієї Компанії. Я 
якось не розрахував своїх можливостей, зробив 
матеріально не забезпечене замовлення й не зміг 
його оплатити. В цьому випадку «гравець» втра-
чає право на Приз. Тоді пан Добровольський 
швиденько назвав мене Переможцем по іншій 
Акції, щоб я міг продовжувати «гру»; при цьому 
він запропонував зробити замовлення на суму 
634 гривень. 

Коли прийшов час, я зробив замовлення для 
«Додому», «Start.money» й «РечіДоРечі». Як тіль-
ко посилки поступили на Пошту, я їх відразу-ж 
викупив. У них виявилися, наче, остаточні доку-
менти від цих Компаній, а, так само, від «Імідж 
клубу», «Родинного клубу» й «Монастирського 
дара». Я зробив чотири замовлення. 

Одержав чотири посилки. В них були доку-
менти від шості організацій. 

Компанії «Родинний клуб», «Імідж клуб» і 
«Пошторг» прислали остаточні документи:

«Родинний клуб»… Акцію завершено! Резуль-
тати остаточні! Перемога затверджена за Омель-
ченком Віктором Олександровичем;

«Імідж клуб»… Гроші переказані у банківське 
відділення за Вашою адресою проживання;

«Пошторг»: Головний Приз уже відправлено Вам.
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Зроблено три замовлення. Послідовність за-
мовлень стала такою:

3-4-3.
Не важко побачити, що деякі Компанії за-

кінчують «гру» й в необхідний час тільки про-
понують зробити замовлення, щоб відповідати 
правилам Акції. Інші ж використовують кожну 
можливість, щоб збільшити кількість вже реалізо-
ваних замовлень, працюючи до останнього часу.

Під кінець майже всі організації препіднесли 
сюрприз. Вони прислали чергову вимогу зробити 
замовлення, обіцяючи видачу Призів 31 грудня. 
Три Компанії – «Родинний клуб», «Імідж клуб» 
і «Пошторг» – весь час намагалися збільшувати 
кількість реалізованих замовлень і можна було 
чекати, що вони скористаються ситуацією, щоб 
ще раз до 31 грудня потребувати зробити замов-
лення. Проте, до цих трьох Компаній приєднали-
ся «Start.money» й «Додому», які, наче, вже закін-
чили «гру». В цих умовах треба було продовжити 
«гру»… Так ми й зробили.

На останнім етапі, який веде до остаточної 
Акції 31 Грудня, залишилося п’ять організацій, 
які потенційно готові були видати Призи – «Start.
money», «Родинний клуб», «Імідж клуб», «Пош-
торг» і «РечіДоРечі». 

Чим-же були характерні документи, які 
присилалися? 

Компания «Start.money»… Віце-президент 
леді Анна Геллар у останньому листі писала: 
«Вашу перемогу затверджено на найвищому рівні – 
Дирекцією Компанїі». Далі леді додає: «Шановний 
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Переможцю, цим листом я особисто гарантую ви-
плату Вам Призу». (Док.3.149)

Компания «Імідж клуб»… Голова Комісії 
з вручення Призів пані Людмила Янченко осо-
бисто прислала Гарантійний лист, де сказано: 
«Віктор Олександрович, усі виконавчі підрозділи 
«Імідж клубу» ухвалили Вашу кандидатуру Перемож-
ця і погодили вручення Вам Головного призу. Треба 
дати дозвіл Переможця на видачу призових коштів». 
(Док.3.150)

Компания «Родинний клуб» Голова Комі-
сії з вручення Призів Олена Коваль пише: «Вік-
тор Олександрович, Вас було офіційно проголошено 
Переможцем Акції… Я буду у відрядженні у Вашому 
регіоні…і зможу нагородити Вас особисто… Якщо Ви 
оберете мій особистий візит – відмітьте зручний 
для Вас день нагородження». (Док.3.151)

Компания «Пошторг»… Персональне звер-
тання Голови Комітету з вручення Призів Надії 
Шевченко: «Шановний Віктор Олександрович, ві-
таємо із перемогою! Головний приз належить саме 
Вам!...З нашого боку все повністю підготовлено до 
вручення Вам Призу… Вам залишилось швидше за-
крити особовий рахунок». (Док.3.152)

Компания «РечіДоРечі»… Пан Володимир 
Палій у листі й далі в СМС-ках підкреслив: «Ра-
дою директорів Компанії Вас було обрано на вручення 
Призу»... В останньому листі було персональне 
привітання пана Володимира Палія й відзначе-
но: «Керівник відділу маркетингових акцій Володи-
мир Палій бажає особисто нагородити Вас, за Вашою 
згодою він приїде до Вас додому у зручний для Вас день 
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і вручить Вам Головний приз та додаткову Святкову 
премію». (Док.3.153)

До 31 грудня 2021 року склалася ситуація, яка 
раніше ніколи не траплялася: уперше за всю іс-
торію існування Компаній один клієнт збирався 
забрати Головні Призи в п’яті вказаних організа-
цій. Керівництво «великих» Компаній приймає 
безпрецедентне рішення: щоб виправити склав-
шуюся ситуацію, воно відмінило правила Акції, 
а саме, перенесло кінець Акції с 31 грудня на 31 
січня. 

Це документально підтвердила пані Людми-
ла Сергіївна («Імідж клуб»): «Ми пішли на безпре-
цедентний крок та продовжили термін дії Акції…
На екстреному засіданні Дирекції «Імідж клубу» було 
прийнято рішення перенести офіційне нагородження 
на 31 Січня». (Док.2.2-Док.3.154)

Таке рішення відкривало для Компаній мож-
ливість знову почати пропонувати робити за-
мовлення. Намір їх зрозумілий – «закидати» клі-
єнта замовленнями, вивісти з «гри» й позбавити 
Призів… Дарма, що до переносу кінця Акції з 31 
грудня на 31 січня з економічного погляду я зо-
всім не був готовий, а, все-ж, вирішив продовжи-
ти «гру». Не годиться здаватися «без бою». Зре-
штою, вже понесені значні втрати, як у часі, так 
і матеріальні. Все, що відбудеться  – вже «погоди 
не зробить». 

Як же розвивалися події далі?
«Start.money»… Леді Анна Геллар тримала 

слово. Вона дала персональну гарантію, що Приз 
вручать. Відповідно, після замовлення по теле-
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фону, коли уточнили спосіб передання Призу, 
«гра» була закрита, тобто в наступні посилки під-
кладалися уже відпрацьовані документи. 

«Імідж клуб»… Пані Людмила Сергіївна 
перевершила саму себе. Спочатку пані підтвер-
дила, що… «Комісія з вручення Призів …гарантує 
виплату Переможцю Головного призу». А в наступ-
ному комплекті документів уже було сказано: 
«Ваше нагородження» увійде в історію «Імідж клубу», 
адже Ваші показники найвищі серед усіх Переможців». 
...Присвоєне звання «Лідер року»; видано «Свідоцтво 
Лідера року»; введені «Додаткові Призи ексклюзивно 
для Переможця». (Док.2.2;-Док.3.154)

«Родинний клуб»… Не так однозначно роз-
вивалися події з «Родинним клубом». Спочатку 
пані Олена Коваль писала: «Вам як офіційно за-
твердженому власнику Призу надано Золотий чип 
переможця. Чип є доказом перемоги… та гарантією 
виплати виграшу»… Видано: «VIP-сертифікат на 
ім’я Омельченка Віктора Олександровича; Дирек-
ція Компанії вирішила виплатити VIP-нагороду»… 
«Ви, – пише пані Коваль, – (присилаючи необхід-
ні документи) …засвідчите свій унікальний статус 
Переможця та єдиного Отримувача VIP-нагороди за 
всю історію «Родинного клубу».

А далі несподівано приходять ще два комп-
лекти документів, які протирічать, як один одно-
му, так і попередньому. Логічно кажучи, відпові-
дати треба було б тільки на один із них, але тим 
самим попадаєш під умову: «Відсутність відповіді 
означає відмову від Призу». Це добре розроблений 
співробітниками Компаній метод позбавлення 
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«гравця» виграшу. Але, коли економічний ресурс 
достатній і клієнт бажає залишитися у «грі», як 
би це не здавалося безглуздо, треба відповідати 
на обидві пропозиції. Але це не для мене – я ви-
биваю з «гри».

Док. 2.2
Показники автора найвищі серед усіх Переможців року 

в Компанії «Імідж клуб» 

«Пошторг»… І тут повторилася описана си-
туація. Спочатку все було ясно. Пані Шевченко 
пише: «Поштовий переказ погоджено. Вам необхідно 
буде пред’явити лише паспорт громадянина Украї-
ни. Співробітники відділення відрахують необхідну 
суму та вручать Вам Приз». А потім пані заявляє: 
«Ви стали власником контрольної суми… Після узго-
дження всіх юридичних та фінансових деталей Вашо-
го нагородження ми передали загальну суму призової 
виплати до банку»… Вже цього протиріччя було б 
достатньо. Але пані Надія далі його підсилює – 
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вона присилає відразу два пакети документів, які 
знову протирічать один одному. Зараз вже сум-
нівів нема – виконуються вказівки вивісти мене з 
«гри». Що й було зроблено. 

Усі три «великі» Компанії діяли синхронно. 
Станом на 31 грудня 2021 року п’ять Компаній 

повинні були видати Призи. Тільки основна сума 
Призів складала 1 мільйон 850 тисяч гривень, тоб-
то більш аніж 50 тисяч доларів – непоганий «куш». 
Усі Компанії обіцяли ще й Додаткові призи. З ними 
це вже було б від двох до трьох мільйонів гривень. 
Щоб не втратити ці мільйони, «великі» Компанії – 
«Родинний клуб», «Імідж клуб» і «Пошторг» – рі-
шаються на безпрецедентний крок – відмінити 
правила «гри». Вони переносять закінчення Акції 
з 31 грудня на 31 січня й виводять мене з «гри». Я 
переміг Компанії інтелектуально, а вони «задави-
ли» мене адміністративними методами, які були 
відверто шахрайськими. 

З’ясувалося, що «Родинний клуб», «Імідж 
клуб» і «Пошторг» діють аналогічно Казино: ка-
жуть, що в Казино не найбільше важливо виграти 
велику суму, а більше суттєво добрати хисту її по-
лучити й далі вийти з нею за межі Казино. 

Щоб краще уявити собі подібні ситуації, да-
вайте згадаймо, як у художній літературі вони 
описуються для Казино. Візьмемо для прикладу 
яскраву картину, створену Гаррі Гаррісоном у 
романі «Неукротимая планета» із серії історій про 
«Смертоносный мир».

На деякій із планет Галактики під символіч-
ною назвою «Пірр» (згадайте про піррову пере-
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могу), де був подвійний тягар у порівнянні з зем-
ним, і де існувала смертоносна жива природа, 
живе й боріться за виживання поселення людей. 
Пірряне – супермени на земну міру; вони – люди 
з миттєвою реакцією. 

Щоб продовжити таке існування, піррянам 
треба було здобути три мільярда «кредів», а в на-
явності було тільки двадцять сім мільйонів. Пред-
ставник Пірра вирішив найняти професійного 
гравця, щоб він виграв потрібну суму. Гравець 
теж мав символічне ім’я – Ясон. 

Згода була досягнута. Як же розвивалися 
події?

Казино служило гральним центром для 
ближнього зіркового скупчення. Бюджет плане-
ти фінансував Казино, тим-то виграш міг бути 
яким завгодно великим. У Ясона була одна тайна 
властивість – коли на нього «находило», в нього 
проявлялася здібність до психокінезу, й він міг 
керувати падінням гральних костей.

Почалася «робота». Спочатку Ясон повільно 
обходив «гральні точки», залишаючи декілька 
тисяч тут, декілька тисяч там, не надаючи вели-
кої ваги результату. Потім, «как обычно, Ясон занял 
место за столом, где шла игра в кости». «Он думал о 
своем секрете, благодаря которому никогда не оста-
вался в проигрыше. А время от времени даже загребал 
большой куш и уносил ноги, не дожидаясь, когда его 
перехватят наемные головорезы».

Его секрет сработал – «такого подъема он не ощу-
щал много лет». Проведя несколько психологических 
«трюков», он добился, что не будут ограничивать 
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величину ставок. Начался поединок между Ясоном и 
Казино. Когда стало ясно, что Казино проигрывает, 
оно потребовало смены костей. Ясон почувствовал, 
что что-то не то, взял магнитную пепельницу и 
опустил ее донышком себе на ладонь, где были кости. 
«Когда он поднял пепельницу, окружающие дружно ах-
нули. Кости прилипли к ней шестерками вниз (весь 
стол был большим магнитом).

- Вы это называете хорошими костями?», – спро-
сил Ясон.

«Рука дежурного метнулась к боковому карману. 
Один Ясон видел, что произошло в следующую секун-
ду… Из-за чьей-то спины вынырнула могучая лапи-
ща, которая могла принадлежать только одному че-
ловеку (піррянину – В.О.). Большой и указательный 
пальцы на миг сомкнулись клешней вокруг запястья 
дежурного и тотчас отпрянули. Дежурный пронзи-
тельно вскрикнул и вытянул руку вперед – сломанная 
кисть висела будто перчатка. (Пистолет дежурного 
остался в кармане).

С таким фланговым прикрытием Ясон спокойно 
мог продолжать игру». 

Возвратили прежние кости и игра продолжилась. 
Но «наитие кончилось». Все-ж-таки Ясону с трудом, 
но удалось выиграть свыше трех миллиардов кре-
дов. «Это же годовой доход какой-нибудь из планет 
поменьше».

«Их ожидал сам управляющий с вымученной 
улыбкой на лице. Но и эта улыбка исчезла, когда он 
подсчитал фишки. 

– Вы не могли бы прийти завтра? Боюсь, у нас 
сейчас нет в наличии такой суммы.
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– В чем дело! – закричал Керк (піррянин – В.О.) – 
Вздумали увильнуть? Небось меня обчистить Вам 
ничего не помешало! Нет уж, рассчитывайтесь.

Его поддержали болельщики.
- Ладно, я согласен уступить. – громко сказал он 

(Керк – В.О.). – Давайте наличными сколько можете, 
на остальное выпишите чек…

В главном зале, набитом посетителями, никто 
их не тронул, но у выхода из Казино дорогу им пре-
градили двое.

- Минуточку, – начал один из них. Больше он ни-
чего не успел сказать. Керк, не замедляя шаги, продо-
лжал идти вперед, а оба незнакомца отлетело в сто-
рону, будто кегли. В следующую секунду Керк и Ясон 
были уже на улице… Завернув за угол, они увидели 
мчащийся прямо на них автомобиль. Прежде чем Ясон 
успел выхватить пистолет, Керк шагнул вперед. Его 
рука взметнулась вверх… Первый же выстрел убил 
шофера, автомобиль вильнул в сторону и врезался в 
дом. Два пассажира упали замертво возле дверца, об-
ронив свои пистолеты на землю. (Пройдя ряд этапов, 
рассчитанных до минуты, Керк и Ясон устремились 
к космическому кораблю, принадлежащему сопернича-
ющей планете, с которой данная планета поддержи-
вала «вооруженный до зубов» нейтралитет.)

Можно не сомневаться, что объявлена тревога и 
их разыскивают по всей планете. В городе объявлен 
розыск… Если деньги уйдут с планеты, их уже не 
вернуть.

(Керк помчался к кораблю и вскочил на трап. 
За ним с опозданием прибыл и Ясон. Началась 
перестрелка.)
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В эту минуту появился на верхней площадке 
трапа кассилийский офицер (ця планета називалась 
Касілія – В.О.), выхватил оружие… и… прицелился.

- А ну, выходи, сволочи! Сбежать думали, да не 
тут-то было! Руки вверх, и пошли, не то живо на 
тот свет отправлю.

Время остановилось, и, казалось, этому мгнове-
нию не будет конца.

Дарханский офицер (космічний корабель належав 
планеті Дархан – В.О.) сделал только один шаг… и 
очутился рядом с вмонтированной в переборку крас-
ной кнопкой...

- Один выстрел на дарханской территории и я 
нажму эту кнопку! – крикнул он. – Через секунду…
корабль взлетит на воздух и половина вашого парши-
вого города вместе с ним… 

Еще секунду четыре человека смотрели друг 
на друга… Наконец кассилиец, взвыв от бессильной 
злобы, повернулся и побежал вниз по трапу».

Буває, що приблизно так доводиться одер-
жувати в Казино великий виграш і далі добрати 
хисту його получити, винести за межі Казино та 
зберегти. 

Шкода, що до Компаній, які працюють за 
принципом телефонного маркетингу, застосува-
ти описаний підхід неможливо. Потрібна теорія 
гри, яка дасть можливість змагатися з Компанія-
ми на рівних і перемагати. Далі будуть обмірко-
вуватися положення такої теорії й, що особливо 
важливо, вимоги, які висуває вона для успішних 
гравців.

Проте, пора повертатися до наших справ. 
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На цьому етапі особливо ясно проявився 
вплив процесу «гри» на психіку «гравця». Та-
кий вплив цілком зрозумілий. Це питання буде 
докладно обмірковуватися пізніше. Зараз тільки 
скажемо, що все організовано так, що Компанії 
позбавляють людину можливості критичного 
сприйняття, відкривають його розум для зовніш-
нього впливу. 

У даному випадку такий вплив проявився в 
тому, що, хоч я усвідомлював безперспективність 
роботи з «великими» Компаніями, проте, автома-
тично продовжував виконувати їх вимоги робити 
замовлення. Через те, що залишилась деяка част-
ка критичності, я вигадав «останній іспит» для 
Компаній – дати їм можливість зробити 4 кроки 
в «грі»: 2 кроки– «контрольні», по яких прийма-
ється рішення чи продовжувати «гру», й, якщо це 
необхідно, додати ще 2 кроки. За ці 4 кроки мож-
на було довідатися, чи закінчать Компанії «гру» 
з виданням Призів, чи з ними треба обірвати всі 
контакти.

У цьому «остаточному іспиті» прийняли 
участь «Родинний клуб», «Імідж клуб», «По-
шторг», «Додому» й «Здорове життя». Пізніше 
намагалася приєднатися Компанія «РечіДоРечі», 
але мій ресурс уже було вичерпано – пан Володи-
мир Палій устиг до «шапочного разбора». Шкода, 
тому що він не приймав участь у «процесі» ви-
ведення мене з «гри», і його Компанія була най-
більше перспективною серед «малих» Компаній! 
Саме їй і треба було б приділити увагу в першу 
чергу. Але, що зроблено – то зроблено. До речі, 
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з погляду теперішнього часу, тільки що Компа-
нії відмінили правила «гри», треба було б відра-
зу припинити взаємодію з усіма, крім Компанії 
«Start.money», і забрати хоча б один Приз – він 
двічі перевищував би усі витрати на «гру». Дій-
сно, в ретроспективі все завжди ясніше ясного. 
Але повернемося до «історії гри» і розглянемо, як 
далі розвивалися події. 

З «Родинним клубом» закінчені взаємовідно-
шення вже після першого викупленого замовлен-
ня: я не встиг навіть викупити друге замовлення, 
як пані Олена Коваль прислала в «паралельних 
вітках» вимогу зробити ще 2 замовлення. А в цих 
потенційних трьох посилках були б нові вимоги. 
З цією Компанією все закінчено, тому що обме-
ження в 4 кроки вважалося перевищеним.

В «Імідж клубі» я встиг викупити два замов-
лення і в них виказані вимоги зробити ще два. Ха-
рактерно, що пані Людмила Сергіївна по-чесному 
навіть не обіцяла, як це прийнято, видати Приз. 
Відповідно, листи залишилися без відповіді.

Пані Надія Шевченко («Пошторг») поступи-
ла найбільше хитро: після двох реалізованих за-
мовлень вона прислала ще дві пропозиції, які ви-
глядали, дійсно, як остаточні. Тому вони так само 
були реалізовані. Але після них наслідувало й 
п’яте замовлення. Обмеження порушено – це був 
кінець. 

Так були втрачені кошти на 7 викуплених по-
силок від цих Копаній, хоча, поза всякими сумні-
вами, їх треба було б використати для Компаній, 
які не приймали участь в «операції» по виведен-
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ню мене з «гри». У всякім разі, це пояснюється 
станом загальмованості, майже загіпнотизованос-
ті, в які я був введений процесом «гри». 

Особливу увагу після цих подій треба було 
уділити Компаніям «Додому» й «Здорове життя». 

У Компанії «Додому», я встиг викупити дві 
посилки й готувався викупити третю, але еконо-
мічні труднощі привели до деякої затримки. А 
листи були такими, що напрошувалося питання: 
чи це була посилка з Призом, чи буде ще наступ-
не замовлення. 

Компанія «Здорове життя» проявила себе екс-
тровагантно. Взаємодії з нею були закінчені після 
Зимової Акції 2021 року. Проте, перед самим кін-
цем Голова Призової комісії Катерина Довгань 
прислала пакет документів, які я навіть не поди-
вився, а все-ж, приходить лист такого змісту: 

- «Віктор Олександрович, Вас було зареєстровано 
учасником Акції та надано Унікальний призовий но-
мер. Ваша анкета успішно пройшла відбіркові етапи 
і потрапила до фіналу. У фіналі Акції рішенням Ди-
рекції Компанії Ви здобули перемогу». (Серед 15048 
претендентів). (Док.3.155а)

И далі пані К. Довгань пояснює: 
- Клієнти намагаються здобути Головний приз, 

докладаючи титанічних зусиль. Однак, Ваш випа-
док – унікальний. Без будь-яких матеріальних втрат 
Ви одержали право на 345000 гривень! (Док.3.155б)

Я не зробив жодного заказу не тільки в остан-
ній Акції, але й протягом всього року. Дійсно, 
«без меня мене одружили»… І тут була затримка 
з викупом посилки. 
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Залишилося викупити три замовлення: від 
«Родинного клубу», «Додому» і «Здорове життя». 
Компанії квапили мене СМС-ками: «Негайно ви-
купите замовлення». Мене ж здивувала СМС-ка від 
«Start.money»: «Віктор, доступ до 370000 грн відкри-
тий тільки Вам на 1 годину. Ваш призовий код 15360. 
Телефон 0800300915. 23-Февр.-2022». Я збирався ви-
купити посилки 24 лютого, але в цей день – 24 лю-
того 2022 року – грянула війна. Компанії й Пошта 
перестали працювати…

Яких-же «успіхів» досягли основні Компанії 
за час нашої взаємодії? 

За весь час «гри» Компанія «Імідж клуб» ре-
алізувала 75 замовлень; із них за останній рік дві 
посилки були підвищеної вартості в 754 і 1536 
гривень;

Аналогічно, Компанія «Родинний клуб» реа-
лізувала 69 замовлень, серед яких за останній рік 
було чотири підвищеної вартості – 792, 1244, 639 
і 625 гривень; 

«Пошторг» має, відповідно, такі результати: 
65 замовлень і чотири підвищеної вартості – 673, 
1536, 1244 і 1383 гривні.

Цікаві результати для «малих» Компаній, 
якщо врахувати, що Призи, в дійсності, одного 
порядку: 

«РечіДоРечі» – 35 замовлень і два підвищеної 
вартості – 897 і 620 гривень;

«Додому» – 26 замовлень і два підвищеної 
вартості – 854 і 634 гривні.

Далі в «малих» Компаній кількість замовлень 
зменшується. 
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Я почав «гру» в листопаді 2018 року, тобто 
був пов’язаний з маркетинговим бізнесом біль-
ше 3-х років, із яких 2,5 роки безпосередньо йшов 
процес «гри». За перші 1,5 роки було реалізовано 
144 замовлення, за останній період – 227. Разом, 
таким чином, реалізовано 371 замовлення; витра-
чено 6200 доларів. 

«Стремление играть и выигрывать присуще че-
ловеку с незапамятных времен… Единственный, кто 
всегда выигрывает,… – это хозяин казино. 

Таковы правила, к такому выводу привели опыт и 
подсчеты.» (В.П. Боровичка «Мафия»)

2.12. Математична модель діяльності 
торговельних організацій і стратегія 

прийняття рішень

Викладімо деякі теоретичні обґрунтування 
основних принципів прийняття рішень у дослі-
джуваній «грі». По необхідності будемо викорис-
товувати відповідні спеціальні терміни. 

Суб’єктивні рішення керівництва Компаній 
на тривалому відрізку часу при величезній кіль-
кості клієнтів, з якими вони працюють, проявля-
ються як випадкові. Раціональне описування дій 
Компаній у цих умовах мусить використовувати 
поняття Теорії ймовірностей і Теорії випадкових 
функцій. 

Деяка Компанія, взаємодіючі з клієнтом, при-
ймає скінченну множину рішень (пропозицій 
робити замовлення). Ця послідовність рішень у 
рамках теорії випадкових процесів являється ре-
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алізацією випадкового процесу з дискретним ча-
сом – випадкової послідовності. Взаємодія з усіма 
клієнтами Компанії створює множину реалізацій 
цієї випадкової послідовності. 

Таким чином, у якості математичної моделі 
дії Компанії вибирається випадкова послідов-
ність (випадковий процес з дискретним часом). 
Випадковий процес повністю описується сім’єю 
багатовимірних законів розподілів імовірностей. 
Цю випадкову послідовність можна вважати ста-
ціонарною, тому що правила Акцій, які визнача-
ють дії Компанії, й яким повинні підкорюватися 
клієнти, не змінюються в часі. 

Будемо вважати, що маємо комплекти доку-
ментів (такі, як представлені в третім розділі) для 
всіх «гравців», з якими взаємодіє обрана Компа-
нія. (Наголосимо, що мається на увазі проведен-
ня розумового експерименту.) Розглянемо розріз 
випадкової послідовності в точці, яка відповідає 
початку «гри» деякого «гравця». Це випадкова 
величина. Множина всіх пропозицій, з якими 
працює Компанія, – скінченна. Тому випадкова 
величина, якою є переріз послідовності, – про-
ста. Припустимо, що ми обчислили частоту ви-
падіння деякого і-го значення цієї випадкової ве-
личини. (Розглянемо приклад. Із матеріалів 3-го 
розділу відомо, що «гравців» може бути десятки 
тисяч. Візьмемо, для конкретності, 10000. Візьме-
мо також, для конкретності, множину всіх про-
позицій – 100. Тоді всього пропозицій для всього 
контингенту «гравців» – 1 мільйон. По комплек-
тах документів усіх «гравців» можна підрахувати, 
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скільки разів випало і-те значення. Ці дані дозво-
ляють знайти шукану частоту випадіння і-го зна-
чення. При великій кількості гравців ця частота 
практично збігається з імовірністю випадіння 
і-го значення випадкової величини.). Повторимо 
цей розумовий експеримент для наступного кро-
ку «гри» цього-ж гравця й знайдемо ймовірність 
і-го значення цієї випадкової величини. Всякі 
зв’язки між 1-шим і 2-гим кроком «гри» обраного 
«гравця» для і-того значення в умовах величезної 
кількості «гравців» зникають і їх можна вважати 
статистично незалежними. Всю послідовність 
при цьому можна вважати цифровим білим шу-
мом, для якого багатовимірна функція розподілу 
ймовірностей дорівнює добутку їх одновимірних 
функцій. 

Для нас тепер зручніше розглядати цю випад-
кову послідовність як послідовність незалежних 
випробувань. Можна уявити собі багатогранник, 
як специфічну «гральну кістку» (у прикладі – 100 
граней) з відомими ймовірностями випадіння 
граней. Серед них є грань: «Видати Приз».

Для конкретного «гравця», відповідно до 
правил Акцій, не може бути виграшу на почат-
ку «гри». Тому будемо вибирати модель для вже 
розвиненої «гри». Вважатимемо ймовірність гра-
ні «Видати Приз» дуже маленькою але постійною 
на всіх наступних кроках «гри». 

Зауважмо, що, коли мова йде про математич-
ну модель, допускається наступне: є фізичне яви-
ще чи об’єкт, його математичний опис і задача 
(або коло задач), для якої вводиться цей матема-
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тичний опис. Характерно, що, якщо змінюється 
задача, то для того ж явища або об’єкта може по-
требуватися використати інший математичний 
опис. Математична модель повинна бути тільки 
такою, щоб вона дозволяла розв’язати відповідну 
задачу. 

У нашому випадку сформульовані умови, за 
яких виповнюються положення закону великих 
чисел.

Процитуймо з книги «Теорія ймовірностей у 
електрозв’язку» відповідний фрагмент:

«У Теорії ймовірностей одним із централь-
них положень є закон великих чисел.

З точки зору, як теорії, так і практики відо-
мо, що подія з імовірністю, близькою до одиниці, 
майже обов’язково наступить. Тоді кажуть про 
практичну вірогідність події.

Якщо подія має нульову ймовірність, кажуть, 
що подія практично неможлива. Але експери-
ментально багаторазово доведено, що події, ймо-
вірність яких дуже близькі до нульових, все-ж 
таки трапляються, якщо число випробувань дуже 
велике…

Закон великих чисел вказує, що подія, яка 
має додаткову ймовірність (якби мала ця ймо-
вірність не була) може трапитися. При цьому, 
якщо число випробувань, при кожному з яких 
подія може трапитися з однаковою ймовірністю, 
дуже велике, то ймовірність хоча-б його одно-
кратного виникнення може стати як завгодно 
близько до одиниці. Ось це й є суть закону вели-
ких чисел».
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Звідси витікає, що в оговорених умовах зі 
статистичної точки зору існує практично досто-
вірний виграш. У реальних обставинах ці умови 
більш-менш виконуються. Як же треба «грати»? 
Відповідь буде така: «Процес «гри» повинен бути 
достатньо тривалим. На кожному кроці «гри», 
відповідаючи на пропозицію «зробити замовлен-
ня», треба додержуватися правил Акцій. Щоб 
одержати Приз, треба мати необмежений запас 
часу й необмежений матеріальний ресурс. І Приз 
буде Ваш!

2.13. Емоційне й наукове сприйняття «гри»

Згадаймо ще раз про мудрість художньої лі-
тератури. На сей раз розглянемо тему «Шахраї 
та шахрайство», яка неодноразово підіймалася в 
літературі й в художніх фільмах. 

Викладімо опис шахраїв і їх діяльності з пові-
сті Річарда С. Пратера «Двойной выигрыш».

«Мошенник, умеющий вызвать доверие и надуть 
простофилю, во многих отношениях относится к 
элите преступного мира. Обычно умный, внешне 
обаятельный, умеющий привлечь к себе внимание и 
убедить, мошенник был бы лучшим парнем на свете, 
если бы ни одна деталь: у него нет совести. 

Мошенники – прекрасные психологи, психоло-
ги с дипломом. Они мгновенно определяют людей 
доверчивых, наивных, они на них и охотятся. И вряд 
ли найдется мошенник, достойный своего звания, 
который не возьмет последний грош у бедной вдовы и 
последний доллар у священника. Отнимет без всякого 
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сожаления и глазом не моргнет. Прелестные подлецы 
эти мошенники! Они преуспевают, ибо умеют убе-
дить людей, что удача не просто стучится, но просто 
ломится в дверь. Они искусно пользуются желанием 
людей быстро, пусть даже не совсем честно, разбога-
теть, пользуясь алчностью, которой подвержены мно-
гие из нас. Они увлекают, очаровывают, не дырявят 
людей выстрелами из пистолета…

Мошенническая игра: дать маленькую надежду 
на то, что человеку очень хочется иметь, потом 
убедить его, что можно получить это недорого, и 
затянуть петлю. Опытный мошенник умеет так 
опутать своими сетями простака, что лишает его 
всякой способности здраво рассуждать»… 

Щодо мене, коли я «грав» на інтуїтивному 
рівні й вживав всіх своїх сил – був ліпше інших 
майже по всіх показниках, – але так і не одержав 
Приз, я образно визначав суть Компаній, з якими 
«грав». Я навіть гадав навести епіграфи, які б ха-
рактеризували їх суть. Вони такі.

К-ф. «Аватар»: «Сильный пожирает слабого на 
этой планете». Або ще краще: К-ф. «Аватар», Пол-
ковник: «Любая тварь, ползает она, летает или си-
дит в грязи, хочет убить Вас и сожрать Ваши глаза 
на десерт». 

Проте, це розповсюджена точка зору. Так, 
Макс Рейнольдс писав: «Мы живем в жестоком 
мире… Это мир, где все пожирают друг друга». «Ор-
ден славы»

Працюючи на інтуїтивному рівні, я навіть 
давав жорсткі образні характеристики людям, з 
якими приходилося листуватися. 
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На перший погляд, багато характеристик 
шахраїв, описаних Р.С. Пратером, проявляється 
в діях представників Компаній. Проте, реально 
це емоційна характеристика напрямку в торгів-
лі, який називається телефонним маркетингом. 
Емоційно кожна з цих Компаній уявляється, як 
гральний автомат: скільки не вкладай грошей – 
все забере й буде забирати, поки «гравець» не зу-
пиниться й не уйде.

Телефонний маркетинг прийшов з Заходу. В 
усякім разі, він існує й тут, поза всякими сумніва-
ми, нічого зробити не можна. Єдина можливість 
перебороти його розпустуючий вплив і запобіг-
ти пограбуванню людей – це протиставити йому 
теорію, яка дає можливість на одному рівні всту-
пити з ним у двобій і мати шанс перемогти. (На-
приклад. «гравець» може застосувати теорію, яка 
запропонована в попередньому підрозділі; тоді 
він отримає реальний шанс виграти).

Нещодавно виникла тенденція відходу від 
раціонального, логічного й переходу до викорис-
тання особливих станів свідомості, таких, як «екс-
таз». У такому стані автор писав тексти наукового 
й навчального характеру (як це описано в «Авто-
біографії» автора), причому цей стан приходив 
автоматично в процесі роботи; Сальвадор Далі 
утворював свої шедеври в стані екстазу, в який він 
приходив з допомогою параїдально-критичного 
методу («Дневник одного гения» – Сальвадор Дали); 
в комерції екстаз використовується, щоб вплива-
ти на підсвідомість покупців для максимального 
збільшення обсягу товарів, які продаються. 
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В останній час, проблемою збільшення обся-
гу продаваних товарів, природно, цікавилися й 
транснаціональні Компанії. Так, ще в 2007 році 
«группа крупнейших мировых брендов – Apple, Coca-
cola, American-Express, Nike, Samsung, Sony и Kord – 
вложили 7 млн. долларов в исследование в области 
нейробиологии и потребительского поведения. Они 
хотели узнать, существуют ли более эффективные 
способы продажи, и объединились ради проведения само-
го масштабного в истории нейромаркетингового ис-
следования». (Стивен Котлер, Джейми Уил «Похищая 
огонь»). «Комерционализация особенностей экстаза – 
относительно новая технология, но с высоким потен-
циалом для злоупотреблений». (Тамо-ж).

Зрештою, маніпулювати свідомістю людей 
вміли й за старих часів. Наприклад, Карлос Каста-
неда, описуючи деякі сторони стародавньої куль-
тури Центральної Америки, говорить: «…маги 
знали как фиксировать сознание своих жертв…
Сам факт возможности манипулировать сознанием 
относится к разряду вещей, которые труднее всего 
укладывается в сознании».

Вчителі «…изменяли состояние созна-
ния учеников, делая его исключительно ярким и 
впечатлительным. Осознание учеников при этом 
повышалось, но сам человек становился покорным до 
беспомощности». Коли учні знаходилися у тако-
му стані, вчителі могли робити з ними все, що 
завгодно.

Карлос Кастанеда («Огонь изнутри»)...
Для збільшення прибутку принципи ро-

боти Компаній розроблялися різними фахів-
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цями, в тому числі, математиками, юристами, 
психологами.

На основі статистичних даних математики 
розраховували оптимальне співвідношення між 
величиною Призу й вартістю замовлення. Струк-
турованість «станів» «Переможець», «Головний 
переможець», «Одержувач Головного призу» 
можна ясно бачити в Компанії «Родинний клуб», 
що обговорювалося у підрозділі 2.2.

Юристи слідкують за формулюваннями в 
документах, щоб формально додержуватися 
законів країни. Хоча термін «гра» використо-
вується всюди, офіційно юристи стверджують, 
що «акція не є лотереєю, грою, конкурсом або пу-
блічною обіцянкою нагороди без оголошення конкурсу 
в розумінні глави 78 Цивільного Кодексу України». 
(Интернет «Почтовый клуб и Ко.»). Практично-ж 
запрошення клієнта до взаємодії починається з 
твердження: «Ваш номер телефона виграв Приз», а 
в поточних документах постійно повторюється 
термін «виграш», наприклад: «Ваш Унікальний 
призовий номер став підставою для вручення Вам 
виграшу» або «Я пишу Вам цього фінального лис-
та, щоб привітати з перемогою і отриманню гран-
діозного виграшу». Хоча з формальної точки зору 
дії Компаній і не задовольняють деякі критерії 
азартної гри, «гра» є «гра» й у рамках прийня-
тої у документах Компаній термінології було 
правильно використовувати термін «гральний 
бізнес».

Особливе місце в розробці правил Акцій зай-
мають психологи.
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Коли клієнта називають «Переможець», його 
відношення до «гри» різко змінюється і він пси-
хологічно вважає, що Приз у нього майже в ру-
ках. У дійсності ж достатньо пройти реєстрацію 
й клієнта відразу ж називають «Переможець». 
Наступні «стани» «Головний переможець», 
«Одержувач головного призу» ще більше затягує 
«гравця» і йому здається, що він майже фінішує 
й швидко все закінчиться. В дійсності ж ті ж «ста-
ни» присвоюються одночасно паралельно різним 
«гравцям», тому що вони «не являются критери-
ем выбора между «игроками» для вручения Приза». 
(Итернет «Почтовый клуб и Ко.»)

У цілому, найбільше істотним є темп «гри» – 
задається умова доставки документів із замовлен-
ням протягом 3х або 2-х днів, чого не може ви-
конати Пошта. Сказане вище й скажений темп 
«гри» вводить «гравця» в стан, близький до екс-
тазу, коли, в дійсності, відключається можливість 
критично оцінювати ситуацію. Компанії себе 
страхують, впроваджуючи правило: «Посилка вва-
жається оплаченою, якщо гроші за посилку надійшли 
на рахунок організації не пізніше означеного кінцевого 
терміну». Наближення клієнта до стану екстазу 
в корні його змінює. Медичні дослідження пока-
зують, що зміна стану свідомості, яка характерна 
при екстазі, приводить до того, що «активность в 
прифронтовой коре мозга резко падает… Когда при-
фронтовая кора отключается, способность к дол-
госрочному планированию и критическое мышление 
отключаются». (Стивен Котлер, Джейми Уил «По-
хищая огонь»).
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У такому стані «гравець» робить все, що ви-
магає керівництво Компаній. 

Завдяки чому Компанії одержують колосаль-
ні прибутки? По-перше, тим-то, що використо-
вується геніальна рекламна знахідка типу: «Ви 
виграли таку-то суму», коли, в дійсності, цього 
нема, й, по-друге, – що застосовується система ви-
мог, яка автоматично приводить клієнтів до ста-
ну екстазу. Перше дозволяє втягнути клієнтів у 
«гру», а друге – не випускати їх із неї. Це – голов-
не, тому, що товари, на які робляться замовлення, 
продаються «втридорога».

2.14. Чи можна виграти «мільйон»?

Участь у «гральному бізнесі» – це не відвід-
ування Казино, де можна поставити на будь-яке 
число й виграти. Тут все складніше. 

Що ж треба враховувати в «грі», що 
аналізується?

Треба відповідати на пропозиції зробити за-
мовлення в комплектах документів, дзвінках і в 
СМС-ках. 

Особливо важливо вкладатися у терміни, які 
оговорені в документах. Прикладом помилкової 
«гри» служить історія моєї 1,5-річної діяльності 
на 1-му етапі «гри».

Як-же це зробити? Як розрішити протиріччя 
між можливостями Пошти й вимогами Компа-
ній? Дам підказку: «Щоб будь-що добре сховати, 
треба покласти на відкрите місце». Й ще одна 
підказка є в згадуваного раніше Гаррі Гаррісона – 
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в романі «Стальная Крыса на манеже» (це одна із 
історій про пригоди міжзіркового агента «Крысы 
Из Нержавеющей Стали»): «Людей притягивает 
сложное, на очевидное они не обращают внимание»... 
Так зверніть увагу на очевидне, зробіть невели-
кий крок – і Ви «в дамках»! Зрештою, це просто 
загадка, яку треба розгадати. 

Якщо клієнт охопив у «грі» декілька Компа-
ній, не можна надіятися, що деяка Компанія ви-
дасть Приз, який можна було б використати для 
оплати замовлень від інших Компаній. Вони всі 
працюють синхронно. 

Коли ставиться задача виграти певну суму, 
наприклад, мільйон гривень, «гра» будується на-
ступним чином. 

Спочатку треба вибрати відповідну кількість 
Компаній. Насамперед, «гравець» повинен відпо-
відати певним апріорним умовам (які витікають 
із теорії «гри» й виграшу): він повинен володі-
ти достатньо вільним часом, щоб відразу відпо-
відати на вимоги Компаній робити замовлення, 
й – щоб він міг продовжувати «грати», скільки 
потребується; «гравець», так само, повинен бути 
матеріально забезпеченим, щоб міг оплачувати 
відразу-ж посилки, які приходять, і продовжува-
ти це робити скільки завгодно довго. Тоді, кінець 
кінцем, він стане кращим по всіх показниках і 
обов’язково отримає Приз.

«Гра» з однією Компанією вимагає, щоб клі-
єнт відповідав тим самим апріорним умовам. 

Запропонована теорія «гри й виграшу» пере-
вірена експериментально. Теорія й практика під-
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тверджують, що можна виграти будь-яку суму, в 
тому числі, й мільйон гривень. До розробки те-
орії торгівля по принципу телефонного марке-
тингу панувала – Компанії тільки турбувалися 
щодо подальшого збільшення прибутку. Зараз 
ситуація змінилася – їм протистоїть теорія, яка 
гарантує з ймовірністю одиниця існування ви-
грашу, який практично можна досягти. 

Розгубленість Компаній показують описані 
раніше події. Коли Компанії уперше за весь час 
їх існування стовкнулися з ситуацією, що один 
«гравець» виграв одночасно в ряді Компаній, 
вони були шоковані. В стані шоку дирекція не 
могла вигадати нічого кращого, ніж спокуси-
тися на їх «святе-святих» – правила Акції. Вони 
продовжили дію Акції на місяць і шахрайським 
шляхом позбавили «гравця» виграшу. Але прин-
ципово це вже не має значення. Конкретного 
«гравця», володівшого явно недостатніми фі-
нансовими можливостями, вони змогли вивес-
ти з «гри», проте, «гравець», який задовольняє 
вказаним вище апріорним вимогам, зрештою, 
пройшов-би додаткові етапи «гри», й Компані-
ям не залишилося-б іншого виходу, як видати 
весь виграш. «Гравцю» треба було б тільки від-
повідати на всі вимоги Компаній, якими-б су-
перечними або безглуздими вони ні були, – щоб 
не попасти під санкцію: «Відсутність відповіді 
означає відмову від Призу»… (Хоча можна чекати, 
що в перспективі Компанії можуть глобально зміни-
ти правила Акцій, щоб не допускати подібних ситу-
ацій – але це вже наші міркування).



Віктор Омельченко Чи можна виграти мільйон?

–186–

Особливу категорію «гравців» складають 
пенсіонери. В них багато вільного часу, але мало 
грошей. Саме на цю, найбільше незахищену й 
уражену частину населення, перш за все, й «по-
люють» Компанії. Чому-ж люди намагаються 
«грати»? На це питання дає відповідь Джек Лон-
дон у оповіданні «На сороковой миле»: «Жизнь – 
игра, а люди – игроки. Они готовы поставить на кар-
ту все состояние, если имеется хотя бы один шанс на 
выигрыш»… Надіємося, що матеріали цієї книги 
відповідають на питання – чи варто пенсіонерам 
вступати в «гру», й чи є в них шанс виграти.

2.15. Війна, завойовники, оточуюче 
середовище й можливості «грати» після війни

Узимку все змінилося – почалася війна. В кра-
їні об’явлена вселюдна мобілізація. Народ встав 
на її захист. 

Путін планував протягом 2-х – 3-х днів взяти 
Київ, але план «бліцкригу» провалився. Росіяни 
понесли величезні втрати в живій силі й техні-
ці. За місяць окупанти втратили більше 15 ти-
сяч людей, тобто більш, аніж за 9 років війни в 
Афганістані.

Окупанти проникали в країну, так званими, 
диверсійно-розвідувальними групами з півно-
чі, з півдня й пробували проникнути й зі сходу. 
Більша частина країни опинилася під окупанта-
ми. Вільною залишилася тільки Західна Украї-
на. Міста обстрілювалися з землі й бомбилися з 
повітря.



–187–

Розділ 2. Гра й виграш: торгівля як гральний бізнес

Маса людей вимушена була залишити рідні 
місця проживання. Більше 3-х з половиною міль-
йона людей покинули країну, більше 6-ти з по-
ловиною мільйона перебралися в західні райони, 
аж до Закарпаття.

Захід допомагав Україні озброєнням, гро-
шима, харчами й іншими гуманітарними това-
рами. На Росію були накладені жорсткі санк-
ції. Проте, й через місяць обстрілювання міст 
продовжувалося. 

Путін залякав Захід, що в випадку втручан-
ня він застосує атомне озброєння. Президент 
України вимагав «закрить небо», тобто збивати 
всі об’єкти, які літають над Україною, але керів-
ництво НАТО прямо заявило, що це означатиме 
початок Третій світовій війни. Захід відмовився 
давати старі літаки – МІГ-і й СУ, – на яких укра-
їнські літуни вміли літати. Захід відмовив, тому 
що Путін погрожував: «Дасте літаки – натисну на 
«червону кнопку». Обговорювалося питання про 
миротворчу місію – Росія заявила, що введення 
миротворчого контингенту буде вважатися вве-
денням військ у Росію, й вона дасть адекватну 
відповідь. Як сказав Президент Володимир Зе-
ленський, Захід боїться Путіна й його ядерного 
шантажу. Багато важить, що Російська Право-
славна Церква Московського Патріархату під-
тримала війну Росії в Україні. З якої причини? Як 
писав Михайло Восленський, «избирамый Собором 
Русской Православной Церкви Патриарх Московский 
и Всея Руси состоит в номенклатуре ЦК КПСС». 
(М.С. Восленский «Номенклатура господствующий 
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класс Советского союза»). Тобто виходить, що і за-
раз практично нічого не змінилося.

Після місяця воєнних дій американський 
Президент Джо Байден (як говорять, нащадок 
Байди – князя Вишнивецького, засновника За-
поріжської Січи) під час відвідування Польщі за-
явив, що Путін у силу своїх психічних особливос-
тей більше не може бути керівником країни. 

А все-ж, що чекає на Путіна? Як  закінчували 
свій життєвий шлях великі завойовники або пере-
творювачі країн? Цікаво дати стислий огляд. 

Олександр Великий (Македонський) бажав 
завоювати весь світ, в тому розумінні, яке привів 
йому вчитель – великий мислитель стародавності 
Аристотель. Коли завойовник дійшов до тих кра-
їв, які вважалися греками кінцем світу, він відчув 
велике розчарування – світ виявився величезним, 
незрівнянно більшим, аніж уявляли греки. Після 
загибелі Олександра Македонського його імперія 
розпалася – соратники розібрали її по частинам. 

Наполеон завоював майже всю Європу, але, 
зрештою, був розбитий і зісланий на невеликий 
острів. Там він і закінчив свій життєвий шлях. Де-
які дослідники вважають, що він там додатково 
був і отруєний.

Гітлер завоював майже всю Європу, але був 
розгромлений. Кінець відомий – він прийняв 
отруту й застрелився. 

Невдалий філософ і великий організатор Ле-
нін розвалив одну з великих імперій – Росію – й 
заклав основу соціалістичної держави. Чим все 
закінчилося для нього? В останні роки із-за хво-
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роби він втратив людський вигляд – повзав і вив 
як тварина. 

Наступник Леніна Сталін знищив десятки 
мільйонів людей, щоб утримати владу. Зрештою, 
залишився ізольованим і, як вважають, був отру-
єний. (Ще за часів Леніна Дзержинський утво-
рив секретний інститут отрут і, як кажуть, кож-
ний наступний керівник міг отруювати свого 
попередника). 

М.С. Хрущов чимало зробив для СРСР, роз-
вінчав для початку культ особистості Сталіна, але, 
зрештою, був відсторонений від влади й, можна 
сказати, посаджений «під домовий арешт», хоча й 
на своїй дачі. Хитрим способом Микиті Сергійо-
вичу вдалося передати рукопис «Воспоминания» 
через журналістку на Захід, де книга й була ви-
дана. І йому, в минулому керівнику країни, при-
йшлося виправдовуватися, що він, ніби, нічого 
не писав, що нічого на Захід не передавав, що це, 
ніби, вигадки західних спецслужб. Пізніше, коли 
обставини змінилася, його син – доктор наук 
Сергій Хрущов – перевидав «Воспоминания» бать-
ка. Він включив у книгу «виправдування» Мики-
ти Сергійовича, надруковане в газеті «Правда».

Зрештою, достатньо прикладів. Здається, що 
на Путіна, який поривається відновити Радян-
ський Союз і об’єднати всіх російськомовних лю-
дей світу, як громадян Росії, чекає аналогічний 
кінець. 

Амбіції окремих людей приводять у рух на-
роди й приносять багатьом людям великі страж-
дання. Якщо в стародавні часи подібні події про-
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ходили на тлі стабільних оточуючих умов, зараз 
подібне проходить на тлі початку величезних 
змін оточуючого світу. 

Ще з вісімдесятих років минулого століття 
почали підіймати питання про перенаселення 
Земної кулі й обговорювати проблеми, які при 
цьому виникають. Зараз, на боротьбу з пандемі-
єю коронавірусу були витрачені кошти, які пла-
нували використати для підтримки голодуючих 
у депресивних районах Землі; при цьому відзна-
чалося, скільки мільйонів людей загине від голо-
дування й недоїдання без допомоги, яка планува-
лася. В тім, це тільки «квіточки».

Людність, як прийнято вважати, зростає екс-
поненціальне. Розрахунки показують, що у 2050-і 
роки експонента уходить догори в нескінчен-
ність майже вертикально. Математик сказав би, 
що математична модель перестає працювати – 
правильно описувати фізичну реальність. Проте, 
зрозуміло, що через три десятиліття виникнуть 
дуже серйозні проблеми, пов’язані з величезною 
кількістю людей на Земній кулі. 

Разом з цим, виникнуть і інші обставини. За 
теперішні темпи потепління через декілька де-
сятиліть рівень світового океану підійметься на 
4 метри через танення льоду в горах, у Арктиці 
й Антарктиці. Зрештою, будуть затоплені великі 
міста, які стоять на узбережжі – типу Лондона й 
Нью Йорка. Поза всякими сумнівами, така кра-
їна, як Нідерланди, яка й зараз лежить нижче 
рівня моря й виживає за рахунок дамб, каналів 
і постійно працюючих помп, взагалі зникне. Усі 
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обриси суші всюди претерплять змін. Якщо-ж 
цей процес буде продовжуватися достатньо дов-
го й встигнуть розтанути всі льодовики, геогра-
фія всієї Земної кулі повністю зміниться. Деякі 
дослідники вважають, що тоді рівень світового 
океану підійметься на 400 метри. 

Останнім часом влітку стає занадто спекот-
не. Дослідники вважають, що незабаром темпе-
ратура в деяких регіонах Землі підійметься до 
50 градусів за Цельсієм, і вони перестануть бути 
придатними для життя людей. Це буде спочатку 
Австралія, потім Індія й, навіть, деякі місцевості 
європейського середземномор’я. Якщо Австралія 
має відносно нечисленне населення, то в Індії й 
зараз проживає більше мільярда людей. Коли спе-
ка зробить Індію непридатною для життя, який 
почнеться хаос – велике переселення народів! 

Але найбільше потрясіння чекає на людство 
трохи згодом. Відзначені процеси – це в космічно-
му масштабі тільки коливання маятника в кліма-
тичних змінах. Щодо такого масштабу, маятник 
хитнеться в другу сторону й почнеться новий 
льодовиковий період. І це трапиться незабаром 
навіть відносно історичного масштабу – всього 
через 1700 років.

Уникнути цього неможливо. Це реальні фі-
зичні процеси, хоча вони й протікають згідно з 
космічним масштабом. Справа в тому, що орбіта 
Землі не коло, а еліпс, форма якого змінюється. 
Еліпс має два фокуси. Математики говорять, що 
коло – це вироджений еліпс, коли його фокуси 
суміщені. Фокуси «нашого» еліпсу з часом розхо-
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дяться або сходяться; і, відповідно до цього, орбі-
та Землі розтягується або стискається.

До того ж, вісь обертання Землі не залиша-
ється постійною – вона, як і вісь обертання дзиги, 
описує коло.

Коли орбіта Землі найбільше розтягнута, а 
вісь обертання найбільше відхилена від Сонця, 
утворюються умови виникнення льодовиків у 
північній напівкулі Землі (де зосереджено 80% 
суші); Сонце там знаходиться низко над гори-
зонтом. Тому сніг, який випадає, погано тане. 
Снігове покриття, яке залишається, віддзеркалює 
сонячні проміння й сніг ще менше тане. Процес 
прискорюється. Південні течії приносять теплу 
воду й збільшується випаровування через те, що 
збільшується різниця температур. Пар перетво-
рюється в сніг, сніг на землі нарощується, ущіль-
няється, перетворюється в лід. Лід стає товстіше 
й збільшується в площі. Льодовики просувають-
ся на південь. Північна напівкуля покривається 
льодовиками. Їх товщина досягає 2-х – 3-х кіло-
метрів. У Європі вони в середньому доходять до 
рівня Парижа й Києва. Хоча можуть заходити 
й далі. Якось льодовик навіть дійшов майже до 
Південного берега Криму. Свідоцтво – поселен-
ня Краснокамінка поблизу Алушти. Там зна-
ходиться величезне каміння з десяток метрів за-
ввишки й десятки метрів у обхоплені – червоний 
граніт. Такого матеріалу в Криму нема, й ніколи 
не було. Тільки в Прибалтиці, в районі Карелії, є 
червоний граніт і червоний мармур. Ось звідти й 
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приніс льодовик це каміння й залишив у Криму, 
коли почав відступати. 

Космічні процеси подібного виду періодично 
повторяються. Сто тисяч років триває льодовико-
вий період та близько десяти тисяч – міжльодови-
ковий. Вже пройшло більше 12 тисяч років, як за-
кінчився останній льодовиковий період. А тому 
залишилося чекати недовго. Не стане України, не 
стане Росії, не стане Євросоюзу, не стане Канади 
й північної частини США. З тої пори, в вільній 
від льоду частини нашої країни буде тундра.

Вся європейська (північна) цивілізація зник-
не. Взагалі, людська цивілізація – це тільки спалах 
«життєвих форм» у міжльодовиковий період.

Які нікчемні з точки зору космічних процесів 
амбіції якогось-там Путіна!

Проте, час повертатися до наших справ. 
Україна після місяця воєнних дій, як сказав 

Президент Володимир Зеленський, зруйнована 
так само, як вона була зруйнована після Другої 
світової війни. Надія відбудови зруйнованого 
господарства тільки на Захід. Польща вже запро-
понувала ввести для відбудови України План 
Маршала-2.

Як же в цих умовах будуть діяти торговель-
ні організації, які працюють за принципом теле-
фонного маркетингу? Відверто кажучи, цей тип 
торгівлі був орієнтований на оббирання населен-
ня. Кого оббирати? Реально населення деякий час 
примушено буде жити «на подавання» Заходу, 
да й не відразу люди почнуть повертатися у рідні 
місця. Крім того, пройшов ледве місяць  війни, а 
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на думку американських аналітиків, війна може 
затягнутися на місяці й навіть на роки…

В межах наших справ «мікроскопічного масш-
табу», можна сказати, що війна обірвала взаємо-
відношення з Компаніями й зруйнувала план 
«гри». Ми зупинилися на трьох Компаніях, які не 
приймали участь у «процедурі» виведення мене 
з «гри». Крім того, залишилося три невикуплені 
посилки. Тому почекаймо, коли проясниться си-
туація з Поштою й можна буде викупити їх. Далі 
побачимо, що будуть робити Компанії, коли (або 
якщо) вони почнуть працювати. 
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3.3. «Імідж клуб»
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3.4. «Пошторг»
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3.5. «РечіДоРечі»
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Розділ 3. Документи 2018-2022 рр.

3.6. «Додому»

Док. 3.96
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Розділ 3. Документи 2018-2022 рр.
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3.7. «Монастирський дар»
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3.8. «Здорове життя»
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Розділ 3. Документи 2018-2022 рр.
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3.9. «Щаслива посилка»
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Розділ 3. Документи 2018-2022 рр.
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3.10. «Документи» 2021–2022 рр.
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Висновки

Після півторарічного періоду «гри» на інтуї-
тивному рівні я зробив на півроку перерву й по-
вернувся закінчити «гру», озброєний «Ключом 
до успіху».

Всі Компанії ведуть «гру», хоча вона й від-
мінна від азартної гри в Казино. Взагалі кажучи, 
Теорія ймовірностей виникла із аналізу ситуацій, 
які виникають у азартних іграх; вона завбачує 
частоту тих чи інших подій у цих іграх. Тепер 
з’явилася можливість відійти від чистого випад-
ку й впливати на виграш – він просто задається 
програмно. Проте, в якомусь обсязі «випадок» за-
лишається й у Казино є потенційна можливість 
виграти з першого кроку гри.

«Гра» в досліджених Компаніях побудова-
на інакше. З самого початку стверджується, що 
клієнт «виграв». Проте, це не так. Насправді, 
це – реклама (можна сказати, «несумлінна ре-
клама»; можна сказати, «обман»). З першого-ж 
кроку вимагають включити в «гру» додаткову 
умову (прийняти додатковий Приз) і заплатити 
за цей крок – плата полягає в необхідності зроби-
ти замовлення. Тут, на відміну від гри в Казино, 

Висновки 
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в принципі неможливо «виграти» на першому 
кроці.

Протягом продовження «гри» додаються 
нові умови і завжди повторюється, що відповідь 
обов’язкова, тому що відсутність відповіді трак-
тується, як відмова від Призу. Один із адміністра-
торів назвав цей етап «рекламною продукцією», 
яка служить, щоб спонукати клієнта робити за-
мовлення. Виграш може бути тільки після при-
йняття відповідного рішення Комітетом з вру-
чення Призів. Організація звичайно попереджає, 
що невиконання умов, які вимагаються, приведе 
до втрати Призу, але ніколи не говорить, що з-за 
припущених помилок Приз втрачено, а просто 
продовжує робити наступні кроки, як і раніше, 
називаючи «гравця» Переможцем.

Зрештою, вся сукупність правил Акцій, перш 
за все, служить для зміни стану свідомості «грав-
ця» – підведенню його до, так званого, «екстазу». 
В цьому стані «гравець», як відзначають медич-
ні дослідження, втрачає здібність до критично-
го мислення й безвідмовно виконує всі вимоги 
Компаній.

У проведеному дослідженні зазначено, що 
при «масовому виробництві» в суб’єктивних рі-
шеннях представників Компаній проявляються 
закономірності випадкових явищ. На основі фун-
даментальних положень Теорії ймовірностей по-
казано, що в рамках прийнятої моделі дії Компа-
ній у статистичному розумінні достовірно існує 
«Виграш». Якщо «гравець задовольняє вимогам 
«теорії гри й виграшу», буде виконувати вимоги 
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Висновки

Компаній і грати досить довго, він обов’язково 
досягне «Приз».

Теоретичні положення підтверджені 
експериментально. 

В книзі приведені дані дослідження дев’яти 
організацій, які займаються торгівлею за прин-
ципом телефонного маркетингу. Проте, отрима-
ні результати справедливі для всієї мережі поді-
бних організацій.
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Минуло три місяці після широкомасштаб-
ного вторгнення російських військ у Україну. 
Через те, що росіяни творили в Україні, їх стали 
називати «рашистами» по аналогії з терміном 
«фашисти», хоча рашисти значно перевершили 
фашистів.

Наступ на Київ провалився й окупанти зосе-
редили зусилля на досягненні успіхів на Сході й 
Півдні України. На Сході їм було необхідно роз-
ширити території невизнаних республік ДНР й 
ЛНР до повних Донецького й Луганського країв, 
щоб зробити їх життєздатними. В зрізаному ви-
гляді, як ці «республіки» існували до 24 лютого 
2022 року, їм було б потрібна для існування що-
річна підтримка в декілька мільярдів доларів. 
На Півдні України Росії був необхідний конти-
нентальний коридор, який з’єднував-би Крим із 
ДНР. Ці території були потрібні Росії як мінімум; 
як максимум Путін хотів знищити Україну, як су-
веренну державу, а українців – як окрему націю. 
Незважаючи на величезні втрати в живій силі й 
техніці, окупанти продовжували воєнні дії. Так, 
за три місяця Росія втратила більш, аніж 31 тися-
чу військовослужбовців. 

Післямова
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Продовжувалися постійні обстрілювання 
практично всієї території України. Усе-таки, в 
місцевостях, звільнених від окупантів, а так само, 
які не були під ними, потроху поновлювалися 
звичайні умови життя. В нас (у Харкові) пустили 
всі види транспорту, в тому числі, й Метро. По-
чали працювати магазини й різні організації. Від-
крилося й «моє» поштове відділення.

Протягом трьох місяців – на шляху в супер-
маркет, куди я ходив за продуктами щотижня, – я 
заглядав на Пошту. Там завжди на дверях висів 
великий замок. Нарешті, на початку квітня, коли 
я в черговий раз вирішив перевірити, чи працює 
Пошта, вона виявилася відкритою. Я відразу-ж 
зайшов і звернувся до співробітника: «23 люто-
го, – сказав я, – в Вас було три моїх посилки, а 24 
лютого Ви вже зачинилися і не працювали про-
тягом трьох місяців. Чи вони цілі?»

– А ми їх повернули – вони занадто довго ле-
жали на Пошті. Така інструкція.

Ми вже працюємо декілька днів. 
Якраз так закінчилися взаємовідношення з 

Компаніями. Повернення замовленої посилки – 
це найгрубіше порушення умов Акції. «Гравець» 
при цьому втрачає право претендувати на Приз.

З великими Компаніями – «Родинний клуб», 
«Імідж клуб» і «Пошторг» – я ще раніше вирішив 
закінчити «гру», але невикуплена посилка від «Ро-
динного клубу» – це занадто грубе розставання. 

Неприємно, що відношення з паном Дмитрі-
єм Добровольським («Додому») так само обірва-
лися: я так і не узнав, що було в посилці – чи  після 
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неї видача Призу, чи пропозиція зробити ще 
одне замовлення. Експеримент із цією Компані-
єю не був закінчений. Я міг-би зробити ще одне – 
останнє – замовлення, яке й відкрило-б справжнє 
обличчя пана Добровольського, – чи бажав він 
дійсно видати Приз, чи його поведінка – тільки 
спосіб стимулювати «гравця» робити подальші 
замовлення. Шкода.

Незвичне рішення дирекції Компанії «Здо-
рове життя» присудити Приз так само не вдалося 
перевірити на практиці. Я й тут збирався зробити 
в «грі» ще два кроки (а, можливо, й більше), щоб 
вияснити, чи видадуть Приз, чи це також був спо-
сіб доотримати те, що Компанія не отримала від 
мене раніш. Експеримент так само був обірваний.

Формалізм Пошти вирішив усі питання, і 
«гра» була припинена; через це я втратив права 
на Призи в Компаніях. Якщо Пошта працювала 
відповідно до своїх правил, дарма, що змінилися 
обставини, то, можна припустити, що й Компанії 
працювали-б за стандартним алгоритмом: посил-
ка не оплачена в указаний термін – вважається, 
що оплати не було. Зрештою , навіть якщо-б ці 
посилки були викуплені, результат був-би одна-
ковим – «хоть круть – верть, хоть верть – круть», а 
Призи втрачені. 

А як же ставитися до Компанії «Start.money»? 
Компанія формально не приймала участь у 
«операції» виведення мене з «гри». Як відзнача-
лося, документально підтверджено, що її бізнес- 
партнери – «Родинний клуб», «Імідж клуб» і 
«Пошторг» – являються шахрайськими органі-
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заціями: щоб не виплачувати «гравцю» великий 
виграш, вони відмінили правила Акції. В цих 
обставинах леді Анна Геллар діяла інакше. Вона 
в останній день перед війною – 23 лютого 2022 
року – прислала СМС-ку з вимогою протягом од-
нієї години зробити замовлення. Дійсно, мало 
шансів, що «гравець» у цей момент виявиться 
біля телефону й зробить замовлення. Але нема 
замовлення – нема й Призу. Так що, слід вважати, 
що леді Анна Геллар приєднується до своїх колег. 
Я «співав дифірамби» леді, але, зрештою, вияви-
лося, що вона – як усі…

Раніше я загадав загадку щодо того, як спо-
лучити вимоги Компаній відносно терміну до-
ставки документів з реальними можливостями 
Пошти. Вище вже, реально, дана відповідь. Ви-
кладімо її більш конкретно. Наприклад, прий-
шов документ з таким текстом: «Ми перевірили 
Ваше досьє. В ньому є всі необхідні документи, 
крім зразка Вашого підпису. Надішліть його». В 
документі виділено квадратик, де повинен був 
посталений Ваш підпис. Природно, вимагаєть-
ся, щоб документ зі зробленим замовленням був 
доставлений у триденний термін. Але Пошта 
не може цього зробити! Як бути ? Треба відмо-
витися від логіки. Відповідь лежить поза неї. Це 
загадка, яку необхідно було розгадати. Компанії 
тільки треба, щоб Ви зробили замовлення. Так і 
зробіть його по телефону, не звертаючи уваги на 
те, що там вони Вам пишуть! Це й є розгадка цієї 
загадки. До речі, відсутність такої «розгадки» на 
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першому етапі «гри» коштували автору 370 тисяч 
гривень і додаткових Призів.

Чого все-ж ми дійшли? Мої дії базувалися на 
трьох принципах:

- по-перше, я хотів чим-небудь займатися;
- по-друге, сам процес діяльності завжди був 

для мене більше важливий аніж результат. (Це 
більш-менш Східна філософія. У максимально 
розвиненому вигляді вона така: 

…all is one. Victory
or defeat, life or death,
it is all the same.
The act is everything,
the result nothing.

Robert Shea «Shike»);
- по-третє, з молодих років я був упевнений, 

що б я не робив, поза усякі сумніви, це комусь 
потрібно.

В даному випадку все почалося з того, що я 
хотів знайти спонсора для видання книги науко-
вонавчального характеру. В процесі діяльності 
акцент «роботи» змістився, і я виявився опонен-
том мережі організацій, працюючих за принци-
пом телефонного маркетингу. Зрештою, все за-
кінчилось тим, що була розроблена теорія «гри», 
яка достовірно (тобто з імовірністю одиниця) 
приводить до виграшу. 

А як же ставитися до витрат на покупки по-
силок? Реально я викупив 371 комплект докумен-
тів, які послужили фундаментом для створення 
теорії «гри». Нехай ті, хто задовольняє апріорним 
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вимогам, які пред’являються теорією до «грав-
ців», застосовують її на практиці. Вірність теорії 
підтверджена експериментально. Пенсіонери-ж 
нехай серйозно подумають, чи влучатися їм у цю 
«гру». 

Сподіваймося, що результати проведеного 
дослідження стануть відомі «широкому загалу» і 
їх почнуть використовувати. 

Висловимо також побажання, щоб пенсіонери 
не попадали більше в цю «машину оббирання».

Припустимо, так само, що після того, як за-
кінчиться війна, буде відбудоване все зруйно-
ване, й життя повернеться в нормальне русло, а 
«наші» або подібні Компанії почнуть працювати 
в звичайному режимі, завдяки виданню цієї кни-
ги, кількість потенційних «гравців» зменшиться, 
а їх склад суттєво зміниться й, перш за все, за ра-
хунок пенсіонерів. 
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Минув рік після широкомасштабного втор-
гнення Росії в Україну. Повстали великі зміни. 
Після Київської, Харківської й Херсонської опе-
рацій війна перейшла в позиційну фазу. Окупан-
ти зупинилися на програмі мінімум – вийти на 
межу Луганського й Донецького країв. Не маючи 
можливості досягнути успіхів на фронті, окупан-
ти змінили тактику – вони почали нищити інф-
раструктуру міст і обстрілювати житлові масиви. 
Знищив енергетичну інфраструктуру, рашис-
ти мали на меті заморозити населення й внести 
дезорганізацію в країну. Але тут підключилися 
наші закордонні партнери й почали присилати 
генератори, що забезпечило наші міста теплом і 
світлом, хоча, по необхідності, коли- неколи від-
ключалася електроенергія. Й, проте, ми зиму 
пережили. 

Міста зазнавали руйнування. За рік війни 
зруйновано 150 тисяч приватних будинків і 70 
тисяч багатоповерхових. Без житла залишилося 
більше мільйона людей, більше двох мільйонів 
проживало в пошкоджених будинках. На першо-
му етапі війни населення сходу й центру країни 
переміщалось у західні края й за кордон. Так, у 

Додаток
Дійсність та історія
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Харкові, – який був містом-мільйонник, – зали-
шилося 300–400 тисяч мешканців, але в останній 
час люди почали повертатись і в ньому населен-
ня знову виросло до 1–1,1 мільйона. 

Росія не лічила втрати на фронті. За рік во-
єнних дій вона втратила 146920 воїнів. Інститут 
дослідження війни в Британії вважав, що Росія 
втратила більше 200 тисяч, якщо враховувати пи-
яцтво в армії, втрати за рахунок переохолоджен-
ня узимку й необережне поводження зі зброєю. В 
НАТО-ж називають такі втрати – 200 тисяч солдат 
і близько 20 тисяч офіцерів. 

А в тім, у Росії ніколи не лічили втрат під час 
воєнних дій – вважалося, що люди в Росії ніколи 
не закінчуються. Цікаво порівняти з даними Пер-
шої світової війни, яка почалася 100 років тому – в 
1914 році. Олексій Толстой у трилогії «Хождение 
по мукам» відзначав: «Людей не щадили – человечес-
ких запасов было много». Починали ту війну 5 міль-
йонів людей, а під кінець війни на фронтах уже 
було 12 мільйонів. У наш час Путін підготував ще 
300 тисяч і об’явив нове набирання, примушую-
чи навіть студентів вузів йти воювати. Він об’явив 
також про набирання 400 тисяч контрактників. 
Путін намагається перетворити війну в тривалий 
конфлікт; деякі партнери України, припускаю-
чи можливість такого розвитку подій, планували 
збільшення воєнних бюджетів на ближні роки. 

Зі старих часів війна для солдат була звичай-
ною роботою – вбивати, ґвалтувати, грабувати. 
Традиційно давалось 3 дні для пограбування за-
хопленого міста. Так, з погляду звичаїв 17-го сто-
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ліття, Анн і Серж Голон, автори багатотомної 
епопеї щодо життя і діяльності Анжеліки, – тобто 
автори серії історичних романів – пишуть: «Ког-
да полк со знаменщиком во главе вступает в город, 
женщины теряют честь». Хоча подібне відбува-
лося і нещодавно – в 20-му столітті. Михайло 
Восленський пригадує: «В конце Второй мировой 
войны при взятии советскими войсками немецких 
городов солдатам разрешалось все… Солдаты беспро-
будно пили, отбирали у жителей часы и прочие вещи 
и насиловали всех немок подходящего возраста. По-
том командование железной рукой восстанавливало 
дисциплину». (М.С. Восленский «Номенклатура гос-
подствующий класс Советского союза»).

Рашисти не вважали на сучасні вимоги й зви-
чаї війни й перенесли вказані дії в Україну в наш 
час. Головне – віднести награбоване. Наприклад, 
під час Харківської операції, коли за тиждень 
була звільнена майже вся окупована частина Хар-
ківського краю, рашисти кидали озброєння й на 
вкрадених авто поривалися вивезти здобич.

Цікаво, як це відбувалося 100 років тому. Олек-
сій Толстой у вказаній книзі пише: «Стояли теле-
ги, брички, большие фуры, на которых возят снопы 
с поля. Около них спокойно постаивали…почтенные 
станичники… Это были посланные станицами к 
своим частям – сотням и полкам – торговые казаки. 
Они вели хозяйство, брали добычу – будь то деньги, 
скот, хлеб, фураж или всякие нужные вещи – одеж-
да, одеяла, тюфики-перины, зеркала, оружие; из этой 
добычи снабжали свои сотни фуражом и довольстви-
ем, если надобно – одеждой и оружием, а все остальное 
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переписывали, упаковывали на возы и с подростками 
или бабами отправляли в станицы». Бачимо, що 
тоді процес завезення здобичі був добре орга-
нізований, а зараз рашисти, яких у останній час 
почали також називати московітами, хапали все 
коштовне для них (навіть знімали в будинках уні-
тази) і, якомога швидше, вивозили награбоване 
самостійно.

Людська цивілізація мало змінила людей – по-
трясіння, такі як війна, легко знімають поверхову 
плівку цивілізації. Олексій Толстой пише: «Уж ка-
жется выдумали книгопечатание и электричество, и 
даже радий, а настал час и под накрахмаленной рубаш-
кой объявился все тот же звероподобный, волосатый 
человек с дубиной». Коли термін «людина» замі-
нюється терміном «ворог», із ним можна робити 
все, що завгодно. Через те й у наш час людей від-
давали на муки – створювали тортурні камери, – 
ґвалтували сотні тисяч жінок від дитячого до по-
хилого віку, були численні вбивства. Характерно, 
що те ж саме відбувалося й у Східному Донбасі 
на початку війни в 2014 році. Але там жили наші 
люди, які разом росли, ходили в ту саму школу, 
разом працювали, хоча й думали по-різному. Ви-
являється, що, тільки вимовлено слово «ворог», 
навіть із ближнім сусідом можна вже поступати 
як з чужим. 

Наступного місяця після «річного ювілею» 
широкомасштабного вторгнення Росії в Україну 
відбулися важливі події. Росія вийшла з Міжна-
родної умови про непоширення ядерної зброї й 
обмеження наступальної зброї, об’явила, що по-
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ширить тактичне ядерне озброєння на територію 
Білорусі. Вона, як і раніше, займалась ядерним 
шантажем. У цих умовах Гаагський криміналь-
ний суд видав ордер на арешт Президента РФ 
Володимира Путіна за депортацію силою дітей. 
Офіційно (тобто підтверджених документально) 
їх більше 16 тисяч. Реально, авжеж, їх значно біль-
ше. Це означає, що 123 країни, які підписали й 
ратифікували Римський статут, у випадку, якщо 
Путін появиться в них, повинні арештувати його 
й передати в суд. Путін стає ізгоєм! 

Разом з тим, відбулася ще одна важлива подія: 
Китай, який протягом року дотримувався стро-
гого нейтралітету, встав на бік Москви. Його за-
яви – це китайською мовою слова Москви. Китаю, 
зрештою, корисно послаблення Росії; йому треба 
й далі підсилювати економічний вплив на її тери-
торії, але в той момент Китай намагався вступити 
в «гру», як «гравець» світового масштабу. 

Відбулися також серйозні психологічні зміни 
в наших західних партнерів, – нарешті, дозволи-
ли давати Україні танки й навіть літаки. Сим-
волічно в «ювілейну» дату 24 лютого 2023 року 
Україні передали десяток танків.

Згадаймо, як же протягом 100 років змінюва-
лися погляди Заходу й, перш за все, Німеччини, 
по відношенню до України. 

Німеччина в 20-му столітті завжди звертала 
увагу на Україну, розглядаючи її як буфер поміж 
нею й Росією. В різні періоди 20-го століття пла-
ни Німеччини по відношенню до України були 
різними. 
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Характерне свідоцтво начальника австрій-
ських окупаційних військ, коли в наслідок Брест-
ського миру після Першої світової війни Ні-
меччина окупувала Україну. Він, як відзначав 
О. Толстой у трилогії «Хождение по мукам», писав 
у Відень міністру іноземних справ:

«Германия преследует на Украине определенную 
хозяйственно-политическую цель. Она хочет навсег-
да закрепить безопасный путь на Месопотамию и 
Аравию через Баку и Персию.

Путь на восток идет через Киев, Екатеринослав 
и Севастополь, откуда начинается морское сообще-
ние на Батум и Трапезунд.

Для этой цели Германия намеревается оста-
вить за собой Крым, как свою колонию или в какой-
либо иной форме. Она никогда уже не выпустит из 
своих рук ценность Крымского полуострова. Кроме 
того, чтобы полностью использовать этот путь, ей 
необходимо овладеть железнодорожной магистралью, 
а так как снабжение углем из Германии этой маги-
страли и Черного моря невозможно, то ей необходимо 
завладеть наиболее значительными шахтами Донбас-
са. Все это Германия так или иначе обеспечит себе.» 

Такі плани були в Німеччині після Першої 
світової війни. Під час Другої світової війни Ні-
меччина намагалася втягнути Україну в свої пла-
ни, неправдиво обіцяючи надати їй незалежність. 

Після розвалу Радянського Союзу Німеччина 
виявилася зв’язаною з Росією в багатьох областях. 
Вона навіть називала Росію європейською держа-
вою. З великими труднощами Німеччина зміню-
вала свою думку про Росію з-за її нападу на Укра-
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їну. Спочатку вона навіть забороняла передачу 
Україні танків свого виробництва, що хотіли зро-
бити деякі країни Євросоюзу. Тільки після того, 
як воєнні злочини Росії в Україні стали широко 
відомі, Німеччина почала змінювати своє відно-
шення до неї. 

Зараз усі говорять: «Росія, Україна», а та-
кож – росіяни, українці. Але звідки з’явилися ці 
терміни?

«Росіяни» мають особливу історію. В часи 
існування Руси (яку в радянські часи називали 
«Київська Русь») Юрій Долгорукий з дружиною 
рушив на північно-схід від Руси й зупинився в 
деякій місцевості татаро-монгольської імперії. 
Дружинники – молоді хлопці – одружилися на 
татарках і народили татарчат. З часом їх нащад-
ки створили Суздальсько-Московське князівство; 
потім виникали Московське князівство, Велике 
московське князівство, Московське царство. На-
селення цих утворень називали московітами. До 
часів Петра 1-го не було «росіян» у сучасному ро-
зумінні. Тільки після того, як Петро 1-й привлас-
нив назву й історію іншої держави й назвав свою 
Росією, її населення почали називати росіянами. 
Себто, росіяни родом – татари. 

Українці-ж ведуть свій початок від Руси, осно-
ву якої заклали поляни, древляни й севірці. Була 
ще Біла Русь, назва якої в декілька зміненому ви-
гляді дійшла до нашого часу, була Красна Русь – 
Західна Україна, а також – Чорна Русь – При-
балтика. В царські часи така термінологія була 
загальновживаною, наприклад, у книзі «Триста 
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лет царствования дома Романовых», яка видана в 
1913-м році в честь вказаної дати. 

Московітів було небагато. Українців у часи 
Богдана Хмельницького було 12 мільйонів, а мос-
ковітів і ляхів – по 9 мільйонів. Термін «українці» 
тоді не існував. Ляхи в часи Богдана Хмельниць-
кого називали козаків русинами. Так склалася іс-
торія, що більша частина території України вхо-
дила в Польщу; українське місто Львів до 1939 
року вважалося дійсно польським містом; деякий 
час і Київ входив у склад Польщі. Всі ці землі були 
«у краю» Речи Посполитої й їх стали називати 
Україною, а мешканців – українцями. Частина 
України, яка входила в Росію, називалася Мало-
росією, а мешканці – малоросами. 

Імператриця Катерина 2-а зробила пере-
пис населення. Виявилося, що росіяни – всюди, 
але вони ніде не складали більшості населення, 
а українці жили кучно. Вона почала депортацію 
українців, але не таку, як у часи Сталіна або як 
зараз організував Путін. Люди переселялися ці-
лими селами разом з усім їх господарством. Осо-
бливо багато сел переселялося з території Дон-
басу. На звільнені землі Катерина 2-а переселяла 
представників інших національностей. Саме тоді 
в Сибіру з’явилися українські поселення. 

Населення не може збільшуватися стриб-
ком – було мало й зненацька стало багато. Тут ви-
явився результат політики – адміністрація Росії 
примушувала  тих, хто працював у Росії, писати-
ся росіянами. Це, перш за все, були українці. Тоб-
то, саме так, в людях, які мали татарські коріння, 
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додавалася слов’янська кров. Зрештою, на Дале-
кому сході завжди знали, хто такі росіяни. Там на-
віть є прислів’я: «Копни поглубже японца и найдешь 
самурая, копни поглубже русского и найдешь татари-
на». Цікаво Олександр Блок натякав на татарські 
коріння населення Росії, яку називав Руссю: 

Русь моя, жизнь моя, вместе ль нам маяться?
Царь, да Сибирь, да Ярмак, да тюрьма!

За Черное море, за море Белое
В черные ночи и в белые дни
Дико глядится лицо онемелое, 
Очи татарские мечут огни.

А все-ж, яким був татарський спадок? Дослі-
дження показують, що тільки з одного татарсько-
го роду вийшли наступні відомі особи: Аракчеєв, 
Бунін, Грибоєдов, Державін, Достоєвський, Єнга-
лічев, Кантемир, Купрін, Мілюков, Панаєв, По-
тебня, Рахманінов, Салтиков-Щедрін, Тургенєв, 
Тімірязєв, Тенішев, Урусов, Шереметьєв, Шахов-
ській, Чаадаєв, Ширінській-Шахматов та ін. А та-
ких татарських родів було чимало. 

Здавна, ареал осідання українців був дуже 
широкий. Проте, в різні часи він поділявся по-
між різними державами. Згідно до міжнародних 
законів один народ не мусить бути поділений 
кордонами різних держав, але територія сучасної 
України охоплює тільки частину ареалу осідання 
українців. 

Території, де українців було найбільше, по-
ступово об’єднувалися. Спочатку, завдяки акту 
«Злуки», об’єдналися Центральна й Західна Укра-
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їни. Далі, після Другої світової війни, додатково 
приєдналися західні місцевості, які не увійшли 
раніше в Західну Україну. Характерно, що Крим 
пізніше також був приєднаний до України, хоча 
він раніше й не входив у її склад. Проте, з точки 
зору більшості населення Крим можна так само 
віднести до України, тому що в часи Кримського 
ханства в ньому українців було найбільше, хоча 
й у статусі рабів. Кримські татари під час набігів, 
перш за все, опинялися на території України й 
тому захоплювали й уводили в рабство її населен-
ня. (Завважмо, що зараз у Криму проживає 400 
тисяч етнічних українців і 300 тисяч кримських 
татар, хоча після захоплення в 2014 році Криму 
Росією, туди понаїхало багато росіян). Треба мати 
на увазі, що у Східній Україні багато земель, де 
«испокон веков» жили українці, відійшло до Росії. 
Це Белгородський і Курський краї, а також части-
на Воронежського краю, майже до Воронежа, які 
раніше входили в Харківський край (Харківську 
губернію). На Півдні України території Дону й 
Кубані, де жили українці, також не ввійшли в її 
склад. 

Зараз, під час війни, ставиться задача звіль-
нити окуповані території до кордонів 1991 року. 
Протягом другого року війни погляди Заходу 
на Україну й війну, яка триває, продовжують 
змінюватися. Було дозволено Україні утвори-
ти воєнно-повітряний флот із сучасних літаків, 
а також проводити воєнні операції на території 
Росії. Українські безпілотники й дрони стали 
з’являтися над Москвою й у інших місцях, де спо-
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стерігалося скупчення живої сили й техніки во-
рога. На цей час небо над Україною вже більш-
менш «було закрито» – системи ПВО збивали 
значну частину російських ракет, безпілотників 
і дронів. Наприклад, під час одного з масованих 
ракетних обстрілів з 43-х випущених Росією ра-
кет було збито 36. А на полі бою Росія вже втрати-
ла більше 250 тисяч солдат і офіцерів. 

Україна готувалася почати контрнаступ. За-
хідні партнери дали все необхідне. Росія нама-
галася зірвати план наступу; вона нанесла удар, 
еквівалентний ядерному – висадила в повітря Ка-
ховську ГЕС, що довело до затоплення багатьох 
земель. Дарма, контрнаступ почався в призначе-
ний час – спочатку широким фронтом, а далі об-
межився воєнними діями на Сході й Півдні Укра-
їни. Крок за кроком українські війська звільняли 
тимчасово окуповані території. Згідно з планами 
західних партнерів давати деякі типи озброєння 
до кінця 2024 року, там вважають, що війна про-
довжиться, як мінімум, до цього часу. З іншого 
боку, оцінка кількості танків і інших типів озбро-
єння, які залишилися в Росії, при теперішніх тем-
пах їх знищення, показують, що їх вистачить до 
2026-го року. До того ж, Росія об’явила щодо своїх 
планів захопити Харків і його край за 2026-й рік… 
Війну легко розпочати, але важко закінчити. Або, 
як відзначали Анн і Серж Голон «Войны… это та-
кие игры, которые, увы, скоро не кончаются». («Анже-
лика. Дорога надежды»)

Росія – наступниця Радянського Союзу, в яко-
му був побудований «реальний соціалізм», який 
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виявився, як показали дослідження Михайла Вос-
ленського, державно – монополістичним феода-
лізмом. Це одна з форм тоталітарної держави. 
Зіткнення демократичних і тоталітарних систем 
неминуче. Можна вважати, що на теперішній 
час, вже почалася Третя світова війна, але в дуже 
специфічному вигляді – Західна Європа і Північ-
на Америка воюють з Росією руками українців на 
території України. На боку Росії Білорусь, Іран, 
Північна Корея і деякі інші держави, які допома-
гають Росії «нелегально». 

До розвалу Радянського Союзу в 1991-
му році Михайло Восленський писав: «Самим 
кровопролитным и разрушительным путем устране-
ния диктатуры номенклатуры была бы война. Будет 
ли она? Ядерная война – самоубийство… Поэтому 
ядерной войны не будет… Но мировая война с при-
менением обычных видов вооружения возможна. Со-
отношение сил в таком конфликте убеждает, что он 
окончился бы поражением Советского Союза».

Оцінка об’єктивна – переможе демократія, а з 
нею – і Україна в війні з Росією. 

Україна переживає тепер «велике горе й не-
сказані страждання». Що ж відбувалося на її те-
риторії тисячі років тому, й що чекає на неї в най-
ближче майбутнє? 

«Как показывают археологические раскопки, на 
территории Северного Причерноморья и Придне-
провья восемь тысяч лет назад существовало древ-
нейшее из государств мира Аратта, ставшее ядром 
«Трипольской археологической культуры» (по назва-
нию села Триполье под Киевом) и оказавшее решающее 
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влияние на формирование арийской общности… и 
единого языка, из которого отпочковались все языки 
индоевропейской группы…

С исходом ариев… оставшаяся небольшая их 
часть, проживавшая на берегах Росси – правого берега 
Днепра, положила начало росам.» (Витольд Пак)

Близько ста років тому Макс Гендель завбачав: 
«Со вступлением Солнца в знак Водолея… славянская 
раса в целом достигнет степени духовного развития, 
которая продвинет их намного выше нынешнего со-
стояния… Существование славянской расы будет 
кратковременным, но на протяжении своего суще-
ствования она будет великой и радостной, ибо она 
родится из великого горя и несказанных страданий, а 
закон компенсации приведет в свое время к противо-
положному: из славян произойдет народ, который об-
разует последнюю из семи подрас арийской расы.» Ар-
нольд Пак (А.П. Асеньев, А.В. Пак «Знахарь и ученый 
о чистой и нечистой силе»)

На теперішний час можна припустити, що 
«життя» цієї книги залежить від контингенту її 
потенційних читачів і користувачів – це пред-
ставники вищої школи і особи, зацікавлені в 
гральному бізнесі. Перша категорія з’явиться, 
коли закінчиться війна й почнеться відбудовува-
тися система освіти. Щодо другої категорії – цьо-
го недостатньо. Після війни повинно бути відбу-
доване зруйноване господарство до довоєнного 
рівня й, відповідно, мусять повернутися до робо-
ти торговельні організації, які працюють за прин-
ципом телефонного маркетингу. До війни це був 
достатньо значний контингент. Наприклад, одна 
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Додаток

з великих Компаній – «Імідж клуб» – називала 
цифру претендентів, яких я переміг – 46876; одна 
з малих Компаній – «Здорове життя» – назвала 
свою цифру – 15048. На основі цього можна дати 
оцінку загальної кількості людей, «втягнутих» у 
телефонний маркетинг дев’ятьма Компаніями – 
чотирма великими й п’ятьма малими Компанія-
ми: 45000*4+15000*5=255000.

Подібних Компаній у Україні було чимало – 
як республіканського, так і крайового рівня. Всі 
вони використовували однакову схему взаємодії 
з клієнтами. Тому можна припустити, що, до по-
чатку війни матеріали книги могли стати у при-
годі сотням тисяч людей. Коли після війни відзна-
чені умови будуть виконані, можна гадати, що все 
повернеться «на круги своя», тому що, як говорив 
Джек Лондон: «Жизнь – игра, а люди – игроки». 

До речі, на передній обкладинці був викорис-
таний термін «мільйон». У даному випадку він 
має якісне значення, еквівалентне терміну «купа 
грошей». Ця «купа» показана на задній обкладин-
ці. Але там є ще й замок, тобто гроші знаходяться 
під замком. Анотація підкреслює, що книга явля-
ється саме тим ключом, який дозволить відкрити 
цей замок. Так використайте ключ, відкрийте за-
мок і заберіть Приз!

Що-ж ще можна сказати?
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– Я не спеша собрал бесстрастно
Воспоминанья и дела;
И стало беспощадно ясно:
Жизнь прошумела и ушла.

Лесть, коварство, слава, злато – 
 Мимо, мимо, навсегда…
Человеческая тупость – 
Все, что мучило когда-то,
Забавляло иногда…

И опять – коварство, слава, 
Злато, лесть, всему венец – 
Человеческая глупость,
Бесконечна… Что ж, конец?

Олександр Блок

Еще не родился тот, кто способен 
уничтожить глупость.

Анн і Серж Голон



–417–

Рецензія
на книгу Віктора Омельченка

«Два з половиною роки в гральному бізнесі
або чи можна виграти мільйон»

Книга Віктора Олександровича Омельчен-
ка є своєрідним продовженням його «Автобио-
графии» – «Я – инженер, математик, радиофизик». 
Вона охоплює весь час його трудової діяльності й, 
можна сказати, діяльності в пенсійний час. 

Автор аналізує результати його наукової ді-
яльності, постійно підкреслюючи особливості 
взаємовідношень у оточенні освітян у комуніс-
тичну епоху. На відміну від першої біографічної 
книги він захоплює тут також декаду посткому-
ністичного часу – часу вільної України. 

Корисна його «внутрішня» точка зору на від-
ношення до мови у вищій школі у Слобідському 
краю – тому, що йому прийшлося попрацюва-
ти трьома мовами – російською, українською й 
англійською. 

Ця частина книги цікава для спеціалістів у га-
лузі радіо, зв’язку й тих, хто займається обробкою 
сигналів, а також для істориків.

Назва книги відображує її другу частину. Ав-
тор шукав спонсорів для видання чергової книги 
науково-навчального характеру в дуже невдалій 
області – серед торговців. Правда, торговців спе-
цифічних – які займаються торгівлею з викорис-
танням методу телефонного маркетингу. Півто-
ра роки в нього уйшло на взаємодію з дев’ятьма 
компаніями на інтуїтивному рівні – так діяли 
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всі. Результатів ніяких. Тоді автор зробив перер-
ву на півроку й став самим собою – теоретиком- 
дослідником. Він розробив стохастичну модель 
діяльності компаній і на її основі сформулював 
положення теорії «гри», яка достовірно приво-
дить до виграшу. Автор «грав» ще рік і виграв 
велику суму, але, як він писав: «Компанії діють, 
як і Казино. Говорять, що в Казино виграти вели-
ку суму – це не найбільш важлива подія. Більш 
суттєво добрати хисту її получити й вийти з нею 
за межі Казино». Як пише автор, дирекція компа-
ній, щоб не виплачувати виграш, здійснила гру-
бе втручання в правила Акції – перенесла її закін-
чення на місяць і тим позбавила його виграшу. 
Проте, теорія була підтверджена – виграш можна 
досягти. Тільки із-за недостатнього фінансового 
забезпечення автора його змогли вивести з «гри».

Друга частина використовує документи, які 
представлялися компаніями; в неї дано матема-
тичний, юридичний і, особливо, психологічний 
аналіз правил Акцій. Показано, що ці правила 
служать, перш за все, для зміни стану свідомості 
клієнтів, при якому останні перестають критич-
но мислити й стають слухняними виконувачами 
вказівок компаній.

Ця частина корисна для широкого кола осіб, 
які цікавляться «гральним бізнесом» у торгів-
лі. Наведені матеріали яскраво характеризують 
«кухню» самого процесу «гри»; теорія гри й ви-
грашу відкриває можливість для «гравців», які 
задовольняють відповідні апріорні вимоги, побу-
дувати гру з переможним кінцем; особливу увагу 
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приділено пенсіонерам з ілюстрацією того, чи є в 
них шанс виграти.

Третя частина – це копії численних оригі-
нальних документів; вони являють собою особли-
ву форму творчості, яку, мабуть, можна зустріти 
тільки в торговельних організаціях, працюючих 
у режимі телефонного маркетингу.

Книга може бути видана. Вона може бути 
цікава також широкому колу читачів, які й не 
пов’язані з «гральним бізнесом». 

Рецензент: 
професор, доктор фізико-математичних наук

О.С. Мазманішвілі
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Ця книга ґрунтується на результатах роботи та діяль-
ності автора протягом шістдесяти років: науково-
педагогічної — упродовж сорока років у вищій школі, 
а також дослідження роботи торговельних організа-
цій, що працюють у режимі телефонного 
маркетингу, — у пенсійний період. У ней викладено 
деякий варіант наукової біографії автора; на основі 
великого обсягу документів вибрана стохастична 
модель діяльності цих організацій; показано, що в 
рамках математичної моделі достовірно існує виграш; 
відзначено, хто і як може його досягти; представлені 
численні копії  документів.
   Розрахована на фахівців у галузі радіотехніки, радіо-
фізики, зв’язку (телекомунікацій), істориків і представ-
ників інших спеціальностей, де застосовується обробка 
сигналів, а також приватних осіб, які зацікавлені в 
гральному бізнесі – телефонному маркетингу.
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